UNIVERSITATEA ,,CONSTANTIN BRANCUSI” DIN TG JIU

FACULTATEA DE STIINTE ECONOMICE SI GESTIUNEA AFACERILOR
SPECIALIZAREA: FINANTE SI BANCI

TEMATICA
pentru examenul de licenta 2012

Targu Jiu
2012



TEMATICA LA DISCIPLINA ,,FINANTE PUBLICE” PENTRU

EXAMENUL DE LICENTA 2012
Specializarea: FINANTE SI BANCI

Tema 1. Continutul economic si functiile finantelor publice
1.1 Continutul economic al finantelor publice
1.2 Functia de repartitie a finantelor publice
1.3. Functia de control al finantelor publice

Tema 2. Sistemul resurselor financiar
2.1. Continutul resurselor financiare publice si alocarea acestora
2.2. Structura resurselor financiar publice

Tema 3. Notiuni generale despre impozite si taxe

3.1. Continutul si rolul impozitelor

3.2. Elementele impozitului

3.3. Principiile impunerii
3.3.1. Principii de echitate fiscald
3.3.2. Principii de politica financiara
3.3.3. Principii de politica economica
3.3.4. Principii social — politice

3.4. Asezarea si perceperea impozitelor
3.4.1. Stabilirea obiectului impozabil
3.4.2 Determinarea cuantumului impozitului
3.4.3. Perceperea impozitelor

3.5. Clasificarea impozitelor

Tema 4. Evaziunea fiscala si repercusiunea impozitelor
4.1. Caracteristicile si formele evaziunii fiscale
4.2. Prevenirea si combaterea evaziunii fiscale
4.3. Repercusiunea impozitelor

Tema 5. imprumuturile de stat. datoria publici
5.1. Trasaturile caracteristice ale imprumuturilor de stat
5.2. Elementele tehnice ale imprumuturilor de stat
5.3. Operatiuni prilejuite de imprumuturile de stat
5.4. Notiuni generale privind datoria publica

Tema 6. Bugetul de stat

6.1. Continutul si caracteristicile bugetului de stat

6.2. Principiile bugetare
6.2.1. Principiul anualitatii bugetului
6.2.1. Principiul anualittii bugetului
6.2.2. Universalitatea bugetului
6.2.3. Principiul unitatii bugetare
6.2.4. Neafectarea veniturilor bugetare
6.2.5. Specializarea bugetara
6.2.6. Principiul echilibrului bugetar
6.2.7. Publicitatea bugetului



N

Tema 7. Procesul bugetar
7.1. Continutul, etapele si caracteristicile procesului bugetar
7.2. Institutii cu atributii in realizarea procesului bugetar in tarile cu economie
de piata

7.2.1. Elaborarea proiectului de buget
7.2.2. Aprobarea bugetului
7.2.3. Executia bugetului
7.2.4. Incheierea executiei bugetare
7.2.5. Controlul executiei bugetare
7.2.6. Aprobarea executiei bugetare

Bibliografie selectiva

. Bistriceanu Gheorghe D., Leonardo Badea, Bugetul de stat al Romaniei, Editura

Bibliotheca, 2010;

Moisica Preda Larisa Elena , Finante publice, Editura Bibliotheca, 2009;

Mosteanu Narcisa Roxana , Fiscalitate. Impozite si taxe. Studii de caz, Editura
Universitara, 2008;

Popeanga Vasile Nicolae, Goleanu Alin lonel, Finante publice — sinteze teoretice si studii
aplicative, Editura ,,Focus” Petrosani, 2008;

Popeanga Vasile, Finante publice-manual pentru uzul studentilor, Editura Academica
Brancusi, Tg-Jiu 2002;

Tudorache Dumitru, Secareanu Constantin, Finantele Publice, Finantele Firmei, Editura
Universitara, 2006;

Vacarel Tulian, coordonator, Finante publice, editia a VI-a, Editura Didactica si
Pedagogicd, Bucuresti, 2008;

Vacarel Iulian s.a. Finange Publice, Editura Didactica si Pedagogica, Bucuresti 2007.


http://www.librarie.net/autor/14324/gheorghe-d-bistriceanu
http://www.librarie.net/autor/19623/leonardo-badea
http://www.librarie.net/carti/149661/Bugetul-stat-Romaniei-Gheorghe-Bistriceanu-Leonardo-Badea
http://www.librarie.net/editura/Bibliotheca
http://www.librarie.net/autor/55193/larisa-elena-moisica-preda
http://www.librarie.net/carti/146453/Finante-publice-Larisa-Elena-Moisica-Preda
http://www.librarie.net/editura/Bibliotheca
http://www.librarie.net/autor/18584/narcisa-roxana-mosteanu
http://www.librarie.net/carti/105837/Fiscalitate-Impozite-taxe-Studii-caz-Narcisa-Roxana-Mosteanu
http://www.librarie.net/editura/Universitara

TEMATICA LA DISCIPLINA ,,GESTIUNEA FINANCIARA A

INTREPRINDERII” PENTRU EXAMENUL DE LICENTA 2012
Specializarea: FINANTE SI BANCI

Tema 1. Caracteristicile fenomenului financiar la nivel microeconomic
1.1. Functia financiara a intreprinderii
1.2. Conceptul de gestiune financiara a intreprinderii

Tema 2. Constituirea si utilizarea capitalului intreprinderii
2.1. Structura capitalului
2.2. Formarea capitalurilor Intreprinderii

Tema 3. Activele imobilizate ale intreprinderii
3.1. Investitiile- principala modalitate de creare a investitiilor
3.2. Criterii de selectie a proiectelor de investitii
3.2.1. Criterii simple de optiune
3.2.2. Criterii de selectie bazate pe actualizare
3.3. Amortizarea activelor imobilizate
3.4. Elementele sistemului de amortizare
3.5. Regimuri de amortizare utilizate in Roméania

Tema 4. Activele circulante ale intreprinderii
4.1.Caracterizare generala si clasificarea acestora
4.2.Ciclul de exploatare, stocuri si metode de optimizare a stocurilor de active
circulante

4.3. Metode de dimensionare a necesarului financiar pentru active circulante
4.3.1. Dimensionarea financiara a stocurilor de materii prime
4.3.2. Dimensionarea financiara a stocului de productie neterminata
4.3.3. Dimensionarea necesarului financiar a stocului de produse

finite

4.4. Fondul de rulment- sursa de acoperire financiara a activelor circulante

4.5. Eficienta utilizarii activelor circulante
4.5.1. Determinarea vitezei de rotatie a activelor circulante

Tema 5. Determinarea rezultatelor activitatii intreprinderii
Tema 6. Echilibrul financiar al intreprinderii

Tema 7. Bugetul de venituri si cheltuieli - principalul instrument de asigurare a
echilibrului financiar al intreprinderii

Bibliografie selectiva

1. Cristea, H, L.Talpos, C.Corduneanu, M.Pirtea, A.Labunet, Gestiunea financiarda a
societatilor comerciale, Editura Mirton, 2001;

2. Dobrota, G., Chirculescu F., Gestiunea financiara a intreprinderii. Teorie si aplicatii,
Editura Scrisul roméanesc, Craiova, 2009;



. Dobrota, G., Gestiunea financiara a intreprinderii- aplicatii practice si teste grila,
Editura Studii Economice, Tg-Jiu, 2004;

. Dobrota, G., Gestiunea financiara a intreprinderii, Editura Spirit Romanesc, Craiova,
2003;

Sichigea N., Giurca Vasilescu L., Stanciu C., Gestiunea financiara a intreprinderii:
Teorie si aplicatii, Editura Universitaria, 2007;

. Toma, M., Alexandru, F., Finante si gestiune financiara de intreprindere, Editura
Economica, 2003;

. Vintila G., Gestiunea financiara a intreprinderii, Editia a V-a, Editura Didactica si
Pedagogica, Bucuresti, 2010;

. Vintila G., Gestiunea financiara a intreprinderii, Editura Didactica si Pedagogica,
Bucuresti, 2006;

. Vasile llie, Gestiunea financiara a intreprinderii, Editura Meteor Press, 2010.



TEMATICA LA DISCIPLINA ,,ANALIZA ECONOMICO-FINANCIARA”

PENTRU EXAMENUL DE LICENTA 2012
Specializarea: FINANTE SI BANCI

Tema 1. Fundamentele teoretice ale analizei economico-financiare
1.1. Definirea si tipologia analizei economico-financiare
1.2. Utilizatorii rezultatelor analizei economico-financiare
1.3. Obiectivele si functiile analizei economico-financiare
1.4. Continutul procesului de analiza economico-financiara

Tema 2. Metodologia analizei economico-financiare
2.1. Factorii care determina schimbari de stare in functiunea microsistemelor
2.2. Metode si tehnici ale analizei calitative
2.2.1. Diviziunea si descompunerea rezultatelor
2.2.2. Comparatia rezultatelor firmei
2.3. Metode si tehnici ale analizei cantitative
2.3.1. Metode de analiza structurala
2.3.2. Metoda ratelor - analiza pe baza ratelor

Tema 3. Analiza diagnostic a cifrei de afaceri

3.1. Aspecte generale privind cifra de afaceri

3.2. Analiza dinamica si structurala a cifrei de afaceri
3.2.1. Analiza dinamica a cifrei de afaceri
3.2.2. Analiza structurala a cifrei de afaceri

3.3. Analiza diagnostic de tip factorial a cifrei de afaceri

Tema 4. Analiza diagnostic a valorii adaugate
4.1. Aspecte generale privind valoarea adaugata
4.2. Metode de determinare a valorii adaugate
4.3. Analiza dinamica si structurald a valorii adaugate
4.4. Analiza diagnostic de tip factorial a valorii adaugate

Tema 5. Analiza diagnostic a calitatii produselor
5.1. Aspecte generale privind calitatea produselor
5.2. Analiza calitatii produselor diferentiate pe clase de calitate

Tema 6. Analiza diagnostic a cheltuielilor la 1000 lei venituri totale, a cheltuielilor la
1000 lei cifra de afaceri, a cheltuielilor variabile, a cheltuielilor fixe si materiale

6.1. Analiza diagnostic a cheltuielilor la 1000 lei venituri totale

6.2. Analiza diagnostic a cheltuielilor la 1000 lei cifra de afaceri

6.3. Analiza diagnostic a cheltuielilor variabile

6.4. Analiza diagnostic a cheltuielilor fixe

6.5. Analiza diagnostic a cheltuielilor materiale

Tema 7. Analiza diagnostic a profitului
7.1. Analiza diagnostic a profitului brut
7.2. Analiza diagnostic a profitului din exploatare
7.3. Analiza diagnostic a profitului aferent cifrei de afaceri



Tema 8. Analiza diagnostic a ratelor de rentabilitate
8.1. Analiza diagnostic a ratei rentabilitatii economice
8.2. Analiza diagnostic a ratei rentabilitatii financiare
8.3. Analiza diagnostic a ratei rentabilitatii comerciale
8.4. Analiza diagnostic a ratei rentabilitatii resurselor consumate

Tema 9. Analiza bilantului contabil
9.1.Analiza bilantului contabil
9.2. Analiza structurii activului si pasivului bilantier
9.2.1. Analiza activului bilantier
9.2.2. Analiza pasivului bilantier

Tema 10. Analiza echilibrului financiar al firmei
10.1. Analiza echilibrului pe termen mediu si lung - fondului de rulment

10.2. Analiza echilibrului pe termen scurt - necesarului de fond de rulment
10.3. Analiza echilibrului global - trezoreria neta

Bibliografie selectiva

1. Achim Monica Violeta, Analiza Economico-financiard, Editura Risoprint, Cluj Napoca,

2010;

2.Buglea Alexandru, Analiza economico-financiara, Editura Universitatii de Vest,
Timisoara, 2008;

3.Burja Camelia, Analiza economico-financiara, Editura Cartii de Stiintd, Cluj-Napoca,
20009;

4. Buse Lucian, Analiza economico-financiard, Editura Economica, Bucuresti, 2005;

5.Caruntu Constantin, Analiza economico-financara a firmei. Concepte. Metode.
Aplicatii, Editura Universitaria, Craiova, 2009;

6.Caruntu Constantin, Lapadusi Mihaela Loredana, Caruntu Genu Alexandru, Analiza
economico-financiarad la nivel microeconomic, Editura Universitaria, Craiova, 2005;

7.Danulet Adina Elena, Analiza echilibrului financiar al firmei, Editura Aeternitas, Alba
lulia, 2009;

8.Ghic Gratiela, Grigorescu Judith Carmen, Analiza economico-financiara, Editura
Universitara, Bucuresti, 2008;

9.Lezeu Dorina - Nicoleta, Analiza situatiilor financiare ale intreprinderii, Editura
Economica, Bucuresti, 2004;

10. Niculescu Maria, Diagnostic financiar, Editura Economica, Bucuresti, 2003;

11. Popa lon Lala, Miculeac Melania, Analiza economico-financiara, Editura Mirton,

Timisoara, 2009;
12. Petrescu Silvia, Analiza si diagnostic.  financiar-contabil, Editura CECCAR,
Bucuresti, 2008;

13. Siminica Marian, Diagnosticul financiar al firmei, Editura Universitaria, Craiova,
2008;

14. Valceanu Gheorghe, Robu Vasile, Georgescu Nicolae, Analiza economico-financiard,
Editura Economica, Bucuresti, 2005.



TEMATICA LA DISCIPLINA ,MICROECONOMIE” PENTRU
EXAMENUL DE LICENTA 2011
Specializarea: FINANTE SI BANCI

Cuprins:
1. Teoria consumatorului
1.1. Utilitatea bunurilor economice
1.2. Echilibrul consumatorului
1.3. Noua teorie a consumatorului
1.3.1.Limitele teoriei traditionale a consumatorului

1.3.2. Elemente ale noii teorii a consumatorului

2. Cererea de bunuri economice
2.1.Legea cererii
2.2.Conditiile cresterii si reducerii cererii

2.3.Elasticitatea cererii; importanta si factorii ei

3.Oferta
3.1.Legea ofertei. Extindrea si contractia ofertei.conditiile ofertei

3.2.Elasticitatea ofertei. Importanta cunoasterii ofertei si elasticitatea

4.Factorii de productie. Combinarea factorilor de productie si substituirea lor
4.1.Caracterizarea generald a factorilor de productie clasici

4.2.Combinarea factorilor de productie

5.Costurile de productie

5.1. Costul de productie-concept si forme

5.2. Marimea si tipologia costurilor

5.3. Relatia:cost mediu-cost marginal

5.4. Problema minimizarii costului.raportul:cost-profit,pragul de rentabilitate

5.5.Comportamentul intreprinzatorului si reducerea costului

6.Productivitatea
6.1.Productivitatea factorilor de productie
6.2.Productivitatea muncii. Randamentul capitalului

6.3.Limita combinarii. Legea randamentelor neproportionale

Bibliografie



Bibliografie

10.
11.
12.
13.

14.
15.

16.

. ALBERT, M.,- “Capitalism contra capitalism”, Ed. Humanitas, Bucuresti,1993;

BECKER, G.S.,- “Comportamentul uman. O abordare economica”, Ed. ALL, Bucuresti,
1996;

. BRAN, P. -“Economica valorii”, Ed. Economica, Bucuresti, 2005;

BABAITA I., SILASI G., DUTA A. — ,Macroeconomia” — Editura Orizonturi Universitare,
Timisoara, 2007,

CARACALEANU, 1., IONICA, M., TIRCA, D., ,,Economie politica”- curs pentru studenti,
Editura ALUTUS, Slatina, 2000;

CIUCUR D., GAVRILA ILIE, POPESCU CONSTANTIN, Economie (manual universitar),
ASE, Editura Economica, Bucuresti, 2005;

CIRNU, D., BONCEA, A., - ,,Fundamentele teoriei economice”, Editura Scrisul Roménesc,
Craiova, 2005;

CONSTANTINESCU, N. N., - “Reforma economica, in folosul cui?”, Ed. Economica,
Bucuresti, 2004;

DIDIER, M., - “Economie. Regulile jocului”, Ed. Humanitas, Bucuresti, 1994;

DOBROTA, N. (coordonator) - “Economie politici”, Ed. Economici, Bucuresti, 1997;
GALBRAITH, J. K., - “Stiinta economica si interesul public”, Ed. Politica, Bucuresti, 1982;
HEYNE, P., - “Modul economic de gandire”, Ed. Didactica si Pedagogica, Bucuresti, 1991;
JULA D., AILENEI D., JULA N., GARBOVEAN A., Economia Dezvoltirii, Editura

Viitorul Romanesc, Bucuresti, 1999

SAMUELSON P., NORDHAUS, W., -, Economie”, Ed. Teora, Bucuresti, 2000;
SILASI G., SIRGHI N.,LOBONT O. - ,Microeconomia -in fise-,, - Editura Mirton,
Timisoara,2007,

ASE, Catedra de Economie si Politici Economice — ,,Economie - -Editia a saptea ,,— Editura

Economica, Bucuresti, 2005;



UNIVERSITATEA ,,CONSTANTIN BRANCUSI” DIN TG JIU

FACULTATEA DE STIINTE ECONOMICE $I GESTIUNEA AFACERILOR
SPECIALIZAREA: FINANTE SI BANCI

TEMATICA
pentru examenul de licenta 2012

Targu Jiu
2012



Tematica la disciplina ,, FINANTE PUBLICE” pentru examenul de licenta 2012

FINANTE PUBLICE

Prof. univ. dr. Popeanga Vasile



TEMA 1
CONTINUTUL ECONOMIC SI FUNCTIILE FINANTELOR PUBLICE

1.1 Continutul economic al finantelor publice

Pentru satisfacerea nevoilor generale ale societdfii este necesard constituirea la
dispozitia autoritatilor publice a unor importante fonduri de resurse financiare publice.

Aceste fonduri sunt constituite in cea mai mare parte pe seama produsului intern brut
si sunt utilizate pentru satisfacerea nevoilor sociale, atat de interes national, cat si local.
Fondurile la care ne referim se mobilizeaza asadar pe baza unui transfer de valoare, de putere
de cumparare de la persoanele fizice si juridice la dispozitia organelor administrative publice
centrale si locale.

In sens invers au loc transferuri de putere de cumparare de la fondurile publice de
resurse financiare catre diversi beneficiari, persoane fizice si juridice.

Se manifesta, deci, fluxuri de resurse financiar in dublu sens: la si de la fondurile
publice de resurse financiare, fapt care genereaza anumite raporturi sau relatii sociale intre
participantii la acest proces.

Prin urmare, poate astfel vorbi de doua categorii de relatii:

a) relatiile care apar intre participantii la procesul de constituire a fondurilor de resurse
financiare publice (agentii economici, persoane fizice autorizate, persoane fizice rezidente in
strainatate ce desfasoara o activitate pe teritoriul national etc.), pe de o parte si colectivitatea,
reprezentatd de stat, pe de alta parte.

b) relatiile care apar intre colectivitatea reprezentata de stat, pe de o parte si beneficiari
fondurilor banesti constituie in economie (persoane fizice si juridice) pe de alta parte.

Aceste relatii sociale aparute in procesul constituirii i repartizarii fondurilor banesti
din economie sunt prin natura lor relatii economice legate indisolubil de repartitia produsului
intern brut. In conditiile existentei productiei de marfuri si a actiunii legii valorii, cea mai
mare parte a repartitiei produsului intern brut creat In economie se realizeaza prin intermediul
banilor, iar relatiile economice amintite anterior imbracd forma baneasca.

Relatiile financiare sau pe scurt finantele reprezintd asadar ansamblul relatiilor
economico-sociale exprimate valoric sau care imbraca o forma baneasca aparute in procesul
distribuirii si redistribuirii produsului intern brut in scopul constituirii i repartizarii fondurilor
publice de resurse financiare pentru satisfacerea nevoilor generale ale societatii.

Se impune o delimitare intre sfera de cuprindere a relatiilor financiare si cea a relatiilor
banesti.

Intre cele doua categorii existd un raport ca de la parte la intreg. Sfera relatiilor
financiare, mai ingustd decat a relatiilor banesti, cuprinde numai acele relatii banesti care
exprima un transfer de valoare, de putere de cumpdrare nu si pe cele cate reflecta o schimbare
a formelor valorii.

In legituri cu aparitia relatiilor financiare trebuie precizat ci este necesara indeplinirea
anumitor conditii:

a) relatiile sd exprime un transfer de valoare, de putere de cumparare la si de la
fondurile financiare publice;

b) acest transfer de valoare sa se efectueze de regula fard contraprestatie directd si
1mediata;

c) acest transfer de valoare, de putere de cumparare sa se realizeze uneori in conditii
de rambursabilitate partiala.

In teoria si practica financiari se apreciazi ci datorita conditiilor specifice in care
apar, relatiile financiare se diferentiaza in patru categorii:

- relatii financiare clasice;



- relatii de credit;

- relatii de asigurare;

- finantele intreprinderii,

Atat in literatura de specialitate, cat si in vorbirea curentd notiunea de finante este
utilizatd in dublu sens:

- 1n sens larg (atunci cand se apreciaza ca aceasta inglobeaza toate cele patru categorii
de relatii financiare amintite anterior);

- in sens restrans (cand in sfera de cuprindere a finantelor se inscriu doar relatiile
financiare clasice).

1.2 Functia de repartitie a finantelor publice

Finantele publice isi indeplinesc misiunea lor istorica prin functiile pe care le exercita,
si anume functia de repartitie si functia de control.

Functia de repartitie a finantelor publice cunoaste doud faze distincte insd organic
legate intre ele: constituirea fondurilor si distribuirea acestora.

Constituirea fondurilor este faza de mobilizare a resurselor financiare la dispozitia
autoritagilor publice. La procesul de constituire participa:

» intreprinderile — indiferent de forma de proprietate asupra capitalului acestora si de
forma lor juridica de organizare;

» institutiile publice si unitatile din subordinea acestora;

» populatia;

» persoanele juridice si fizice rezidente 1n strainatate, dar care realizeaza veniturile n
tara considerata.

Participarea la constituirea fondurilor publice de resurse financiare imbraca multiple
forme dintre care amintim: impozite §i taxe, contribufii pentru asigurdri sociale, contributii
pentru asigurarile de sdnatate, redevente, chirii, varsaminte din veniturile institutiilor publice,
dobanzi la imprumuturile acordate, venituri din valorificarea unor bunuri ale statului etc.

Resursele care alimenteaza fondurile publice, in marea lor majoritate, provin din
produsul intern brut si Intr-o mai micd masurd din avutia nationald sau din transferurile
primite din strainatate.

Aceste resurse provin din toate ramurile economiei nationale, Insa in mod diferit in
raport de nivelul de dezvoltare a acestora.

La constituirea fondurilor publice de resurse financiare participa toate sectoarele
societatii: public, privat, mixt si populatia, insd in proportii diferite in functie de capacitatea
lor financiara.

Cele mai multe resurse financiare sunt mobilizate la fondurile publice cu titlu definitiv
si fara contraprestatie.

Prin urmare constituirea fondurilor publice de resurse financiare se realizeaza in
procesul distribuirii si redistribuirii produsului intern brut intre diverse persoane fizice si
juridice, pe de o parte si stat, pe de alta parte.

Cea de-a doua faza a functiei de repartitie a finantelor publice consta in distribuirea,
dirijjarea resurselor financiare mobilizate la fondurile publice catre diversi beneficiari,
persoane fizice si juridice. Pentru cd intre cererea si oferta de resurse financiare publice exista
o diferentd semnificativd (volumul nevoilor fiind mult mai mare decat posibilitatea de
finantare a acestora) inainte de repartifia propriu-zisd a resurselor autoritatile publice
competente trebuie sa efectueze urmatoarele operatiuni:

- sd identifice nevoile sociale existente in perioada de referinta;

- sa cuantifice aceste nevoi in expresie baneasca;



- sd ierarhizeze aceste nevoi in raport de importanta si acuitatea pe care le manifesta
unele 1n raport cu altele.

Distribuirea resurselor financiare publice reprezintd de fapt dimensionarea volumul
cheltuielilor publice pe destinatii si anume pentru: Invatdmant, sanatate, cultura, asigurari si
protectie sociald, dezvoltare publica si locuinte, ordine publicd si aparare nationald, actiuni
economice etc.

In cadrul fiecarei destinatii resursele se defalca pe beneficiari, obiect si actiuni.

In tarile dezvoltate economic cea mai mare parte a resurselor financiare publice este
orientata catre actiuni cu caracter social-cultural. Urmeaza in ordinea volumului finantarilor:
ordinea publica si apararea tarii si cheltuielile pentru actiunile economice. In schimb, in tarile
in curs de dezvoltare resursele sunt dirijjate cu precddere catre domeniul economic in
detrimentul celui social-cultural.

Asadar, fluxurile de resurse financiare sunt orientate atat catre sfera productiei
materiale, cat si nemateriale, Insa n proportii diferite de la caz la caz.

Prin urmare distribuirea fondurilor publice de resurse financiare se realizeaza tot in
cadrul procesului de distribuire si redistribuire a produsului intern brut, insa intre stat, pe de o
parte si diversi beneficiari persoane fizice si juridice, pe de alta parte.

Importanta functiei de repartitie a finantelor publice se poate aprecia prin intermediul a
doua criterii:

1) prin intermediul dimensiunii transferurilor de valoare, de putere de cumparare la si
de la fondurile publice de resurse financiare;

2) prin intermediul mutatiilor produse in economie, adica a efectelor sociale,
economice, ecologice si de altd naturd, pe care le genereaza respectivele transferuri de
valoare.

Pe langa distribuie si redistribuire produsul intern brut pe plan national se poate realiza
si un flux de resurse financiare pe plan international. Acesta poate lua nastere prin:

a) primirea de imprumuturi externe;

b) acordarea de credite externe;

c) plata contributiilor, cotizatiilor catre organisme internationale la care tara este
membra;

d) primirea sau acordarea, dupa caz, de ajutoare financiare externe nerambursabile.

Necesitatea constituii fondurilor publice de resurse financiare este indiscutabila fiind
independenta de nivelul de dezvoltare economico-sociala a oricarui stat. De aceea se poate
aprecia ci functia de repartitie a finantelor publice are un caracter obiectiv. In schimb
procesul propriu-zis de repartitie a fondurilor de resurse financiare publice are un caracter
subiectiv fiind dependent de numerosi factori.

1.3. Functia de control al finantelor publice

Necesitatea functiei de control a finantelor publice decurge din faptul ca fondurile
publice de resurse financiare apar{in intregii societati.

Societatea este interesata:

- sd asigure resursele financiare necesare satisfacerii nevoilor generale;

- sa dirijeze aceste resurse cu luare Tn considerare a prioritatilor stabilite de autoritatile
competente;

- sa utilizeze resursele financiare publice n conditii de maxima eficientd economica,
eficacitate sociala si de alta natura;

- sd armonizeze interesele pe termen scurt si lung In legdturd cu dimensionarea
volumului resurselor financiare, cu repartizarea acestora intre administratia centrala si cele
locale respectiv cu destinatia cheltuielilor publice.
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Faptul ca fondurile publice de resurse financiare materializeaza o bund parte a
produsul intern brut este un argument in plus pentru organizarea §i exercitarea unui control
sistematic §i riguros asupra constituirii, repartizarii si utilizarii fondurilor financiare din
economie, aasupra pastrarii integritatii si bunei gestiondri a patrimoniului public, asupra
incasdrii integrale si la termen a creantelor statului.

Chiar daca nu 1n toate cazurile controlului statului favorizeaza luare de masuri care sa
adauge un plus de valoare patrimoniului public, aceasta impiedica deseori irosirea avutului
public, previne efectuarea de cheltuieli ilegale, ineficiente si inoportune, contribuie la
recuperarea prejudiciilor aduse proprietatii publice, asigura instaurarea ordinii si disciplinei in
gestionarea banilor si a altor valori publice.

Necesitatea controlului este cu atat mai stringenta cu cat si in etapa actuald mai exista
membrii ai societdfii care au un comportament reprobabil, a atitudine de nepasare fata de
avutul public, urmaresc inavutirea fara just temei prin incalcarea prevederilor legale.

Toate aceste aspecte evidentiazd necesitatea obiectivd a organizdrii §i exercitdrii
controlului financiar asupra sectorului public al economiei.

Controlul statului are o sferd larga de manifestare . Acesta vizeaza toate domeniile
vietii sociale, care tin de sectorul public: activitatea economica, sociald, culturala, de apararea
nationald si ordine interna, de protectia mediului, de promovare a relatiilor cu celelalte state
ale lumii etc.

Prin urmare controlul imbraca forme diferite, se exercita de organe diferite si foloseste
instrumente diferite.

Fiecare domeniu de activitate trebuie privit dintr-un triplu punct de vedere:

a) al sarcinilor specifice ce-i revin

b) al efortului financiare reclamat de activitatea specifica domeniului si care imbraca
in cele din urma expresie baneasca;

c) al efectelor utilizate generate, cuantificabile si susceptibile de a fi exprimate in bani.

Pentru cd fiecare domeniu de activitate are sarcini specifice, controlul indeplinirii
acestora se deruleaza de organe competente, specializate in domeniu considerat. Acestea
urmaresc, in acelasi timp si efectele si eforturile ce nu pot fi exprimate valoric.

In schimb, celorlalte doud obiective fiind comune tuturor domeniilor, sunt atributul
organele de control cu profil economico-financiar, ce sunt capabile sa emita judecati de
valoare indispensabile in stabilirea prioritatilor, cu ocazia deruldrii procesului de satisfacere a
nevoilor publice.

Controlul asupra activitatii economice, in general, precum si cel asupra laturii
economice (efort-efect) a actiunilor sociale este un control mijlocit de bani.

Controlul financiar exercitat de organele abilitare ale statului este 0 manifestare a
functiei de control a finantelor publice.

Functia de control a finantelor este strans legatd de functia de repartitie, dar are o arie
de manifestare mai largda decat acesta, deoarece vizeaza pe langa constituirea si utilizarea
fondurilor din economie si eficienta utilizarii acestora.

Practic cele doua functii ale finantelor se afla in raporturi de intercondifionare, in
sensul ca functia de repartitie genereaza camp de manifestare functiei de control, iar aceasta la
randul sdu, asigura uneori forme de manifestare a functiei de repartitie.

Spre deosebire de functia de repartitie, functia de control se exercitd in toate fazele
procesului reproductiei sociald. Astfel aceasta vizeaza faza repartitiei, dar se extinde si in
amonte asupra productiei si In aval asupra schimbului §i consumului.

In tara noastra, controlul financiar se exerciti de catre:

a) Curtea de Conturi;

b) Ministerul Finantelor Publice, prin structurile sale centrale si teritoriale;
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c) compartimentele de specialitate ale institutiilor, intreprinderilor, agentilor
economici (cunoscute dupa denumirea generica de organe de control financiare intern).

Totodata atributii de control mai au si Parlamentul, Guvernul, precum si alte organe.

Uneori, sfera de cuprindere a activitatii organelor de control financiar public este atat
de larga incat poate sa depaseasca sfera relatiilor financiare si chiar pe cea a relatiilor banesti.

TEMA 11
SISTEMUL RESURSELOR FINANCIAR

2.1. Continutul resurselor financiare publice
si alocarea acestora

Economia moderna este caracterizatd de fenomenul cresterii mai rapide a necesarului

Resursele au un caracter limitat in timp ce cererea de resurse prezintd o accentuata
tendinta de crestere.

Resursele sunt elemente ale bogatiei unei natiuni. Acestea provin In cea mai mare
parte din produsul intern brut si sunt utilizate pentru consum, formare brutd de capital
(investitii) si pentru export.

Resursele financiare reprezinta totalitatea mijloacelor banesti necesare Indeplinirii
obiectivelor economice si sociale ale programelor guvernamentale intr-o perioadd de timp
determinata.

Resursele financiare generale ale societatii cuprind:

a) resursele financiare ale autoritatilor si institutiilor publice;

b) resursele intreprinderilor publice si private;

¢) resursele organismelor fara scop lucrativ;

d) resursele populatiei;

Volumul resurselor financiare ale societdtii depinde de marimea produsului intern brut
precum si de posibilitatea apelarii la resursele financiare externe (credite bancare, ajutoare
nerambursabile etc.)

Avand in vedere distinctia dintre finantele publice si cele private se pune problema
raportului existent intre resursele financiare publice si resursele financiare ale societatii.
Acesta este un raport ca de la parte la parte la intreg, deoarece resursele financiare ale natiunii
au o sferd de cuprindere mai mare.

Resursele financiare publice includ resursele financiare ale administratiei centrale si
locale, resursele necesare protectiei si asigurarilor sociale, precum si resursele financiare ale
institutiilor si autoritatilor publice autonome.

Asadar, resursele financiare publice impreuna cu resursele financiare private constituie
resursele financiare ale societatii.

Dat fiind caracterul limitat al resurselor in general si implicit al resurselor financiare
publice se pune problema alocarii optime a acestora in scopul producerii tuturor categoriilor
de bunuri publice, private si mixte.

Productia de bunuri publice si raportul dintre acestea si bunurile private sunt
determinate de modul de alocare a resurselor intre sectorul public si cel privat.

In conditiile pietei imperfecte ce caracterizeazi economia modern, statul actioneazi
direct in calitate de producator sau consumator de bunuri, dar poate juca si un rol
interventionist pentru reglarea pietei.
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Guvernului ii revine rolul de a asigura si distribui prin intermediul alocarii resurselor
bunurile si serviciile publice.

In teoria finantelor publice se apreciazi ci alocarea efectivi a resurselor intre sectorul
public si cel privat determina o anumita proportie intre acestea putandu-se accepta ca alocarea
resurselor este optima daca cerintele consumatorilor sunt satisfacute la un nivel maxim prin
intermediul sectorului privat si al celui public.

Mobilizarea de resurse financiare la dispozitia statului prin intermediul prelevarilor
fiscale (impozite si taxe) determind diminuarea capacitatii financiare a contribuabililor si

Comportamentul consumatorilor fata de bunurile publice si cele private, precum
raportul dintre acestea sunt puse in evidentd de asa-numitele ,,curbe de indiferenta”.

Acestea reflectd la un moment dat punctele in care preferintele consumatorilor pentru
bunurile publice si cele private sunt egale, respectiv indiferente.

2.2. Structura resurselor financiar publice

In economia modernd se manifestd, asa cum precizam mai sus, tendinta de crestere a
cererii de resurse financiare publice pentru satisfacerea nevoilor sociale intr-un ritm mai
accentuat decat evolutia produsului intern brut.

Cererea de resurse financiare publice este determinatd de volumul cheltuielilor
publice. La un moment dat oferta de resurse financiare publice poate fi influentata de o serie
de factori precum sunt:

a) factori economici: imprima, determind o anumita evolutie a produsului intern brut
ceea ce poate genera sporirea veniturilor impozabile;

b) factori monetari (dobanda, credit, masa monetard) care-si transmit influenta prin
pret: cresterea preturilor, accentuarea fenomenelor inflationiste, conduc la sporirea incasarilor
din impozite si taxe;

¢) factori sociali: presupun redistribuirea resurselor in scopul satisfacerii nevoilor de
educatie, sanatate, asigurare sociala etc., ale membrilor societatii;

d) factori demografici: in anumite conditii pot influenta numarul populatiei active
contribuind implicit la sporirea numarului contribuabililor;

e) factori politici si militari: pot imprima anumite particularitd{i politice, economice,
sociale sau financiare, care sa asigure o multiplicare a resurselor financiare;

f) factori financiari: sintetizeaza influenta tuturor celorlalti factori prin dimensionarea
cheltuielilor publice. In acelasi timp volumul cheltuielilor publice influenteaza nivelul
deficitului bugetar a carui finantare poate necesita resurse suplimentare.

Existenta unei multitudini de factori de influentd a determinat aparitia unor noi tipuri
de resurse avand drept efect diversificarea structurii resurselor financiare publice.

Privite prin prisma continutului lor economic, resursele financiare publice se
structureaza astfel:

a) prelevari cu caracter obligatoriu;

b) resurse de credit public;

C) resurse de trezorerie;

d) resurse inflationiste (din emisiunea monetara fara acoperire).

Cea mai mare parte a resurselor financiar publice o reprezinta prelevarile cu caracter
obligatoriu sub forma impozitelor si taxelor ale caror nivel este nsa limitat si de cele mai
multe ori insuficient.

Este cunoscut faptul ca incasarile din impozite nu pot spori rapid.
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Masurile de majorare a resursele financiare de aceasta natura presupun fie modificarea
cotelor de impunere, fie introducerea de noi impozite, masuri ce necesita girul (autorizarea,
aprobarea) puterii legislative care nu se poate obtine rapid.

De aceea statul apeleaza la alte categorii de resurse pentru a acoperii nevoia la un
moment dat.

Resursele de credit public se gestioneaza prin sistemul trezoreriei finantelor publice si
constau in mobilizarea de catre stat sub forma de imprumut de pe piata interna sau externa a
disponibilitatilor banesti temporar libere.

Resursele de trezorerie intervin pentru acoperirea temporard a deficitului de cont
inregistrat de componentele bugetului general consolidat.

Trezoreria statului este o institutie publicd in subordinea Ministerului de Finante
Publice prin intermediul careia se realizeaza executia bugetara, adica se incaseaza veniturile si
se efectueaza cheltuielile publice.

Trezoreria asigurd pastrarea echilibrului intre venituri si cheltuieli pe parcursul
executiei bugetare.

Pentru acoperirea eventualelor deficite de cont inregistrate de anumite bugete
Trezoreria aloca din bugetul propriu resurse financiare de echilibru.

Resursele inflationiste sunt generate prin emisiunea monetara, fard o corespondenta
reald in productia de bunuri si servicii.

Fenomenul inflationist poate genera sporirea Incasarilor din impozite si taxe, dar
pentru ca are implicatii negative in domeniu economic si social apelul la astfel de resurse este
contraproductiv.

Structura organizatorica a statelor reprezinta un alt criteriu de grupare a resurselor
financiare publice. In raport de aceasta distingem:

- resurse ale statelor de tip federal,

- resurse ale statelor de tip unitar.

In cazul statelor de tip federal structura resurselor financiare publice se delimiteaza in
raport de palierele administrativ-teritorial astfel:

1. resurse financiare ale federatiei sau bugetului federal;

2. resurse financiare ale bugetelor, statelor, provinciilor sau regiunilor membre ale
federatiei;

3. resurse financiare ale bugetelor locale.

La nivelul statelor de tip unitar, resursele financiare publice, se delimiteazd tot in
raport de structura administrativ-teritoriala astfel:

a) resurse ale administratiei centrale;

b) resurse ale administratiei locale.

Privita prin prisma bugetului general consolidat structura resurselor financiare publice
include:

a) resurse financiare ale bugetului de stat;

b) resurse financiare ale bugetului asigurarilor sociale de stat;

c) resursele financiare ale fondurilor speciale extrabugetare;

d) resurse financiare ale bugetelor locale.

In functie de ritmicitatea incasarilor la buget distingem doud categorii de resurse
financiare publice:

1. resurse curente sau ordinare;

2. resurse extraordinare, incidentale sau Intdmplatoare.

Resursele ordinare sunt acelea la care statul apeleaza in mod obisnuit, frecvent, in
conditii considerate normale si care se incaseaza la buget cu o anumita regularitate.
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Resurse extraordinare sunt acelea la care statul apeleaza in situatii exceptionale, atunci
cand resursele curente nu acopera cheltuielile publice (imprumuturile externe si interne,
ajutoarele din strdinatate etc.).

In raport de sursa de provenientd, distingem in cadrul resurselor financiare publice
doua categorii:

1. resurse interne, provenite din interiorul granitelor tarii;

2. resurse externe, care au ca sursa piete externe de capital.

In Roménia resursele financiare publice sunt structurate in raport de anumite criterii,
potrivit structurii sistemului bugetar national.

Resursele sunt grupate in functie de regularitatea mobilizarii lor, precum si pe baza
clasificatiei economice.

In Romania resursele financiare publice se constituie si se gestioneaza printr-un sistem
unitar de bugete denumit generic buget general consolidat, in conditiile asigurarii echilibrului
financiar.

Potrivit structurii acestuia distingem urmatoarele categorii de resurse:

I. Resurse ale bugetului de stat, cu urmatoarea tipologie:

1. Venituri curente

a) venituri fiscale

- impozite directe

- impozite indirecte
b) venituri nefiscale

2. Venituri de capital (venituri din valorificarea unor bunuri ale statului, venituri din
valorificarea unor bunuri de la rezervele nationale etc.)

3. Venituri din operatiuni financiare (incasdri din rambursarea imprumuturilor
acordate)

II. Resurse ale bugetului asigurarilor sociale de stat:

1. Contributii ale angajatilor si angajatorilor

2. Alte contributii

I11. Resurse ale bugetelor locale:

1. Venituri curente

a) venituri fiscale

- impozite directe

- impozite indirecte
b) venituri nefiscale

2. Venituri din capital

3. Venituri din operatiuni financiare

IV. Resurse ale fondurilor speciale extrabugetare

Fondurile speciale extrabugetare se constituie pe seama unor venituri cu caracter
fiscal, in special impozite si taxe indirecte, pentru finantarea unor cheltuieli publice expres
precizate. Veniturile acestor fonduri au asadar o afectatie speciald. Aceste fonduri au caracter
temporar, ele luand fiinta in raport de nevoile economiei publice.

In ansamblul resursele financiare publice din tara noastrd se includ si resursele
institutiilor publice cu caracter autonom. Acestea pot fi: resurse proprii, alocatii bugetare si
resurse atrase (imprumuturi, donatii etc.)
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TEMA 111
NOTIUNI GENERALE DESPRE IMPOZITE SI TAXE

3.1. Continutul si rolul impozitelor

Impozitul reprezintd o forma de prelevare a unei parti din veniturile si/sau averea
persoanelor fizice si juridice la dispozitia statului in scopul acoperirii cheltuielilor publice.

Aceastad prelevare se efectueaza cu caracter obligatoriu, definitiv i nerambursabil si
fara o contraprestatie directa si imediata din partea statului.

In schimb, taxa reprezinti suma de bani plititi de un contribuabil in schimbul
anumitor contraservicii prestate acestuia de citre anumite institutii sau entitati publice.

De reguld, cuantumul taxei este mai mare decat valoarea contraserviciilor si de aceea
se apreciaza ca taxa incorporeaza anumite elemente de impozit.

Caracterul obligatoriu al impozitelor trebuie inteles in sensul ca plata acestora este o
sarcind impusa tuturor persoanele fizice si juridice care obtin venituri dintr-o anumita sursa
sau poseda acelasi gen de avere.

Dreptul de a introduce impozite il are Statul si aceasta se exercitd de reguld prin
intermediul organelor legislative (Parlament) iar uneori si in anumite conditii prin organele de
stat locale.

Parlamentul se pronuntd in legaturad cu introducerea impozitelor de interes national,
general, iar organele de stat locale pot introduce unele impozite in favoarea unitatilor
administrativ-teritoriale.

In tara noastra, potrivit Constitutiei, Consiliile Locale si Judetene stabilesc impozitele
si taxele locale in limitele si In conditiile legii.

Impozitele sunt plati asa cum s-a mentionat cu titlu definitiv i nerambursabil.

In schimbul acestora platitorii nu pot solicita Statului un serviciu de valoare egali sau
apropriata.

Rolul impozitelor se manifestd pe plan financiar, economic si social.

Modul concret de manifestare a acestui rol cunoaste insa diferentieri de la o tara la alta
si de la o etapd de dezvoltare economico-sociala la alta.

Cel mai important rol al impozitelor se manifestd pe plan financiar, deoarece acestea
constituie principalul instrument de procurare a resurselor financiare necesare acoperirii
cheltuielilor publice.

Astfel in tarile dezvoltate ale lumii, impozitele, taxele si contributiile au o pondere
cuprinsa intre 80 s1 90% din totalul veniturilor publice.

In tarile in curs de dezvoltare se inregistreaza diferentieri semnificative de la un stat la
altul, impozitele si taxele reprezentand intre 50 si 90% din totalul resurselor financiare
publice.

O caracteristica fundamentarda a evolufiei impozitelor in perioada postbelicd o
reprezintd majorarea acestora, atat in marime absoluta, cat si in marime relativa.

In plan practic aceasti tendintd s-a realizat prin sporirea numdirului platitorilor,
extinderea bazei de impunere sau majorarea cotelor de impozit.

Aceasta ultimd masurda a operat cu precadere in domeniu impunerii veniturilor
persoanelor fizice si Intr-o mai micd masurd in cazul impozitelor persoanelor juridice.

Rolul economic al impozitelor se manifesta prin transformarea acestora si utilizarea lor
ca mijloace de interventie a statului in domeniu economic.

In functie de intentia legiuitorului impozitele pot fi utilizate pentru incurajarea sau
frAnarea unei activitatii economice, pentru stimularea sau descurajarea productiei sau
consumului unui anumit bun sau serviciu, pentru extinderea sau ingradirea comertului
exterior.
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Cu alte cuvinte impozitele pot fi utilizate pentru a influenta componentele economice
al firmelor si indivizilor.

Pe plan sociale rolul impozitelor se concretizeaza in faptul ca prin intermediul lor
Statul procedeaza la redistribuirea unei parti importante din produsul intern brut intre anumite
categorii sociale si indivizi, intre persoanele fizice si cele juridice.

Astfel in tarile dezvoltate ale lumii prin intermediul impozitelor, taxelor si
contributiilor, statul preia la buget intre 40% si 50% din PIB, iar in tarile in curs de dezvoltare
intre 30% si 40 %.

3.2. Elementele impozitului

La introducerea impozitelor statul urmareste realizarea anumitor obiective financiare,
economice §i sociale. Pentru aceasta este necesar ca reglementarile fiscale sa fie cunoscute si
respectate atat de organele fiscale cat si de contribuabili.

Drept urmare in legile prin care se instituie impozite si taxe se precizeazad clar
elementele tehnice ale acestora.

Dintre acestea amintim:

1) Subiectul impozitului - este persoane fizica sau juridic obligatd prin lege la plata
acestuia. Astfel in cazul impozitului pe venituri din salarii subiect este muncitorul sau
functionarul, la impozitul pe profit agentii economici, la impozitul pe succesiuni mostenitorul
sau mostenitorii etc.

Atat in literatura de specialitate cat si in vorbirea curenta subiectul impozitului poarta
denumirea de contribuabil. Uneori impozitul datorat de un subiect este calculat/retinut si
varsat la buget de catre o alta persoana.

2) Suportatorul impozitului - este persoana care suportd efectiv impozitul. In mod
normal subiectul impozitului ar trebui sa fie si suportitorul real al acestuia. In realitate sunt
insa frecvente cazurile in care cele doua elemente nu coincid. Aceasta deoarece sunt diverse
cai s1 mijloace de a transpune impozitele platite de unele persoane fizice si juridice in sarcina
altora. In aceste cazuri se ajunge ca in final contribuabilul ce suporti efectiv impozitul si nu
fie cel desemnat oficial prin lege.

3) Obiectul impunerii - reprezinta materia supusa impozitului. La impozitele directe
obiectul impunerii poate fi venitul sau averea. La impozitele indirecte obiectul impunerii
poate fi produsul tranzactional, serviciul prestat, bunul importat sau exportat.

4) Sursa impozitului - arata din ce anume se plateste impozitul: din venituri sau din
avere. In cazul impozitului pe venit, obiectul impunerii coincide intotdeauna cu sursa. La
impozitele pe avere insa nu existd mereu o astfel de coincidenta pentru cd acestea se platesc
de reguld din venitul produs de averea respectivd si numai rareori diminueaza substanta
acesteia.

5) Unitatea de impunere - reprezintdi marimea fizica utilizata pentru evaluarea,
cuantificarea obiectului impozabil. Ca unitate de impunere putem mentiona: unitatea
monetard la impozitul pe venit, metrul patrat la impozitul pe cladiri, litrul, kg, bucata la taxele
de consumatie etc.

6) Cota de impunere - reprezinta impozitul datorat la o unitatea de impunere. Cotele de
impunere pot fi fixe si procentuale (proportionale, progresiv si regresive).

7) Asieta sau modul de asezare a impozitului — reprezintad totalitatea masurilor si
actiunilor intreprinse de organele competente ale satului in legdturd cu fiecare subiect
impozabil pentru identificarea obiectului impunerii, dimensionarea sau evaluarea acestuia si
stabilirea cuantumului impozitului.

8) Termenul de plata - reprezintd data pana la care impozitul trebuie achitat statului,.
Termenul de plata poate fi sub forma unei date fixe sau a unui interval de timp. Neachitarea la
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termen a obligatiilor fiscale conduce pentru contribuabilul la suportarea de dobanzii si
penalitatii de intarziere. In legislatie se prevad, de asemenea si masuri de executare silita.

3.3. Principiile impunerii

Impunerea reprezintad un ansamblu de masuri si operatiuni efectuate in baza legii care
au drept scop final stabilirea impozitului ce revine 1n sarcina unei persoane fizice sau juridice.

Impunerea are atat o latura de natura politica cat si una de ordin tehnic concretizata in
metodele, tehnicile, instrumentele utilizate pentru determinarea obiectului impozabil si a
cuantumului impozitului.

Din punct de vedere politic prin impunere se urmareste ca fiecare impozit nou introdus
sa corespunda anumitor cerinte, sa fie in concordanta cu anumite principii.

Astfel de principii au fost formulate pentru prima datd de catre Adam Smith care
aprecia cd la baza politicii fiscale a Statului ar trebui sa stea urmdtoarele principii sau
maxime:

1. principiul justetei impunerii;

2. principiul certitudinii impunerii;

3. principiul comoditatii perceperii;

4. principiul randamentului impozitelor.

Aceste principii au avut indiscutabil un caracter progresiv fiind indreptate impotriva
arbitrarului ce domnea in materie fiscald in perioada de trecere de la evul mediu la capitalism
si in primele stadii de dezvoltare ale acestuia.

In prezent la introducerea in practici a unui nou impozit se urmireste ca acesta si
raspunda cerintelor urmatoarelor categorii de principii:

1. principii de echitate fiscala;

2. principii de politica financiara;

3. principii de politica economica;

4. principii social — politice.

3.3.1. Principii de echitate fiscala

Ca notiune echitatea fiscala Tnseamna dreptate sociald in materie de impozite. Pentru a
se asigura respectarea cerintelor echitatii fiscale este necesara indeplinirea cumulativa a
urmatoarelor conditii.

a) stabilirea unui minim neimpozabil: adica legiferarea scutirii de impozit, a unui venit
prestabilit considerat suficient pentru satisfacerea nevoilor de viata strict necesare. Minimul
neimpozabil poate fi stabilit ca atare numai in domeniul impozitelor directe, in special al
impozitelor pe venit, acesta neavand aplicabilitate in materie de impozite indirecte.

b) sarcina fiscala sa fie stabilita in functie de puterea contributiva a fiecarui subiect
platitor. Aceasta cerintd presupune asadar ca la stabilirea impozitului sa se ia In considerare
marimea venitului sau averii care face obiectul impunerii, precum si situaia personald a
contribuabilului (celibatar, casatorit etc.)

c) la aceeasi putere contributivd sarcina fiscala a unei categorii sociale sa fie stabilita
prin comparatie cu sarcina fiscald a altei categorii sociale, respectiv sarcina fiscald a unei
persoane sa fie stabilitd comparativ cu sarcina fiscala a altei persoane din aceeasi categorie
sociala.

d) impunerea sa fie generald - adicd sd cuprindd toate categoriile sociale care
realizeaza venituri dintr-o anumita sursd sau posedd un anumit gen de avere, cu exceptia
persoanelor ale cdror venituri se situeazd sub minimul neimpozabil.
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Un rol deosebit in asigurarea echitatii fiscale il are si cota de impunere, in functie de
care se determina impozitul datorat de un contribuabil.

In teoria si practica fiscald se cunosc doud tipuri de cote de impunere:

a) fixe;

b) procentuale.

La randul lor cotele de impunere procentuale se structureaza astfel:

a) cote procentuale proportionale;

b) cote procentuale progresive cu doua variante: simple si compuse (pe transe);

C) cote procentuale regresive.

Practica fiscala a demonstrat ca dintre toate variantele unui sistem de impunere cea
care asigura respectarea In cea mai mare masura a conditiilor echitatii fiscale este impunerea
in cote procentuale progresive compuse sau pe transe.

3.3.2. Principii de politica financiara

La introducerea in practica a unui nou impozit este necesar ca aceasta sa raspunda si
unor cerinte de ordin financiar. Astfel impozitul trebuie sd aiba un randament fiscal ridicat, sa
fie stabil si elastic.

Pentru ca un impozit sa aiba un randament fiscal ridicat trebuie indeplinite cumulativ
urmatoarele conditii:

a) impozitul sa aibd un caracter universal: adicd sa nu existe persoane fizice sau
juridice care obtin venituri din aceeasi sursa, poseda acelasi gen de avere sau isi aproprie prin
cumparare aceleasi bunuri sau servicii si care sa nu fie subiecti platitori. Universalitatea
impozitului presupune totodatd ca intreaga materie impozabild a unei contribuabili sa fie
fiscalizata.
parti mai mici sau mai mari din materia impozabila.

¢) volumul cheltuielilor privind stabilirea materiei impozabile, calcularea si perceperea
impozitelor sa fie cat mai redus posibil.

Un impozit este considerat stabil atunci cand randamentul sdu ramane constant de-a
lungul intregului sdu ciclu economic. Cu alte cuvinte randamentul unui impozit nu trebuie sa
sporeascd odatd cu cresterea volumului productiei in perioadele favorabile ale ciclului
economic si nici sd scadd in perioadele de recesiune si crizd economica. Stabilitatea este
necesara si pentru a permite agentilor economici sa-si elaboreze planuri de afaceri pe termen
lung. Modificarile frecvente ale sistemului fiscal si ale nivelului impozitelor genereaza un
climat de neincredere potrivnic unei dezvoltari economice durabile.

Elasticitatea impozitului presupune ca aceasta sa se poatd adapta in permanenta
necesitatilor de venituri ale statului. Concret presupune ca dacad intr-un anumit moment
volumul cheltuielilor bugetare se majoreaza, impozitul sa poate fi ajustat in acelasi sens si
invers. Practica fiscald a statelor a demonstrat ca elasticitatea impozitelor actioneaza de regula
in sensul majorarii acesteia.

O alta problema de ordina financiar care se ridica cu ocazia analizei unui sistem fiscal
este aceea a numarului si tipului, felului impozitelor utilizate pentru procurarea veniturilor
statului.

In ceea ce priveste numirul ce urmireste a se raspunde la intrebarea: ,,este necesar sa
se utilizeze un singur impozit sau mai multe?”. Opinii ale functiondrii unui sistem fiscal
fundamentat pe un singur impozit au existat in teorie insa nu au putut fi niciodatd puse in
practica. Toate statele lumii utilizeaza numeroase instrumente fiscale in procesul de
mobilizare a resurselor si multiple forme ale acestora (impozite directe, indirecte, generale
etc.).
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3.3.3. Principii de politica economica

Cu ocazia introducerii unui impozit statul urmareste de reguld realizarea mai multor
obiective: este vorba mai intdi de procurarea veniturilor necesare acoperirii cheltuielilor
publice, iar dupa aceea de utilizarea impozitului ca instrument, ca parghie a politicii
economice.

Concret impozitul poate fi folosit pentru incurajarea sau franarea dezvoltarii unei
ramuri sau a unui domeniu de activitate, pentru stimularea sau scdderea productiei si
consumului unor bunuri sau servicii, pentru extinderea sau ingradirea relatiilor comerciale cu
strainatatea.

Incurajarea dezvoltarii unei ramurii sau subramuri economice se poate asigura prin
masuri de ordin fiscal cum sunt:

a) scutirea de impozite a profitului reinvestit;

b) acceptarea amortizarii accelerate a capitalului fix;

c) scutirea de taxe vamale a materiilor prime si materialelor importate si necesare
productiei din ramura;

d) acordarea de reduceri sau scutiri la plata taxelor de consumatie etc.

In vederea cresterii consumului unei anumite marfi, statul procedeaza la reducerea sau
chiar suprimarea impozitelor indirecte aplicate la vanzarea acesteia. In sens opus statul poate
sa restrictioneze consumul anumitor bunuri §i servicii, tot prin intermediul fiscalitatii indirecte
care-si transmite influentele in preturi, majorandu-le si diminuand in felul acesta cererea
pentru produsele respective.

Impozitele pot fi utilizate concomitent cu alte instrumente pentru redresarea situatiei
economice a unei tari. Cu alte cuvinte politica fiscala trebuie utilizatd ca o componentd a
mixului politicilor guvernamentale.

3.3.4. Principii social — politice

Prin politica fiscala promovata de unele state se urmareste si realizarea unor obiective
social - politice. Astfel partidul de guvernamant urmareste ca politica fiscald promovata sa fie
in concordanta cu interesele si asteptarile categoriilor si grupurilor sociale pe care le
reprezinta.

In acelasi timp in preajma perioadelor electorale partidul de guvernimant poate si-si
mentind influenta in randul contribuabililor prin adoptarea anumitor masuri de natura fiscala.

Este bine cunoscutd practica acorddrii unor avantaje fiscale si persoanelor sau
categoriilor sociale defavorizate. Tot prin intermediul impozitelor si taxelor se pot restrictiona
vanzarea si consumul unor bunuri daunatoare sanatatii.

3.4. Asezarea si perceperea impozitelor
Reprezinta un ansamblu de operatiuni succesive referitoare la:
1) stabilirea obiectului impozabil,
2) determinarea cuantumului impozitului;
3) perceperea sau incasarea impozitului;

3.4.1. Stabilirea obiectului impozabil

Stabilirea obiectului impozabil este operatiunea ce presupune constatarea si evaluarea
materiei impozabile. Pentru ca veniturile si averea sa poate fi supuse impunerii este necesar ca
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organele fiscale sd constate mai intdi existenta fizicd a acestora, iar apoi sa procedeze la
evaluarea lor.

Evaluarea obiectului impunerii reprezinta determinarea dimensiunii acestuia.

In practica fiscala pentru indeplinirea acestui obiectiv se utilizeaza doui categorii de
metode de evaluare:

- metoda evaluarii indirecte, bazata pe prezumtie;

- metoda evaluarii directe, bazata pe probe.

La randul sau metoda evaluarii indirecte cunoaste trei variante de realizare:

a) evaluarea pe baza unor indicii exterioare ale obiectului impozabil;

b) evaluarea forfetara;

¢) evaluarea administrativa.

Metoda evaluarii directe se realizeaza pe baza a doua variante:

a) evaluarea pe baza propriei declaratii a contribuabilului;

b) evaluarea pe baza declaratiei unei terte persoane.

Evaluarea pe baza indiciara a obiectului impozabil este specifica impozitelor de tip
real si permite stabilirea cu aproximatie a dimensiunii materiei impozabile. Metoda este
simpld si putin costisitoare nsd are dezavantajul ca aproximeazad dimensiunea obiectului
impunerii §i nu tine cont de situatia personald a contribuabilului, aspecte ce afecteaza
echitatea fiscala.

Evaluarea forfetara consta in aceea ca organele fiscale cu acceptul subiectului platitor
atribuie o anumitd valoare obiectului impozabil. Evident nici in acest caz nu sunt create
premizele respectarii echitatii fiscale.

Evaluarea administrativa se caracterizeaza prin faptul ca organele fiscale cuantifica
materia impozabila pe baza datelor, informatiilor de care dispun. Contribuabilul, daca are
obiectii, se poate adresa organelor fiscale si pe baza unor elemente justificative, obiectul
impunerii se poate reevalua.

Evaluarea pe baza propriei declaratii a contribuabilului presupune stabilirea marimii
obiectului impozabil in termeni reali pornind de la informatiile cuprinse intr-o declaratie de
impunere pe care contribuabilului are obligatia sd3 o completeze si s o depuna la organele
fiscale competente pana la un anumit termen dat. Totodata contribuabilul este obligat sa tina o
anumitd evidentd a veniturilor si cheltuielilor sale. Metoda are avantajul ca in conditiile unor
declaratii sincere ale subiectului impozitului obiectul impozabil este real evaluat.

Neajunsul sdu este determinat de existenta secretului comercial si bancar, care pot
proteja informatiile reale cu privire la marimea veniturilor sau averii permitdnd astfel
contribuabilului sa ascundd adevarul.

Evaluarea pe baza declaratiei unei terte persoane presupune dimensionarea materiei
supusd impunerii pe baza datelor, informatiilor oferite de un ter{ care cunoaste adevarul
despre obiectul impunerii. Este cazul angajatorului care completeazd declaratii despre
veniturile salariale ale angajatilor sai, al bancilor care cunosc realitatea datelor referitoare la
veniturile din dobanzii etc.

Aceasta metoda de evaluare asigura respectarea in cea mai mare masura a cerintelor
echitatii fiscale pentru ca terta persoana nu are interesul sa ascunda adevarul organelor fiscale.
Dezavantajul il reprezinta sfera limitata de aplicabilitate a acesteia.

3.4.2 Determinarea cuantumului impozitului
In decursul timpului in functie de modul de asezare s-au utilizat doud modalitati pentru

determinarea cuantumului impozitului.
In functie de aceasta distingem impozite de repartitie si impozite de cotitate.
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Impozitele de repartitie s-au utilizat in Evul Mediu si in primele stadii ale epocii
moderne si s-au caracterizat prin faptul ca statul in functie de necesitatile sale de venituri,
proceda la stabilirea sumei globale a impozitelor si taxelor ce urmau a fi incasate de pe intreg
teritoriul tari. Aceastda suma era ulterior repartizata (impartitd) de sus in jos pe unitagi
administrativ - teritoriale, iar la nivelul unitatii de baza (de exemplu comuna) se distribuia pe
subiecte si obiecte impozabile.

Datorita modului lor arbitrar de stabilire , impozitele de repartitie inregistrau
diferentieri semnificative de la o unitate administrativ - teritoriala la alta, fara a avea 0
justificare economica.

In consecinta in cazul acestei modalititi de determinare a cuantumului impozitului nu
se poate vorbi despre respectarea conditiilor de echitate fiscala.

Impozitele de cotitate se stabilesc pornind de jos in sus prin aplicarea unor cote de
impunere procentuale asupra obiectului impozabil, determinat pentru fiecare subiect in parte.

Ca urmare, prin modul de stabilire, impozitele de cotitate inldturd in cea mai mare
masurd neajunsurile impozitelor de repartitie, deoarece se determind tinand cont de marimea
obiectului impunerii si ludnd in considerare situatia personala a contribuabilului.

Astfel in legatura cu acest ultim aspect se poate preciza faptul ca in multe tari ale lumii

aflate in Intretinerea contribuabilului, de starea sa civila etc.

3.4.3. Perceperea impozitelor

Odata stabilita marimea impozitelor, organelor fiscale sunt obligate sd aduca la
cunostinta contribuabilului cuantumul impozitului datorat statului, precum si termenele pana
la care aceasta trebuie platit.

Dupa aceasta se poate trece la incasarea, perceperea impozitelor.

De-a lungul timpului s-au utilizat mai multe modalitati de colectare a impozitelor si
taxelor:

a) incasarea impozitelor prin intermediul unui contribuabil al localitatii;

b) colectarea impozitelor de catre un concesionar sau arendas;

¢) perceperea impozitelor si taxelor prin intermediul aparatului specializat al statului.

In prezent impozitele si taxele sunt incasate prin intermediul aparatului fiscal al
statului.

In aceasti situatie se utilizeaza trei modalititi practice pentru realizarea acestei
operatiuni:

1) incasarea impozitelor direct de catre organele fiscale;

2) Incasarea prin stopaj la sursa;

3) aplicarea si anularea de timbre fiscale mobile.

1) Incasarea impozitelor in mod direct de citre organele fiscale cunoaste doua variante
de realizare:

- cand subiectul impozitului are obligatia de ase deplasa la sediul administratiei fiscale
pentru plata obligatiei datorate (caz in care avem de-a face cu asa - numitul impozit portabil);

- cand organul fiscal are obligatia sa se deplaseze la domiciliul contribuabilului pentru
a solicita acestuia plata impozitului datorat (in aceasta situatie se vorbeste despre un impozit
cherabil).

Pe parcursul derularii procedurii fiscale adica a adoptarii de catre organul fiscal a
masurilor privind identificarea si evaluarea materiei impozabile, stabilirea cuantumului
impozitului si perceperea sa, aparatul specializat al statului trebuie sd dea dovada de
transparenta.

22



Eficienta procedurii fiscale poate fi apreciata prin intermediul a doua criterii:

- prin aria de manifestare a evaziunii fiscale;

- pe baza gradului de incasare, colectare a impozitelor si taxelor.

2) Incasarea prin stopaj la sursid constd in aceea cd sarcina calculdrii, retinerii si
varsarii la buget a impozitului datorat de un subiect cade in sarcina unei terte persoane.

O astfel de modalitate este larg raspandita in intreaga lume pentru incasarea
impozitului pe veniturile salariale. In acest caz subiectul impozitului este angajatul, iar sarcina
perceperii acestuia revine angajatorului care deruleaza operatiunile de calculare, retinere si
varsare la buget a obligatiei fiscale.

De asemenea un astfel de sistem se utilizeazd in domeniu impunerii veniturilor din
dobanzi, al veniturilor din valorificarea drepturilor de proprietate intelectuala etc.

3) Perceperea impozitelor prin aplicarea si anularea de timbre fiscale mobile se
practicd cu precadere in cazul taxelor. Astfel sunt incasate taxele datorate statului pentru
actiuni in justitie, cele pentru eliberarea actelor, certificatelor si altor documente de catre
notariate, precum si de catre organele administratiei publice.

3.5. Clasificarea impozitelor

In practica fiscala se intalneste o diversitate de impozite care se deosebesc nu numai ca
forma ci si in ceea ce priveste continutul lor.

Pentru a sesiza mai usor efectele diferitelor categorii de impozite pe plan financiar,
economic, social si politic este necesara gruparea acestora pe baza unor criterii stiintifice.

I. Dupa principalele trasaturi de forma si fond, impozitele pot fi grupate in:

1) directe

2) indirecte

1) Impozitele directe au caracteristica faptul ca se stabilesc nominal in sarcina unor
persoane fizice si juridice, in legatura cu veniturile sau averea acestora, pe baza cotelor de
impunere prevazute de lege.

Acestea se incaseaza direct de la contribuabil la termenele de plata prestabilite de lege.
In cazul lor in intentia legiuitorului, subiectul si suportatorul impozitului sunt una si accesasi
persoana cu toate cd in practica aceasta suprapunere nu este uneori valabila.

Pentru cd tin seama de puterea contributivd si de situatia personalda a subiectului
impozabil, impozitele directe sunt de regula mai preferate decat impozitele indirecte din
perspectiva echitatii fiscale.

2) Impozitele indirecte se percep cu prilejul vanzarii unor bunuri si al prestdrii unor
servicii, al importului ori al exportului ceea ce desemneaza cd acestea vizeaza cheltuielile,
respectiv cheltuirea unor venituri.

In cazul impozitelor indirecte chiar prin legea de instituire se acorda calitatea de
suportator unei alte persoane fizice sau juridice decét subiectul impozitului.

La randul lor impozitele directe in functie de modul in care sunt agezate se
structureaza astfel:

a) impozite personale;

b) impozite reale.

a) Impozitele personale sunt cunoscute sub denumirea de impozite subiective pentru ca
tin cont de situatia personala a contribuabilului. Aceste impozite se delimiteazd in: impozite
pe venit §i impozite pe avere.

Impozitele pe venit sunt de asemenea:

= pe veniturile persoanelor fizice;
= pe veniturile persoanelor juridice.

23



Impozitele pe avere se grupeaza astfel:

> pe averea propriu-zisa;

» pe circulatia averii;

» pe sporul de avere.

b) Impozitele reale poartd denumirea de impozite obiective sau pe produs pentru ca se
aseaza asupra anumitor obiecte materiale sau activitati fard a lua in considerare situatia
personald a contribuabilului. Astfel de impozite sunt:

» impozitul funciar sau pe teren;

» impozitul pe cladiri;

» impozitul pe activitati comerciale, industriale si profesii libere;

» impozitul pe capitalul mobiliar sau banesc.

La randul lor, impozitele indirecte in functie de modul de asezare se structureaza
astfel:

- taxele de consumatie;

- monopolurile fiscale;

- taxele vamale;

- taxele.

II. In functie de obiectul impunerii distingem urmatoarele categorii d impozite:

a) impozite pe venit;

b) impozite pe avere;

c) impozite pe consum sau cheltuieli.

II1. Dupa scopul urmarit de stat la introducerea lor, impozitele se grupeaza in :

a) impozite financiare;

b) impozite de ordine.

a) Impozitele financiare sunt instituite avand drept unic scop procurarea resurselor
financiare necesare statului pentru indeplinirea functiilor sale. Cea mai mare partea a
impozitelor si taxelor practicate intr-un sistem fiscal se Incadreaza in aceastd categorie.

b) Impozitele de ordine sunt introduse in practica fiscald in special pentru a limita
anumite comportamente economice §i sociale si nu numai cu unicul scop de a genera venituri
bugetare. Ca exemplu de astfel de impozite si taxe putem mentiona: taxa pe viciu; impozitul
pe celibat s.a.

IV. In functie de ritmicitatea incasarii lor la fondurile publice de resurse financiare
impozitele sunt:

a) ordinare sau permanente;

b) extraordinare.

V. Dupa tipul statului care le administreaza distingem doua categorii de impozite:

a) impozite ale statelor de tip federal, care la randul lor se structureaza pe cele trei
niveluri de administratie, respectiv impozite ale federatiei, impozite ale statelor, provinciilor
sau regiunilor membre ale federatiei si impozite ale administratiei locale;

b) impozite ale statelor de tip unitar, cu delimitare In impozite ale administratiei
centrale de stat i impozite locale.

. TEMAI1V
EVAZIUNEA FISCALA SI REPERCUSIUNEA IMPOZITELOR

4.1. Caracteristicile si formele evaziunii fiscale

Evaziunea fiscala reprezinta sustragerea de la impunere pe cai ilicite sau licite (ilegale
sau legale) a unei parti mai mici sau mai mari din materia impozabila. Ca fenomen evaziunea
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fiscald se intalneste atdt pe plan national, cit si international. Intr-o definitie mai complexa
stipulata 1n legea privind evaziunea fiscald aceasta este prezentatd ca fiind, ,,sustragerea prin
orice mijloace de la impunerea sau de la plata impozitelor, taxelor, contributiilor si a altor
sume datorate bugetelor de stat, bugetelor locale, bugetelor asigurarilor de stat si bugetelor
fondurilor speciale de cétre persoane fizice si persoane juridice romane sau straine”.

In functie de modul cum este realizata sustragerea de la impunere poate fi:

a) sustragere realizata la adapostul legii (legald);

b) sustragere care se realizeaza cu incalcarea, legii fiind ilicita sau frauduloasa.

Sustragerea la adapostul legii este posibild deoarece legislatia din diferite tari permite
scoaterea de sub incidenta impozitului a unor venituri, par{i de venituri, componente ale averii
ori anumitor acte si fapte care in conditiile respectarii riguroase a cerintelor principiilor
impunerii nu ar trebui sa scape de la impozitare.

Prezentdm in continuare cateva exemple consacrate de evaziune fiscald considerata la
adapostul legii:

1. Impunerea veniturilor anumitor categorii de persoane fizice pe baza normelor medii
se venit creeaza premizele pentru contribuabilii ce obtin venituri peste media respectiva, sa nu
plateasca impozit pentru diferentia in plus.

2. In unele tari legea ce reglementeaza domeniul fiscal permite unui intreprinzitor
persoana fizica sa-si declare sotia si copiii drept asociati chiar dacd acestia nu au nici o
contributie la capitalul social sau la activitatea firmei. O astfel de situatie permite ca profitul
sa fie repartizat Intre asociati fictivi i supus impunerii separate. Pe aceasta cale se ajunge ca
impozitul platit statului sa fie mai mic.

3. In cadrul unor sisteme fiscale impunerea veniturilor familiei se realizeaza in comun
prin Tmpartirea acestuia in mod egal intre soti indiferent de aportul concret al fiecdruia la
realizarea lui. In acest caz se creeaza de asemenea premizele diminudrii obligatiei fiscale
totale.

4. In practica fiscald a unor state existd posibilitatea optiunii formulatd de citre un
contribuabil persoana fizica de a fi impozitat sub regimul fiscal al companiilor sau prin
sistemul specific impunerii indivizilor. Optand pentru impunerea specifica persoanele juridice
contribuabilul poate sa-si diminueaza impozitul datorat pentru ca de reguld presiunea fiscala
suportatd de o companie asupra veniturilor sale este mai redusa decat cea exercitatd asupra
veniturilor indivizilor.

5. Facilitatile fiscale care se acordd agentilor economici din anumite ramuri ale
economiei la infiinfare sau pe parcursul deruldrii activitdtii sub forma unor scutirii sau
reducerii de impozit pe profit permit de asemenea ca la addpostul legii o parte din venituri sa
scape de la impunere.

Evaziunea fiscala ilicita, frauduloasd se intalneste pe o scara larga si se infaptuieste cu
incalcarea prevederilor legale bazdndu-se deci pe frauda si pe rea credinta.

Prin urmare un astfel de fenomen profund antisocial trebuie puternic combatut,
deoarece sustrage de la bugetul public un volum insemnat de resurse financiare ce ar putea fi
utilizate pentru finantarea cheltuielilor publice.

Frecvent evaziunea fiscala frauduloasa se intalneste sub diferite forme dintre care
mentiondm:

- tinerea unor registre contabile nereale;

- distrugerea voita a unor documente financiar — contabile;

- intocmirea de documente de plata fictiv;

- intocmirea unor declaratii vamale false la importul sau exportul de marfuri etc.

Pe masura adancirii cooperarii economiei internationale si a dezvoltarii pe multiple
planuri a relatiilor dintre state cu sisteme fiscale diferite si cu un nivel diferit al fiscalitatii,
evaziunea fiscald nu se mai manifesta doar ca un fenomen de ordin intern, national, ci a

25



devenit unul international. Astfel de exemplu o firma avand sediul de baza intr-un anumit stat
si diferite reprezentante, sucursale, filiale in alte state dintre care unele cu regim fiscal mai
bun, va fi mai mult decat tentantd sa transfere o parte cat mai insemnata a profiturilor din
statele cu fiscalitate mai ridicata spre zone cu fiscalitate blanda.

Pe aceasta linie o modalitate frecvent utilizatd de companiile transnationale in vederea
sustragerii de la impunere a unei parti din profitul impozabil o constituie infiintarea unei
filiale 1n tari unde fiscalitatea este mai redusd si organizarea unor relatii artificiale, frecvent
doar scriptice intre acestea si unitatile producatoare aflate pe teritoriul unei alte tari in care
fiscalitatea este mai ridicata.

Ariile geografice 1n care fiscalitatea este redusa, blanda, poarta generic denumirea de
,paradisuri fiscale” sau ,,0aze ale fiscalitatii”.

Exemple de astfel de state cu regimuri fiscale usoare sunt: Insulele Bermude,
Luxembourg, Panama, Andora, Bahamas etc.

Sintetizand, putem afirma ca evaziunea fiscald frauduloasa poate fi Intilnitd sub
urmatoarele forme generale:

1. Frauda pe termen lung - apare atunci cand un agent economic care gi-a creat o buna
reputatie in timp prin comportament si rezultate isi inceteaza brusc activitatea, sistdnd partile
si declarandu-se 1n faliment dupa ce in prealabil a avut grija sa-si transfere profiturile in alte
state.

2. Frauda pe termen scurt - se intalneste atunci cand o firma nou infiintata cu intentia
ascunsa de a frauda bugetul public formuleaza catre organele fiscale o cerere justificativa de
rambursare a taxei pe valoarea adaugata insa dupd rambursare intreprinderea in cauza isi
inceteaza activitatea iar paltiorul dispare.

3. Sindromul Phoenix - este intdlnit atunci cand o firma ce are obligatii bugetare
restante 151 Inceteaza activitatea declardndu-se in faliment insa in scurt timp este infiintata o
alta companie cu acelasi actionariat sau administrator.

4. Sindromul companiilor multiple - se manifesta atunci cand in circuitul economic
sunt implicate mai multe firme controlate de acelasi proprietar printre care si una fantoma. La
un moment dat aceasta va solicita organelor fiscale anumite rambursari ale TVA, dupa care
dispare din circuitul comercial.

4.2. Prevenirea si combaterea evaziunii fiscale

Evaziunea fiscala are o evolutie influentata de actiunea concentratd (comuna) a unor
factori cum sunt:

- dinamica economici reale;

- dimensiunea cantitativa si calitativa a cadrului legislativ si institutional;

- nivelul fiscalitatii;

- alfi factori interni §i externi.

Fenomenul evazionist este unul cu implicatii negative pe multiple planuri si de aceea
el trebuie urmarit in permanenta pentru a putea fi combatut in mod cat mai eficient.

Practica fiscala, in special din statele dezvoltate, demonstreaza ca un sistem fiscal
modern trebuie sa aibad si componente care sa contribuie la educarea si informarea corecta si
prompta a contribuabililor In legatura cu obligatiile lor privind:

- completarea corecta a declaratiilor de impunere;

- tinerea unor evidente reale a veniturilor si cheltuielilor ocazionale de activitatea
desfasurata;

- cunoagterea contraventiilor si pedepselor care se aplicd celor care incalcd legea
fiscala s.a.
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Dintre masurile care au contribuit §i pot contribui la diminuarea ariei evaziunii fiscale
putem mentiona:

- unificarea legislatiei fiscale si 0 mai buna corelare a acesteia cu ansamblul cadrului
legislativ din economie;

- eliminarea acelor prevederi din actele normative care pot favoriza evaziunea fiscala
si 0 mai buna corelare a facilitatilor fiscale;

- includerea in legislatia fiscald pe langa prevederile de constrangere si a unor masuri
care sa conduca la un comportament economic normal, la un anumit civism fiscal;

- eliminarea paralelismelor i suprapunerilor care mai exista in activitatea organelor de
control financiar - fiscal si asigurarea unei coordondri unitare in profil teritorial si la nivel
central a tuturor activitatilor de control;

- adoptarea Codului fiscal si a Codului de procedura fiscala;

- utilizarea in mai mare masurd a controlului prin sondaj si trecerea pe un plan
secundar a controlului permanent i excesiv;

- stabilirea unui raport care sa tinda spre optim intre salariu si stimulente pentru
cointeresarea aparatului fiscal;

- organizarea cazierului fiscal,

- publicarea listei debitorilor care inregistreaza restante la plata obligatiilor fiscale fata
de componentele bugetului general consolidat;

- valorificarea la un nivel superior a informatiilor furnizate de sistemul informatic in
ceea ce priveste identificarea, analiza si combaterea fenomenului evazionist;

- perfectionarea permanentd a personalului angajat in aparatul fiscal si in special a
salariatilor cu atributii in prevenirea, identificarea si combaterea actelor si faptelor
evazioniste.

Insa, fara o analizi sistematica si profundd a mecanismelor interne si internationale ale
fenomenului evazioniste este greu sa se elaboreze si sd se operationalizeze norme juridice si
masuri care sa conduca la prevenirea si combaterea fenomenului.

4.3. Repercusiunea impozitelor

Echitatea fiscala cere ca persoana care plateste impozitul statului sd-l1 si suporte
efectiv. In realitate, nu de putine ori, situatia sti invers. Atunci cand persoane care pliteste
impozitul il si suportd efectiv avem de a face cu ceea ce se numeste incidenta directa (de
exemplu muncitorul).

In situatia in care subiectul impozitului nu este si suportatorul efectiv al impozitului
putem vorbi despre incidenta indirectd sau repercusiune.

Aceasta este posibila pentru cd in economie subiectul impozitului, in unele situatii,
poate sa-1 recupereze partial sau integral de la alte persoane cu care intra in raporturi
economice.

Impozitele care se repercuteaza cel mai usor sunt impozitele indirecte pentru ca prin
chiar legea de instruire a acestora subiectul si suportatorul nu coincid, iar contribuabilul le
poate transfera in preturile bunurilor si serviciilor.

In anumite limite pot fi repercutate si impozitele directe, ca de exemplu impozitele pe
venit

Cele mai utilizate modalitati de transferare a sarcinii fiscale de la o persoand la alta
sunt:

- adaugarea la pretul de vanzare al bunurilor §i serviciilor produse, a impozitelor si
taxelor suportate de producator si recuperarea acestora de la cumparatori;
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- aprovizionarea in condifii conjuncturale favorabile a materiilor prime, materialelor
necesare productiei la un pret evident mai redus decat cel normal pe piata.

Asa cum se constata repercusiunea impozitelor poate fi partiald sau totala.

Nivelul de repercutare este determinat de o serie de factori independenti cum sunt:

- tipul impozitului (direct, particular, general s.a.);

- natura baremului de impunere;

- gradul de concertare a productiei;

- structura pietei;

- gradul de automatizare i mecanizare a productiei;

- raportul existent pe piatd intre cerere si oferta;

- tipul marfii sau serviciului care face obiectul vanzarii-cumpararii;

- natura costurilor de productie ale marfurilor sau serviciilor;

TEMA V
IMPRUMUTURILE DE STAT. DATORIA PUBLICA

5.1. Trasaturile caracteristice ale imprumuturilor de stat

In economia de piatd veniturile procurate de stat din impozite, taxe, contributii,
precum si veniturile nefiscale de multe ori nu acoperd cheltuieli bugetare ordinare. In
asemenea situatii autoritdtile publice se adreseaza persoanelor fizice si juridice care dispun de
capitaluri banesti temporar libere cerandu-le sa le incredinteze o parte pentru acoperirea
diferentei dintre venituri si cheltuieli.

Cu alte cuvinte, in caz de dezechilibru bugetar completarea veniturilor publice se
realizeaza prin resurse de imprumut, respectiv pe baza creditului public. Bazat pe incredere in
solvabilitatea statului creditul public se realizeaza fie pe calea contractarii directe de catre stat
de imprumuturi de la persoane fizice si juridice detinatoare de mijloace banesti libere, fie prin
intermediul unor institutii specializate, care mobilizeaza resursele disponibile de pe piata si le
incredinteaza apoi statului pe o perioada determinata.

In afara de autoritatile publice centrale si locale apel la resurse de imprumut mai fac si
alti operatori privati din economie, precum si populatia pentru a-si asigura desfasurarea
normala a activitatii, a finanta anumite investifii sau a satisface unele nevoi de consum.

Prin urmare, cererea de capital de Tmprumut provine din toate sectoarele economiei,
operatorilor din toate sectoarele economiei. Avand aceleasi surse de formare, creditul public
intra in competitie cu cel privat. In acest context, oferta de resurse de imprumutat fiind
limitata satisfacerea nevoilor de credit ale agentilor economici restrictioneaza accesul la
creditul public si invers.

Creditul public este in esentd o relatie de repartitie a venitului national. In antiteza,
dobanda platita de un agent economic unei banci pentru creditul primit de la aceasta exprima
pe de o parte relatii de distribuire a valorii adaugate brute, create intre operatorii din
economie, finantati prin credit, iar pe de alta parte relatii de repartizare a profilului obtinut de
agentii economici debitori.

Sub raport juridic imprumutul de stat apare ca o intelegere intervenita intre o persoana
fizica sau juridica, pe de o parte si stat, pe de altd parte, prin care prima este de acord sa puna
la dispozifia statului o sumd de bani pe o perioada determinata, iar acesta din urma se
angajeaza sa o ramburseze la termenele stabilite si sd achite dobanda si alte costuri aferente.

Imprumutul de stat prezinta urmatoarele trisituri caracteristice:
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1. are caracter contractual — spre deosebire de impozit care constituie o prelevare
obligatorie stabilita unilateral de catre stat In sarcina unei persoane fizice sau juridice,
imprumutul exprimd acordul de vointa al partilor. Trebuie insd mentionat faptul ca toate
conditiile de emisiune si de rambursare a imprumuturilor, forma si marimea venitului pe care-
| asigura precum si alte eventuale avantaje oferite creditorilor, se stabilesc de organele
competente ale statului, fara consultarea prealabilad a potentatilor creditori.

Persoanele interesate pot sa accepte sau sd refuze in bloc conditiile stabilite de stat, dar
nu pot pretinde un tratament preferential fata de alti subscriitori.

Fata de creditul bancar creditul public se deosebeste si prin murdtoarele doua trasaturi:

a) in cazul imprumutului bancar toate conditiile acestuia sunt rezultatul unor negocieri
derulate intre banca si potentialii debitori;

b) pentru derularea unui credit bancar se solicitd de regula instituirea unor garantii de
catre debitori.

In cazul imprumutului public statul nu ofera garantii materiale creditorilor sai.

2. imprumutul de stat are caracter facultativ. Sunt cunoscute de-a lungul timpului si
cazuri de derulare a unor imprumuturi publice fortate sau obligatorii. La astfel de masuri se
apeleaza Tnsa numai in situatii exceptionale (conflicte militare, calamitati naturale etc.).

Au fost cunoscute si cazuri in care potentialii creditori au avut o dubla optiune: sa
suporte un impozit extraordinar, definitiv si nerambursabil sau sa accepte un imprumut public
rambursabil, dar cu o dobanda sub nivelul pietei.

3. imprumutul de stat are un caracter rambursabil - ca mijloc de procurarea a resurselor
banesti de care statul are nevoie, imprumutul se caracterizeaza prin faptul ca se restituie la
termenul fixat persoanelor fizice si juridice care l-au acordat. La plasarea unui imprumut
statul stabileste termenul de rambursare a acestuia, care poate fi mai apropiat sau mai
indepartat in functie de previziunile privind evolutia veniturilor si cheltuielilor publice. De la
aceastd reguld fac exceptie imprumuturile perpetue, la emiterea cérora statul se angajeaza doar
sd plateascda o anumitd dobanda creditorilor sdi pe o perioadd nedeterminata, fara sa se
stabileasca insd o data fixa de restituire a creditului.

4. imprumutul de stat oferd detindtorilor de inscrisuri publice, pe ldngd rambursarea
sumei imprumutate §i o anumitd contraprestatie. Pentru a putea intra in posesia resurselor
banesti aflate temporar liber in economie, statul se angajeaza sa plateasca posesorilor
acestora, pretul folosirii lor. Acest ,,pret” imbraca forma dobanzii, castigurilor sau forma
combinata a dobanzii si castigurilor. Pe langa acestea, creditorul statului mai pot beneficia si
de alte avantaje materiale.

5.2. Elementele tehnice ale imprumuturilor de stat

La lansarea unui imprumut de stat este necesara stabilirea catorva elemente tehnice
care 1l definesc din punct de vedere juridic. Pe baza acestora subscriitori potentiali fac judecati
imprumut.

Elementele tehnice ale imprumuturilor de stat sunt:

1. Denumirea Tmprumutului - aceasta poate sa fie legata de destinatia imprumutului.
Atunci cand statul doreste sd atragd atentia opiniei publice asupra caracterului exceptional al
imprumutului ori asupra obiectivului urmarit prin acel Imprumut considerat de interese
national, precizeazi acest lucru in insisi denumirea lui. Exemplu: ,,imprumutul inzestrarii
armatei”, ,,imprumutul pentru reconstructia zonelor calamitate” etc. In denumirea
imprumutului se mai pot mentiona: anul contractarii, nivelul dobanzii, forma contraprestatiei
s.a (exemplu: ,, Imprumut de stat 2004 cu dobanda 5%”).
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2. Valoarea nominala, valoarea reald si cursul - pentru fiecare imprumut contractat pe
piata statul emite de reguld anumite inscrisuri denumite generic efecte publice, titluri, hartii de
valoare, obligatiuni etc.

Suma inscrisa pe titlul unui imprumut de stat poarta denumirea de valoare nominala si
prezintd marimea creantei pe care detinatorul acestuia o are de incasat de la stat sau invers
datoria pe care statul o are fata de detinatorul inscrisului public.

Cand imprumutul se ramburseaza la termenul stabilit cu ocazia lansarii, statul achita
detinatorului inscrisului valoarea nominald a acestuia. Daca posesorul unor efecte publice
doreste sa recupereze banii imprumutati statului inainte de termen, el poate sa le vanda la
bursa.

Suma cu care se vand sau se cumpdra inscrisurile unui imprumut de stat poarta
denumirea de valoare reald si aceasta poate sa fie mai mica, mai mare sau egala cu valoarea
nominala.

Nivelul valorii reale depinde de cursul la care sunt cotate inscrisurile respective la
Bursa in ziua tranzactiei.

Cursul reprezintd pretul la care se vand sau se cumpard 100 de unitdti monetare
valoare nominala. Acesta poate sa fie:

- al pari (sau egal cu 100);

- sub pari (sau mai mic decat 100);

- supra pari (sau mai mari decat 100).
stabileste, de reguld, un curs sub pari.

Cursul depinde de raportul existent pe piatd intre cererea si oferta de capital de
imprumut, de nivelul ratei dobanzii oferit de stat la Tmprumutul respectiv, precum si de
eventualele alte avantaje de care beneficiaza detinatorii inscrisurilor publice.

3. Termenul de rambursare - din punct de vedere al duratei pentru care se contracteaza,
imprumuturile de stat pot fi cu termene precise de rambursare si fard asemenea termene.

Din punct de vedere al perioadei pentru care sunt contractate, Imprumuturile se
grupeaza astfel:

a) imprumuturi pe termen scurt (pe termen de pand la un an);

b) imprumuturi pe termen mediu (intre 1 s1 5 ani);

¢) imprumuturi pe termen lung (peste 5 ani).

Tipul imprumutului pe care il contracteaza statul se stabileste in functie de obiectivele
pentru care acesta este utilizat.

Pentru imprumuturile pe care le contracteaza, statul emite de regula anumite Tnscrisuri
tipizate pe care le inmaneaza creditorilor sai.

Aceasta solutie a emiterii unor titluri de stat materializate se utilizeaza atunci cand
existd un numar mare de creditori.

In caz contrat statul emite un imprumut public, in cont curent, fird si inméneze
creditorilor un inscris tipizat.

Inscrisurile tipizate emise de stat poarti denumiri diferite in functie de termenul pentru
care s-a contractat imprumutul si de caracteristicile Inscrisurilor respective (exemplu: bonuri
de tezaur, certificate de trezorerie, titluri de renta, polite de tezaur, certificate de impozite
etc.).

Inscrisurile emise de stat se mai deosebesc si prin faptul ci nu pot fi nici negociate si
nici lombardate.

4. Dobanda — pretul pe care statul il plateste creditorilor sdi pentru folosirea sumei
imprumutate imbraca aga cum s-a mai mentionat forma:

a) dobanzii;

b) castigurilor;
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¢) forma combinata a dobanzii si a castigurilor.

Dobanda este un venit fix de care beneficiaza toti detinatorii de inscrisuri proportional
cu valoarea nominald a sumelor imprumutate.

Castigurile se platesc anual numai detinatorilor acelor inscrisuri acre au iesit
castigatoare la tragerea la sorti.

Suma totala a castigurilor se stabileste tindnd cont de rata dobanzii. Cu alte cuvinte
suma pe care statul ar trebui sa o plateasca tuturor creditorilor sai (dacd imprumutul ar fi cu
dobanda) se repartizeaza sub forma de castiguri numai anumitor creditori.

In mod teoretic rata dobanzii la imprumuturile de stat ar trebui si se situeze la un nivel
apropriat de cea a ratei dobanzii de la imprumutul bancar.

In realitate insd intre cei doi indicatori pot si existe diferentieri (pentru a face
imprumutul mai atractiv statul poate sa stabileasca o ratd a dobanzii mai ridicatd decat cea
practicata pe piata bancard).

Un aspect important ce trebuie luat in considerare cu ocazia analizdrii rentabilitatii
unui Tmprumut public este cel referitor la rata reala a dobanzii, indicator ce se stabileste
pornind de la rata nominala prin eliminarea influentei fenomenului inflationist.

5. Alte avantaje conferite detindtorilor de Inscrisuri publice - in afard de dobanzi,
castiguri sau eventualele prime de rambursare, detindtorilor de efecte publice li se acorda de
catre stat si alte avantaje potentiale:

a) scutirea de impozite si taxe a veniturilor generate de respectivele titluri de valoare;

b) acceptarea de catre stat a respectivelor inscrisuri publice ca instrumente de plata, la
valoare nominala, a obligatiilor fiscale datorate de creditor;

¢) scutirea Inscrisurilor publice de la eventualelor operatiuni de executarea silita;

d) garantarea impotriva variatiilor monetare.

5.3. Operatiuni prilejuite de imprumuturile de stat

Imprumuturile de stat prilejuiesc o seama de operatiuni legate de plasarea acestora pe
piata, de rambursarea lor, precum si de eventuala modificare a ratei dobanzii si a termenelor
de restituire initial stabilite.

A. Plasarea imprumuturilor publice

In practica financiara se intalnesc urmitoarele modalitati de plasare a imprumuturilor
de stat:

1. prin subscriptie public;

2. prin intermediul unor consortii sau sindicate bancare;

3. prin vanzarea la bursa.

1. Plasarea imprumuturilor prin subscriptie publicd se realizeaza prin grija
Ministerului Finantelor Publice sau altei institutii specializate, imputernicite de organul de
decizie in acest sens. In vederea asigurarii plasarii integrale a imprumuturilor se organizeazi o
larga publicitatea privind conditiile si scopul lansarii $i rambursarii acestuia.

In practica plasirii imprumuturilor prin subscriptie publici s intilneasca doua situatii:

a) cand nu se limiteaza cuantumul imprumutului ce poate fi contactat;

b) cand cuantumul imprumutului este limitat.

In primul caz orice subscriitor poate plasa in inscrisuri ale imprumutului public o suma
baneasca fara limita, in timp ce in a doua existd doud variante de lucru: fie se limiteaza initial
suma pe care un subscriitor o poate plasa sau limitele maxime ce pot fi subscrise la fiecare
ghiseu, fie se lasa libera subscrierea urmand ca la expirarea termenului, in cazul in care s-a
depdsit cuantumul stabilit, acesta sa se reducad pentru fiecare creditor proportional cu suma
subscrisa.
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Concret, plasarea unui Tmprumut public se realizeaza la ghiseele special deschise la
structurile componente ale aparatului fiscal.

2. Plasarea Tmprumuturilor prin consortii sau sindicate bancare se realizeaza prin grija
unui grup de banci care se angajeaza sa efectueze aceasta operatiune la cererea organelor
competente.

Consortiul bancar fie preia in comision efectele publice, fie le cumpara efectiv. In
prima ipoteza statul intrd in posesia sumelor imprumutate pe masura plasarii Inscrisurilor de
catre consortiu, caruia i plateste un anumit comision.

Potrivit acestui procedeu consortiul nu raspunde pentru titlurile de valoare neplasate.

In cea de-a doua ipotezd consortiul bancar cumpara efectiv inscrisurile imprumutului
de la stat si se angajeaza sa le plaseze pe piata.

Pentru aceasta operatiune consortiul incaseaza diferenta dintre cursul la care vinde
inscrisurile populatiei si cursul la care le-a cumparat de la stat.

De data aceasta titlurile de valoare care nu au putut fi plasate pe piata sunt detinute de
bancile care alcatuiesc consortiu si intra in portofoliu acestora.

Sub aspect financiar plasarea imprumuturilor prin consortii bancare este mai
costisitoare pentru stat decat cea prin subscriptie publica, deoarece antreneaza cheltuieli
importante sub forma de comisioane sau de diferenta de curs in favoarea bancilor.

In schimb sub aspect tehnic aceastd modalitate de plasare a imprumuturilor publice
este mai comoda pentru stat decat cea prin subscriptie publica pentru ca efectudndu-se prin
institutii specializate se realizeaza intr-un timp scurt.

3. Prin vanzarea la bursa sunt de regula plasate inscrisurile unui imprumut nou atunci
cand statul doreste ca acesta sa treaca neobservat.

Pentru ca vanzarea se realizeaza prin intermediul unui agent de bursa, cumparatorii nu
stiu daca inscrisurile sunt ale unui imprumut vechi vandute de detinatorii lor sau ale unui
imprumut nou emis recent de stat.

Aceasta modalitate prezintd avantajul ca este discreta, comoda si pufin costisitoare. Nu
poate fi insa utilizat pe scara largd deoarece oferta mare de titluri de valoare ar conduce la
scaderea cursului acestora ceea ce ar diminua randamentul financiar al imprumutului.

In general, inscrisurile imprumuturilor de stat se emit la purtitor adica fira inscrierea
numelui subscriitorilor pe ele. Cand insa statul are de-a face cu putini creditori el poate sa
emitd inscrisuri ,,nominative”. In asemenea cazuri sumele imprumutate si dobanzile datorate
creditorilor se Tnscriu in registrul sau cartea datoriei publice.

B. Modificarea nivelului dobéanzii

Nivelul dobanzii pe piatd nu ramane vreme indelungata constant, ci sufera modificari
in functie de raportul dintre cererea si oferta de capital de imprumutut. In perioadele in care
rada dobanzii inregistreaza o scadere apreciabila statul urmareste sa profite de aceasta situatie
pentru a-si usura efortul financiar generat de imprumuturile contractate in perioade mai putin
favorabile. In aceste conditii statul procedeaza la preschimbarea inscrisurilor unui imprumut
vechi, emis cu o dobanda mai mare cu inscrisuri ale unui imprumut nou, emis cu o dobanda
mai micd. Aceastd operatiune poartd denumirea d conversiune.

In practicd se cunosc trei tipuri de conversiune:

1. Conversiune fortatd - cand statul oferd detinatorului de finscrisuri o singurad
alternativa, respectiv aceea de a preschimba vechile titluri cu altele noi intr-un anumit interval
de timp. La expirarea termenului titlurile neschimbate ale vechiului imprumut isi pierd
valabilitatea.

2. Conversiune facultativa - subscriitorii sau creditorii au posibilitatea de a alege Intre
preschimbarea inscrisurilor vechiului imprumut cu altele noi si pastrarea acestora (urmand ca
pana la scadenta stabilita cu ocazia lansarii imprumutului acestea sa fie valabile.
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3. Conversiune anticipata - creditorii au posibilitatea de a nu accepta preschimbarea in
conditiile stabilite de stat i sa o refuze solicitdnd rambursarea anticipata a imprumutului.

Dintre toate formele conversiunii acesta din urma este cea mai frecvent utilizata. Prin
conversiune statul obtine un avantaj material, concretizat in reducerea cheltuielilor cu plata

In anumite perioade, pe piata capitalului de imprumut pot si apara si situatii in care
rate dobanzii creste semnificativ. In aceste conditii statul, pentru a contracara sciderea
interesului fatad de efectele publice si implicit cursul acestora, procedeaza la preschimbarea
inscrisurilor unui Imprumut public cu altele emise cu o ratd a dobanzii mai mare. Aceastd
operatiune poarta denumirea de arozare si este inversul conversiunii.

C. Modificarea termenului de rambursare

Statele care recurg in mod frecvent la imprumuturile pe termen scurt pentru acoperirea
deficitelor financiare temporare ajung sa acumuleze datorii importante care trebuie
rambursate la intervale scurte de timp.

in asemenea imprejuriri cheltuielile anuale cu rambursarea imprumuturilor ajunse la
scadenta pot depasi sensibil resursele financiare ale statului alocate acestui scop in anul
respectiv.

Pentru a depasi un astfel de impas, statul procedeaza la consolidarea datoriei sale
ajunse la scadentd, adica la preschimbarea Inscrisurilor imprumuturilor exigibile imediate sau
pe termen scurt cu Inscrisuri ale unor imprumuturi pe termen mediu sau lung ori fard termen.
De regula o astfel de operatiune este insotita si de majorarea ratei dobanzii.

D. Rambursarea imprumuturilor de stat

Prin aceasta se intelege rascumpararea titlurilor de credit de la detinatorii lor, adica
restituirea sumelor imprumutate. Rambursarea imprumuturilor poate avea caracter obligatoriu
sau facultativ. In mod expres statul isi asuma obligatia de a restitui doar imprumuturile cu
termen. El poate insd sa ramburseze i imprumuturile perpetue fara a fi insa obligat la acesta.

Din punct de vedere al momentului rambursarii putem distinge imprumuturile care se
restituie integral la o scadenta unica i imprumuturi care se ramburseaza pe un anumit interval
de timp.

In practica se intdlnesc mai multe modalititi de rambursare a imprumuturilor publice:

1. pe calea anuitatilor;

2. prin tragere la sort;

3. prin rascumparare la bursa.

1. Rambursarea imprumuturilor prin anuitati consta in aceea ca incepand cu al doilea
sau al treilea an de la contractare statul incepe sa achite pe langa dobanzi si o parte din suma
datoratd. Aceastd modalitate se utilizeaza atunci cand statul are un numar mic de creditori.
Anuitatile pot fi constante adica egale pe toatd perioada creditului sau inegale, respectiv
progresive sau regresive.

2. Cand imprumutul de stat a fost contractat de la un numar mare de creditori statul
foloseste pentru rambursarea acestuia varianta tragerilor la sorti. In momentul lansarii
imprumuturilor statul stabileste valoarea titlurilor amortizabile in fiecare an prin tragere la
sorti.

Rambursarea imprumuturilor prin anuitati si tragere la sorti se utilizeaza in cazul creditului
public cu termen.

3. Imprumuturile pe termen lung precum si imprumuturile perpetue sunt rambursate de
reguld de catre stat prin rascumpararea titlurilor de valoare ale acestora la bursd. Prin acest
procedeu imprumutul se poate restitui atat la scadenta, cat si cu anticipatie (atunci cand statul
dispune de resurse financiare si evolutia cursului pe piatd este in favoarea sa).
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Rambursarea Tmprumuturilor publice se realizeaza de catre stat prin intermediul
resurselor financiare provenite din:

a) fondul special de rambursare;

b) veniturile curente ale exercitiului bugetar;

c) excedentele bugetare.

Pe langa aceste modalitdfi de rambursare a Tmprumuturilor publice considerate
ordinare, normale, practica financiara a consacrat si alte procedee de amortizare a datoriei
publice cu caracter exceptional. Dintre acestea mentionam:

- intrarea statului debitor 1n incapacitatea de plata;

- deprecierea monetara;

- repudierea datoriei publice.

5.4. Notiuni generale privind datoria publica

Datoria publicd reprezintd ansamblul resurselor financiare mobilizate cu titlu de
imprumut de catre autoritatile publice centrale si locale si alti subiecti de drept public de la
diversi creditori, persoane fizice sau juridice, de pe piata interna si/sau externd si raimase de
rambursat la un moment dat.

In functie de piata pe care se contracteazi imprumuturile, datoria publicd cunoaste
doua variante:

1. datoria publica interna;

2. datoria publica externa.

Raportul dintre cele doud componente ale datoriei publice difera de la o tara la alta in
functie de gradul de dezvoltare economica. Astfel, tarile dezvoltate ale lumii apeleaza intr-o
proportie covarsitoare la surse interne pentru asigurarea echilibrului financiar si intr-o mica
madsura sau chiar deloc la sursele externe.

In schimb, tarile in curs de dezvoltare, nedispunand de o economie competitiva pe plan
international si de o piatd financiara internd consolidata, cu o diversificatd oferta de capital,
sunt obligate sd apeleze cu precadere la resurse externe.

In functie de gradul siu de exigibilitate, datoria publici se structureaza astfel:

1. datorie publica flotanta (exigibild pe termen scurt, de pana la un an);

2. datorie publica consolidata (exigibila pe termen de peste un an).

Evident cu cat datoria publica a unei tari este scadenta pe termen scurt cu atat efortul
financiar reclamat pentru rambursarea acesteia si plata dobanzilor aferentd este mai mare, iar

De aceea ponderea pe care datoria publica flotantd, trebuie sa o detind in totalul
datoriei publice se impune a fi cat mai redusa posibil.

Indiferent insd de nivelul sdu si de gradul de exigibilitate, datoria publica a oricdrei tari
poate fi analizatd printr-o serie de indicatori, ce se pot structura in trei categorii:

a) indicatori privind gradul de indatorare a tarii la un moment dat;

b) indicatori privind efortul financiar public anual reclamat de datoria publica;

¢) indicatori de structura ai datoriei publice.

a) Indicatorii privind gradul de indatorare a tarii la un moment dat sunt:

e absoluti - nivelul nominal al datoriei publice (DP);

e relativi - se determina ca raport intre nivelul datoriei publice si volumul produsului

intern brut (%E);
PIB
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DP
numar locuitori )

b) Indicatorii privind efortul financiar public anual reclamat de datoria publica

Efortul financiar public anual se concretizeaza in serviciul datoriei publice. Acesta
cuprinde ansamblul cheltuielilor vizand rambursarea datoriei propriu-zise, precum si plata
dobanzilor si comisioanelor aferente.

Indicatorii specifici efortului financiar public anual sunt:

e marimea absoluta a serviciului datoriei publice:

e medii - exprima datoria publica pe locuitor (ﬁ/ loc. =

SDP = DPﬂotanté +D

unde:
SDP — serviciul datoriei publice;

DP gotants - datoria publica flotanta;

D — cuantumul dobanzilor.
e marimea medie pe locuitor a serviciului datoriei publice:

SDP
numar locuitori

SDP/loc =

e ponderea serviciului datoriei publice in produsul intern brut:

%°° 100
PIB

e ponderea serviciului datoriei publice in totalul cheltuielilor publice:

SDP

% x100
C

e ponderea serviciului datoriei publice in totalul cheltuielilor bugetare:

SDP

% %100
Cb

e nivelul nominal anual al dobanzilor (D)

e ponderea dobanzilor in produsul intern brut:
%2100
PIB
e ponderea dobanzilor in totalul cheltuielilor publice:

%2 x100
Cp
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¢) Indicatorii de structura ai datoriei publice sunt:
e ponderea datoriei interne in totalul datoriei publice:

9%-2! 100
DP

e ponderea datoriei externe in totalul datoriei publice:

%%xloo
DP

e ponderea datoriei flotante in totalul datoriei publice:

% DProtanﬁ XlOO
DP

e ponderea datoriei consolidate in totalul datoriei publice:

% Dpconsolidan x 100
DP

e ponderea serviciului datoriei publice externe in serviciul datoriei publice:

SDPE
SDP

% x100

e ponderea serviciului datoriei publice interne in serviciul datoriei publice:

SDPI
SDP

% x100

TEMA VI
BUGETUL DE STAT

6.1. Continutul si caracteristicile bugetului de stat

Bugetul de stat este o categorie fundamentald a stiintei finantelor la definirea careia
concura o abordarea juridica si alta economica
Sub aspect juridic bugetul reprezintd un act prin care sunt prevazute si autorizate
veniturile si cheltuielile anuale ale statului.
Bugetul de stat prevede si autorizeaza, asadar, in forma legislativa cheltuielile si
resursele publice.
Aceastd abordarea evidentiazd necesitatea aprobadrii legislative, parlamentare a

indicatorilor bugetari. Fiind un document ce necesita autorizarea prealabila a puterii

legislative, bugetul de stat are caracter obligatoriu.
In acelasi tip trebuie subliniat faptul ca bugetul este un act de previziune a resurselor

financiare publice si a modului de utilizare a acestora. Bugetul de stat se elaboreazd pe o

perioada de un an.
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Intre prevederile inscrise in legea bugetard anuali si executia veniturilor si cheltuielilor
publice pot interveni neconcordante ce impun anumite corectii si implicit aprobarea de catre
puterea legislativa a unor rectificari ale bugetului in cadrul aceluiasi exercitiu bugetar.

In statele democratice moderne, elaborarea, executia si controlul bugetar se deruleaza
in conformitatea cu procedurile dreptului bugetar si in cadrul principiilor contabilitatii
publice, asigurandu-se un echilibru intre puterea legislativd si cea executiva, potrivit
dispozitiilor constitutionale.

Legea bugetului de stat este influentata de conceptiile politice, economice si sociale
ale fiecarei perioade, precum si de interesele grupurilor care exercitd puterea politica. Ca
document oficial bugetul de stat evidentiazd marimea cheltuielilor aprobate a se efectua in
viitor i volumul veniturilor ce pot fi mobilizate la dispozitia statului, dar si perioada de timp
pentru care este aprobat.

Abordarea economica a conceptului de buget scoate in evidentd un ansamblu de relatii
si corelatii macroeconomice si in special legdtura cu nivelul si evolutia produsului intern brut.

In teoria economicd modernd bugetul de stat este considerat o variabild esentiald in
determinarea produsului intern brut si a gradului de folosire a resurselor. in acest context,
politica bugetara naste multiple divergente, iar efectele sale sunt cel mai adesea contradictorii.

Un anumit nivel al produsului intern brut si masura in care acestea este repartizat intre
formarea bruta de capital si consum determina nivelul indicatorilor bugetari si constituie baza
evolutiei favorabile sau nefavorabile a resurselor in viitor. In esentd, din perspectiva abordarii
economice, bugetul de stat este definit ca un ansamblu de relatii economico-sociale in forma
baneasca ce iau nastere in procesul repartitiei produsului intern brut, in conformitate cu
obiectivele politicii guvernamentale.

In economiile moderne bugetul nu mai reprezinti doar un simplu document in care se
inscriu veniturile si cheltuielile aprobate ale statului pentru o perioada de 12 luni, ci este un
adevdrat plan financiar la nivel macroeconomic. Bugetul de stat constituie un instrument de
previziune atat pe termen scurt, ca urmare a dimensiondrii veniturilor si cheltuielilor pe o
perioada de un an, cat si pe termen mediu, prin elaborarea bugetelor program, in special
pentru cheltuielile de investitii.

In ultima perioadi in tirile cu economie de piata dezvoltati sfera notiunii de buget a
fost extinsa. Astfel pe langa bugetul de stat, in forma sa clasica, se propune intocmirea unuli
buget mai cuprinzator denumit ,,buget al economiei nationale” in Franfa sau ,buget
economic” in SUA si Marea Britanie.

Acesta reprezintd un document estimativ in care se inscriu toate resursele societatii si
destinatia lor, cuprinzand in acelasi timp informatii referitoare la previziuni privind productia,
repartitia si consumul produsului intern brut, precum si privind formarea si utilizarea
resurselor bugetului de stat.

Forma concretd in care se elaboreaza acest instrument cuprinzator diferd de la o tard la
alta.

In SUA, de exemplu, acesta este un document in care se inscriu veniturile disponibile,
cheltuielile si soldul dintre venituri si cheltuieli pe principalele sectoare:

- intreprinderi private;

- institutii publice;

- populatia;

- relatiile cu strdinatatea.

In Marea Britanie apare sub forma asa numitelor carti albe, iar in Franta sun forma
unor conturi previzionale.

»Bugetul economic” este doar un instrument cu ajutorul cdruia Guvernul se
informeaza asupra situatiei economico-financiare a tarii. Acest instrument nu are caracter de
lege si nu se substituie bugetului de stat.
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Volumul si structura veniturilor si cheltuielilor bugetare difera de la un stat la altul n
functie de nivelul de dezvoltare economica a tarii respective, de conditiile sociale si politice
interne, precum si de conjunctura internationala.

Veniturile si cheltuielile publice nu reprezintd doar simpli indicatori ai bugetului de
stat, ci Indeplinesc rolul unor parghii financiare prin intermediul carora puterea publica
stimuleaza sau franeaza activitati si comportamente economice, precum si categorii social-
profesionale, in functie de interesele sale directe.

La nivelul fiecarui stat se elaboreaza mai multe categorii de bugete corelate intre ele
care alcatuiesc un sistem.

Sistemul bugetar este diferentiat in functie de structura organizatorica a fiecarei tari.

Repartizarea veniturilor si cheltuielilor intre verigile sistemului bugetar in fiecare stat
se realizeaza in functie de modul in care au fost delimitate atributiile, competentele intre
puterea publica centrald si cea locald, pe baza principiilor autonomiei si descentralizarii.

De regula veniturile cele mai importante si principalele categorii de cheltuieli fac
obiectul bugetelor centrale sau federale, in timp ce in bugetul statelor membre ale federatiei si
in bugetele locale se inscriu veniturile si cheltuielile de importantd mai mica.
acestor nevoi sunt reflectate in bugetul general consolidat.

Legea privind finantele publice precizeaza faptul ca resursele financiare publice se
gestioneaza printr-un sistem unitar de bugete care cuprinde:

1. Bugetul de stat,

2. Bugetul asigurarilor sociale de stat;

3. Bugetele locale;

4. Bugetele fondurilor speciale extrabugetare;

5. Bugetul trezoreriei statului;

6. Bugetul institutiilor publice autonome;

7. Bugetele institutiilor publice finantate integral sau partial din bugetul de stat,
bugetul asigurarilor sociale de stat sau bugetele local dupa caz;

8. Bugetele institutiilor publice finantate integral din veniturile proprii;

9. Bugetul fondurilor provenite din credite externe contractate sau garantarea de stat si
a caror rambursare, dobanzii si alte costuri se acopera din fonduri publice;

10. Bugetul fondurilor externe nerambursabile.

Acest sistem unitar si corelat de fonduri constituie bugetul general consolidat, rezultat
prin eliminarea transferurilor intre bugetele componente si prin care se dimensioneaza si se
compara, la nivelul unui an, veniturile si cheltuielile statului, precum si a celorlalte institutii
publice.

Bugetul general consolidat reflectd toate veniturile si cheltuielile sistemului bugetar
cumulate la nivel national si evidentiazd dimensiunea efortului financiar public pentru anul
respectiv, dar si starea de echilibru sau dezechilibru dupa caz.

Rolul bugetului general consolidat este pus in evidentd de modalitatile de exercitare a
functiilor finantelor publice.

Bugetul reprezinta asa cum am mai mentionat nu doar un tablou sintetic in care se
inscriu §i prin care se compard veniturile si cheltuielile statului. Rolul sdu este mult mai
complex.

In doctrina economica de specialitate existentd o concordanta de opinii potrivit careia
bugetul indeplineste trei roluri:

1. rolul alocativ;

2. rolul redistributiv;

3. rolul de reglare a vietii economice.
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1. Rolul alocativ rezultd din 1nsasi natra statului care in mod traditional isi asuma
sarcina finantarii serviciilor publice.

Bugetul general consolidat reflecta in partea sa de cheltuieli tocmai modul de alocarea
a resurselor fiecarui an sau chiar a resurselor utilizate pentru finantarea unor actiuni
multianuale.

2. Rolul redistributiv al bugetului este pus in evidentd tocmai de natura lui specifica,
respectiv aceea de instrument ce reflecta atat relatii de mobilizare a resurselor cat si relatii de
repartizare a acestora.

Bugetul este instrumentul prin intermediul caruia se redistribuie o parte a produsului
intern brut intre sectoare ale economiei, intre diferitele categorii sociale, intre persoanele
fizice si juridice.

Redistribuirea se realizeaza atat prin intermediul impozitelor si taxelor, cat si a
cheltuielilor bugetare.

3. Rolul de reglare a vietii economice pe care-l joaca bugetul rezultd din caracterul sdu
de lege prin intermediul careia Guvernul isi urmareste indeplinirea obiectivelor de politica
economica.

Reglarea activitatii economice cu ajutorul bugetului se poate asigura prin utilizarea
celor trei componente ale acestuia, respectiv veniturile, cheltuielile si soldul bugetar.

6.2. Principiile bugetare

Pentru ca procedurile dreptului bugetar national s asigure realizarea obiectivelor
politicii guvernamentale in materie este necesar ca procesul complex al elaborarii si executarii
bugetului sa se deruleze in conformitate cu anumite reguli.

Acestea, in functie de caracteristicile sistemului bugetare, pot fi mai mult sau mai
putin rigide.

Pentru asigurarea unei gestiuni bugetare eficiente au fost formulate inca din sectorul al
XIX-lea o serie de principii bugetare.

In prezent acestea si-au pierdut in mare semnificatia initiala fiind adaptate cerintelor
perioadei contemporane.

Teoria si practica financiara au conturat urmatoarele principii bugetare:

1. Anualitatea bugetului;

2. Universalitatea bugetului;

3. Unitatea bugetului;

4. Neafectarea veniturilor bugetare;

5. Specializarea bugetara;

6. Echilibru bugetar;

7. Publicitatea bugetului.

Modul concret de aplicarea in practica a acestora diferd de la o tara la alta, dar si de la
o perioada la alta n cadrul aceluiasi stat.

6.2.1. Principiul anualitatii bugetului

Anualitatea este primul principiu bugetar aplicat in practica care s-a mentinut de-a
lungul timpului desi continutul sdu traditional a fost uneori reconsiderat atat din notiuni
tehnice, cat si din cauze economice.

Principiul mentionat a fost impus initial din considerente de natura politicd, in special
pentru asigurarea eficientei controlului parlamentar asupra gestiunii financiare a Guvernului.

In prezent tot mai multi specialisti sustin necesitatea renuntirii la principiul anualitatii
si trecerea la adaoptarea unor bugete multianuale sau plurianuale.
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Principalul argument in sustinerea acestei teorii este reprezentat de existenta intr-0
proportie din ce in ce mai importanta a cheltuielile de investitii, care necesita pentru infaptuire
perioade mai lungi de timp.

In mai multe tiri aceasta teorie si-a gasit aplicabilitatea partiali. Chiar si in Romania
legea privind finantele publice prevede ca la fundamentarea indicatorilor bugetari sa stea
proiectii sau previziuni ale cadrului macroeconomic pentru un orizont viitor de timp de 3 ani.

Principiul anualitatii bugetare are doua semnificatii distincte:

a) acesta se refera la perioada de timp pentru care se intocmeste si se aproba bugetul;

b) ia in considerare perioada de timp pentru care se executa bugetul, adica se incaseaza
veniturile si se efectueaza cheltuielile aprobate prin legea bugetara anuala.

De reguld bugetul este elaborat si aprobat pentru o perioadd de 12 luni. Anul bugetar
poate sa coincida sau nu cu anul calendaristic.

De exemplu in tari cum sunt: Austria, Belgia, Franta, Argentina, Brazilia, Germania
etc. anual bugetar coincide cu cel calendaristic. In alte tiri aceastd suprapunere nu exista si
exercitiul bugetar se deruleaza in intervalul:

- 1 aprilie — 31 martie (Marea Britani, Japonia, India etc.);

- 1 iulie — 30 iunie (Suedia, Australia etc.);

- 1 octombrie — 30 septembrie (SUA).

Factorii care influenteaza data inceperii anului bugetar sunt:

- caracterul economiei;

- nivelul de dezvoltare al acesteia;

- programul de lucru al Parlamentului;

- traditia, etc.

In ceea ce priveste perioada de timp in care se executd bugetul aceasta la randul sau si
coincida sau nu cu perioada pentru care a fost aprobat.

In legiturd cu acest aspect in practica bugetara exista doua alternative:

a) sistemul de gestiune — presupune ca la finele anului bugetar contul de executie
bugetara sd se incheie automat, iar veniturile neincasate si cheltuielile neefectuate sa se
reflecte in contul bugetar al anului in care se realizeaza.

Cu alte cuvine sistemul de gestiune interzice reportarea creditelor bugetare de la un
exercifiu la altul.

b) sistemul de exercitiu - presupune existenta unei perioade de 3/6 luni de la expirarea
anului bugetar pana la incheierea contului de executie bugetare, timp in care continud sa se
incaseze venituri §i sa se efectueze cheltuieli.

Exercitiul bugetar se prelungeste astfel la 15 sau 18 luni dupa caz. Toate veniturile si
toate cheltuielile sunt inregistrate in contul de executie bugetara aferent anului pentru care au
fost aprobate.

in Romania anul bugetar coincide cu cel calendaristic, iar pentru executia de casi a
bugetului se utilizeaza sistemul de gestiune.

6.2.2. Universalitatea bugetului

Este principul potrivit caruia veniturile si cheltuielile trebuie inscrise in buget in
sumele lor totale, fard omisiuni si fara compensari reciproce.

Aceastd reguld conferd bugetului caracter ,brut”, adicad iInscrierea veniturilor si
cheltuielilor in sume globale sau brute.

Scopul principal este acela de a facilita controlul financiar.
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Chiar si 1n situatii in care obfinerea unor venituri bugetare presupune efectuarea
prealabila a unor cheltuieli, principiul universalitatii interzice inscrierea in buget numai a
soldului dintre acestea.

Bugetul de stat elaborat in forma ceruta de acest principul permite analiza corelatiilor
existente intre diferite categorii de venituri si cheltuieli aferente acestora, precum si
cunoasterea volumului total al cheltuielilor de efectuat si al veniturilor de incasat.

In practica cerintele principalului universalititii nu se mai respecta riguros si s-a trecut
la elaborarea unor bugete ,,mixte”, in care veniturile si cheltuielile unor institutii figureaza cu
sumele lor globale, iar alte numai cu soldul dintre acestea.

In Romania legea privind finantele publice precizeaza faptul cd veniturile si
cheltuielile se nscriu in buget in totalitate in sume brute.

6.2.3. Principiul unitatii bugetare

In conformitate cu acceptiunea sa clasica, acest principiu presupune inscrierea tuturor
veniturilor si cheltuielilor statului in sumele lor totale, dar intr-un singur document.

Respectarea acestei cerinte conduce la elaborarea unui buget clar, ce ofera informatii
de ansamblu asupra veniturilor si cheltuielilor, facilitand si un control mai riguros asupra
executiei acestora.

Acest principiu a fost adaptat cerintelor contemporane in materie, in special prin
acceptarea unor derogari care favorizeaza operatiunea de ,,debugetizare”.

Debugetizarea este scoaterea in afara bugetului a anumitor categorii de cheltuieli, in
special de investifii, si acoperirea acestora din surse alternative (generate in special de
incheierea si derularea unor parteneriate public-private).

In plus, ca si abateri de la unitatea bugetard, se intalnesc in practici o serie de bugete
dintre care mentionam:

a) bugetele anexe;

b) bugetele autonome;

c) bugetele extraordinare;

d) conturile speciale de trezorerie.

De asemenea incalcari practice ale acestui principiu constituie si aprobarea unor legi
bugetare rectificative anuale.

a) Bugetele anexe sunt distincte de bugetul general al statului, votate separat de
Parlament si supuse controlului puterii legislative.

In bugetele anexe se inscriu de regula veniturile si cheltuielile unor institutii publice si
ale unor intreprinderi industriale proprietate de stat si care nu au in mod obligatoriu
personalitatea juridica.

Bugetele anexe sunt corelate cu bugetul general al statului prin aceea cd soldul lor
figureaza la partea de venituri sau de cheltuieli a bugetului de stat (in functie de excedentul
sau deficitul bugetului anexe).

b) Bugetele autonome sunt elaborate de intreprinderile publice cu personalitate
juridica si cu largad autonomie functionala, de institutii publice din sfera administratiei de stat,
precum si de anumite servicii publice (de exemplu: sociale, culturale, financiare etc.).

Cea mai importantd §i reprezentativa categorie de bugete autonome o reprezinta
bugetele locale, ce sunt aprobate de reprezentantii alesi ai unitatilor administrativ-teritoriale si
sunt supuse reglementarilor in materie de control bugetar.

Bugetele locale sunt corelate cu bugetul de stat in masura in care primesc de la acesta
subventii si alte transferuri.

c) Bugetele extraordinare sunt bugete distincte de cele ordinare in care se inscriu
veniturile si cheltuielile considerate exceptionale, ocazionale de situatii deosebite. In practica
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bugetele extraordinare au fost elaborate si aprobate in special pentru a masca dificultatile
financiare ale statului sau destinatiile reale spre care sunt orientate resursele financiare.

Pentru ca incalca principiile contabilitatii nationale, Guvernele au renuntat in prezent
la intocmirea unor bugete extraordinare.

d) Conturile speciale de trezorerie evidentiazd incasari ce nu reprezintd un venit
propriu-zis pentru bugetul de stat si plati care nu au caracter definitiv. Aceste instrumente
financiare au caracterul unor ,,conturi in asteptare”.

Legile rectificative anuale se aproba in masura in care pe parcursul executiei bugetare
intervin modificari importante intre veniturile si cheltuielile previzionate si cele realizate.

In Romania existd o multitudine de bugete elaborate si aprobate la nivel central si local
in functie de specificul economiei noastre ceea ce face ca unitatea bugetard si nu fie
respectata in sensul sau clasic.

6.2.4. Neafectarea veniturilor bugetare

Este principalul care presupune ca veniturile odatd 1incasate la buget sid se
depersonalizeze astfel incat veniturile in totalitatea lor sa fie utilizate pentru acoperirea tuturor
cheltuielilor.

Acest principiu interzice ca un anumit venit sa fie special afectat acoperirii unei
anumite cheltuieli. Aceasta deoarece nu se poate realiza o concordanta deplind intre marimea
unui venit si nivelul cheltuielilor ce urmeaza a fi finantate pe seama acestuia.

In practica se inregistreaza frecvente abateri si de la acest principiu. Abaterile de la
principiul unitatii constituie in acelasi timp si incalcari ale principiului neafectarii veniturilor.
Totusi, cea mai reprezentativa abatere de la cerintele acestui principiu este aceea a existentei
si functionarii fondurilor speciale extrabugetare (de exemplu: fondul special al drumurilor
publice).

6.2.5. Specializarea bugetara

Este principiul potrivit cdruia veniturile trebuie Inscrise In buget si aprobate de cétre
Parlament pe surse de provenientd, iar creditele bugetare pe categorii de cheltuieli.

Prin credit bugetar se Intelege suma limitata inscrisa in buget si aprobatd de Parlament
in contul careia se pot efectua plati pentru fiecare cheltuiald publica.

Pentru ca puterea legislativa sd poatd avea o imagine clara asupra veniturilor si
cheltuielilor bugetare este necesar ca acestea sa fie inscrise in buget pe baza unei scheme
unitare.

Gruparea veniturilor si cheltuielilor bugetare intr-o anumitd ordine si in functie de
anumite criterii precis determinate poarta denumirea de clasificatie bugetara.

Aceasta trebuie sa fie simpla, concisa si clarda pentru a fi inteleasa cu usurinta de toti
cei chemati sa examineze bugetul.

6.2.6. Principiul echilibrului bugetar

In acceptiunea sa clasica acest principiu presupunea ca veniturile ordinare totale s
acopere integral volumul cheltuielilor publice ale perioadei.

Anualitatea si echilibrul bugetului erau indisolubil legate avand drept rezultat
echilibrul bugetar anual, considerat drept ,,principiul de aur al gestiunii bugetare”.

Echilibrul bugetar presupune atat elaborarea unor bugete balansate, cat si pastrarea
echilibrului pe perioada de executie a bugetului.
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Acest principiu a fost treptat abandonat, atat sub impulsul teoreticienilor, cat mai ales
sub impactul economiei reale care nu asigura un randament fiscal suficient pentru acoperirea
cheltuielilor publice anuale. Drept consecintd multe tari au renuntat la aplicarea sa in practica,
guvernele elaborand si prezentand Parlamentului spre aprobare bugete deficitare.

6.2.7. Publicitatea bugetului

Este principiul potrivit caruia, dupa ce este supus dezbaterii si aprobarii Parlamentului,
bugetul trebuie adus la cunostinta opiniei publice.

Legea privind aprobarea bugetului, precum si contul de executie bugetara pe anul
precedent sunt publicate in buletinul oficial al tarii si in culegeri de legi.

In acelasi timp, indicatorii bugetari sunt adusi la cunostinta opiniei publice prin presa
scrisd si audiovizuald. Forma in care bugetul este prezentat publicului larg trebuie sa fie
simpla, clara si concisa pentru a putea fi accesibila si nespecialistilor.

Aceasta cerintda intampina insa in practica dificultati ca urmare a volumului mare de
documente bugetare, complexittii clasificatiilor bugetare si frecventelor abateri de la
principiile bugetare.

In contextul amplificirii cooperarii economice internationale, necesitatea principiului
publicitatii bugetului este cu atat mai stringenta.

TEMA VII
PROCESUL BUGETAR

7.1. Continutul, etapele si caracteristicile
procesului bugetar

Procesul bugetar, sub aspectul continutului, reprezintd ansamblul actiunilor si
masurilor intreprinse de institutiile abilitate ale statului In scopul concretizarii politicii
financiare aplicatad de autoritatea guvernamentala.

Optand in cadrul politicii economico-financiare pentru un anumit volum si structura de
bunuri si serviciu publice (educatie, cultura, ordine publice, ocrotirea sanatatii etc.) distribuite
prin reteaua institutiilor publice, autoritatea guvernamentald este imputernicitd prin
Constitutie si prin legi specifice sa pund in miscare complexul mecanism de producere si
distribuire a bunurilor si serviciilor necesare cetatenilor.

Derularea procesului bugetar presupune existenta unor resurse financiare si alocarea
lor in scopul furnizarii catre populatie a bunurilor si serviciilor publice.

Instrumentul in care isi gasesc reflectarea toate resursele financiare ale statului, dar si
toate cheltuielile publice este reprezentat de bugetul general consolidat.

Pentru ca acest sistem complex de bugete sa devind operational este necesara, ca o
premisa esentiald, elaborarea politicii financiare a Guvernului pentru o anumita perioada.

Se impune, asadar, existenta cadrului juridic care sa reglementeze pe de o parte
categoriile si nivelul impozitelor, taxelor si contributiilor percepute de la persoanele fizice si
juridice, iar pe de alta parte destinatiile spre care pot fi orientate alocatiile bugetare in vederea
furnizarii bunurilor si serviciilor publice.
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Avand la baza un anumit cadru juridic care trebuie sd se afle in concordantd cu
obiectivele programului de guvernare aprobat de Parlament, executivul poate declansa
procesul bugetar.

Etapele consecutive ale procesului bugetar se refera la:

1. Elaborarea proiectului de buget;

2. Aprobarea bugetului;

3. Executia bugetului;

4. Incheierea executiei bugetului;

5. Controlul executiei bugetului;

6. Aprobarea executiei bugetului.

Dincolo de unele particularitati care pot exista intr-o tara sau alta generate de nivelul
de dezvoltare a democratiei si de experienfa acumulatd in domeniul finantelor publice,
procesul bugetar prezintd o serie de caracteristici comune care ii confera trasaturile specifice
unui proces:

a) are caracter decizional - aceasta deoarece este rezultatul actiunilor de alocarea a
unor resurse bugetare limitate in raport cu nevoile societatii pentru bunuri si servicii publice.
Stabilirea destinatiilor spre care sunt alocate resursele financiare este rezultanta procesului de
identificare, cuantificare si ierarhizare a nevoilor sociale.

b) are caracter democratic - pentru ca in cursul deruldrii sale se manifesta atat
atributele statului de drept intre care cel al separatiei puterilor in stat, cat si posibilitatea
impunerii intereselor economice si sociale ale diferitelor grupuri de cetdteni care detin
majoritatea politica de decizie.

c) este preponderent politic - pentru ca optiunea pentru un anumit tip de politica
economica in general si de politicd financiard si monetard in special, toate reflectate in
continutul bugetului, reprezintd un act specific deciziei politice a fortelor majoritare in
Parlament. La randul lor, fortele publice majoritare reprezinta in forul legislativ interesele
grupurilor sociale si profesionale care le-au acordat votul la desemnarea Parlamentului.

Optand pentru un anumit tip de politica fiscald si pentru anumite directii de alocare a
resurselor, fortele publice majoritare care decid asupra bugetului adopta evident o decizie de
ordin public.

d) este un proces cu continuitate ciclica - pentru ca etapele sale sunt precizate prin legi
specifice cu stabilirea termenelor concrete de derulare si finalizare a fiecarei faze, in
conformitate cu principiile anualitatii si publicitatii bugetului.

e) este un proces de larg impact public cu implicatii la nivel macro si microeconomic
ce se manifesta atat in plan social, cat si economic - fundamentarea bugetului este o actiune
esentiala a procesului de macrostabilizare economicd, prin rolul sau, bugetul exercitand
influente asupra tuturor componentelor mixului de politici guvernamentale, transmitand
influente asupra economiei nationale in ansamblu cat si asupra comportamentelor economice
si sociale ale firmelor si indivizilor.

7.2. Institutii cu atributii in realizarea procesului bugetar
in tarile cu economie de piata

Transpunerea in practica a etapelor procesului bugetar, in tarile democratice, se
realizeaza prin intermediul institutiilor publice specifice statului de drept.

Caracteristica fundamentala a sistemului institutional public o reprezinta pe de o parte
separarea pe orizontald in subsisteme componente a institutiilor din cadrul celor trei puteri in
stat (legislativa, executiva si judecatoreascd) si pe de altd parte subordonarea pe verticalda a
institutiilor componente ale fiecarui subsistem.
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Acest mod de organizare si functionare a institutiilor care participad la derularea
procesului bugetar asigura evitarea abuzului de putere din partea uneia sau alteia dintre
entitatile n cauza.

7.2.1. Elaborarea proiectului de buget

Proiectul de buget este elaborat de catre Guvern prin subsistemul institutiilor publice
aflate In subordinea acestuia. Deosebit de importantd, pentru armonizarea alocarii si
utilizarea eficienta a resurselor financiare, este elaborarea proiectului de buget in raport de
rezultatele obfinute in domeniile economice si sociale finantate de la buget.

In acest scop este necesara structurarea cheltuielilor fiecirui ordonator principal de
credite pe programe specifice competentelor si responsabilitatilor sale, precum si formularea
unor criterii concrete de performantd adaptate la specificul fiecarui domeniu de activitate
pentru evaluarea eficientei, eficacitatii si economicitdfii fiecdrui program cu finantare
bugetara si pe ansamblul bugetului.

Elaborarea unor astfel de criterii de performanta este un proces extrem de laborios
pentru ca fiecare domeniu are specificul sau, dar odatd parcurs permite factorilor publici sa
elimine arbitrarul si subiectivismul in alocarea resurselor financiare publice si in evaluarea
modului de utilizare a acestora.

Atributiile de elaborare, finalizare si prezentare catre Guvern a proiectului de buget le
are Ministerul Finantelor Publice (MFP). Acesta impreuna cu institutiile de prognoza, cu
Banca Nationala, cu ordonatorii principali de credite stabileste pe baza programului de
guvernare premizele de la care se porneste 1n elaborarea proiectului de buget. Aceste premize
se refera la indicatorii macroeconomici pe baza carora se fundamenteaza proiectul de buget si
la corelatiile dintre acestia si evolutiile din economie 1n scopul de a asigura in mod durabil
atat echilibrul financiar, cat si cel economic general.

Dintre acesti indicatori mentionam:

- evolutia produsului intern brut;

- rata inflatiei;

- nivelul fiscalitatii;

- evolutia creditului intern;

- volumul finantarilor externe, etc.

Datorita complexitatii deciziei bugetare, procesul de elaborarea a proiectului de buget
este unul iterativ care presupune un schimb de informatii in dublu sens, respectiv spre si
dinspre Ministerul Finantelor Publice.

In tara noastra derularea procesului bugetar se realizeazi in concordanti cu principiile
teoretice §i practice specifice acestui domeniu, potrivit prevederilor Constitutiei si Legii
privind finantele publice.

Prin aceasta din urma lege se reglementeaza un calendar bugetar care prevede termene
precise pentru finalizarea fiecarei etape a elaborarii bugetului, precum si obligatiile stricte n
sarcina entitatilor publice implicate in acest demers.

Potrivit acestui calendar bugetar fazele elaborarii bugetului sunt urmatoarele:

1. Pana la data de 31 martie a anului curent MFP elaboreazd impreuna cu alte institutii
de profil prognoza indicatorilor macroeconomici pentru anul bugetar caruia ii corespunde
bugetul precum si pentru urmatorii trei ani.

2. Pana la data de 1 mai a anului curent MFP este obligat sd inainteze Guvernului
obiectivele politicii fiscale si bugetare pentru anul corespunzator bugetului elaborat, dar si
pentru urmatorii trei ani, impreund cu limitele de cheltuieli stabilite pentru fiecare ordonator
principal de credite.
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3. Guvernul aproba obiectivele amintite si limitele de cheltuielile pana la data de 15
mai si apoi informeaza Comisiile de buget, finante si banci ale Parlamentului asupra orientarii
politici sale macroeconomice si a politicii in domeniu finantelor publice.

4. Pana la data de 1 iunie a fiecarui an MFP va transmite fiecarui ordonator principal
de credite 0 scrisoare-cadru in care se precizeaza contextul macroeconomic in care se
elaboreaza proiectul de buget, metodologia de intocmire a acestuia si limitele de cheltuieli
care i-au fost aprobate.

5. In cazul in care apar modificiri in contextul macroeconomic MFP propune
Guvernului aprobarea modificarii limitelor de cheltuieli dupa care transmite aceastd noua
informati ordonatorilor principali de credite pana la data de 15 iunie.

6. Ordonatorii principali de credite au obligatia de a elabora proiectele lor de buget si
de a le inainta la MFP impreuna cu anexele la acestea si cu estimarile pentru urmatorii zrei ani
pana la data de 15 iulie.

7. MFP examineaza proiectele de buget primite si poartd discutii cu ordonatorii
principali de credite. In caz de divergenta decizia finala apartine Guvernului. Ca o finalitate a
acestor fluxuri informationale, ordonatorii principale de credite au obligatia de a depune la
MFP proiectele lor finale de buget si anexele la acestea pana la data de 1 august.

8. Pe baza tuturor acestor documente si a propriului sau proiect de buget, MFP
elaboreaza proiectul bugetului de stat si al legii bugetare anuale pe care le Tnainteaza spre
aprobare Guvernului pana la data de 30 septembrie a anului curent. Proiectul legi bugetului de
stat este insotit de un raport privind situatia macroeconomica a tarii pentru anul urmator,
caruia 1i corespunde bugetul, precum si pentru viitorii trei ani.

9. Dupa insusirea si aprobarea proiectului legii bugetare Guvernul Inainteaza
documentul spre aprobare Parlamentului cel mai tarziu pana la data de 15 octombrie a fiecarui
an.

7.2.2. Aprobarea bugetului

Institutia publicd Tmputernicitd prin Constitutie sd aprobe proiect de buget este
Parlamentul. Caracterul preponderent politic democratic si de larg impact public al
ansamblului deciziilor financiare, toate reflectate in continutul bugetului, determind in mod
obiectiv ca aprobarea prevederilor bugetare sa o realizeze forul legislativ in care sunt
reprezentate, prin partidele politice parlamentare, interesele tuturor cetatenilor.

In Parlament proiectul de buget parcurge urmatoarele etape:

1. prezentarea de catre primul-ministru sau in lipsa acestuia de catre ministrul
finantelor publice a raportului pe marginea proiectului de buget in plenul forului legislativ.

2. examinarea proiectului de buget in Comisiile permanente ale Parlamentului
structurate de obicei pe domenii de activitate : educatie, industrie, sdnatate etc.

3. analizarea proiectului de buget si aprobarea acestuia de catre Comisiile reunite de
buget, finante si banci ale Parlamentului. Cu aceasta ocazie se adopta si decizia de aprobare
sau de respingere a eventualelor amendamente la proiectul de buget, formulate de celelalte
comisii permanente de specialitate, hotararea finala urmand a fi luatd de catre plenul forului
legislativ.

4. dezbaterea si aprobarea proiectului de buget de catre plenul Parlamentului.

5. Promulgarea de catre Presedintele republicii, a legii bugetare anuale, aproba de
Parlament.

Pe parcursul dezbaterilor din Parlament, membrii acestora grupati din cadrul diferitelor
partide propun amendamente care vizeazd indeplinirea intereselor categoriilor sociale si
profesionale de cetdteni care le-au acordat votul si pe baza unor programe economice si ale
caror interese le reprezinta.
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Procesul de selectare a numeroaselor amendamente formulate este unul extrem de
laborios pentru ca in esentda toate aceste demersuri de modificare a indicatorilor bugetari
propusi de Guvern sunt supuse constrangerilor bugetare (insuficientei resurselor financiare in
raport cu nevoile cetatenilor).

Totusi, obiectul fundamental al acestui proces trebuie sa fie acela al repartizarii mai
echitabile a efectelor bugetului asupra tuturor categoriilor de cetateni.

Dezideratul mentionat este insd dificil de realizat pentru cd unele categorii socio-
profesionale dispun de o puternica capacitate de lobby, datoritd careia reusesc sa-si impuna
interesele, in detrimentul altor categorii de cetateni.

In ultima perioadi o analizd asupra procedurilor bugetare din tirile importante ale
lumii demonstreaza ca pentru asigurarea unei stabilitati cat mai ridicate a finantelor publice a
fost Intarit rolul Parlamentului in domeniul politicii financiare.

In toate tarile dupa aprobarea de citre Parlament, legea bugetara trebuie semnati de
Presedinte. In situatia in care acesta are obiectiuni, le poate formula si poate solicita
reexaminarea proiectului de buget de catre Parlament.

7.2.3. Executia bugetului

Dupa promulgarea de catre Presedinte, legea privind bugetul se publica in buletinul
oficial al tarii, moment in care bugetul devine operational, trecindu-se la executia sa, care se
efectueaza pe parcursul anului bugetar.

Executia bugetului constd in Incasarea veniturilor si efectuarea cheltuielilor aprobate
de forul legislativ.

Acest proces deosebit de amplu si de complex antreneaza participarea unui numar
foarte mare de operatori bugetari (aparatul fiscal cu toate structurile sale centrale si teritoriale,
structurile de specialitate ale unitatilor administrativ-teritoriale, institutiile bugetare,
organismele internationale care primesc transferuri de la buget etc.).

Responsabilitatea executiei bugetare revine Guvernului, care prin institutiile sale
componente, trebuie sd-si dovedeasca capacitatea de administrare atat a procesului de
colectare la un nivel cdt mai ridicat a veniturilor bugetare, cat si a procesului de repartizare pe
destinatiile stabilite a cheltuielilor bugetare.

Veniturile inscrise in buget reprezintd limite minime ce trebuie atinse, cu exceptia
veniturilor din Tmprumuturi care constituie limite maxime. La randul lor cheltuielile bugetare
aprobate de forul legislativ sunt considerate limite maxime ce nu pot fi depasite, institutiile
publice care executa bugetul fiind obligate sa respecte intocmai destinatiile stabilite pentru
fiecare alocatie bugetara.

Pentru ca exista multiple particularitati atat de continut, cat si institufionale, executia
veniturilor bugetare este un proces distinct de executia cheltuielilor bugetare.

Monitorizarea operativda a executiei bugetare se realizeaza printr-o structurd de
specialitate a MFP care sintetizeazd informatiile privind Incasarea veniturilor si efectuarea
cheltuielilor.

Obiectul principal al acestei structuri este acela de a asigura un echilibru Intre venituri
si cheltuieli pe parcursul executiei bugetare, in felul acesta asigurandu-se echilibrul financiar
si cel monetar.

Incasarea veniturilor cuvenite statului si efectuarea cheltuielilor finantate din fondurile
publice se pot realiza fie printr-o structura de specialitate din subordinea MFP denumita
Trezoreria Statului, fie prin sistemul bancilor comerciale (in tara noastra se aplica prima
variantd). Asa cum am mentionat procesul executiei veniturilor bugetare este distinct de cel al
cheltuielilor. In acelasi timp datoritd particularitatilor specifice fiecare categorie de venituri
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bugetare cunoaste o anumita procedurd de executare. Astfel, de exemplu, in cazul impozitelor
directe fazele procedurale ale executiei bugetare sunt urmatoarele:

1. agezarea,;

2. lichidarea;

3. emiterea titlului de percepere;

4. perceperea.

La randul lor, cheltuielile bugetare parcurg in executie urmatoarele faze procedurale:

1. angajarea;

2. lichidarea;

3. ordonantarea;

4. plata.

Primele trei faze cad in responsabilitatea conducatorilor institutiilor publice sau
inlocuitorilor acestora care poartd generic denumirea de ordonatori de credite bugetare.
Acestia pot fi: principali sau de gardul I, secundari sau de gradul II, tertiari sau de gradul III.

Responsabilitatea 1indeplinirii ultimei faze revine structurilor competente ale
ordonatorilor de credite bugetare.

Toate persoanele implicate in procesul de executie a cheltuielilor publice raspund
solidar pentru calitatea si legalitatea utilizarii banilor publici.

7.2.4. incheierea executiei bugetare

Calitatea gestiunii bugetare este reflectata prin intocmirea, la sfarsitul anului bugetar, a
contului general de executie bugetara.

Acesta reflectd, asadar, finalitatea operatiunilor de executarea a veniturilor si
cheltuielilor si permite aprecierea modului in care Guvernul, prin institutiile publice din
structura si subordinea sa, a respectat incadrarea in veniturile, cheltuielile si soldul bugetar
aprobate de Parlament. Continutul contului general de executie bugetara este diferentiat de la
o tard la alta in raport de tipul sistemului practicat de autoritatile competente in domeniul
executiei de casd a bugetului.

Astfel, in cazul sistemului de gestiune, contul de executie bugetara inregistreaza si
evidentiaza numai veniturile incasate si cheltuielile efectuate pe parcursul respectivului
exercifiu bugetar.

In schimb, in cazul sistemului de exercitiu, contul de executie bugetard va reflecta
toate operatiunile aprobate prin legea bugetara anuala chiar daca unele au fost efectuate dupa
expirarea anului bugetar.

Intocmirea contului general anual de executie bugetara se realizeazi de citre MFP pe
baza darilor de seama contabile si a conturilor privind executia de casa a bugetului elaborate
de fiecare institutie publica. Toate aceste documente de evidenta contabila se centralizeaza pe
verticala la nivelul fiecarui ordonator principal de credite care depune ulterior la MFP situatia
privind executia bugetara din domeniul sdu de activitate. Pe baza tuturor acestor documente,
MFP intocmeste contul general anual al executiei bugetare pe care il Tnainteaza Guvernului,
care dupa aprobarea il transmite Parlamentului pentru dezbatere si aprobare.

7.2.5. Controlul executiei bugetare
Dupa primirea contului general anual de executie bugetara Parlamentul transmite acest
documente institutiei supreme de control din domeniul finantelor publice, care in majoritatea

tarilor poarta denumirea de Curte de Conturi. Aceasta este o institutie publicd autonoma, in
subordinea fondului legislativ. Curtea de Conturi transmite Parlamentului rezultatele
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controalelor efectuate la ordonatorii de credite bugetare, precum si eventuale propuneri de
imbunatatire a cadrului legislativ in vederea cresterii calitagii utilizarii fondurilor publice.

In privinta contului general de executie bugetard, Curtea de Conturi efectueazi, la
fiecare ordonator de credite, controlul ulterior, privind legalitatea si realitatea datelor cuprinse
in acest document.

Pe baza criteriilor de performanta stabilite in functie de specificul fiecarui domeniu de
activitate, Curtea de Conturi verifica eficienta, eficacitatea si economicitatea programelor cu
finantare bugetara, pronunfandu-se in acelasi timp asupra calitatii gestiunii banilor publici la
nivelul fiecarei institutii si pe ansamblul bugetului.

In situatia in care Curtea de Conturi, prin structurile sale componente, nu descopera
ilegalitatile sau prejudicii aduse fondurilor publice emite pentru fiecare ordonator de credite
wactul de descarcare de gestiune”. In situatia in care se descopera actiuni, operatiuni ilegale,
inoportune sau ineficiente, care au generat prejudicii fondurilor publice, Curtea de Conturi
urmadreste recuperarea prejudiciilor astfel create.

Acestea se pot judeca fie de catre organele jurisdictionale ale Curtii (daca existd in
structura acesteia), fie de catre instantele de profil ale puterii judecétoresti.

Raportul de control privind contul de executie bugetard este inainte de Curtea de
conturi la Parlament, care il supune dezbaterii si aprobarii.

7.2.6. Aprobarea executiei bugetare

Dupa primirea raportului privind contul general anual de executie bugetara
Parlamentul demareaza procedurile de dezbatere si aprobare. Mai intai raportul este examinat
si aprobat de catre Comisiile reunite de buget, finante si banci ale forului legislativ.

Dupa aceea contul de executie bugetard Impreund cu un raport asupra contextului
macroeconomic din anul bugetar respectiv este prezentat in plenul Parlamentului.

Din acest moment se trece la discutarea si aprobarea fiecarui articol al ,,Legii privind
aprobarea contului de executie bugetara”, prilej cu care se pot propune si aproba modificari
ale legislatiei fiscal-bugetare in concordanta cu propunerile formulate de Curte de Conturi.

Votul final asupra ,,Legii privind aprobarea contului de executie bugetara” in plenul
Parlamentului reprezintd momentul incheierii procesului bugetar.
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TEMA 1. CARACTERISTICILE FENOMENULUI FINANCIAR LA
NIVEL MICROECONOMIC

1.1.  Functia financiara a intreprinderii

Ordonarea activitatilor din interiorul intreprinderii, delimitarea si sistematizarea
acestora pe grupe omogene si specializate se concretizeaza in diverse functiuni. La nivelul
intreprinderii se manifesta o serie de functiuni respectiv: functia de cercetare-dezvoltare,
functia de productie, functia comerciala, functia financiara si functia de personal, intre acestea
existand o serie de legaturi de conditionare reciproca.

Functia financiard cuprinde ansamblul activitatilor care asigura obtinerea si utilizarea
rationala a resurselor financiare necesare precum si exercitarea controlului financiar. Ea
detine un loc important in gestiunea intreprinderii, oferind managerilor Intreprinderii un
sistem de indicatori financiari de urmarire §i control ce reprezintd puncte de referintd in
desfasurarea activitatii intreprinderii.

Principalul obiectiv al functiei financiare consta in utilizarea unui sistem de metode
si tehnici de gestiune financiara care sa determine maximizarea valorii Intreprinderii respectiv
cresterea valorii de piatd a actiunilor in cazul intreprinderilor cotate la bursd sau asigurarea
independentei financiare §i a rentabilitatii in cazul intreprinderilor mici si mijlocii.

Pentru realizarea in conditii optime a functiei financiare, activitatea financiara
desfasurata intr-o intreprindere vizeazd numeroase aspecte referitoare la previziune si
executie, analiza, control si coordonare, cele mai importante fiind:

- elaborarea bugetului de venituri si cheltuieli, care este un instrument de baza al
conducerii si planificarii financiare si al asigurarii echilibrului financiar, precum si executia
corectd si operativa a acestuia;

- asigurarea resurselor necesare finantarii complete si la timp a ciclurilor de exploatare
precum si a investitiilor ce urmeaza a se realiza;

- dimensionarea optimad a stocurilor, a necesarului de active circulante si realizarea
unei structuri optime de finantare a ciclului de exploatare;

- stabilirea prefurilor si tarifelor pentru produsele realizate, lucrdrile executate si
serviciile prestate;

- organizarea §i exercitarea controlului financiar preventiv si a controlului gestionar de
fond asupra gospodaririi mijloacelor materiale si banesti;

- adoptarea masurilor necesare pentru asigurarea echilibrului financiar si a
rentabilitdtii economice; a lichiditatii, capacitatii de platd a intreprinderii si adoptarea
masurilor necesare pentru asigurarea acestora.

In concluzie, viabilitatea unei intreprinderi este dependenti de organizarea
corespunzatoare a activitatii financiare. Aceasta este organizata pe compartimente (birouri sau
servicii in functie de marimea intreprinderii) astfel: compartimentul de previziune financiara,
compartimentul decontari; compartimentul salarizare; compartimentul preturi si tarife;
compartimentul analize economico—financiare; compartimentul control financiar intern si
preventiv.

1.2. Conceptul de gestiune financiara a intreprinderii
Gestiunea financiara este un instrument utilizat in conducerea generala a intreprinderii.
Ea este o componenta a gestiunii de ansamblu ce cuprinde activitati de constituire,

dezvoltare, sporire sau reducere ale capitalului si fondurilor intreprinderii, utilizarea cu
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eficientd maxima a acestora, obtinerea, repartizarea si utilizarea unor resurse financiare
in concordanti cu obiectivele stabilite. Deci, gestiunea financiara urmareste optimizarea
fluxurilor generate de asigurarea capitalului si a fondurilor necesare deruldrii corespunzatoare
a activitatii precum si a fluxurilor folosirii fondurilor, obtinerii rezultatelor si repartizarii lor.

Deoarece obiectivul principal al functiei financiare este maximizarea valorii
intreprinderii se poate spune ca rolul gestiunii financiare este acela de a stapani ansamblul
mijloacelor si instrumentelor de atingere a acestui obiectiv bine precizat. Deci, gestiunea
financiara urmareste pe de o parte asigurarea fondurilor necesare pentru desfasurareca normala
a activitatii la termenul, in cuantumul necesar si cu cele mai mici costuri iar pe de altd parte
exercitarea unui control complet si eficient asupra utilizarii acetor fonduri.

Principalele directii de actiune ale gestiunii financiare sunt analiza financiara si
adoptarea deciziilor financiare.

Analiza financiara poate fi realizatd atat in cadrul responsabilitatilor intreprinderii
dar si in cadrul exterior de catre partenerii actuali sau potentiali ori de catre concurenfi ai
intreprinderii. Ca actiune interna, analiza urmareste indentificarea potentialului de degajare a
fluxurilor monetare iar ca actiune externa analiza are drept obiectiv echilibrul ansamblului de
fluxuri financiare pozitive si negative generate de incasari si plati, asigurarea solvabilitatii
intreprinderii precum si analiza performantelor intreprinderii evidentiate la nivelul soldurilor
intermediare de gestiune, al capacitatii de autofinantare, etc.

Prin intermediul acestei activitati se urmareste determinarea unui diagnostic al situatiei
financiare ce este indispensabil in stabilirea coordonatelor politicii economico - financiare
viitoare a Iintreprinderii si care fundamenteazd comportamentul tuturor partenerilor,
investitorilor §i concurentilor referitor la intreprindere. Analiza financiara utilizeaza o serie de
documente contabile de sintezd cum sunt: bilantul contabil, contul de profit si pierdere,
anexele la bilanf. Ca urmare, se realizeaza o analiza statica (documentele contabile de sinteza
reliefeaza situatia economico-financiara la un moment dat), impunandu-se insa si o analiza
dinamica (analiza variatiilor nregistrate la nivelul fluxurilor reale si financiare).

Adoptarea deciziilor financiare reflecta etapa de stabilire a masurilor necesare
pentru solutionarea unei probleme. Conducerea activitdfii financiare se realizeaza prin
intermediul deciziilor financiare care pot fi definite ca procesul rational de alegere a unei linii
de actiune pe baza analizei mai multor solutii pentru atingerea in cea mai bund masura a
obiectivului de maximizare a valorii intreprinderii.

Decizia financiara este rezultatul unui proces decizional complex care cuprinde
etapele de cunoastere a realitatii financiare sub forma fenomenului si actiunilor
financiare cerute de activititile economico- sociale din intreprindere si din economie
precum si etapele de insusire a solutiei optime care va constitui confinutul deciziei si se
va realiza in contextul procesului de executie a programului economico— financiar al
unitatii in cauza.

Adoptarea deciziilor financiare implicd stabilirea efectelor acestora care trebuie sd
satisfacd asteptarile ofertantilor de fonduri, actionari si creditori precum si asteptarile
personalului care urmareste o remunerare corespunzatoare si o stimulare in functie de
rezultate.

Deciziile financiare pot fi grupate astfel:

1. Dupad perioada de timp la care se refera:

- decizii strategice;
- decizii tactice.

Deciziile strategice vizeaza activitatea desfasurata de intreprindere intr-un interval de
timp mai mare si stabilesc principalele coordonate ale cadrului general aferent acesteia.
Practic, ele urmaresc volumul investitilor care se vor realiza, cresterea randamentului
activelor, accelerarea vitezei de rotatie a activelor circulante.
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Deciziile tactice sunt decizii de corectie prin care se urmareste ajustarea influentelor
conjuncturale pentru a se urma strategia fixatd. Adoptarea acestora este determinatda de
modificarile survenite in procesele de aprovizionare, productie sau desfacere.

II. Dupa natura lor, la nivelul intreprinderii se pot indentifica trei mari categorii de
decizii:

- decizii de investire;
- decizii de finantare;
- decizii de repartizare a profitului.

Deciziile de investire au o influenta directa asupra structurii activelor intreprinderii,
respectiv asupra gradului lor de lichiditate. Ele sunt legate de constituirea si gestionarea
portofoliului de active al intreprinderii. Selectia elementelor de activ necesare activitatii
productive constituie obiectul deciziilor de investire, criteriile urmarite fiind rentabilitatea si
lichiditatea activelor intreprinderii.

In urma deciziei de investitii rezulta cele doua componente ale patrimoniului
intreprinderii:

- 0 componenta principald ce se utilizeaza o perioada indelungata de timp, reflectatd de
activele imobilizate;

- 0 componenta complementarda reprezentatda de activele circulante, necesare
desfasurarii activitatii de exploatare si care are o rotatie mai rapida.

Prin adoptarea deciziei de investire se urmareste cresterea economica si maximizarea
valorii intreprinderii, fapt ce implica si obtinerea unei rentabilitati optime. Aceasta decizie se
adopta In urma unei analize pertinente a raportului dintre costul capitalului utilizat si
rentabilitatea scontata. Astfel, investirea se realizeaza in cazul in care rentabilitatea sperata
este superioara costului capitalului utilizat, indiferent de modalitatea de finantare.

Deciziile de finantare au o influenta directa asupra structurii resurselor, modificand
gradul de exigibilitate al acestora si costul mediu al capitalului. Ele reflecta optiunea
intreprinderii 1n alegerea structurii de finantare respectiv in stabilirea raportului intre sursele
interne rezultate din autofinantare si din dezinvestiri de active fixe si sursele externe proprii
(atragerea de capitaluri noi de la actionari si asociati) pe de o parte si surse imprumutate
(banci) pe de altd parte. Criteriul urmarit in stabilirea structurii financiare a pasivelor
bilantiere este realizarea celui mai redus cost al procurdrii capitalurilor, in conditiile unui grad
rezonabil si controlabil de indatorare a Intreprinderii.

Deciziile de repartizare au implicatii directe asupra investitiilor si autofinantarii.
Astfel, suma repartizatd actionarilor cu titlu de dividend influenteazd direct marimea
profitului repartizat pentru investitii. Dacd profitul net este reinvestit are loc o sporire a
capacitatii de autofinantare, o crestere a autonomiei financiare §i imbunatatirea structurii
financiare a capitalurilor 1intreprinderii, factori care contribuie la cresterea valorii
intreprinderii. In acelasi timp insa, distribuirea de dividende are implicatii favorabile asupra
imaginii intreprinderii, a cresterii increderii publicului fata de intreprindere si implicit asupra
cresterii valorii de piatd a acesteia.

Deciziile financiare determina o serie de relatii intre diversi agenti economici si fluxuri
de lichiditati ce se concretizeaza in circuite financiare. Acestea stau la baza dezvoltarii
oricarei economii §i urmaresc furnizarea cantitdtii optime de monedda pentru asigurarea
echilibrului real, repartizarea echitabild a acesteia intre diferitii participanfi precum si
determinarea unei stabilitdti economice cat mai mari. Deciziile mentionate reprezinta obiectul
gestiunii financiare pe termen lung a activelor §i pasivelor permanente. Aceasta urmareste
adoptarea unor strategii financiare de crestere si consolidare a valorii Intreprinderii.

Gestiunea financiard pe termen scurt are ca obiectiv asigurarea echilibrului financiar
intre necesitatile de capitaluri circulante si de trezorerie pe de o parte si sursele de acoperire a
capitalurilor corespunzdtoare pe de alta parte. Ea urmareste optimizarea stocurilor, a
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creantelor, a soldurilor de trezorerie in scopul cresterii rentabilitatii si a lichiditatilor in
conditii de diminuare a riscurilor. De asemenea in cadrul acesteia se urmareste relaxarea
scadentelor, datoriilor de exploatare si reducerea costului creditelor pe termen scurt prin
negocierea mai multor surse de credit.

TEMA 2. CONSTITUIREA SI UTILIZAREA CAPITALULUI
INTREPRINDERII

2.1.  Structura capitalului

Orice activitate economicd desfasuratd in scopul obtinerii de profit implicd existenta
unui capital. De altfel, o responsabilitate importanta a gestiunii financiare este constituirea si
utilizarea capitalului intreprinderii in scopul realizarii obiectului de activitate si a obtinerii
unor excedente financiare. Capitalul poate fi definit ca ansamblul de rersurse economice
eterogene si reproductibile care, prin utilizare indirectd permit obtinerea de venit.
Concret, capitalul intreprinderii este reprezentat de totalitatea bunurilor utilizate pentru
crearea de valoare.

Capitalul intreprinderii poate fi analizat din mai multe puncte de vedere. Astfel, dupa
natura lui capitalul intreprinderii poate fi: nominal (fictiv) si real.

Capitalul fictiv este determinat de capitalul real si este consecinta modului de
circulatie al instrumentelor prin care se constituie (actiuni, obligatiuni) sau se utilizeaza (titluri
de credit: cambii si bilete la ordin). Acesta nu are o valoare reald ci constituie un titlu de
proprietate asupra unor valori reale, dand dreptul la insugirea unui venit.

Capitalul real este reflectat in bilantul intreprinderii dupa sursele de provenienta si
dupa modalitatile de utilizare. El cuprinde elementele patrimoniale ce pot fi structurate in
functie de durata lor de imobilizare in active imobilizate si active circulante.

Activele imobilizate reflectd plasamente de capital pe termen indelungat (mai mare de
un an). Ele isi mentin valoarea de intrebuintare pe o perioada mai mare de un an, participa la
mai multe cicluri de exploatare si isi transmit valoarea asupra utilitatilor create in mod treptat
prin intermediul amortismentelor (cu exceptia celor care nu Se supun procesului de
amortizare: fondul comercial, terenurile, imobilizarile financiare). Activele imobilizate au
urmatoarele forme de existentd: imobilizari corporale, necorporale, financiare.

Activele circulante reprezinta plasamente de capital pe termen scurt (mai mic de
un an) in elementele necesare desfasurarii neintrerupte a procesului de fabricatie sau
comercializare ale intreprinderii. Datoritd destinatiei si structurii lor, ele nu rdman o
perioada indelungatd in intreprindere, participa la un singur ciclu de productie, capitalurile
avansate fiind recuperate prin vanzarea si incasarea productiei.

Activele circulante sunt structurate dupa gradul de rapiditate cu care se transforma in

- stocuri;

- creante;

- investitii financiare pe termen scurt;

Capitalul total este structurat dupa sursele de constituire in capitaluri proprii si
datorii pe termen lung, mediu si scurt.

Capitalurile proprii sunt reprezentate de ansamblul fondurilor constituite de catre
actionari si intreprindere ce raman in mod permanent la dispozitia firmei, reprezentand o
garantie pentru creditori. Ele au o serie de trasaturi caracteristice, respectiv: sunt capitaluri
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neexigibile; sunt remunerate in functie de rezultatele obtinute de intreprindere; in cazul
lichidarii intreprinderii actionarii sunt despagubiti din valoarea ramasa dupd onorarea
obligatiilor fatd de creditori; confera investitorilor in fonduri proprii posibilitatea administrarii
si chiar gestiondrii intreprinderiii.

Principalele componente ale capitalurilor proprii sunt reprezentate de: capitalul social,
primele de capital; rezerve; rezultatul reportat; rezultatul exercitiului financiar.

a) Capitalul social este constituit in momentul infiintarii intreprinderii, poate fi
majorat sau redus pe parcurs si este evidentiat prin intermediul actiunilor emise. El se
formeaza din sumele puse la dispozitia intreprinderii cu caracter permanent de catre
proprietari —actionari sau asociati- sSub forma aportului in numerar sau in natura, din cresteri
ulterioare de capital, din diferente pozitive din reevaluari si eventual din subventiile primite.

Primele legate de capital corespund operatiilor de crestere a capitalului social si
sunt reprezentate de: prime de emisiune (diferenta dintre pretul de emisiune si valoarea
nominald); prime de fuziune ori divizare (diferenta dintre valoarea contabild a actiunilor
stabilite in urma fuziunii i valoarea lor nominald); prime de aport (diferenta dintre valoarea
bunurilor primite ca aport si valoarea nominald a actiunilor sau partilor sociale subscrise);
prime de conversie a obligatiunilor in actiuni (excedentul Inregistrat intre valoarea
nominald a obligatiunilor convertite in actiuni si valoarea nominala a actiunilor).

b) Rezervele constituic o componenta ce reflectd rezervele create de intreprindere
respectiv: legale, statutare (contractuale) si alte rezerve.

Insumarea acestor componente duce la stabilirea capitalului propriu al intreprinderii.

Intreprinderile pot si-si completeze resursele prin contractarea de imprumuturi pe
termen mediu si lung sau pe termen scurt.

c) Datoriile pe termen mediu si lung sunt utilizate pentru completarea necesitatilor
de finantare si reflectd creditele bancare, creditele de la institutii financiare specializate,
creditele obligatare contractate prin emisiunea de obligatiuni precum si finantarea prin
leasing. Deci, ele se afla in mecanismul financiar al intreprinderii o perioadda de timp mai
indelungata. Ca urmare, prin adaugarea acestora la capitalurile proprii capitalurile
permanente ale intreprinderii.

d) Creditele si datoriile pe termen scurt apar in cazul unor nevoi temporare de
finantare sau ca urmare a politicii de credit comercial promovata de intreprindere. Ele sunt
reflectate de datoriile fatd de furnizori, avansuri primite, credite bancare pe termen scurt.

Prin insumarea acestora cu capitalurile permanente se determind capitalurile totale
ale intreprinderii.

2.2. Formarea capitalurilor intreprinderii

Sursele de procurare a capitalului intreprinderii sunt interne (autofinantare) si externe -
crearea si majorarea capitalului social, indatorare si subventii.

Analizand capitalul pe structura capitalurilor proprii si imprumutate se poate spune ca
acesta poate fi procurat prin doua modalitati:

- Crearea si majorarea capitalurilor proprii;

- indatorarea.

A. Constituirea capitalurilor proprii

Analiza formarii capitalurilor proprii implicd o prezentare distinctd a celor doud
componente: capitalul social si respectiv rezerve, rezultate, resurse proprii.

Constituirea capitalului social reprezinta prima faza de finantare a unei intreprinderi
(notiunea de capital social este practic inseparabild de cuvantul societate). Constituirea si
circulatia capitalului social sunt diferentiate in functie de forma juridicd a societatilor
comerciale.
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Cea mai mare parte a intreprinderilor sunt organizate ca societati de capital respectiv
ca societati in care aportul de capital se realizeaza prin titluri negociabile care nu angajaza
responsabilitatea ofertantului de capital decat pentru suma subscrisa.

Forma de constituire a capitalului social cea mai utilizata este emisiunea de actiuni.
Actiunile sunt titluri de participatie care confera detinatorului calitatea de coproprietar
in limita valorii inscrise pe ele dindu-i dreptul de a participa la distribuirea profiturilor
sub forma de dividende, de a vota si de a participa la repartizarea activului in situatia in
care societatea da faliment.

In statutul societatii sunt prevazute si tipul actiunilor (nominative sau la purtitor) si
valoarea nominald a acestora (care nu poate fi mai mica de 0,1 lei). Intreprinderile pot emite si
actiuni preferentiale cu dividend prioritar fara drept de vot 1nsd, acestea nu pot depasi 25 %
din capitalul social si trebuie sa aiba aceeasi valoare nominala ca si actiunile ordinare.

Constituirea oricarei forme de societate implicd In mod obligatoriu aporturi in
numerar, fiind admise si aporturile In natura (acestea se realizeaza prin transferarea drepturilor
corespunzatoare si prin predarea efectiva catre societate a bunurilor aflate in stare de
utilizare). Legislatia actuala prevede faptul ca prestatiile in munca nu pot constitui aport la
formarea sau majorarea capitalului social.

Constituirea rezervelor, rezultatelor si a resurselor proprii are la baza profitul net
sau brut si se realizeaza in cotele si sub formele legale.

B. Majorarea si reducerea capitalurilor proprii

Capitalul social stabilit iIn momentul infiintarii intreprinderii poate fi modificat ulterior
in functie de necesitatile si politica de finantare fie in sensul sporirii fie in sensul reducerii (cel
mai frecvent 1nsa se inregistreaza o sporire a acestuia).

Majorarea capitalurilor proprii se realizeaza fie prin sporirea capitalului social fie
prin autofinantare.

I. Sporirea capitalului social

Sporirea capitalului social se poate realiza prin:

a) aporturi noi in nunerar si/sau in natura ale actionarilor sau asociatilor;

b) incorporarea profitului, rezervelor, a primelor legate de capital;

c) conversia datoriilor In capital;

d) absorbtia totala sau partiala a altei societati.

a) Aporturile noi in numerar si/sau in natura ale actionarilor sau asociatilor
determind sporirea capitalului social prin emisiunea de noi actiuni sau prin majorarea valorii
nominale a actiunilor existente.

Cresterile de capital prin aporturi de numerar pot fi analizate ca vanzari de actiuni.
Actiunile noi sunt identice cu cele vechi sub aspectul drepturilor pe care le conferd (dreptul de
dividend, dreptul de vot, dreptul de coproprietari). Pentru a compensa riscul generat de
diluarea capitalului investit in cazul unei noi emisiuni, reglementdrile legale confera un drept
de preferintd pentru subscrierea de noi actiuni. In acest sens, actionarii vechi au dreptul si
cumpere actiuni noi la o valoare egala cu pretul de emisiune, intr-un numar proportional cu
numarul de actiuni detinut anterior emisiunii. Orice persoand strdind care doreste sa
achizitioneze titluri din noua emisiune trebuie sa-si procure mai intdi drepturile preferentiale
de subscriere corespunzator titlurilor dorite si apoi sa achite Intreprinderii emitente pretul de
emisiune al actiunilor respective.

Partea suplimentara de capital obtinutd in acest fel este egalda cu numarul de actiuni
emise inmultit cu pretul de emisiune. Pretul de emisiune trebuie sa se situeze la un nivel mai
mic decat cursul vechilor actiuni pentru a se asigura succesul operatiunii de subscriere. In
cazul 1n care pretul de emisiune ar fi mai mare decat cursul vechilor actiuni, actiunile noi nu
ar fi atractive deoarece pe piatd ar exista actiuni la un pret mai mic. In cazul in care cursul
actiunilor este scazut intreprinderea nu trebuie sd procedeze la cresteri de capital prin
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emisiune de actiuni deoarece ar trebui sa coboare prea mult pretul de emisiune. Deci, pretul de
emisiune trebuie stabilit intre valoarea nominala si cursul vechi.

Daca se opteazd pentru majorarea valorii nominale a vechilor actiuni se impune
exercitarea votului tuturor actionarilor si convingerea lor sd aduca noi capitaluri (aceasta
modalitate Intampind dificultdti determinate de dispersia teritoriald a vechilor actionari).
Emisiunea de noi actiuni este o operatie mai usoara decat cea a majorarii valorii nominale a
vechilor actiuni, deoarece actiunile noi pot fi cumparate de oricine (dar vechii actionari au
dreptul preferential de subscriere). In acest caz, apare insd dificultatea stabilirii pretului de
emisiune, astfel incat el sd nu se apropie prea mult de cursul vechilor actiuni (acesta este
limita superioara a pretului de emisiune).

Daca utilizeaza metoda cresterii valorii nominale a actiunilor se determina:

- cresterea valorii nominale a unei actiuni:

AVN =E
N

- valoarea nominala a unei actiuni noi:
VN, =VN, +AVN
- marimea capitalului social dupa majorare:
Cs; = NXVN,
Daca se opteaza pentru cresterea numarului de actiuni se determina:
- numarul de actiuni noi necesare acoperirii capitalului suplimentar:

v, - S
VN
- numarul total al actiunilor dupa emisiune:
N, =N, +N,
- marimea capitalului social dupa majorare:
Cs, = N, xVN

Emisiunea de actiuni nu este o tehnica agreeata de vechii actionari deoarece in absenta
unui mecanism compensator poate duce la pierderi financiare. In realitate insa, legiuitorul le
acorda dreptul preferential de a cumpara un numar de actiuni noi proportional cu numérul de
actiuni vechi detinute, acest drept actionand compensatoriu fata de scaderea valorii bursiere a
actiunilor.

Dreptul preferential se determind ca diferenta intre cursul vechi al actiunilor si noua
valoare bursiera dobandita dupa realizarea emisiunii, astfel:

ds :CO_Cl
_ NO'C0+N1'PE

C,
N, + N,
OIS=CO_NO-CO+N1-PE
N, + N,
sau
d :Nl(CO_PE)
TN, +N,

unde:
- ds— dreptul preferential de subscriere; Co- cursul actiunilor vechi;
- Np- numarul actiunilor vechi; N;i- numarul actiunilor noi;
- Pg- pretul de emisiune.
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In cazul sporirii capitalului social prin aporturi in naturd, adunarea generald a
actionarilor (care a hotarat aceasta) trebuie sa numeasca unul sau mai mulfd experti pentru
evaluarea acestor aporturi. Dupa realizarea evaludrii, adunarea generald poate decide sporirea
capitalului social, realizand o descriere a aporturilor in natura, numele persoanelor ce le
efectueazd si numarul actiunilor ce se vor emite in schimb. In cazul aporturilor in natura
dreptul de preferinta inceteaza. Aceasta modalitate nu are ca efect imbunatatirea lichiditatii
intreprinderii ci a raportului capitaluri proprii/datorii.

b) incorporarea profiturilor, rezervelor si a primelor de emisiune

Aceastd modalitate este determinatd de politica de autofinantare promovatd de
intreprindere. O parte din profitul anual al intreprinderii poate fi utilizata pentru constituirea si
sporirea rezervelor. Cand acestea ating un anumit nivel intreprinderea poate decide
incorporarea lor 1n capitalul social (cu exceptia rezervelor legale) emitand noi actiuni.
Operatiunea de incorporare a rezervelor nu determind resurse financiare noi pentru societatile
comerciale deoarece si pand la incorporarea in capitalul social, agentul economic dispune de
sumele respective, contabilizate la rezerve. Aceastd modalitate se poate realiza fie prin
multiplicarea numarului actinilor care se distribuie gratuit actionarilor, fie prin cresterea
valorii nominale a actiunilor.

Oferta suplimentard de actiuni poate determina scaderea cursului care se poate stabili
astfel:

— NO 'Co
Y Ng+N,’
unde:
C - cursul actiunilor dupa marirea numarului acestora.

In aceasta situatie protectia vechilor actionari se asigurd prin intermediul unui cupon
ce poartd denumirea de drept de atribuire, acesta fiind egal cu pierderea suportatd de actionar
prin emisiunea de noi actiuni.

Valoarea unui drept de atribuire se determina ca diferentd intre valoarea bursiera a
unei actiuni inainte si dupa emisiune, astfel:

da:CO_Cl
_ N.-Gy
® N+ N,

A doua modalitate nu influenteaza pretul actiunilor de pe piata financiara,
modificandu-se numai rata dividendului pe actiune nu si dividendul ca atare.

¢) Cresterea capitalului prin conversia datoriilor se utilizeaza in special atunci cand
se urmareste anularea unor datorii astfel Incat trezoreria sa nu fie afectata. Este o modalitate
proprie marilor societdti pe actiuni care anterior au contractat imprumuturi obligatare emitand
obligatiuni convertibile in actiuni si ea presupune transformarea datoriilor pe termen scurt in
datorii pe termen mediu si lung. Forma cea mai des intalnita este conversia obligatiunilor in
actiuni (se poate realiza si conversia datoriei privind participarea salariatilor la profit,
converisa datoriilor fata de furnizori, creditori). Conversia obligatiunilor in actiuni determina
o crestere de capital fara fluxuri financiare pozitive. Pe ansamblu, sursele intreprinderii sunt
aceleasi dar Tmprumutul obligatar devine capital social. Cu prilejul emisiunii se stabileste
termenul in care se poate face conversia precum si rata de conversie ce va fi utilizata.

d) Absorbtia totala sau partiala a altei societati.

Aceastd modalitate are ca efect sporirea capitalului social cu partea de capital social a
societatii absorbite. Fuziunea are ca efect dizolvarea, farda lichidare, a societatii care isi
inceteaza existenta si transmiterea universald a patrimoniului sau catre societatea beneficiara,
in starea in care se gaseste la data fuziunii, In schimbul atribuirii de actiuni sau de parti sociale
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ale acestora catre asociatii societatii care inceteaza si, eventual, a unei sume de bani, care nu
poate depasi 10% din valoarea nominald a actiunilor sau partilor sociale atribuite. Fuziunea
are loc la data inscrierii 1n registrul comerfului a mentiunii privind majorarea capitalului social
al societatii absorbante. Aceasta dobandeste drepturile si preia obligatiile societatii pe care o
absoarbe.

II. Autofinantarea

Autofinantarea este cel mai raspandit principiu de finantare si implicd dezvoltarea
intreprinderii cu forte proprii, prin utilizarea unei parti din profitul obtinut in exercitiul
expirat. Nivelul autofinantarii este influentat de doi factori:

- capacitatea de autofinantare;

- marimea dividendelor distribuite actionarilor.

Deci, autofinantarea reprezintd acea parte din capacitatea de autofinantare ramasa
disponibild, dupa distribuirea dividendelor:

At = CAF - Dd,
unde:

At- autofinantarea totala;

CAF- capacitatea de autofinantare;

Dd- dividende distribuite.

In tara noastra, se aplici relatia:

A = CAF - (Dd + Psp),
unde: Psp- participarea salariatilor la profit.

Capacitatea de autofinantare (CAF) reflectda potentialul financiar degajat de
activitatea rentabild a intreprinderii, la sfarsitul exercitiului financiar, respectiv sursa interna
de finantare generata de activitatea industriald si comerciala a acesteia menita sa asigure:
finantarea unor nevoi curente, de exploatare; cresterea fondului de rulment; finantarea totala
sau partiald a noilor investitii; rambursarea Tmprumuturilor contractate; remunerarea
capitalurilor investite. Capacitatea de autofinantare se determind dupa deducerea impozitului
pe profit si este rezultatul intregii activitdti desfasuratd de Intreprindere, fiind deci
echivalentul unui cash flow potential net global.

Calculul capacitatii de autofinantare se face pornind de la veniturile si cheltuielile
gestiunii curente susceptibile de a se transforma (imediat sau la termen) in fluxuri de
trezorerie, prin doud metode puse in evidentd de structura contului de profit si pierdere:
deductiva si aditionala.

Autofinantarea constituie o sursd internd destinatd acoperirii nevoilor de finantare a
exercitiului viitor. Pentru intreprindere, autofinantarea este importanta, oferindu-i acesteia o
serie de avantaje: reprezintd o sursd independenta si stabila de finantare in anumite situatii
nefavorabile pentru intreprindere; confera intreprinderii libertatea de actiune, ingaduindu-i
acesteia independentd de gestionare fatd de organismele financiare si de credit; permite
franarea indatorarii si, implicit, reducerea cheltuielilor financiare; masoara randamentul
capitalurilor proprii, respectiv rentabilitatea financiard (autofinantarea netd/ capitaluri proprii);
reprezintd factorul hotarator in deschiderea accesului la piata de capital si in atragerea
capitalului extern. Desi autofinantarea pare avantajoasa, nu este indicat ca intreprinderea sa
opteze exclusiv pentru acoperirea nevoilor de crestere economica din surse interne, datorita
faptului ca si capitalurile proprii genereaza costuri care uneori depdsesc costul capitalurilor
imprumutate. In acest sens, se impune o optimizare a raportului dintre sursele proprii si
sursele imprumutate, care sd permitd convergenta obiectivelor actionarilor, asociatilor si
managerilor.
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B. indatorarea

In cazul in care nevoia globald de finantare a intreprinderii nu este acoperiti de
capitalurile proprii se apeleaza la alte mijloace cum sunt: credite bancare, credite obligatare,
credite furnizor si alte datorii din exploatare.

Intreprinderea poate si opteze pentru indatorarea pe termen mediu si lung si pentru
indatorarea pe termen scurt. De reguld, indatorarea pe termen mediu si lung are drept scop
procurarea de capitaluri pentru finantarea obtinerii de active imobilizate si de active circulante
ce au caracter de permanenta pe intreaga duratid a anului iar indatorarea pe termen scurt
urmareste finantarea nevoilor de exploatare si in special a nevoilor temporare.

A. Indatorarea pe termen mediu si lung

indatorarea pe termen mediu si lung se realizeazi prin intermediul creditelor
bancare pe termen mediu si lung, a creditului obligatar si a creditului Bail (leasing).

Creditele bancare pe termen mediu si lung se acordd de catre bancile comerciale
pentru o perioada de timp cuprinsd intre un 1- 5 ani si respectiv 5 - 25 ani pentru
achizitionarea de active fixe, realizarea de investitii in echipament de productie, utilaje,
modernizarea si/sau retehnologizarea capacitatilor de productie, a utilajelor, masinilor,
instalatiilor, cladirilor si constructiilor existene etc, pe baza unor garantii ferme prezentate de
debitori. Aceste credite joacd un rol important in finantarea intreprinderilor, fiind destinate
acoperirii cheltuielilor de investitii in echipament de productie, constructii, operatiuni de
export.

Pentru acordarea creditului intreprinderea trebuie sa depund o documentatie
economica si financiard complexa care cuprinde cererea de acordare a creditului, documente
juridice de constituire a societatii (copie a statutului ori a contractului de societate, copie a
Certificatului de inmatriculare la Registrul Comertului, copie a certificatului de inregistrare
fiscald s.a.), documente financiare (ultimul bilan{ contabil- de regula se solicita pentru ultimii
2-3 ani, balantele de verificare pe ultimele trei luni, situatia patrimoniului si rezultatele
financiare pentru semestrul anterior, bugetul de venituri si cheltuieli pe anul in curs, contul de
profit si pierdere), planul de afaceri (studiul de fezabilitate), lista bunurilor si valorilor ce
constituie garantii asiguratorii pentru creditul solicitat, previziuni pe perioade mai mari §.a.

Garantiile asiguratorii acceptate de banci sunt: gajul asupra unor bunuri, gaj care
poate fi fara deposedare (se poate exercita asupra unor masini, utilaje si alte bunuri materiale
de folosintd indelungata care nu sunt afectate de creante in favoarea altor persoane fizice si
juridice si care pot fi valorificate) si cu deposedare (are ca obiect titluri de valoare, metale
pretioase s.a.); garantii bancare emise de banci sau institutii financiare si de credit din fard si
din strdindtate, agreate de banca romana; depozite in lei sau in valutd existente in cont la
banca; bunurile achizitionate din credite si asigurate la societatile de asigurare; ipoteca asupra
unor bunuri imobile precum si asupra unor masini, utilaje si instalatii fixate in spatii.

Conditiile creditului, respectiv rata dobanzii, termenul de rambursare, eventuala
perioada de gratie, penalizari pentru nerespectarea clauzelor contractuale s.a., se negociaza
intre banci si debitori. Nivelul dobanzii la creditele bancare este mai ridicat decat cel utilizat
de organismele financiare specializate. Marimea costului creditului bancar, respectiv rata
dobanzii depinde de trei factori: volumul creditului, rata dobanzii si timpul de creditare.

Rambursarea creditelor se realizeaza in conformitate cu situatia privind esalonarea
ratelor si a dobanzilor anual, semestrial, trimestrial sau lunar, prin anuitdfi constante sau
variabile ori o singura datd, la scadenta finald, cu sau fara perioada de gratie. Pe baza acesteia,
compartimentul financiar al intreprinderii determina fluxurile financiare generate de decizia
de creditare ce pot fi incluse in bugetul de venituri si cheltuieli. Pe parcursul perioadei de
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angajare a creditului banca realizeaza analize periodice asupra intreprinderii si a obiectivului
creditat, astfel incat sa evite riscul de nerambursare in cazul in care se constatd deteriorari ale
activitatii economice ale acesteia.

Creditul obligatar presupune emisiunea de obligatiuni respectiv de titluri de valoare
care conferda detindtorului dreptul la o dobandd anualad fixa, indiferent de rezultatele
intreprinderii. In dreptul comercial, obligatiunile sunt ,.titluri negociabile, constind intr-o
creantd pe termen lung asupra unei societdti, care confera titularilor de obligatiuni drepturi de
creantd egale, ce corespund valorii nominale a unei obligatiuni”. Detinatorul unei obligatiuni
este numit obligatar si este un creantier al intreprinderii.

Intreprinderile emitente trebuie sa indeplineasca anumite conditii legate de un numar
minim de 2-3 ani de existenta, garantiile aduse, expunerea ultimelor bilanfuri aprobate de
organele fiscale precum si de prezentarea publica a descrierii sale juridice si financiare.

In tara noastra, prevederile legale stabilesc pentru societitile pe actiuni posibilitatea de
a emite obligatiuni la purtator sau nominative insa pentru o suma care sa nu depdseasca 75%
din capitalul varsat si existent potrivit ultimului bilant contabil aprobat.

Obligatiunile sunt caracterizate de o serie de elemente tehnice, respectiv:

e valoarea nominald, ce reflectd suma imprumutata pe care emitentul se obliga sa o

achite la scadenta si care sta la baza determinarii dobanzii;

e pretul de emisiune, adica suma platitd de cel care subscrie la achizitionarea de
obligatiuni (el poate fi egal cu valoarea nominala, caz in care se inregistreaza o
emisiune ,la paritate”, mai mic decdt valoarea nominald, Inregistrandu-se o
emisiune cu ,,discount”, sau mai mare decat valoarea nominald, fiind vorba despre
0 emisiune ,,cu prima”);

e termenul de rambursare, reprezentat de perioada de timp cuprinsa intre momentul
subscrierii si cel al rdiscumpararii,

e rata nominald a dobdnzii ce reflectd procentul care, aplicat asupra valorii
nominale a obligatiunii determind marimea cuponului (a dobanzii obtinute de
obligatar);

e costul rambursarii Sau pretul de rambursare;

o modalitdtile de rambursare s.a.

Rambursarea imprumutului obligatar de tip clasic

Rambursarea obligatiunilor se realizeaza in conformitate cu scadentele inscrise in
contract: prin anuitati constante, prin serii egale, prin amortizare unica la sfarsitul duratei
imprumutului sau prin cupon unic.

Amortizarea prin anuitati constante se poate face la valoarea nominala sau la prima
de rambursare. Intreprinderea ramburseazi in fiecare an o sumi constanti, reprezentand
amortismente plus dobanzi, in vederea stingerii treptate a datoriei. In timp, in structura
varsamintelor anuale partea reprezentand capitalul rambursat creste in fiecare an iar partea
reprezentand dobanda scade. Valoarea anuitatii se determina astfel:

S,=C Lft ,
1-(1+d)
unde:

Sa- anuitatea de rambursat (amortismentul anual plus dobanda);

C- valoarea capitalului Tmprumutat prin emisiunea de obligatiuni;

d-rata dobanzii; t- durata in ani a imprumutului obligatar.

Dar, suma anuala de rambursat este formata din amortismentul anual (a) si dobanda
(D), astfel:

S,=a+D
Deci, partea de capital rambursata in primul an este:
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a=S,-D

Numarul obligatiunilor rambursate in primul an este stabilit prin raportarea acestei
sume la valoarea nominala; acesta va fi utilizat pentru determinarea obligatiunilor rambursate
in ceilalti ani deoarece numarul acestora creste In progresie geometrica cu ratia 1+d, astfel:

Sal = SaZ

a+D, =a,+D,

0,XVN + D, =0,,XVN + D,

0,,XVN +Cxd =0,,XVN +(C —0,,XVN)xd
0,XVN +Cxd =0,,XVN +Cxd —0,,XVNxd
=0,,=0,(+d)

In cazul in care rambursarea se efectueaza la prima de rambursare valoarea anuititilor
se determind in mod similar, dar suma anuald de platd se majoreaza cu valoarea primei de
rambursare. Prima de rambursare se determind ca diferenta intre pretul de rambursare si
valoarea nominala.

Amortizarea prin serii egale presupune rambursarea unui numar egal de obligatiuni
in fiecare an. De aceastd data capitalul rambursat este egal in fiecare an iar suma dobanzii
scade de la un an la altul. Si in acest caz rambursarea se face la valoare nominala sau la prima
de rambursare. Anuitatea se calculeaza la fel, fiind diferiti doar cei doi termeni (VN sau PR)

din prima parte a relatiei (cu exceptia primului an, cand dobanda se calculeaza prin aplicarea
ratei dobanzii la capitalul imprumutat), astfel:

N
S, = t“’ XVN + (0, XVNxd),

a

Nto
Sa = T XPR + (0p XVNxd)
unde: Ni- numarul de obligatiuni emise; VN- valoarea nominala;
0- numarul de obligatiuni raimase de rambursat;
PR- pret de rambursare;
t-perioada de contractare.

in cazul in care rambursarea imprumutului obligatar se face la primi de rambursare in
determinarea anuitatilor se ia in calcul §i prima de rambursare corespunzatoare obligatiunilor
rambursate.

Amortizarea unica se realizeaza in conditiile platii anuale a dobanzilor. Emitentul
ramburseaza in totalitate imprumutul la scadenta dar la sférsitul fiecarui an se platesc dobanzi
asupra volumului total al Tmprumutului. De obicei, se constituie si un fond de rambursare
(sinking found) prin plasarea unei sume suficiente pentru constituirea unui capital egal cu
suma ce trebuie rambursata la scadenta.

Rambursarea imprumuturilor se poate face si anticipat in cazul in care acest lucru a
fost precizat cu prilejul emisiunii. In functie de evolutia ratei dobanzii pe piata financiara,
emitentul poate sd rascumpere anticipat obligatiunile emise si plasate in cazul in care valoarea
bursiera este mai micd decat valoarea de rambursat. Dar, numarul de obligatiuni rascumparate
nu poate fi mai mult de jumatate din numarul obligatiunilor amortizabile intr-un an.

Rambursarea prin cupon unic presupune capitalizarea dobanzilor si plata lor odata
cu imprumutul, la scadenta.

In tara noastra, obligatiunile se ramburseazi la scadentd. Legislatia prevede si
posibilitatea ca obligatiunile sa poata fi rdscumpdrate Tnainte de scadenta prin tragere la sorti,
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la 0 suma superioara valorii lor nominale stabilitd de intreprindere si anuntata cu cel putin 15
zile Tnainte de data tragerii la sorti.

Finantarea prin obligatiuni comportd atit avantaje cat si dezavantaje. Astfel dintre
avantajele utilizarii acestei modalitati mentiondam: determina mobilizarca unor resurse
importante de finantare; permite evitarea bancilor si a cheltuielilor bancare n procurarea
resurselor necesare; se obtine un profit mai mare pentru reinvestire decat in cazul finantarii
prin emisiune de actiuni; ofera posibilitatea rambursarii anticipate in functie de evolutia ratei
dobanzii; nu modifica structura actionariatului; nu confera creantierilor intreprinderii drepturi
in adoptarea deciziilor. In acelasi timp insa, emisiunea de obligatiuni prezinta si dezavantaje,
astfel: implica efectuarea unor cheltuieli financiare, indiferent de rezultatele inregistrate de
societate; determind diminuarea lichiditatilor intreprinderii emitente ca urmare a obligativitatii
rambursarii imprumutului; exista riscul ca operatiunea de subscriere sa nu aiba succes.

Leasingul sau creditul contract de inchiriere reprezintd o metoda de finantare care,
in esentd, se poate asimila imprumutului, fiind utilizat de agentii economici care nu pot sa
obtina credite de la banci sau nu doresc sd-si greveze bunurile mobile sau imobile prin
instituirea unor gajuri sau a unor ipoteci.

In tara noastrd, leasingul este reglementat de legislatia in vigoare, fiind definit ca
,operatia prin care o parte, denumitd locator/ finantator, transmite pentru o perioada
determinatd dreptul de folosintd asupra unui bun, al carui proprietar este, celeilalte parti,
denumita utilizator, la solicitarea acesteia, contra unei plati periodice, denumita rata de
leasing, iar la sfarsitul perioadei de leasing locatorul/finantatorul se obliga sa respecte dreptul
de optiune al utilizatorului de a cumpara bunul, de a prelungi contractul de leasing, ori de a
inceta raporturile contractuale”. Utilizatorul poate sd cumpere bunul inainte de sfarsitul
perioadei de leasing 1n cazul in care isi achita toate obligatiile asumate prin contract si a
convenit acest lucru cu cealalta parte de la inceput.

Aceastd modalitate de finantare prezintd atat avantaje cét si dezavantaje. Astfel, dintre
avantaje se pot mentiona:

e Locatarul poate sa-si utilizeze resursele proprii pentru investitii §i pentru procurarea de
active circulante, evitdnd imobilizarea acestora in active de folosintd indelungata;

e Locatarul poate sa utilizeze in permanenta tehnologiile noi din domeniu, intrucat, la
sfarsitul perioadei stabilitd prin contractul de leasing, poate returna bunul societatii de leasing
si poate Incheia un nou contract de leasing pentru un bun cu parametri tehnico-functionali
superiori;

e Utilizatorul poate efectua plata taxelor vamale la finalul contractului in cazul bunurilor din
import. Plata taxelor vamale si a TVA-ului in vama se va face la valoarea reziduala;

e Facilitati fiscale:

- in cazul contractului de leasing financiar bunurile care fac obiectul acestuia se
inregistreaza ca mijloace fixe in contabilitatea utilizatorului acesta deducand cheltuielile
cu amortizarea lui, iar din rata de leasing cheltuielile cu dobanda;

- in cazul contractului de leasing operational, bunul se inregistreaza ca mijloc fix in
contabilitatea societatii de leasing iar valoarea ratei de leasing este in totalitate cheltuialad
deductibila pentru utilizator;

e Procedura de obtinere a unei finantari in sistem leasing cat si derularea unui asemenea
contract sunt mult mai facile decat in cazul creditarii bancare;

e Operatiunea de leasing include si anumite servicii efectuate de catre societatea de leasing;

e Leasingul face posibila o planificare mai riguroasa a bugetului de venituri si cheltuieli al
firmei utilizatoare.

Dezavantajele acestei modalitati de finantare sunt:

- afecteaza autofinantarea viitoare datoritd obligatiilor periodice de plata;
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- costul de finantare este mai ridicat fapt ce impune obtinerea unei rentabilitati cel
putin acoperitoare;

- bunul nu apartine intreprinderii utilizatoare si ca urmare nu constituie obiect al
calcularii amortizarilor corespunzatoare, ceea ce Inseamnd cd aceasta nu va
beneficia de economia de impozit pe profit corespunzator deducerii cheltuielilor de
amortizare (in cazul leasingului operational);

- neplata unei rate atrage dupa sine pierderea bunului si obligatia de plata a tuturor
ratelor restante.

B. indatorarea pe termen scurt

indatorarea pe termen scurt este modalitatea de finantare prin care se acoperd
nevoile temporare de capital ale Intreprinderii. Practic, Se contracteaza datorii cu scadenta de
pana la un an pentru operatiuni a caror desfasurare constituie ciclul curent al exploatarii. Prin
intermediul acestei modalitati se finanteaza in primul rand partea din nevoia de fond de
rulment neacoperita cu capitaluri permanente. Deci, finantarea pe termen scurt vizeaza
activele de exploatare al caror cuantum este functie de extinderea sau restrangerea activitatii
de la o perioada la alta.

In anumite cazuri se poate opta pentru aceasti modalitate si pentru finantarea
investitilor Intreprinderii pana la constituirea capitalurilor necesare realizarii acestora din
surse proprii. Ca urmare, decizia de finantare pe termen scurt nu trebuie sa urmareasca numai
acoperirea financiard a necesitatilor curente, ci ea trebuie sa fie si elastica, sd permita
adaptarea la nevoile concrete ale diferitelor perioade astfel incat resursele financiare sa poata
fi majorate sau diminuate corespunzator.

Aceasta forma implica utilizarea urmatoarelor instrumente: credite bancare pe termen
scurt si credite specifice pe termen scurt.

Intreprinderile care desfisoari o activitate rentabild pot si opteze pentru utilizarea
creditelor bancare pe termen scurt atunci cind doresc sa-si extinda activitatea decat sa
realizeze acest lucru doar Tn momentul in care isi constituie fonduri proprii prin capitalizarea
profiturilor. Aceste credite pot fi contractate la institutiile bancare pentru perioade mai mici de
un an, pe baza unor garantii ferme.

Creditele bancare pe termen scurt sunt diferentiate prin obiect, modalitate de
acordare, garantare, restituire, duratd si cost, utilizdndu-se urmatoarele categorii: credite de
trezorerie; credite globale de exploatare; credite de scont; credite pentru stocuri cu
destinatie speciald; credite pe stocuri; credite pentru nevoi temporare; liniile de credite;
credite pe descoperit de cont; credite pentru export; facilitati de cont.

Creditele specifice pe termen scurt sunt reprezentate de:

- creditul comercial furnizor;

- creditele pe bazd de bilete de trezorerie sau bonuri de casa.

Creditele comerciale furnizor reprezinta platile amanate pentru materiile prime si
materialele consumabile primite de la furnizori. Durata creditului furnizor poate varia intre 30
s1 90 de zile. Momentul constituirii acestuia este reprezentat de cel in care furnizorul accepta
sa nu fie platit in momentul livrarii bunurilor. Sursele atrase prin intermediul acestei
modalititi sunt avantajoase deoarece nu sunt oneroase. Insi, beneficiarul creditului trebuie sa
respecte termenele de platd astfel incat sa evite penalitatile de intarziere. De asemenea, el
trebuie sa analizeze daca este avantajoasa aceastd modalitate in comparatie cu posibilitatea de
a primi o bonificatie in cazul achitarii pe loc. Tinand cont de faptul ca intreprinderea acorda
credite comerciale clientilor sai rezulta ca politica de credite comerciale promovata de
intreprindere are o importanta deosebitd in acoperirea nevoilor ei curente de exploatare.
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Creditele pe baza de bonuri de casa sunt obtinute de intreprinderi prin emisiunea si
plasarea acestora pe termen scurt de pand la un an. Pentru asigurarea subscrierii emitentul
trebuie sa ofere o remuneratie atragatoare.

Intreprinderile pot utiliza si avansuri primite de la clienti in scopul achizitionarii
materiilor prime necesare inceperii fabricatiei produsului intr-un procent convenit din pretul
negociat in contract.

Indatorarea pe termen scurt prezinti avantajul ci se poate realiza rapid oferind suplete
in nevoile intreprinderii, € mai pufin costisitoare dar are si dezavantajul ca poate expune
intreprinderea la riscul de insolvabilitate in cazul in care aceasta are de rambursat sume mari
la termene apropiate. Intreprinderea trebuie si urmireasci negocierea resurselor imprumutate
pentru a realiza un cost cat mai redus al acestora.

TEMA 3. ACTIVELE IMOBILIZATE ALE INTREPRINDERII

3.1. Investitiile- principala modalitate de creare a investitiilor

Desfasurarea activitatii oricarei intreprinderi impune constituirea si dezvoltarea unor
capacitati de productie corespunzator cerintelor pietei prin intermediul plasamentelor de
capital pe termen mai lung. Ansamblul plasamentelor de capital si a cheltuielilor realizate de
intreprindere 1n scopul obtinerii unor venituri viitoare in conditii de risc reflectd operatiile de
investire.

intr-o acceptiune mai largi, investitia reprezinti orice decizie de cheltuire care
conduce la dobandirea unui activ in vederea obtinerii ulterior a unui flux de lichiditati si
care are ca scop cresterea avutiei proprietarilor intreprinderii.

Pentru managerul intreprinderii, investitia este o decizie de imobilizare a unui capital
in speranta obfinerii unei rentabilitdti viitoare optime. El trebuie sa evalueze proiectele de
investiii, sa gaseasca sursele de acoperire necesare si sd obtind o rentabilitate
corespunzatoare.

Investitiile pot fi analizate in functie de gradul de organizare al economiei.

Astfel, la nivel macroeconomic investitiile sunt egale cu partea din produsul intern
brut destinata crearii de active de productie intr-o perioada de timp determinatd de obicei un
an.

La nivel microeconomic notiunii de investitii i se pot atribui mai multe sensuri: de
natura economica, financiara si contabila.

Din punct de vedere economic:

- investitia este considerata producerea si acumularea de capital (bunurile de capital
sunt cele destinate obtinerii de alte bunuri).

Din punct de vedere financiar:

- investitia este ansamblul de cheltuieli prezente ce va genera pe o perioada lunga
veniturile sau economiile care sa ramburseze sau sa recupereze cheltuielile initiale.

Din punct de vedere contabil:

- investitia se considera ca fiind similara cu imobilizarile si e inteleasa ca bunurile
corporale, necorporale sau financiare achizitionate sau create, destinate sa ramana durabile
deci sa fie parte din intreprinderea respectivd (din acest punct de vedere nu prezinta
importanta obiectul in care se concretizeaza cheltuielile de investitii).

La nivelul intreprinderii investifiile sunt diversificate. Ele pot fi clasificate dupa mai
multe criterii, astfel:

Dupa obiectul in care se concretizeaza, investitiile sunt:
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- investitii corporale (active destinate productiei de bunuri si servicii);
- investitii necorporale (cheltuieli de cercetare-dezvoltare, pregatirea
personalului, crearea sau achizitionarea de programe informatice etc.);
- investitii financiare (procurarea de active financiare).
Din punct de vedere al obiectivelor urmarite de Intreprindere:
- investifii strategice (vizeaza obiective de cercetare-dezvoltare a unor sectoare
din cadrul intreprinderii, formarea de filiale in strainatate, etc);

- investitii de interes public;

- investitii umane (cheltuieli cu pregatirea si formarea de specialisti).
Dupa scopul urmarit se intalnesc:
- investitii de productie (urmaresc influentarea capacitatilor de productie
precum si a volumului productiei si al vanzarilor);
- investitii de modernizare (se realizeazd pentru ameliorarea conditiilor de

productie).
Din punct de vedere al modului de executie:
- Investitii in antreprizad (executate de unitati specializate);
- investitii in regie (executate cu forte proprii).
Dupa provenienta resurselor de finantare:
- investitii finantate din surse proprii,
- investitii finantate din surse imprumutate.
Dupa structura tehnologica:
- cheltuieli pentru lucrari de constructii-montaj;
- cheltuieli pentru utilaje tehnologice si instrumente;,
- cheltuieli pentru lucrari geologice;
- cheltuieli pentru studii, cercetari, proiectari,
- cheltuieli pentru pregatirea personalului;
- alte cheltuieli de investitii.

Dupa gradul de risc pe care il implica:

- investitii cu risc scazut (mentinerea, imbunatatirea conditiilor de productie);
- investitii cu risc sporit (dezvoltare, diversificare).

Prin implicatiile lor investitiile au un puternic efect de antrenare in toate sectoarele
economiei asupra tuturor agentilor economici. Ele constituie suportul material al crearii de noi
locuri de munca si sporirii inzestrdrii tehnice a muncii, al diversificarii productiei si al
cresterii diversificarii factorilor de productie (deci, investitiile nu sunt numai simple
imobilizari de capital).

Realizarea investitiilor este determinatd de adoptarea deciziei de investire si de
formarea resurselor necesare, procesul investitional finalizandu-se prin darea in exploatare a
obiectivului vizat.

Procesul investitional se declangseazd in urma analizei necesitatii, oportunitatii si
eficientei investitiilor. In acest sens, in faza preinvestitionald se analizeazd necesitatea
investitiei reflectatd de gradul in care intreprinderea nu poate sa realizeze productia
previzionatd astfel incat sda raspunda cerintelor pietei. De asemenea, se urmareste
determinarea oportunitatii investitiei in raport de necesitatea acesteia, de momentul cel mai
potrivit pentru constituirea capacitafii de productie, de posibilitatea de formare a resurselor
financiare precum si raportul dintre rezultatele obtinute din exploatare si eforturile sau
cheltuielile de investitii (ce reflectd eficienta investitiilor).

66



3.2. Criterii de selectie a proiectelor de investitii

Decizia de investitii este foarte importantd in viata unei intreprinderi si produce
consecinte centralizate intr-un ansamblu de fluxuri de gestiune. Decizia de investitii trebuie sa
se bazeze pe informatii pertinente legate de necesitatea si oportunitatea realizarii investitiilor,
de ansamblul fluxurilor pozitive si negative de resurse financiare pe durata de viata a acestora,
de rentabilitatea fondurilor investite, durata realizarii si utilizarii optime a investitiilor.

O intreprindere trebuie sa investeasca atunci cand rata sa de randament marginal este
superioara costului marginal al capitalului. De fapt, optiunea pentru investitii are la baza un
criteriu obiectiv respectiv maximizarea valorii actuale nete a intreprinderii. Orice decizie de
investire sau de pastrare a unui obiectiv construit are loc in conditiile in care valoarea
economica este mai mare sau cel pufin egala cu valoarea de piatd a acestuia, dupa cum orice
decizie de dezinvestire se va adopta atunci cand valoarea economica este mai mica decat
valoarea de piatd. Rentabilitatea unui proiect de investitii se stabileste nu atat in functie de
durata normala de functionare a obiectivului, cat de durata sa de viatd economica, respectiv de
perioada in care obiectivul genereaza o rentabilitate optima.

Adoptarea deciziei de investitii presupune realizarea unei analize a rentabilitaii
proiectului de investifie prin compararea costului acestuia cu veniturile nete generate de
exploatarea sa. Aceastd operatie se poate realiza fie prin actualizarea elementelor mentionate
fie fara actualizarea lor, prin compararea veniturilor obtenabile si a cheltuielilor realizabile pe
durata de serviciu a investitiei. in practica financiara se utilizeaza atat criterii de optiune fara
actualizare cat si criterii sau metode de actualizare .

3.2.1. Criterii simple de optiune

In cadrul criteriilor fira actualizare se inscriu:

- criteriul costului;

- criteriul ratei medii a rentabilitagii;

- criteriul termenului de recuperare a capitalului investit.

Criteriul costului poate fi utilizat atunci cand se urmareste adoptarea unor decizii de
investitii in scopul Inlocuirii capitalului uzat, operatie ce poate determina sau nu sporirea
capacitatii de productie.

a) In cazul in care se realizeazi doar o inlocuire a utilajului uzat cu altul identic acest
criteriu  presupune determinarea economiilor (depasirilor de costuri), determinarea
randamentului investitiei §i compararea acestuia cu un randament realizat sau fixat de

intreprindere.
\Y V,
E(D) :(C o+ =22 J—(C ) +—'1]
"0 DnrO o Dnl

Dacé diferenta este pozitiva rezultd o economie de costuri iar daca este negativa o
depasire de costuri. In cazul in care se inregistreaza o economie (E) se stabileste rata de
randament a investitiei:

unde:
E(D) - economiei sau depasire;
Cexo - Cheltuieli de exploatare generate de vechiul utilaj;
Veno - valoarea contabila neta a vechiului utilaj;
Cea - Ccheltuieli de exploatare generate de noul utilaj;
D,,, - durata normala de functionare rdmasa pentru noul utilaj;
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V,, -valoarea de intrare a noului utilaj;
D,, - duratade folosire a noului utilaj;
V,, =V, - sporul patrimonial generat de Inlocuirea vechiului utilaj cu noul utila;.

Dacd aceasta este mai mare decat randamentul minim stabilit sau obtinut (profit
brut/valoarea medie anuala a activelor imobilizate) de intreprindere, proiectul de investitii se
accepta.

b) Daca intreprinderea vizeaza achizifionarea unui utilaj pentru cresterea productiei se
compard preturile unitare de productie ale produsului realizat cu cele doud utilaje si nu se
adopta decizia de investitii decat in cazul in care costul productiei obtinut cu noua masina este
inferior costului produsului fabricat cu vechea masina.

V—' +rV, +C.
D

(L)

unde:
V, - valoarea investitiei;
D - numarul de ani de functionare;
rm - randament minim (rmXV, reflecta profitul din exploatare rezultat in urma
inlocuirii);
Cexi- cheltuieli de exploatare generate de noul utilaj;
Q1 - volumul productiei obtinutd cu noul utilaj;
Daca pu1 ( Puo atunci proiectul de investifii se accepta.

Criteriul ratei medii a rentabilitatii — presupune calcularea ratei rentabilitatii unui
proiect de investitii utilizdnd profitul. O investitie este rentabila daca fluxurile de incasari
generate de obiectivul de investire sunt superioare cheltuielilor efectuate cu introducerea lui in
exploatare adica daca se creeaza un excedent de lichiditati.

R = PBM x100,
|
unde: PBM - profit brut mediu; V, - valoarea investitiei.
R = PNM 1100,

|
unde: PNM - incasirile medii nete.

n
Zpb(N)t

PBM (PNM) ==L
D

unde: Py profitul brut sau net total; D — numarul de ani in care se obtine profitul.

Acceptarea proiectului se realizeaza numai daca rata medie a rentabilitatii este mai
mare decat o rata prestabilita.

Se observa ca proiectul determind o rentabilitate medie mai mare decat cea obtinuta de
intreprindere, deci se accepta.

Criteriul duratei sau al termenului de recuperare.

Termenul de recuperare urmareste determinarea perioadei de timp in care investitia
finantata se recupereaza pe baza profitului net obtinut in intervalul duratei de viatd economica
a mijloacelor obtinute din investitia respectiva.

TR = Vi
F

net

unde: V, - valoarea investitiei; Fpe- cash-flow anual.
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Acest indicator asigura selectionarea proiectelor de investitii in functie de rapiditatea
recuperarii capitalului investit. Este o0 metoda simpla in care se evita riscul de nerecuperare al
capitalului. In acelasi timp insa prezinti inconvenientul ca elimind de la selectie proiectul de
investitii ale carui venituri nete ar fi ridicate dupa expirarea duratei de recuperare.

Utilizarea acestor criterii este simpld, insa, aprecierea eficientei proiectelor de
investitii nu este reald intrucat se bazeaza pe rezultate medii si pe valori apreciate la fel,
indiferent de perioada in care sunt obtinute.

3.2.2. Criterii de selectie bazate pe actualizare
Pentru inlaturarea dezavantajelor aferente criteriilor simple se pot utiliza metode
bazate pe actualizare. Actualizarea reprezintd operatiunea de dimensionare in momentul
actual a unor fluxuri de trezorerie viitoare. Evaluarea investitiilor se realizeaza pe baza valorii
actuale si a valorii viitoare fiind mai uzuald actualizarea veniturilor viitoare la momentul
prezent si compararea pe aceasta baza a diferitelor variante de investitii decat capitalizarea lor
la un moment viitor si efectuarea acelorasi comparatii pe variante de investifii.
Considerand un capital initial - K si o rata a dobanzii -d, putem stabili valoarea
capitalizatd peste n ani, astfel:
K=K, +K,-d=K,[1+d)
K, =K, +K,-d=K,1+d)+K,(1+d)-d

=K,@+d)1+d)=K,[1+d)?
K, =K,@+d)"
Factorul de capitalizare este:
fe=(1+d)"
Actualizarea implicd determinarea nivelului actual, la un moment initial a fluxurilor de
numerar viitoare (de la sfarsitul anilor 1, 2, ....... n):

K, = S
1+d

unde:

- factorul de actualizare.

1
(1+d)

De regula, rata de actualizare se stabileste la nivelul ratei medii de dobanda,
modificatd in functie de rata inflatiei s1 o prima de risc, in cazul acoperirii financiare a
investitiilor din capitalurile proprii sau la cel al costului mediu ponderat al capitalului In cazul
finantarii investitiilor din capitaluri proprii §1 imprumutate.

Deoarece investitiile genereaza fluxuri financiare anuale se impune actualizarea
acestora pentru compararea cu cheltuiala inifiala reprezentata de costul investitiei.

Valoarea actualizatd a fluxurilor de trezorerie se determina astfel:
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- h R F
° 1+d (1+dY L+d)

Z(1+d)
Daca: F =F,=---=F
=V,=F
Z l+d

Dintre criteriile bazate pe actualizare se pot enumera:

- valoarea actualizata neta;

- rata interna de rentabilitate;

- alte criterii respectiv: durata de recuperare actualizata, indicele de rentabilitate sau de

profitabilitate.
Valoarea actualizata neta presupune o aplicare directd a calculelor de actualizare si se
foloseste frecvent (cu cat fluxurile sunt obtinute mai tarziu fatd de momentul alocarii
resurselor cu atat ele valoreaza mai putin datoritd actiunii unor factori monetari sau
nemonetari).

Ea se determina ca diferentd intre fluxurile de trezorerie viitoare actualizate si
capitalul investit. Pentru actualizare se utilizeaza drept ratd costul mediu ponderat al
capitalului investit deoarece finantarea investitiilor se realizeaza atat din resurse proprii cat si
din resurse imprumutate. Cu cat veniturile actualizate vor fi mai mari decat capitalurile
investite cu atat proiectul de investitii va fi mai eficient.

Teoria financiarda recomanda pentru selectia proiectelor de investifii criteriul
maximizarii valorii actualizate nete. Este vorba de valoarea actualizatd netd maxima ce se
poate obtine pe curba randamentelor descrescatoare ale investitiilor in comparatie cu rata
medie de dobanda. Nivelul optim al alocarilor de capital este atins atunci cand rata marginala
de rentabilitate a investitiei este egala cu rata dobanzii de pe piata financiara.

Dincolo de acest nivel ratele marginale de rentabilitate ar fi din ce in ce mai mici in
comparatie cu rata dobanzii iar alocarile suplimentare de capital ar duce la diminuarea valorii
actualizate nete.

VAN =V, -V,,
unde:
Vq - valoarea actuala a cash-flow-rilor viitoare inclusiv a valorii reziduale.
\Y,
VAN = Z ' __v, saudacaF, =F, =..F,,

1+a 1+ a)’

pentru determinarea valorii actuahzate nete se poate folosi relatia de calcul a sumei unei
progresii geometrice cu ratia 1/(1+a), astfel:

et
l+al(1+a)" N V,

1 1+a)"
l+a

VAN =F,

1-@+a)"

VAN = F,
a @a+a)"

unde:
Fi - cash-flow-uri anuale; V, - valoarea reziduala;

70



a -ratade actualizare; V| -cheltuieli initiale de investitii.
Continutul acestei metode reise din exemplele urmatoare.

Toate proiectele care vor avea o valoare actualizatd netd pozitiva vor fi preferate
plasamentelor monetare la o dobanda "d" de pe piata financiara (proiectele care determina o
valoare actualizatd netd negativd nu permit recuperarea capitalului investit initial, fiind
respinse).

In cazul in care se analizeaza doud proiecte de investitii ale cdror cheltuieli initiale
sunt diferite se impune raportarea VAN la cheltuielile initiale pentru obtinerea unui indicator
suplimentar pentru adoptarea deciziei de investitii:

My = VC—N x100

|
Rationamentul prezentat se poate face si prin exprimarea marimilor de comparat
(investitii si cash-flow-uri viitoare) in lei la puterea de cumparare da sférsitul duratei de
functionare a investitiei. In acest caz fluxurile de trezorerie care se compari se exprima la
marimea lor viitoare rezultata prin capitalizarea la rata dobanzii fara risc.
Criteriul de comparare va fi valoarea viitoare netd (sau capitalizarea valorii actualizate
nete, pe durata de viata a investitiei).

VWN = z F+a)” +Vp -V, (1+a)"
i=0

Ssau
WN =VAN(l+a)’

Rata interna de rentabilitate reflectd sub forma procentuald momentul in care
valoarea actuald totala devine egald cu valoarea investitiei.

Rata de rentabilitate pentru primul an se determina astfel:

F -V .
R,, = —*—1 adica
VI
ViA+R) =k
Prin generalizare, relatia devine:
V,@+R, )" =F@+R, ) +F,(L+R,)" +..+ F, +VR,
Simplificand cu (1+Rj;)" obtinem:
4 F VR
V=Y ——+ .
T 0+R,)  (@+R,)
3 F VR
Y —l—+ " -V, =0
i=1 (l+ Rir) (1+ I:zir)

unde: Ry - rata internd de rentabilitate.

Deci, rata interna de rentabilitate este acea rata de actualizare pentru care
valoarea actualizata netid este nulid. Calculul ratei interne de rentabilitate se poate face
manual prin tatonari, incercari repetate ale unor rate ale rentabilitatii care se apropie tot mai
mult de cei doi termeni ai egalitatii, deoarece din calcul reies ecuatii de ordin superior.
Proiectele de investitii care vor avea rata interna de rentabilitate mai mare decat rata medie de
dobanda sau costul mediu ponderat al capitalului investit vor fi preferabile celor care au
aceasta ratd egala sau mai mica decat elementele precizate.

Inconvenientul acestui criteriu constd in ipoteza pufin realistd a reinvestirii constante
in aceasi intreprindere si la aceeasi ratd internd de rentabilitate a veniturilor viitoare. De
asemenea, rata internd de rentabilitate nu poate fi determinata intotdeauna prin calcule
matematice.
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Ca urmare, 1n practicad este recomandabild combinarea criteriului valorii actualizate
nete cu cel al RIR pentru a se evita imperfectiunile ce insotesc un criteriu sau altul in
raportarea deciziei optime de investitii.

Alte criterii bazate pe actualizare
Durata de recuperare actualizata

Aceasta reprezinta numarul de ani dupa care suma fluxurilor marginale de trezorerie
actualizate devine egalad cu suma investitiei.

PRy = F . /
actualizat an
Y R+a)”
F./a=-""+—— unde:
n

a
N,- numarul de ani in care proiectul de investitii genereaza fluxuri viitoare;
Daca fluxurile viitoare sunt diferite:

n F
(VI _Z : i)Xlz
DR, =n+—1= I(:“a)

n+1
(1 + a)n+1
unde: n- numdarul anului in care valoarea investitiei ramase nerecuperata din veniturile
actualizate este mai mic decat fluxul actualizat al anului urmator.
Indicele de rentabilitate
Exprima rentabilitatea relativd a investitiei pe intreaga durata de viatd a acesteia
respectiv valoarea actuald V|, scontatd pentru o cheltuiald initiald egald cu unu. De regula

sunt retinute acele proiecte de investitii care au indicele de profitabilitate mai mare decat unu.
El se utilizeza atunci cand se analizeza doud sau mai multe proiecte de investitii care necesita
alocari de fonduri initiale inegale.

Zn:Fi/(1+ d) +VRn/@+d)’

I = \ﬁ =
P VI VI
VAN +V, VAN
| o = = +1
VI VI

In conformitate cu acest criteriu sunt retinute proiectele de investitii care au cel mai
mare indice de profitabilitate.

Se observa ca acest indice avantajaza proiectele de investitii ce au cheltuieli initiale
mici (in timp ce proiectele cu cheltuieli initiale superioare au o valoare actuala mai mare).

Avantajele si dezavantajele criteriilor prezentate genereaza aspecte complexe pentru
decizia de investitii. Aceasta poate fi adoptatd pe baza mai multor criterii, intre acestea fiind
oportund retinerea criteriului valorii addugate nete (VAN) pentru selectia celor mai bune
proiecte de investitii deoarece maximizarea valorii adaugate nete duce la maximizarea valorii
intreprinderii.
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3.3. Amortizarea activelor imobilizate

Orice activitate economica desfasuratd de intreprinderi impune existenta unor mijloace
de munca concretizate in cladiri, masini, utilaje, instalatii, echipamente de productie, mijloace
de transport etc. cunoscute sub denumirea de mijloace fixe. Acestea au urmatoarele
caracteristici principale: sunt destinate sa deserveasca activitatea pe o perioadd mai mare de
un an; se consuma treptat, pastrandu-si forma fizica specificd pe o duratd indelungatd de
functionare; au o valoare de intrare mai mare decat limita legalda. Agentii economici care
utilizeaza active corporale si necorporale supuse deprecierii prin utilizare sau in timp trebuie
sa calculeze, sa inregistreze in contabilitate si sd recupereze uzura fizica si morald a acestora
pentru refacerea capitalului angajat. Ca urmare, activele imobilizate sunt inscrise in
contabilitate la valoarea contabilda neta rezulta ca diferenta intre valoarea de intrare si suma
amortismentelor stabilite ca urmare a deprecierii in timp a activelor.

Amortizarea este un proces financiar prin care se recupereaza treptat valoarea
activelor imobilizate consumata in procesul economic sau numai ca urmare a detinerii
lor in patrimoniu. Ea se desfasoara de regula pe toatd perioada de la intrarea in patrimoniu a
activelor imobilizate si pand la casarea acestora. Sumele de bani ce trebuie recuperate din
incasarile rezultate de pe urma realizarii productiei in fiecare exercitiu in concordantd cu
ritmul uzurii fizice si morale in cadrul duratelor normale de functionare ale mijloacelor fixe
sunt cunoscute sub denumirea de amortismente. Deci, amortizarea poate fi privita ca proces
in sensul transmiterii unei parti din valoarea mijloacelor fixe asupra productiei dar si ca o
cheltuiala ce se include in costuri.

Sistemul de amortizare se bazeaza pe faptul ca orice activ material imobilizat are o
duratd de viatd maxima la sfarsitul careia valoarea de exploatare este zero. Pot fi amortizate
activele care se consuma progresiv in mai multe exercitii financiare cum este cazul cladirilor,
constructiilor masinilor, utilajelor, mijloacelor de transport, etc. Amortizarea anuala trebuie sa
acopere deprecierea suferitd, fara a subevalua sau supraevalua marimea acesteia.
Intreprinderile au libertatea de a-si alege metoda de amortizare care corespunde cel mai bine
specificului activelor materiale si modului de utilizare. Procesul de pierdere treptatd a valorii
de intrebuintare si, respectiv, a valorii activelor materiale imobilizate isi gaseste reflectarea in
uzurd. Practic, amortizarea este o expresie baneasca a uzurii. Uzura activelor imobilizate
imbraca doua forme: uzura fizica si uzura morala.

Uzura fizica este determinatd de utilizare, de scurgerea timpului si de actiunea
factorilor naturali si reprezinta baza materiald a pierderii valorii mijloacelor fixe. Ea
determind realizarea unei activitdfi de intretinere §i reparatii, casarea mijloacelor fixe si
inlocuirea acestora. Privitd sub aspect tehnic aceasta nu poate fi un criteriu suficient pentru
determinarea duratei de functionare a activelor materiale imobilizate si a momentului scoaterii
lor definitive din functiune. Pentru aceasta este necesar sa se aiba in vedere si factorul
economic deoarece mentinerea n functiune a unui activ pe o perioada indelungata in raport cu
caracteristicile sale presupune intotdeauna cheltuieli suplimentare si cu intretinerile si
reparatiile care la un moment dat il pot face nerentabil.

Uzura morala este determinatd de evolutia tehnicii si cresterea productivitatii muncii
in ramurile economice producatoare de active imobilizate respectiv de obtinerea de mijloace
fixe superioare functional sau a acelorasi tipuri dar la preturi mai mici. Ea isi exercita
influenta atat asupra valorii cat si a duratei de functionare a activelor respective. Pentru
diminuarea efectelor negative (pierderi) determinate de uzura morald se impune utilizarea
unor metode corespunzatoare de amortizare. De asemenea, este necesara sporirea eficientei
utilizarii mijloacelor fixe prin exploatarea rationala a capacitatilor de productie, efectuarea
reparatiilor in conditii optime a mijloacelor de munca, asigurarea continuitatii procesului de
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productie prin alimentarea cu necesarul de materii prime in cantitatile si la termenele
necesare, modernizarea tehnologiilor de fabricatie s.a.

3.4. Elementele sistemului de amortizare

Orice sistem de amortizare presupune existenta a trei elemente: valorile de amortizat;
duratele de serviciu; normele de amortizare.

a) Valorile de amortizat sunt esentiale in dimensionarea amortismentelor si pot fi
reprezentate de: valoarea de intrare a mijloacului fix; valoarea de intrare diminuata cu
valoarea reziduala estimatd; valoarea de intrare majorata cu valoarea reparatiilor capitale;
valoarea contabila netd. Valoarea de intrare poate fi:

- pretul de achizitie pentru mijloacele fixe procurate cu titlu oneros;

- costul de productie;

- valoarea ramasa actualizata in urma reevaluarii mijloacelor fixe;

- valoarea justd (actuald) a mijloacelor fixe estimata pe baza raportului de expertiza

in cazul celor obtinute prin donatii,

- valoarea de aport stabilitd de parti determinatd prin expertizd pentru mijloacele

fixe intrate in patrimoniu cu ocazia asocierii respectiv a fuziunii;

Valoarea contabila netd reprezintd partea din valoarea de intrare a mijloacelor fixe
rimasi neamortizati inca la un moment dat. In literatura de specialitate se mai vehiculeaza si
notiunea de valoare reziduala. Aceasta reprezintd suma ce se recupereaza in urma lichidarii
mijloacelor fixe si a valorificarii eventualelor piese de schimb, materiale rezultate din
dezmembrare, dezafectare, demolare, etc. sau valoarea neta pe care intreprinderea estimeaza
cd o va obtine prin cedarea unui activ la incheierea duratei de utilizare a acestuia, dupa
acoperirea cheltuielilor aferente cedarii.

b) Duratele de serviciu influenteaza si ele amortismentul anual. In general ele sunt
utilizate pentru stabilirea intervalului de timp In care trebuie recuperate valorile de intrare ale
mijloacelor fixe si de asemenea pentru previzionarea nivelului viitor al productiei mijloacelor
fixe, cererea pentru astfel de bunuri fiind influentata de necesitatea inlocuirii mijlocului fix
uzat. Practic, durata de serviciu este o perioada medie de timp in care mijloacele fixe pot sa
functioneze.

In determinarea duratelor normale de functionare se tine seama de parametrii tehnico-
economici stabiliti de proiectanti si de producatori prin cartile sau documentatiile tehnice ale
mijloacelor fixe respective precum si de efectele uzurii morale. Stabilirea corecta a duratelor
de serviciu influenteaza nivelul normelor de amortizare §i implicit marimea amortizarii.

In literatura de specialitate se disting mai multe categorii de durate de serviciu, astfel:

- durata de serviciu tehnica - ce reprezinta durata potentiald de serviciu a unui mijloc
fix, in determinarea ei nefiind luata in considerare influenta uzurii morale;

- durata de serviciu optima - intervalul de timp in care folosirea utilajului are eficienta
maxima;

- durata de serviciu admisibila - care este intervalul de timp dintre momentul punerii
lui in functiune si cel in care productia in care se obgine cu mijlocul fix nu mai contine profit
datorita mentinerii lui in functiune.

¢) Pentru determinarea nivelului amortizarii sunt necesare normele de amortizare
exprimate de regula in procente. Intre norma de amortizare si intensitatea utilizarii existd o
legdtura determinantd astfel: cu cat un activ material se uzeaza fizic si moral mai repede cu
atdt norma de amortizare va fi mai mare si invers. Deci, norma de amortizare este invers
proportionala cu durata de functionare a unui mijloc fix.

74



In practica financiara normele de amortizare se analizeaza in functie de modul in care
influenteaza nivelul amortizarii in:

- norme proportionale;

- norme regresive;

- nhorme progresive.

a) Normele proportionale inregistrecaza mai multe forme, cel mai des fiind insa
utilizate normele proportionale in timp. Astfel, se pot determina:

- norme proportionale in timp ce determind prin aplicare un nivel al amortizarii egal,
constant in fiecare an:

Vi

D, X100 = 100
D

1 n

N, =
unde:

V- valoarea de intrare;

Dp- durata normala de utilizare.

- norme proportionale pe unitatea de produs ce se utilizeaza de intreprinderile care
obtin un sortiment restrans de produse §i, eventual, pentru amortizarea unor mijloace fixe
(cladiri, constructii speciale ce deservesc mine, saline, cariere) a caror durata de serviciu este
determinata de durata de exploatare a rezervelor:

a

N = Yijei/t
Re

unde: R, - rezerva exploatabild exprimata in tone; V; - valoarea de intrare a mijloacelor fixe.

Daca mijloacele fixe deservesc mai multe mine, in calculul amortizarii pe unitatea de
produs (N, ) se au in vedere rezervele exploatabile ale tuturor minelor deservite:
- norme proportionale pe km sau la 1000 km ce se pot utiliza pentru determinarea

V.
N, = '
R,+R.,, +R,+---+R,,
amortismentului aferent mijloacelor de transport auto:
V.

N, = & X100 = 100
V, N,
unde:

Np- norma de parcurs pana la casare.

b) Normele regresive (accelerate) sunt norme ce determind diminuarea volumului
amortizarii in fiecare an intrucat nivelul lor este descrescitor. In practica, aplicarea sistemului
regresiv de amortizare se poate realiza prin utilizarea a doud categorii de norme: constante si
descrescdtoare.

Normele constante se calculeaza dupa urmatoarea relatie:

N, = [1—n/Vr ]xlOO
Vi

unde: - V| - valoarea reziduald a mijlocului fix la sfarsitul duratei de serviciu;

-V, -valoarea de intrare a mijlocului fix;

- n-durata de serviciu exprimata in ani.
Normele descrescatoare se determina astfel:

Dr
N, = <—_—x100 75
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D;=d-x
unde: - Dy - durata raimasa; x - numar de ani scursi pana la momentul calcularii normei;
d- durata de serviciu; N - suma aritmetica a numarului de ordine al anilor care compun

durata de seviciu.
c) Normele progresive au drept caracteristicd majorarea nivelului lor in fiecare an,
ducand la obtinerea unor amortismente din ce in ce mai mari. Ele se determina astfel:

N ——Pc v100

Apj Z Nd

unde: D¢- durata consumata a activelor fixe pana in anul calcularii amortismentului inclusiv.

3.5. Regimuri de amortizare utilizate in Roméania

In tara noastrd, agentii economici care utilizeazd active corporale si necorporale
supuse deprecierii calculeaza, inregistreaza in contabilitate §i recupereazd uzura fizica si

morald a acestora. Activele imobilizate (A;) se amortizeaza diferit pentru categoriile de

imobilizari: corporale sau necorporale.

Imobilizarile necorporale se amortizeaza astfel: cheltuielile aferente achizitionarii de
brevete, drepturi de autor, licente, marci de comert sau de fabricd si alte valori similare,
precum si cheltuielile de dezvoltare, care din punct de vedere contabil reprezinta imobilizari
necorporale se recupereaza prin intermediul deducerilor de amortizare liniara pe perioada
contractului sau pe durata de utilizare, dupa caz. Cheltuielile aferente achizitionarii sau
producerii programelor informatice se recupereaza prin intermediul deducerilor de amortizare
liniara pe o perioadd de 3 ani. Pentru brevetele de inventie se poate utiliza si metoda de
amortizare degresiva sau accelerata.

Conform legislatiei in vigoare, este considerat mijloc fix orice imobilizare corporala
care indeplineste cumulativ urmatoarele conditii: este detinut si utilizat in productia, livrarea
de bunuri sau in prestarea de servicii, pentru a fi Inchiriat tertilor sau in scopuri
administrative; are o valoare de intrare mai mare decat limita stabilita prin hotarare de guvern;
are o duratd de utilizare mai mare de un an. Prin valoare de intrare se intelege: costul de
achizitie pentru mijloacele fixe procurate cu titlu oneros; costul de productie, pentru
mijloacele fixe construite sau produse de cétre contribuabil; valoarea de piata (justd) pentru
mijloacele fixe dobandite cu titlu gratuit.

Regimul de amortizare pentru un mijloc fix amortizabil se determina conform
urmatoarelor reguli:

a) in cazul constructiilor, se aplicd metoda de amortizare liniar;

b) in cazul echipamentelor tehnologice, respectiv al masinilor, uneltelor si instalatiilor,
precum si pentru computere si echipamente periferice ale acestora, contribuabilul poate opta
pentru metoda de amortizare liniara, degresiva sau accelerata;

c¢) In cazul oricarui alt mijloc fix amortizabil, contribuabilul poate opta pentru metoda de
amortizare liniara sau degresiva.

Amortizarea fiscala se calculeaza dupa cum urmeaza:

a) incepand cu luna urmatoare celei in care mijlocul fix amortizabil se pune in functiune;
b) pentru cheltuielile cu investitiile efectuate din surse proprii la mijloacele fixe din domeniul
public, pe durata normala de utilizare, pe durata normalad de utilizare ramasa sau pe perioada
contractului de concesionare sau inchiriere, dupa caz;
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c¢) pentru cheltuielile cu investitiile efectuate la mijloacele fixe concesionate, inchiriate sau

luate in locatie de gestiune de cel care a efectuat investitia, pe perioada contractului sau pe

durata normala de utilizare, dupa caz;

d) pentru cheltuielile cu investitiile efectuate pentru amenajarea terenurilor, liniar, pe o

perioada de 10 ani;

e) amortizarea cladirilor si a constructiilor minelor, salinelor cu extractie in solutie prin sonde,

carierelor, exploatarilor la zi, pentru substante minerale solide si cele din industria extractiva

de petrol, a caror duratd de folosire este limitatd de durata rezervelor si care nu pot primi alte

utilizari dupd epuizarea rezervelor, precum si a investitiilor pentru descoperta se calculeaza pe

unitate de produs, in functie de rezerva exploatabilda de substantd minerald utila.
Amortizarea pe unitatea de produs se recalculeaza:

1. din 5 in 5 ani la mine, cariere, extractii petroliere, precum si la cheltuielile de investifii

pentru descoperta;

2.din 10 1n 10 ani la saline;

Pentru determinarea amortismentelor, se utilizeaza duratele normale de amortizare
ce reflecta durata de utilizare in care se recupereaza, din punct de vedere fiscal, valoarea de
intrare a mijloacelor fixe prin intermediul amortizarii (deci, durata normald de functionare
este mai redusa decat durata de viata fizicd a mijlocului fix respectiv).

In prezent, pentru mijloacele fixe nou achizitionate, se utilizeaza sistemul unor plaje
de ani cuprinse intre o valoare minima si una maxima, existand astfel posibilitatea alegerii de
citre agentii economici a unei durate normale de functionare cuprinsi intre aceste limite. Insa,
dupa ce se stabileste, durata normala de functionare ramane neschimbata pana la recuperarea
integrala a valorii de intrare a mijlocului fix sau scoaterea sa din functiune.

In cazul mijloacelor de transport, amortizarea poate fi determinati si in functie de
numarul de kilometri sau numarul de ore de functionare prevazut in cartile tehnice.
Amortizarea se determind, in aceastd situatie, prin raportarea valorii de intrare a mijlocului fix
la numarul de kilometri sau numarul de ore de functionare sau numarul de ore de functionare
prevazute in cartile tehnice, rezultdnd astfel amortizarea/km sau pe ora de functionare.
Amortizarea lunard se determind prin Inmulfirea numarului de kilometri parcursi sau a
numarului de ore de functionare efectuate in fiecare lund cu amortizarea/km sau pe ora de
functionare.

Imobilizarile corporale se amortizeaza prin utilizarea unuia din regimurile: amortizare
liniard, degresiva, accelerata.

Amortizarea liniara se foloseste cu preponderentd in toate ramurile economiei in
functie de duratele si normele de amortizare analitice reglementate. Ea se realizeaza prin
includerea uniforma in cheltuielile de exploatare a unor sume fixe stabilite proportional cu
numarul de ani ai duratei normale de utilizare a mijloacelor fixe.

Amortizarea degresiva presupune parcurgerea urmatoarelor etape:

1) Determinarea normei de amortizare liniara

N, 100
Dn
unde: Dp, - durata normala de functionare.

2) Determinarea normei de amortizare majoratd prin multiplicarea normei de
amortizare liniare cu unul din coeficientii prevazuti de lege, diferentiati in functie de durata
normald de functionare a mijloacelor fixe, respectiv 1,5 daca durata de functionare este
cuprinsa intre 2 si 5 ani; 2 dacad durata normald de functionare este cuprinsa intre 5 si 10 ani si
2,5 daca durata de functionare este de peste 10 ani.

N,,=N,-C
unde: C - coeficientul de multiplicare;
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Nam - norma de amortizare majorata.

3) Determinarea amortismentului anual prin aplicarea normei de amortizare majorata
la valoarea de intrare Tn primul an si la valoarea conbild netad pentru anii urmatori pana in anul
de functionare in care amortismentul este egal sau mai mic decat amortismentul anual
determinat prin raportul dintre valoarea contabilda netd si numarul de ani de functionare
ramagsi. Din acel moment si pana la expirarea duratei normale se trece la amortizare liniara
prin raportarea valorii rimase de recuperat la numarul de ani de functionare rdmasi.

Amortizarea degresiva se aplica in aceeasi varianta, fara influenta uzurii morale pentru
mijloacele fixe existente in functiune Tnainte de intrarea in vigoare a legii amortizarii. Pentru
cele intrate in functiune dupa aceasta data, amortizarea degresiva reflectd si uzura morala.
Aceastd variantd permite amortizarea valorii de intrare a mijloacelor fixe intr-o perioada de
timp mai mica decat perioada duratei normale de utilizare, diferenfa in ani reprezentand
influenta uzurii morale. Pentru mijloacele fixe care au o duratd normala de functionare de
pana la cinci ani inclusiv nu se aplica regimul de amortizare degresiva cu influenta uzurii
morale.

Amortizarea accelerata consta in includerea in primul an de functionare in cheltuielile
de exploatare a unei amortizari anuale de 50% din valoarea de intrare a mijloacelor fixe. Apoi
se trece la amortizarea liniard pentru recuperarea celeilalte parti de 50%.

TEMA 4. ACTIVELE CIRCULANTE ALE iNTREPRINDERII

4.1. Caracterizare generala si clasificarea acestora

Desfasurarea procesului de productie impune existenta unui aparat de productie
(masini, instalatii, utilaje, cladiri, etc.,) dar si a unor obiecte asupra carora se exercita actiunea
de prelucrare si transformare specifica intreprinderii in cauza. Aceste obiecte sunt reflectate
de stocurile de active circulante concretizate de materiile prime si materialele consumabile
aflate 1n diferite faze ale prelucrarii precum si sub forma de produse finite.

Sunt considerate active circulante elementele care au urmatoarele caracteristici:

- sunt achizitionate sau produse pentru consumul propriu sau in scopul

comercializarii si se realizeaza in termen de 12 luni de la data bilantului;

- sunt reprezentate de creante aferente ciclului de exploatare;

- sunt reprezentate de numerar sau echivalente de numerar (acestea se concretizeaza
in investitii financiare pe termen scurt, usor convertibile in numerar si al caror risc
de schimbare a valorii este nesemnificativ), a caror utilizare nu este restrictionata.

In urma derularii procesului de productie activele circulante isi sporesc valoarea cu
partea cedatd de restul elementelor participante (active fixe, forta de munca, mediul) si se
transforma in produse finite, semifabricate sau productie neterminata (practic, ele isi modifica
in permanentd forma). Vanzarea produselor finite nu determind o disparifie a activelor
circulante, acestea devenind creante asupra clientilor pand in momentul incasarii contravalorii
sub forma de bani.

Deci, activele circulante reflecta o parte a activului economic al intreprinderii
care are drept caracteristici: transformarea permanenta a formelor functionale, consumarea
ei de reguld intr-un singur ciclu de exploatare si transmiterea valorii integral asupra bunurilor
in care se Incorporeazd. Analizand concret structura activelor circulante se observa ca in
componenta acestora intrd: marfuri, materii prime si materiale consumabile, productie
neterminatd, semifabricate, produse finite, creante, investitii financiare pe termen scurt,
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inventar de mica valoare sau scurtd duratd, echipamentul si materialele de protectie care
prezinta anumite deosebiri din punct de vedere al duratei si modului de transmitere a valorii
fata de celelalte active circulante.

Activele circulante imbraca diferite forme care reprezintd stadii ale circuitului
stocuri de valori materiale pentru productie. In urma consumului acestora si a achitarii
celorlalte cheltuieli de productie activele circulante trec in procesul creerii de noi valori
materiale, regasindu-se la sfarsitul fiecarui interval de timp sub forma stocurilor de productie
neterminatd. Pe masura finisarii produselor, activele circulante trec in sfera desfacerii sub
forma de produse finite. In urma livririi ele trec in starea de produse expediate iar in dupa
banesti.

Realizarea neintreruptd a circuitelor partiale conform caracterului continuu al
proceselor de productie reflectda fenomenul de rotatie a activelor circulante caracterizat ca un
lant de fenomene globale. Trebuie mentionat 1nsa faptul ca activele circulante nu trec in
totalitate dintr-o forma in alta ci ele se regasesc in permanenta in circuit sub toate formele lor
functionale. Ca urmare, activele circulante prezinta o anumita structura ce poate fi stabilita pe
baza informatiilor furnizate de bilantul intreprinderii.

Structura concreta a activelor circulante variaza de la o intreprindere la alta in functie de
profilul unitatii, de tehnologia de fabricatie, de modul de organizare a proceselor de
aprovizionare, productie si desfacere precum si de progresul tehnic. Activele circulante pot fi
structurate dupa mai multe criterii.

Astfel, din punct de vedere al fazelor procesului de exploatare in care se gasesc, ele
pot fi:

e active circulante din sfera aprovizionarii (disponibilitati banesti, materii prime, materiale,
combustibil, piese etc);
e active circulante din sfera productiei propriu-zise (semifabricate, productie neterminata,
cheltuieli anticipate);
e active circulante din sfera desfacerii (produse finite, semifabricate destinate vanzarii);
Din punct de vedere al surselor financiare de formare activele circulante pot fi:
e active circulante procurate din resurse proprii;
e active circulante procurate din resurse Tmprumutate.
Din punct de vedere al formei in care se regasesc se intalnesc:
e active circulante in forma materiala;
e active circulante in forma baneasca.

Volumul total al activelor circulante este dependent de cantitatea de produse prevazute
a se obtine, de consumul specific pe unitatea de produs, de timpul de imobilizare in fazele
procesului de productie, de capacitatea de schimb, durata termenelor de decontare.

4.2.  Ciclul de exploatare, stocuri si metode de optimizare a stocurilor de active
circulante

Ciclul de exploatare reflectda perioada in care intreprinderea realizeaza ansamblul
operatiilor necesare pentru a-si atinge obiectivul, respectiv producerea de bunuri si servicii in
scopul schimbarii lor. Practic, ciclul de exploatare reprezinta perioada de timp cuprinsa
intre achizitionarea materiilor prime care intra intr-un proces de transformare si
momentul concretizirii acestora in numerar sau sub forma unui echivalent de numerar.

El cuprinde trei faze respectiv:

- achizitionarea de bunuri si servicii (faza de aprovizionare);
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- transformarea acestora in scopul obtinerii unui produs finit (faza productiei);

- vanzarea produselor obtinute (faza comercializarii).

Fluxurile fizice de intrare si iesire au in general un caracter de discontinuitate. Ca
urmare, in asigurarea desfasurarii ritmice a ciclului de exploatare o importanta deosebita o are
existenta stocurilor care reprezintd anumite cantitati de resurse materiale, produse sau marfuri
necesare fiecarei faze a ciclului economic ce au drept corespondent din punct de vedere
financiar anumite fonduri. Deci, stocurile se exprima fizic si valoric. Din punct de vedere
financiar, stocurile reflecta alocarile de capital ce nu pot fi recuperate pana cand acestea nu
parcurg toate stadiile ciclului de exploatare si sunt valorificate.

Intreprinderile trebuie sa detina trei categorii importante de stocuri: stocuri de materii
prime si materiale; stocuri In curs de fabricatie; stocuri de produse finite. Stocul global trebuie
sa indeplineasca mai multe cerinte:

- sa fie complet cuprinzand toate resursele materiale necesare;

- sa fie suficient in orice moment dar fara formarea unor stocuri supranecesare;

- sd fie completat in mod sistematic pe fondul minimizarii cheltuielilor de

aprovizionare i stocare.

Pentru derularea activitatii de productie, intreprinderile trebuie sa dispuna de active
circulante la un nivel optim in toate fazele activititii economice. In acest sens, mirimea
optima a stocurilor este cea care armonizeaza relatia contradictorie dintre cheltuielile de
aprovizionare al caror nivel este dependent de numarul de aprovizionari si cheltuielile de
depozitare ce sunt variabile in raport cu marimea stocurilor.

Prima forma de materializare a activelor circulante o reprezinta stocurile de materii
prime si materiale consumabile. O mare parte a capitalurilor se plaseaza in mod obiectiv in
stocuri de valori materiale pentru productie si comercializare deoarece in extrem de putine
cazuri este rentabild aprovizionarea pentru consumul zilnic pentru a se evita formarea
stocului.

Constituirea stocurilor se face pe considerente economice -nu este rentabila cheltuiala
cu transportul pentru a se asigura numai consumul zilnic sau din motive de sigurantd
tehnologica ori de sezon (onorarea la termen a comenzilor si a contractelor de catre furnizori,
operatiuni de conditionare prealabild inainte de a fi introduse in circuit, produse, produse
sezoniere, etc.).

La nivelul intreprinderii se constituie o serie de stocuri ce pot fi dimensionate, suma
acestora reprezentand stocul total respectiv nivelul maxim pana la care se poate imobiliza
capitalul, astfel:

e stocul curent ce are rolul de a asigura cantitatea de materii prime $i materiale pentru
realizarea continuitatii procesului de productie intre doua aprovizionari;

e stocul de sigurantid ce trebuie sa asigure continuitatea procesului de productie in
perioadele 1n care se manifestd perturbdri in procesul de aprovizionare datoritd
nerespectarii clauzelor contractuale de catre furnizori sau a unor motive obiective;

e stocul de conditionare reflectd cantitatea de materii prime $i materiale ce permite
desfasurarea continud a productiei in perioada in care se desfasoara operatiunile de
conditionare prealabild impuse de procesul tehnologic;

e stocul de transport interior care este reprezentat de cantitatea de materii prime si
materiale necesard pentru asigurarea continuitafii productiei in timpul transportului
materiilor prime sau materialelor de la depozitul central la unitétile de productie;

e stocul de iarna sau stocul sezonier, care cuprinde cantitatea de materiale necesare ce nu
pot fi exploatate sau transportate in conditii climaterice nefavorabile ori sunt obtinute doar
in anumite sezoane.

Primele doud componente se constituie la toate Intreprinderile si in toate trimestrele,
urmatoarele doud numai pentru materiale care necesitd conditionare sau aprovizionare prin
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depozitul central dar la toate intreprinderile cu astfel de conditii §i in toate trimestrele iar
ultima numai pentru materialele in cauza si numai in trimestrul anului in care intreprinderile
care folosesc asemenea materiale. Deci, stocul maxim se determina astfel:

Smax =S¢ +S¢+Seqg +S545 +S;

Stocul curent se determind in functie de consumul mediu zilnic si intervalul dintre
doua aprovizionari consecutive. Consumul mediu zilnic se stabileste prin raportarea
necesarului anual la numarul de zile ale anului (in practica financiara se utilizeaza un timp de
360 de zile).

Intervalul dintre doud aproviziondri consecutive este reprezentat de termenele
contractuale sau se stabileste pe baza informatiilor furnizate de fisele de magazie din perioada
precedentd ca o medie aritmeticd ponderatd a cantitdtilor efectiv aprovizionate intr-o perioada
sugestiva din anul de baza si a intervalelor efective dintre aprovizionari:

S, =C,XZ,
C — Nmat
™ 360
= Sc — Nmat .
360
_ Zqio ’ Zcio
ZCO — i=1

> Gio
i=1

unde: Cp; —consumul mediu zilnic; Nmat - necesarul anual pentru consum;

Z; - intervalul pentru stocul curent;
Qio - cantitatile efectiv aprovizionate in anul de baza
Zi, - intervalele efective intre aproviziondri in anul de baza.

Stocul de sigurantd se determind in functie de consumul mediu zilnic si intervalul
pentru stocul de sigurantd. Acesta din urma se determind ca o medie aritmetica ponderatad a
cantitatilor de materiale intarziate si numarul de zile de intarziere fata de intervalul mediu
intre doua aprovizionari in anul de baza.

Nmat
> 360 %

Z qu XZ]
y=1

Z.= \
: quo
y=1

Z, =2y, - ZcC,

q,, - cantitatile aprovizionate in anul de bazd peste intervalul mediu intre
aprovizionari
Z - intervalele efective 1n zile aferente fiecarei cantitati primite cu intarziere
Z, - abaterea de timp Intre intervalul dintre aprovizionari si intervalul ~ mediu.

In cazul unui material nou intervalul de siguranta poate fi jumatate din intervalul
curent. Stocul de siguranta nu trebuie sa depaseasca stocul curent deoarece acesta se poate
reconstitui Intr-un timp maxim egal cu intervalul dintre doua aprovizionari.

Celelalte componente ale stocului maxim se determina astfel:
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Nma
Seactiyiy = E()t XZ oy (XZ),X(Z;)

N
:ﬁx(zﬁzdzw +Z,+2Z,)

nm

Necesitatea dimensionarii corecte a stocurilor decurge din consecintele acestora asupra
desfagurarii ciclului de exploatare asupra nivelului de blocare a capitalului si asupra
costurilor. Nivelul optim al stocurilor este acela care tine seama de conditiile reale de
aprovizionare, productie, comercializare, tehnologice, de reducere a capitalurilor blocate si a
costurilor si este orientat spre accelerarea vitezei de rotatie si maximizarea rentabilitatii
activitatii de exploatare.

Deci, constituirea stocurilor trebuie sa urmareasca asigurarea ritmica a procesului de
productie sau desfacere astfel incat si se evite ruptura intre aprovizionare si desfacere. In
optimizarea marimii stocurilor pot fi utilizate anumite metode. Astfel, modelul Wilson-
Whitin utilizeaza relatia costului total determinat de formarea stocului:

CTg =Cp+Cp deci

N SAXT
_ “mat 0
CTS = 50 XCAU +—2 XCDU

unde:

CTs — cost total stoc; Ca- cost aprovizionare; Cp- cost de depozitare;

Nmat- Cantitatea anuald necesara; Cay- COSt unitar de aprovizionare;

Cpu- cost depozitare pe unitatea de stoc; So- marimea optima a stocului;

T — perioada de reaprovizionare.

Mairimea optima a stocului se obtine daca functia costurilor totale este minima. Deci,
derivata intai a functiei costurilor totale in raport cu stocul mediu este egala cu zero.

(CT)=0

N

T
TLXC oy +EXCDU =0
0

2 2NmatXCAU
° TxCpy,

S — 2 N mat XC AU
° TxCpy,

Dupa determinarea stocului optim se poate stabili si intervalul optim corespunzator
acestui stoc precum si costul minim:

LTS, _ \/ 2Ny ¥Cyy T2 _ [21XC,,
0 2
Nmat TXCDU Nmat CDU XN mat
Cy = /2N, XTXC , XCpy,
In gestiunea stocurilor se poate utiliza si metoda ABC. Aceasta se bazeaza pe
faptul ca activele circulante utilizate de intreprinderi pot fi analizate pe 3 grupe:
- grupa A ,,putine dar valoroase” ce include activele circulante care au o pondere mica in
numarul total de elemente dar au o valoare mare pe unitatea de masura;
- grupa B care reflectd activele circulante cu o pondere si valoare medii in numarul total de
elemente;

- grupa C (multe dar marunte) in care sunt incluse elementele cu pondere mare in numarul
total dar cu o valoare mica pe unitatea de masura.

S =
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Aceastd metoda presupune analiza detaliatd a stocurilor din grupele A si B, dimensionarea
matematica a marimii optime a acestora astfel incat costurile de constituire si depozitare sa fie
minime §i o analiza globala a stocurilor din grupa C care se formeaza 1n loturi mari si pentru
perioade mari de timp pentru diminuarea cheltuielilor de transport aprovizionare.

4.3. Metode de dimensionare a necesarului financiar pentru active circulante

Suma capitalurilor banesti necesare pentru formarea stocurilor este stabilitd in functie
de marimea stocurilor fara a fi Tnsa egald cu expresia acestora deoarece in perioada de
gestiune stocurile 1si modificd volumul prin trecerea lor permanentd in consum (de la o
marime maxima in ziua constituirii pand la un nivel minim in momentul unei noi
aproviziondri). Necesarul de fonduri trebuie sd reflecte nevoile reale de fonduri; in caz
contrar, intreprinderea se poate confrunta cu dificultati financiare concretizate in imobilizari
in cazul supradimensionarii necesitatilor de fonduri sau cu nerealizarea activitdtii in cazul
subdimensiondrii acestora.

In dimensionarea stocurilor pot fi utilizate mai multe metode, intre care se inscriu:

I. metoda analitica;

Il. metoda extrapolarii;

III. metoda sintetica sau globala.

3.1. Metoda analitica

Metoda analiticad constd in determinarea necesarului financiar pe fiecare fel de
valoare pentru exploatare respectiv: materii prime §i materiale consumabile; productie
neterminatd; produse finite (la nivelul fiecarui element calculul se detaliaza pe fiecare fel de
material sau produs si pe fiecare tip de stoc) si in final, prin Tnsumarea acestora are loc
stabilirea necesarului de fond de rulment pe total intreprindere.

4.3.1.Dimensionarea financiara a stocurilor de materii prime
Dupad determinarea stocului maxim se stabileste necesarul financiar pentru fiecare
material. Necesarul financiar se stabileste in expresie valoricd pentru ficare material cu
pondere n consum ca o marime medie anuala astfel:

Nma Xpi
N, :Tjox(zc 05+Z,+Z4+2Z,)

Di - pretul de achizifie negociat.

Se observa cd in determinarea necesarului financiar pentru materii prime $i materiale
timpul pentru constituirea stocului curent se ia la jumdtate intrucat imobilizarile din
aprovizionari se reduc prin trecerea in consum a materiilor prime.

Calculul se efectueaza pentru fiecare material nominalizat, prin insumarea necesarului
financiar pentru acestea se obtine necesarului financiar anual pentru materiale nominalizate.

N fhom — Z N fi
i=1

Intreprinderile utilizeaza si anumite elemente care au o valoare mica in totalul
activelor circulante ce formeaza o grupa speciald intitulatd grupa diverse materiale. Ca
urmare, pentru acestea se impune o dimensionare separata astfel:

NVd'
= —WX(anom —Niy)

Vnom

fdiv

in care:
Nyaiv - necesarul valoric de consum la diverse materiale;
Nwnom - necesarul valoric de consum la materiale nominalizate;
Nieg - necesarul financiar pentru conditionare.
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Insumarea celor doui categorii de necesare duce la determinarea necesarului financiar
total anual.

Nf +Nf

=N,
t nom div
Dupa aceasta operatie se determina durata medie anuala exprimata in zile care reflecta
perioada de imobilizare in stocuri in faza aprovizionarii si depozitarii in conditii normale. Cu
ajutorul acestei norme medii de stoc exprimatd in zile se determind necesarul financiar pe

trimestre pentru materii prime si materiale:

_ N XT
N,=—t"—
N,,
N, _
N, =—%-N
k90 ¢

4.3.2. Dimensionarea financiara a stocului de productie neterminata

Productia neterminata reprezinta acea parte a productiei care nu a parcurs toate fazele
procesului tehnologic si se gaseste in sectiile de productie in diferite stadii de prelucrare, in
curs de montare, in asteptare sau in faza interoperationala.

Din punct de vedere valoric productia neterminata reflecta toate cheltuielile de
productie la nivel de cost de uzina. Deci, suma totald a capitalurilor plasate in aceasta stare
depinde direct de marimea, structura si momentul efectuarii cheltuielilor de fabricatie.

Marimea financiara a stocului de productie neterminata depinde de urmatorii factori:

1. Volumul productiei marfa exprimata in cost de uzina (cost de productie mai putin cheltuieli
de desfacere) ce constituie insasi baza de calcul a acestuia;

2. Durata ciclului de fabricatie;

3. Caracterul procesului de productie;

4. Ritmul de crestere al cheltuielilor in timpul ciclului de productie.

Dimensionarea necesarului financiar pentru productia neterminatd aferentd fiecarui
produs nominalizat se realizeaza astfel:

Z pcui
— izl—x'['fi -k

fi i
360
unde: p.,; -productia exprimati la pretul de uzind a produsului i;

Tsi - durata ciclului de fabricatie; k; - coeficientul de corectie.

In cazul intreprinderilor cu procese de productie ce au caracter discontinuu adica
acelea in care ciclurile de productie nu se reiau pana la terminarea ciclurilor anterioare,
valoarea coeficientului de corectie este egald cu unu.

Pentru procesele de productie ce au caracter continuu coeficientul de corectie se
determind 1n functie de modul in care se succed costurile de productie. Astfel, evolutia
cheltuielilor de productie este diferitd generand modalitati diferite de determinare a
coeficientului de corectie. In practica se pot inregistra urmatoarele situatii:

- costurile de productie cresc uniform pe durata ciclului de fabricatie;

- costurile de productie cresc neuniform pe durata ciclului de fabricatie;

- costurile de productie cresc uniform sau neuniform dar lansarea productiei se face

in loturi, obtinandu-se deci produse finite inainte de expirarea intregii durate a
ciclului de productie;
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- materia primd este introdusa in procesul de fabricatie de la inceput celelalte
cheltuieli efectuandu-se treptat.
Dupa determinarea necesarului financiar pentru fiecare produs reprezentativ Se
stabileste necesarul financiar pentru pruductia neterminata la produsele nominalizate:

anomzszi
i=1

Pentru produsele fabricate in cantitafi mici si de valori mici in totalul productiei
exercifiului, se determina un necesar financiar ca o marime medie anuald globala pentru total
diverse produse.

Astfel:

P
Cq:
_ div
N, = -N;
div nom
Chom

unde:
Pcdgiv- valoarea productiei exprimata in cost de uzina la grupa diverse
produse;
Pcnom- valoarea productiei exprimata in cost de uzina la produsele
nominalizate.
Prin insumarea necesarului financiar de productie neterminata la grupa nominalizata si
a necesarului financiar pentru grupa diverse produse se obtine necesarul financiar total:
N = anom + Nfd

[\
Acesta se repartizeaza pe trimestre astfel:
P N . x360
fi ::_J;K.X :
90 P
unde: P- valoarea productiei exprimata in cost total de uzina:
th:: F)Cnom +_dew

Pck - productia trimestrului k evaluata la cost de uzina

4.3.3. Dimensionarea necesarului financiar a stocului de produse
finite
In urma parcurgerii tuturor fazelor tehnologice ale procesului de productie se obtin
produsele finite. Necesarul financiar se determind pentru stocurile de produse finite necesare
asigurdrii unor livrari ritmice cétre clienti. El este dependent de nivelul productiei in perioada
de calcul si durata medie de stationare a produselor finite in magazie (Ts;):

= I:)Ci XTSi
" 360
unde:
Pci - reprezinta cantitatea de produse programate exprimate in cost complet unitar;
Tsi -durata de stationare a produsului i1 respectiv perioada cuprinsd intre momentul

finalizarii proceselor de fabricatie si pana la expedierea produselor finite;
Durata de stationare poate fi determinata prin urmatoarele modalitati:

L T - S,x360
F%O

unde: Sy — stocul mediu din anul precedent;
Pco- productia exprimata in cost complet din anul precedent.
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iqsithi
_ =l
qui
i=1

unde: gsi- cantitatea de produse finite stocate; ts- perioada de stationare.
3. Prin insumarea perioadelor de timp necesare sortarii, receptiei, formarii loturilor de
livrare, ambalarii si eventual a altor timpi:

T =t +t, +t, +t, +1t,
unde: ts- timpul de sortare; t,- timpul de receptie; t;- timpul necesar formarii lotului comercial,
ta- timpul pentru ambalare; ty- alti timpi.
" T. - S, X360
LO
unde: Lo- valoarea livrarilor din anul precedent.
Stocul mediu se calculeaza astfel:

2. T

si

i Sn
TS Sy
< 2
So =
m-1
unde: Si - stocul la inceputul intervalului luat n calcul

S;---Sn - soldurile decadale din intervalul luat in calcul

m - numarul termenilor luati in calculul seriei cronologice.

4.4. Fondul de rulment- sursa de acoperire financiara a activelor circulante

Fondul de rulment este un instrument ce se utilizeazad pentru a masura conditiile
echilibrului financiar care rezultd din compararea lichiditatii activelor pe termen scurt si a
exigibilitatii pasivelor pe termen scurt. La o anumitd datd, fondul de rulment reprezinta
excedentul activelor pe termen scurt fata de pasivele pe termen scurt. In acelasi timp, fondul
de rulment este si un indicator de lichiditate, respectiv cu cat fondul de rulment este mai mare
cu atat sunt mai mici datoriile pe termen scurt pentru finantarea activelor circulante.

Practic, nevoilor permanente trebuie sa le corespunda capitaluri permanente iar pentru
nevoile temporare trebuie sa se utilizeze resurse pe termen scurt. Partea din resursele
financiare ce permite finantarea permanenta a activelor circulante reflectd fondul de rulment.

Fondul de rulment poate fi exprimat atit in marime relativa (modalitate folosita mai
frecvent) cat si in marime absolutd. In marime relativa se stabileste de fapt ponderea fondului
de rulment in cifra de afaceri, astfel:

FR
Prica = aX]-OO

sau

FRx360
PFR /cA = T

Prima variantd permite aprecierea nivelului fondului de rulment in raport cu cifra de
afaceri iar cea de-a doua reflecta viteza de rotatie exprimata in zile a fondului de rulment.
In marime absoluta, fondul de rulment se determina tot in doud variante:
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FR=C, - Al

FR =AC —R,
unde: Cp- capitaluri permanente; Al- active imobilizate nete; AC- active circulante; R
resurse de trezorerie.

Se obtine acelasi rezultat prin ambele modalitati Tnsd prima creazd posibilitatea
aprecierii modului de finantare a investitiilor iar cea de-a doua ofera posibilitatea aprecierii
echilibrului financiar pe termen scurt. Din cele doua variante de determinare a fondului de
rulment se observa ca activele imobilizate sunt finantate integral din capitaluri permanente iar
activele circulante sunt acoperite atat din capitaluri permanente cat si din datorii pe termen
scurt.

In literatura de specialitate se apreciaza ca fondul de rulment poate fi din punct de
vedere al continutului sau de patru tipuri: brut; net; propriu si strain.

Fondul de rulment brut (total sau economic), reflecta ansamblul elementelor de
active circulante susceptibile a fi transformate in bani Intr-un termen mai mic de un an, adica
sd se reinnoiascd, sd efectueze cel putin o rotatie sau un rulment. Deci, el include: stocuri
cont.

Fondul de rulment net (permanent) are cea mai mare importanta din punct de vedere
operational si sub aspectul analizei economice. El reflectd partea din capitalul permanent care
poate fi utilizata pentru finantarea activelor circulante respectiv excedentul activelor
circulante cu lichiditati pe termen mai mic de un an fata de datoriile cu exigibilitate pe termen
mai mic de un an. El se calculeaza astfel:

FRN =C_ — Al

FRN = AC — D,
Fondul de rulment propriu reflecta excedentul capitalului propriu fatd de activele
imobilizate si indicd gradul de autonomie al Intreprinderilor in materie de finantare a
investitiilor. El se determina astfel:

FRP=C,, — Al
sau
FRP = FRN — D,

Fondul de rulment strdin reprezintd datoriile la termen sau diferenta dintre fondul de
rulment net si fondul de rulment propriu:
FRS =C,-C,,

FRS = FRN — FRP

Activele circulante se pot afla in diferite raporturi cu resursele de trezorerie, in functie
de care fondul de rulment poate fi neutru, pozitiv sau negativ. Astfel, in cazul in care intre
cele doud elemente se Inregistreazd un raport de egalitate fondul de rulment net este neutru.
Aparent, solvabilitatea pe termen scurt este asigurata insa riscul diferit al elementelor de activ
sau pasiv face ca acest echilibru sa nu fie stabil.

In transformarea elementelor de activ in lichidititi se pot inregistra dificultati
(existenta unor stocuri nevandabile sau a unor stocuri greu vandabile). De asemenea,
intreprinderea poate sa intampine greutati si in recuperarea unor creante de la clienti precum
si 1n achitarea obligatiilor pe termen scurt (creditorii solicitd rambursarea rapida a datoriilor,
nu sunt de acord cu amanarea achitirii unor obligatii scadente, etc.). In aceste conditii orice
modificari ce apar in raport cu lichiditatea previzionatd a activelor sau cu exigibilitatea
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previzionatd a pasivelor pot afecta echilibrul fragil stabilit prin egalitatea dintre activele
circulante si resursele de trezorerie, impunandu-se formarea unor lichiditafi suplimentare cu
rol de marja de siguranta.

Atunci cand activele circulante sunt mai mari decat resursele de trezorerie se
inregistreaza un excedent potential de lichiditati fatd de exigibilitatile potentiale pe termen
scurt. In aceasta situatie, intreprinderea poate s onoreze toate obligatiile pe termen scurt si sa
dispuna de un stoc de lichiditati care sa elimine fenomenele negative ce pot sd aparda in
vanzarea activelor in viitor sau in achitarea datoriilor pe termen scurt.

Inregistrarea unui fond de rulment net negativ implici existenta unuor exigibilitati
potentiale mai mari decat lichiditatile potentiale fapt ce genereaza dificultati din punct de
vedere al echilibrului pe termen scurt.

Analiza fondului de rulment nu poate fi pertinenta daca nu se ia in considerare si
gradul de lichiditate al activelor circulante si gradul de exigibilitate al datoriilor pe termen
scurt. Astfel, atunci cand activele circulante efecueaza o rotatie mai repede decat datoriile pe
termen scurt devine posibila realizarea unui echilibru financiar chiar daca fondul de rulment
este negativ. Acest fapt este reliefat si de exemplul urmator.

Fondul de rulment nu este o marime statica, influentata doar de cifra de afaceri ci si un
rezultat al actiunii unui complex de elemente (creditul client, creditul furnizor, marimea
stocurilor) si decizii de politicaA economicd si financiara promovata de conducerea
intreprinderii. Daca fondul de rulment nu are o marime corespunzdtoare, cu o marja de
sigurantd satisfacdtoare, intreprinderea poate sd Iinregistreze dificultati de trezorerie.
Reechilibrarea in aceasta situatie se poate realiza actionandu-se asupra celor doi termeni ai
relatiei de calcul a fondului de rulment prin: majorarea capitalurilor permanente (aporturi noi
in numerar, Imprumuturi pe termen mediu si lung, autofinantare) si diminuarea activelor
imobilizate (vanzarea unei parti din activ, in special a elementelor aflate in afara exploatarii).
In caz contrar, situatia este favorabild creantierilor dar acest lucru indici o folosire
necorespunzitoare a resurselor financiare. In aceste conditii se impune adoptarea unor masuri
pentru expansiunea intreprinderii, achizifionarea de active imobilizate, fructificarea resurselor
financiare 1n afara intreprinderii s.a.

4.5. Eficienta utilizarii activelor circulante
4.5.1. Determinarea vitezei de rotatie a activelor circulante

Activele circulante suporta un proces de transformare succesiva si continua a formelor
functionale. Cresterea eficientei utilizarii activelor circulante corespunde accelerarii vitezei de
parcurgere a stadiilor circuitului de capitaluri imobilizate, respectiv rapiditatii de realizare a
rotatiei. O viteza de rotatie acceleratd permite Intreprinderii realizarea obiectivelor economice
propuse cu un volum de active circulante mai mic si, implicit, cu surse Tmprumutate mai mici.
Viteza de rotatie a activelor circulante este un indicator calitativ al activitatii desfasurate de
intreprindere, reflectand eficienta acesteia. Ea se poate exprima prin intermediul a doi
indicatori: durata in zile a unui circuit (viteza de rotatie in zile) si numarul de rotatii
(coeficient de rotatie).

Viteza de rotatie in zile se determina ca raport intre activele circulante medii ponderate
cu numarul de zile din an sau trimestru si cifra de afaceri anuala sau trimestriala:

V, = ﬁ XT
CA

Acelasi rezultat se obtine si prin raportarea perioadei de timp la coeficientul vitezei de
rotatie sau numarul de rotafii:
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unde: N;- numarul de rotatii.

Coeficientul vitezei de rotatie se determina ca raport intre volumul activitatii i suma

medie a capitalurilor circulante prevazute a se utiliza:
N, = A
AC

Coeficientul exprima cate circuite trebuie sa se efectueze sau a efectuat un volum dat
de active circulante pentru a se obtine un anumit volum de activitate sau cifra de afaceri intr-0
perioada determinata.cu cat este mai mare numarul de circuite efectuate, cu atat este necesar
un volum de active circulante mai mic pentru realizarea volumului de productie scontat.

Orice crestere a coeficientului de rotatie atrage dupa sine reducerea corespunzatoare a
duratei de rotatie si orice scadere a coeficientului de rotatie echivaleaza cu majorarea duratei
in zile a unei rotatii.

Intrucat viteza de rotatie reflecta miscarea ansamblului de active circulante se impune
o analizd a rotatiei efectuate de diferitele categorii de stocuri care sd permitd identificarea
aspectelor pozitive sau negative ale activitatii desfasurate de diferitele componente ale
intreprinderii si adoptarea masurilor necesare pentru sporirea cifrei de afaceri si diminuarea
stocurilor cu miscare lenta sau fara miscare.

Pentru urmarirea eficientei utilizarii activelor circulante se pot determina si alfi
indicatori cum sunt:

- viteza de rotatie a debitelor- clienti sau durata de incasare a creantelor curente, ce
permite determinarea eficientei Intreprinderii in colectarea creantelor sale:

V. - Sold mediu clienti %360

Ic

Acest indicator exprimd numarul de zile pand la data la care debitorii 1si achita
datoriile fatd de intreprindere. Ca urmare, o valoare ridicatd poate reflecta probleme
determinate de controlul creditului acordat clientilor si implicit, creante incasabile mai greu.

- viteza de rotatie a stocurilor, care este de fapt o particularizare a vitezei de rotatie a
activelor circulante, aproximand de cate ori a fost rulat stocul in interiorul unui exercitiu
financiar (Nrs)sau cate zile au fost stocate bunurile in intreprindere (Ngs):

_ Cifra de afaceri

" Stocul mediu
_ Stoc mediu
Cifra de afaceri

X 360

s

4.5.2. Posibilitati de accelerare a vitezei de rotatie a activelor circulante

Din relatiile prezentate anterior se observa ca viteza de rotatie este influentata de: cifra
de afaceri si volumul activelor circulante utilizate de intreprindere. Accelerarea vitezei de
rotatie a activelor circulante trebuie urmaritd in toate fazele ciclului de exploatare:
aprovizionare, productie si desfacere.

in faza aprovizionirii pot fi adoptate o serie de masuri referitoare la desfasurarea
ritmicd a procesului de achizifionare, constituirea unui stoc permanent de materii prime i
materiale care sa permitd desfasurarea continuda a procesului de productie, astfel incat sa
creascd volumul productiei, productivitatea muncii pe fondul diminuarii costurilor si a
accelerdrii vitezei de rotatie. In acest sens, se impune o selectie a furnizorilor, incheierea la
timp a contractelor, respectarea acestora, determinarea optimului de stocuri (evitarea sub si
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supradimensiondrii stocurilor), reducerea consumurilor specifice si a pierderilor tehnologice,
eliminarea pierderilor in timpul transportului, manipularii si depozitarii, diminuarea
cheltuielilor de transport- aprovizionare- depozitare.

in cadrul procesului de productie se poate actiona asupra costurilor si a duratei
ciclului de fabricatie (dar nu in detrimentul calitatii). In acest sens, se impune organizarea
corespunzatoare a fluxurilor de productie, utilizarea capacitatilor de productie la capacitatea
optima, dotarea cu utilaje performante specializate, imbunatatirea procesului de organizare a
muncii, cresterea nivelului de calificare a peronalului direct productiv, organizarea ciclului de
productie pe linii tehnologice automatizate, diminuarea timpilor de intreruperi si a celor
pentru activitdti auxiliare, aprovizionarea in conditii optime a locurilor de munca. De
asemenea, trebuie actionat in sensul cresterii nivelului calitativ al productiei si al volumului
acesteia, dimensionarii corespunzatoare a stocurilor de productie neterminata.

in faza desfacerii trebuie si se actioneze in sensul transformarii rapide a produselor
superioare din punct de vedere calitativ, cu desfacere asigurata, daca se diminueaza perioada
de timp cuprinsa intre momentul finisarii si cel al expedierii, se respecta clauzele contractuale,
se Tmbunatatesc conditiile de manipulare, transport, se reduce perioada de decontare.

Accelerarea vitezei de rotatie poate avea drept consecinte eliberari sau imobilizari de
resurse financiare. Eliberarile de capitaluri blocate in active circulante pot fi absolute si
relative, ambele formand eliberarea totala.

Eliberarea absoluta se inregistreaza atunci cand Intreprinderea prin accelerarea vitezei
de rotatic isi realizeaza obiectivele propuse cu un volum mai mic de active circulante.
Capitalurile eliberate pot fi utilizate de Intreprindere in alte scopuri. Eliberarea absoluta se
determind ca diferentd intre activele circulante din perioada anterioara celei analizate si
activele circulante din perioada analizata:

E,. = AC, — AC,

Eliberarea relativa se manifesta atunci cand se realizeaza o crestere a volumului cifrei
de afaceri cu un volum constant de active circulante sau atunci cand cifra de afaceri creste
intr-un ritm mai accelerat decat volumul activelor circulante. Ea se determina ca diferenta
intre activele circulante recalculate in functie de viteza de rotatie din perioada anterioara
accelerdrii si activele circulante din perioada anterioara accelerdrii:

E,, = AC, — AC,

unde >

AC, = &xvr
360 °

Eliberarea totala se determina prin insumarea celor doua tipuri de eliberari:

Q
By =—=(V, -V
bt 360 (\/r0 rl)

In cazul in care viteza de rotatie din perioada curenti este mai mica decat cea din
perioada anterioard (daca se ia in considerare numarul de rotatii) se inregistreza o blocare de
capitaluri ce poartd denumirea de imobilizare (se poate determina imobilizarea absoluta,
relativa si totald). Aceasta duce la incapacitate de plata, lipsa de lichiditate, dezechilibru
financiar si alte efecte negative pentru intreprindere.
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TEMA 5. DETERMINAREA REZULTATELOR
ACTIVITATII INTREPRINDERII

Operatiile desfasurate de intreprinderi degaja un surplus financiar care este reinvestit
in alte operatiuni pentru obtinerea unui excedent de rentabilitate final (rezultatul net),
influentind contul de rezultate. Analiza rezultatelor societatii se realizeaza pe baza contului de
profit si pierdere. Acesta sintetizeazd pentru o perioadd de activitate datd, un exercitiu
financiar, ansamblul fluxurilor economice generatoare de venituri i cheltuieli si aratd cum s-a
ajuns de la starea patrimoniald initiala la cea finala reflectate in bilanturile de la inceputul si
sfarsitul exercitilui.

Pe baza datelor sintetizate in contul de profit si pierdere se pot determina o serie de
indicatori valorici privind volumul si rentabilitatea activitatii societatii, constituiti in cascada
pornind de la cel mai cuprinzator (productia exercitiului + adaosul comercial) si incheind cu
cel mai sintetic (profitul net al exercifiului).

In literatura de specialitate aceastd cascada a indicatorilor este intalnita sub denumirea
de solduri intermediare de gestiune (marje de acumulare). Acestea sunt indicatori ce
evidentiaza etapele formarii rezultatului exercitiului in stransa legatura cu structura veniturilor
si cheltuielilor aferente activitatilor desfasurate de intreprindere.

Principalele elemente ale formarii si repartizarii rezultatelor sunt: marja comerciala;
productia exercitiului; cifra de afaceri; valoarea adaugata; excedentul brut de exploatare;
rezultatul exploatarii; rezultatul financiar; rezultatul curent al exercitiului; rezultatul
extraordinar; rezultatul brut al exercitiului; rezultatul net al exercitiului.

1. Marja comerciald.

Marja comerciala (adaosul comercial) vizeaza in exclusivitate societatile comerciale
sau numai activitatea comerciald a inteprinderilor cu activitate mixta (industriald) si
comerciala. Activitatea comerciald presupune cumpdrarea si revanzarea, marfurilor (marfurile
sunt considerate bunuri cumparate pentru a fi revandute in aceeasi stare).

Marja comerciald masoard surplusul vanzarilor de marfuri in raport cu costul de
cumparare al acestora. Costul de cumparare al marfurilor (revandute) include pretul de
cumparare (pret fara TVA) majorat cu cheltuielile accesorii de cumparare si corectat cu
variatia stocurilor de marfuri. Relatia de calcul este:

Mc =Vm _Camv
unde: Mc - marja comerciald; Vm — venituri din vanzarea marfurilor; Camv -costul de
aprovizionare al marfurilor vandute.

In practica financiara se utilizeaza frecvent si exprimarea acesteia ca procent din cifra
de afaceri:

= MC
° CA

Marja comerciala este utila pentru analiza comparativa a rezultatelor unor intreprinderi

ce fac parte din acelasi sector sau din sectoare diferite.

Ry x100

2. Productia exercitiului.

Productia exercitiului caracterizeaza intreaga activitate productiva a unei intreprinderi
reflectdnd volumul total al productiei vandute, al productiei stocate si al productiei de
imobilizari dintr-un interval de timp dat. Avand in vedere continutul si elementele sale
componente productia exercitiului se poate determina dupa urmatoarea formula :

QE :QviQs+Qim
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unde: - Qg -productia exercitiului; Qv -productia vandutd; Qs -productia stocatd; Qim -
productia de imobilizari.

3. Cifra de afaceri neta
Cifra de afaceri neta este indicatorul care are capacitatea de a masura activitatea
curentd a unei societdti si este formatad din veniturile rezultate din livrarile de produse si
vanzarile de marfuri pe o perioada de timp determinata.
Relatia de calcul este urmatoarea:
CA= va +V,,

unde: CA- cifra de afaceri; Vvp- venituri din vanzarea productiei; Vvm -venituri din vanzarea
marfurilor.

Practic, acest indicator reprezintd marimea operatiilor realizate de intreprindere cu
tertii, fiind un indicator fundamental al analizelor financiare.

4. Valoarea addugata.

Exprima cresterea valorii rezultatd din utilizarea factorilor de productie indeosebi a
fortei de munca si capitalului peste valoarea bunurilor si servicilor provenind de la terti. Din
valoarea addugata se remunereaza: salariatii (sub forma cheltuielilor de personal); statul (prin
impozite si taxe); resursele imprumutate (prin dobanzi); capitalurile proprii (prin rezultatul
net).

Valoarea addugata se calculeaza pornind de la productia exercitiului majorata cu marja
comerciala si diminuata cu consumurile de bunuri si servicii furnizate de terti astfel:

VA=Q. +M_ -C,
unde: VA -valoarea adaugata, Qg-productia exercitiului; Mc -marja comerciala; Ct-
consumurile exercitiului provenite de la terti.

Valoarea addugatd evidentiaza gradul de integrare a productiei dar si eficienta
organizarii productiei si modalitatile de finantare a activitatilor (in special daca este vorba
despre capitaluri imprumutate care diminueaza valoarea adaugata). De asemenea, ea permite
aprecierea contributiei fiecarui factor de productie la crearea si sporirea bogatiei
intreprinderii.

5. Excedentul brut de exploatare.

Excedentul brut de exploatare exprima capacitatea potentiala de autofinantare a
investitilor, de achitare a datoriilor catre bugetul statului si de renumerare a investitorilor de
capital. Practic, el reflectd surplusul monetar degajat din operatiuni de exploatare si este
dependent de politica de finantare a Intreprinderii, de programul investitional, de
provizioanele constituite. Excedentul brut din exploatare se determina astfel :

EBE =VA+S,, -1, -C;
unde: EBE - excedentul brut de exploatare; Sgx - subventii de exploatare; It - impozite si
taxe; Cp - cheltuieli de personal.

Excedentul brut din exploatare sta la originea trezoreriei de exploatare necesare pentru
finantarea investifiilor, rambursarea Tmprumuturilor contractate, remunerarea capitalurilor
proprii, achitarea impozitului pe profit, avand o influenta decisiva asupra rentabilitatii si a
capacitatii de dezvoltare a intreprinderii.

6. Dimensionarea si analiza rezultatului exploatarii.

Rezultatul exploatdrii este indicatorul care are capacitatea de a reflecta rezultatul
activitatii de exploatare cu luarea in considerare a amortizarii §i provizioanelor precum si a
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altor venituri §i cheltuieli de exploatare, altele decat cele avute in vedere la determinarea
excedentului brut de exploatare. El masoarda performanta economicd a intreprinderii
independent de politica financiara, de operatiunile exctraordinare si modalitatea de impozitare
a profitului. Concret, rezultatul exploatarii reliefeaza marimea absolutd a rentabilitatii de
exploatare.
Relatia de calcul este urmatoarea:
RE = EBE +V,oe + A —Cpp — A
unde: RE - rezultatul exploatarii; EBE - excedentul brut de exploatare; Vape- venituri din
amortizari si provizioane pentru exploatare; Cap - cheltuieli privind amortizarile si
provizioanele; Ace - alte cheltuieli de exploatare.
Se obtine acelasi rezultat facand diferenta dintre veniturile generate de exploatare si
cheltuielile aferente acestuia conform relatiei:
RE =VE —-CE

7. Rezultatul curent al exercitiului.

Rezultatul curent al exercitiului evidentiaza efectul activitatii de exploatare precum si
a operatiunilor financiare efectuate de unitatea economica, deci a tuturor operatiunilor curente
desfasurate de aceasta.

Acest indicator se determinad dupa una din relatiile:

RC =RE +/-RF
RC = (VE +VF) - (CE +CF)
unde:

- RC -rezultatul curent al exercitiului; RE -rezultatul exploatarii; VE- venituri din
exploatare; CE - cheltuieli din exploatare; RF - rezultatul financiar; VF - venituri
financiare; CF - cheltuieli financiare.

8. Dimensionarea si analiza rezultatului extraordinar.

Diferenta  dintre veniturile extraordinare si cheltuielile extraordinare reprezinta

rezultatul extraordinar, relatia de calcul fiind urmatoarea :

Rex =Vex —Cex
unde: Rex - rezultatul extraordinar; Vex - venituri extraordinare; Cex - cheltuieli
extraordinare.

9. Rezultatul brut al exercitiului.

Rezultatul brut al exercitiului, denumit si rezultatul exercifiului inaintea impozitarii
reprezinta profitul sau pierderea rezultate din activitatea desfasuratd intr-un interval de timp
determinat, de regula un an, de catre o Intreprindere.

Rezultatul brut al exercitiului este indicatorul cel mai sintetic ce are capacitatea de a
reflecta eficienta activitatii desfasurate. Acest indicator se determina astfel:

RBE = RC + R,
unde: RBE -rezultatul exercitiului; RC - rezultatul curent; Rex - rezultatul extraordinar.

10. Rezultatul net al exercitiului.
Rezultatul net al exercitiului exprimd marimea absoluta a rentabilitatii financiare cu
care vor fi renumerati actionarii pentru capitalurile proprii subscrise. Acest profit net trebuie

g, eyt

potential de finantare.
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Prin deducerea din rezultatul brut al exercitiului sau profitul contabil a impozitului
pe profit stabilit prin aplicarea cotei legale la profitul impozabil, se determina rezultatul net al
exercifiului, sau rezultatul exercitiului dupd impozitare, indicator foarte important in
aprecierea eficientei societatii.

Relatia de calcul este urmatoarea:

PN =RBE -1,
unde: PN - profit net; Ip - impozit pe profit.

Profitul impozabil se determina ca diferenta intre veniturile realizate din orice sursa si
cheltuielile efectuate pentru realizarea acestora, dintr-un an fiscal, suma din care se scad
veniturile neimpozabile si la care se adauga cheltuielile nedeductibile. Cota de impozit pe
profit este de 16%.

TEMA 6. ECHILIBRUL FINANCIAR AL iNTREPRINDERII

In viata economici, echilibrul desemneazd o anumiti stare ideald spre care tinde
miscarea fenomenelor si proceselor sau a sistemelor si mecanismelor economice. Deci,
echilibrul macroeconomic exprima acea stare spre care tinde piata bunurilor economice,
monetare, capitalului si a muncii, piata in ansamblul ei, caracterizatd printr-o concordanta
relativad a cererii si ofertei in diferitelor segmente, abaterile dintre ele incadrandu-se in limite
considerate normale, nesembnificative pentru producerea de dificultati, dezechilibre.

In cadrul echilibrului macroeconomic, unul din elementele structurale de baza este
echilibrul financiar al fiecarui agent economic, iar realizarea lui constituie baza asigurarii
echilibrului Intregii economii nationale. Echilibrul financiar al intreprinderii poate fi exprimat
ca fiind egalitatea dintre resursele financiare de care dispune agentul economic intr-0 perioada
de timp si necesarul de resurse in aceeasi perioada.

In cadrul resurselor se inscriu veniturile proprii obtinute din incasarile aferente
activitatii de exploatare, activitatii financiare si extraordinare, precum si Incasdrile din credite
bancare si eventuale subventii bugetare. Nevoile de resurse sunt determinate de platile ce
reprezinta cheltuielile de exploatare, financiare si extraordinare, obligatiile fiscale,
rambursdrile de credite bancare.

In practica se pot inregistra urmitoarele situatii:

Resurse = Necesitati
Resurse > Necesitati
Resurse < Necesitati

In cazul in care se inregistreaza un excedent de resurse se opteaza pentru valorificarea
acestuia iar In situafia inversd se impune procurarea resurselor necesare. Dezechilibrul
financiar la nivelul intreprinderii se manifestd prin incapacitatea acesteia de a-si onora
obligatiilor de platd. Dezechilibrul se poate inregistra atunci cand se manifesta: imobilizari ale
resurselor in stocuri de materii prime, materiale aprovizionate peste necesar sau intr-0O
structura necorespunzatoare a productiei, in stocuri de productie neterminatd sau produse
finite datoritd nerespectarii tehnologiilor de fabricatie, a realizarii unor produse care nu au
desfacere asiguratd; nerealizarea profitului estimat sau chiar inregistrarea de pierderi;
incasarea cu intarziere a contravalorii produselor livrate, lucrarilor executate sau serviciilor
prestate (fara respectarea termenelor stabilite). In analiza dezechilibrului financiar se impune
identificarea cauzelor acestuia pentru a se putea stabili masurile necesare reechilibrarii.

Deoarece necesitdtile de resurse financiare, impuse de desfasurarea normald a
intreprinderii se manifesta ca un echilibru static. Aspectul structural al echilibrului financiar
este determinat tocmai de structura gestiunii financiare a intreprinderii, ce cuprinde elemente
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care privesc activitatea desfasurata de intreprindere in legatura cu formarea, sporirea sau
diminuarea fondurilor, obfinerea si repartizarea pe destinatiile legale a rezultatelor financiare.

Gestiune financiara a intreprinderii functioneaza ca un mecanism, intre elementele sale
stabilindu-se si manifestandu-se 0 multitudine de conexiuni, inclusiv in ceea ce priveste
utilizarea diferitelor tipuri de fonduri, impunandu-se necesitatea ca echilibrul financiar sa fie
abordat si sub aspect dinamic sau functional.

Urmarirea si analiza echilibrului financiar se poate efectua pe baza unor instrumente
diferite cum sunt: bilantul contabil, planul de finantare, bugetul de venituri si cheltuieli.

TEMA 7.
BUGETUL DE VENITURI SI CHELTUIELI - PRINCIPALUL
INSTRUMENT DE ASIGURARE A ECHILIBRULUI FINANCIAR AL
INTREPRINDERII

Bugetul de venituri si cheltuieli poate fi analizat in primul rand ca un sistem complex
si corelat de indicatori economico-financiari care au rolul fie de conditii ale activitatii cand
este vorba de necesarul de resurse ce trebuie alocat, fie de valori de comanda a utilizarii
conditiilor, cand este vorba de nivelul eficientei scontate. in al doilea rand, bugetul poate fi
considerat un complex de actiuni care se concretizeaza ntr-un document final §i care exprima
eficienta activitatii generale a intreprinderii prin cumularea venitutrilor, cheltuielilor si
rezultatelor exercitiului de la toate subunitatile considerate ca centre de responsabilitate. Ca
atare, bugetul de venitutri si cheltuieli apare ca un sistem de anexe corelate ce reflecta
obiectivul strategiei economico-financiare a intreprinderii.

In practica financiara din Romania bugetul de venituri si cheltuieli reprezinti
principalul instrument de programare a rezultatelor financiare precum si a fondurilor necesare.
Principiile care stau la baza Intocmirii §i executiei bugetului de venituri si cheltuieli sunt
eficienta maxima si echilibrul financiar. Rolul lui este de a reflecta modul de formare,
administrare si utilizare a mijloacelor financiare si de a asigura furnizarea informatiilor
necesare fundamentdrii deciziilor privind gestiunea intreprinderii.

Unitdtile economice care sunt obligate sa Intocmeascd acest document sunt cele care
au capital de stat sau majoritar de stat. Cele care au capital privat pot adopta in mod
corespunzator acest sistem de programare.

Bugetul de venituri si cheltuieli se intocmeste anual, cu defalcare pe trimestre si se
compune din urmatoarele formulare:

Bugetul activitatii generale;

Bugetul activitatii de productie;

Bugetul activitatii de trezorerie;

Bugetul activitatii de incasari si plati in valuta;
Bugetul activitatii de investitii;

Imprumuturi garantate de stat;

Rezerve;

Repartizarea profitului;

Principalii indicatori economici si financiari.

Prevederlle inscrise in bugetul de venituri si cheltuieli sunt comparate cu cele
corespunzatoare anului precedent.

Se poate afirma deci, ca bugetul de venituri si cheltuieli, in calitatea sa de instrument
al conducerii activitatii economico-financiare asigura realizarea urmatoarelor deziderate:

CoNOR~ LN E
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e Integrarea activitatilor de previzionare, evidentd si control privind cheltuielile,

veniturile si rezultatul exercitiului;

e Descentralizarea procesului de conducere prin impartirea activitdtii intreprinderii

pe centre interne de venituri si cheltuieli;

e Investirea fiecarui centru cu autoritate si responsabilitate in gestiunea resurselor

alocate pentru realizarea obiectivului de eficienta ce i-a fost alocat;

e Abordarea activitatii fiecarui centru prin prisma relatiei dintre venituri si cheltuieli

economisirea resurselor.

Pentru indeplinirea acestor obiective, bugetul de venituri si cheltuieli asigura
urmatoarele functii:

1. Functia de previziune a activitatilor financiare;

2. Functia de control a executiei financiare;

3. Functia de asigurare a echilibrului financiar al intreprinderii.

Functia de previziune a bugetului se referd la stabilirea cu anticipatie a nivelurilor
de venituri, cheltuieli, rezultate financiare si utilizarea resurselor financiare proprii pentru
toate activitatile economico-sociale care se deruleazd in intreprindere. Prin intermediul
bugetului se dimensioneaza veniturile, cheltuielile si rezultatul activitatii curente, resursele si
cheltuielile activitatii de investitii, celelalte resurse si cheltuieli ale intreprinderii precum si
corelatiile cu bugetul statului si bancile finantatoare, se asigurd o structura financiara optima,
se stabilesc indicatorii economici si financiari ce trebuie urmariti, se realizeaza o alocare
rationala a resurselor banesti, se urmareste realizarea programelor economice prognozate.

Functia de control a bugetului urmareste elaborarea bugetului, executia acestuia,
efectuarea cheltuielilor, alocarea fondurilor pe destinatiile prevazute, respectarea disciplinei
financiare. Ea se manifesta deci in procesul de executie financiard, cand se angajeaza si se
efectueaza cheltuielile, se obtin veniturile, se constituie capitalurile din resurse interne sau
externe si se alocd pe destinatii. De asemenea, se exercitd §i prin urmarirea modului de
executie al acestuia in scopul stabilirii abaterilor de la nivelurile previzionate (se urmaresc in
special diferentele inregistrate de costuri, cantititile vandute, structura vanzarilor, pretul de
vanzare), a cauzelor care au stat la baza acestora astfel incat sd fie posibild adoptarea
masurilor necesare imbunatatirii activitatii desfasurate. Manifestarea functiei de control este
conditionata de existenta unui sistem informational prin care sd se analizeze periodic modul
de executie a bugetului pe perioada expirata si sa se fundamenteze deciziile de corectie care se
impun.

In functia de instrument al asiguririi echilibrului financiar, bugetul este folosit in
asigurarea egalitatii dintre venituri si cheltuieli. Aceasta relatie trebuie prevazute si realizate
prin buget, atat din punct de vedere dimensional pe total venituri si cheltuieli la nivel de
intreprindere, cat si structural pe fiecare activitate economico-sociald sau pe verigi
organizatorice.

In stransa corelatie cu echilibrul financiar, prin intermediul bugetului, este dirijat si
asigurat echilibrul banesc, de trezorerie, ca parte componenta a bugetului. De altfel, echilibrul
financiar trebuie astfel controlat prin buget Incat sa existe o anumita sincronizare in timp intre
ritmul asigurarii intreprinderilor cu fonduri banesti si necesarul pentru onorarea obligatiilor de
plata.

Bibliografie selectiva

1. Cristea, H, L. Talpos, C.Corduneanu, M.Pirtea, A.Labunet, Gestiunea financiara a
societatilor comerciale, Editura Mirton, 2001,

2. Dobrota, G., Chirculescu F., Gestiunea financiara a intreprinderii. Teorie si aplicatii,
Editura Scrisul roméanesc, Craiova, 2009;

96



Dobrota, G., Gestiunea financiara a intreprinderii- aplicatii practice §i teste grild,
Editura Studii Economice, Tg-Jiu, 2004;

Dobrota, G., Gestiunea financiara a intreprinderii, Editura Spirit Romanesc, Craiova,
2003;

Sichigea N., Giurca Vasilescu L., Stanciu C., Gestiunea financiara a intreprinderii:
Teorie si aplicatii, Editura Universitaria, 2007;

Toma, M., Alexandru, F., Finante si gestiune financiarda de intreprindere, Editura
Economica, 2003;

Vintild G., Gestiunea financiara a intreprinderii, Editia a V-a, Editura Didactica si
Pedagogica, Bucuresti, 2010;

Vintild G., Gestiunea financiara a intreprinderii, Editura Didactica si Pedagogica,
Bucuresti, 2006;

Vasile llie, Gestiunea financiara a intreprinderii, Editura Meteor Press, 2010.

97



Tematica la disciplina ,,ANALIZA ECONOMICO-FINANCIARA”
pentru examenul de licenta 2012

ANALIZA ECONOMICO-
FINANCIARA

Prof. univ. dr. Caruntu Constantin

128



TEMA 1. FUNDAMENTELE TEORETICE ALE ANALIZEI
ECONOMICO-FINANCIARE

1.1. Definirea si tipologia analizei economico-financiare
Definitie. Analiza reprezinta o metoda de cercetare care constd in descompunerea sau

desfacerea unui intreg (obiect, fenomen sau proces) in elementele sale componente

identificand factorii, cauzele si conditiile care le-au generat si influentat.

Definitie. Analiza activitatii economico-financiare este disciplina care cerceteaza
rezultatele activitatii economico-financiare, pe baza datelor obtinute din activitatea verigilor
organizatorice ale economiei, factorii care le-au determinat si cdile de imbunatatire a acestor
rezultate din punct de vedere al eficientei consumului de resurse in concordanta cu scopul
activitatii respective.

Definitie. Analiza economico-financiara reprezinta ansamblul de concepte, metode,
tehnici, procedee si instrumente care asigura tratarea informatiilor interne si externe, in
vederea formularii unor aprecieri pertinente referitoare la situatia economico-financiara a unui
agent economic, identificarea factorilor, cauzelor si conditiilor care au determinat-0, precum
si a rezervelor interne de imbunatatire a acesteia, din punctul de vedere al utilizarii eficiente a
resurselor umane, materiale si financiare.

Analiza economico-financiara poate fi de mai multe tipuri, in functie de anumite crierii
si modalitati folosite in studierea fenomenelor economico-financiare. Astfel putem avea:

1.Dupa raportul dintre momentul in care se efectueazd analiza §i momentul

desfasurarii fenomenului:

> Analiza post-factum, postoperativd sau analiza realizirii obiectivelor - notiunea de
post-factum defineste o activitate, proces sau eveniment care a avut loc sau care s-a
incheiat, analiza acestuia efectuandu-se ulterior producerii lui.

> Analiza previzionald sau prospectiva presupune determinarea evolutiei viitoare a unui
fenomen economic pe baza cercetarii elementelor si factorilor care-1 determina.
2.Din punct de vedere al urmaririi insugirilor esentiale sau al determindrilor
cantitative ale fenomenelor:

> Analizi calitativd urmareste esenta fenomenului, insusirile sale de baza, factorii care sunt
de aceeasi natura cu fenomenul si il determind. Rolul analizei calitative il constituie
elaborarea de modele in care sunt prinse elementele esentiale ale fenomenului.

>»Analiza cantitativi presupune cercetarea fenomenului prin determindri cantitative
exprimate prin marimi fizice (greutate, grad, suprafat, volum, numir, durati etc.). In
analiza cantitativd determinarea modificarii fenomenelor si masurarea influentei
factorilor se realizeaza tot mai mult prin aplicatiile metodelor matematice moderne.
3.Dupa nivelul la care se desfiasoara analiza:

> Analiza microeconomici este aceea care se desfasoard la nivelul agentului economic,
respectiv la nivelul firmei (societdfi, regii, corporatii, holdinguri etc.). Ea studiaza
comportamentul individual al firmei in activitatea economica si rezultatele obtinute,
relevd factorii care determina orientarea in investirea capitalului sau, in utilizarea
resurselor, in crearea i fabricarea produselor, in asigurarea eficientei economico-
financiare etc.

»Analiza mezoeconomicd studiazd fenomenele si procesele la nivelul sectorului sau al
ramurii de activitate in scopul evidentierii pozitiei firmei pe piatd, a capacitafii
concurentiale a acesteia si pune accent deosebit pe conditiile de piata, evolutia acesteia
dar si corespondenta dintre resurse si nevoi pe orizontala unui intreg sector productiv
si/sau prestator de servicii.

> Analiza macroeconomici studiaza fenomenele la nivelul economiei nationale (conjunctura
internd, legislatie si reglementdri, factori demografici, factori de cultura si credinta,
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nivel si dezvoltare, probleme sociale, factori climaterici etc.), operand preponderent cu
marimi globale sau agregate ca de exemplu: produsul national brut, rata medie a
rentabilitdfii pe sector de activitate etc. Acest tip de analizd masoard rezultatul muncii
intregii economii $i Incearca sa fixeze traiectorii de evolufie macroeconomica, in raport
Ccu una sau mai multe obiective stabilite.

» Analiza mondoeconomici devine din ce in ce mai importanta conform unor studii actuale
dar si de perspectiva care vor arata care sunt tendintele si dimensiunile
internationalizarii, globalizarii si mondializarii. Utilizarea acestei analize in aceste
conditii presupune utilizarea unor indicatori ce trebuie adaptati la scard mondiald lucru
ce determind imprumuturi metodologice importante din diverse domenii.
4.Dupd modul de urmadrire in timp a fenomenelor:

> Analiza statici studiazd fenomenele, elementele si factorii care le influenteaza la un
moment dat, punand in evidentd pe baza relatiilor existente intre acestea, o anumita
pozitie a fenomenului supus analizei. Notiunea de static nu este legatd de natura
fenomenului, ci de modul de efectuare al analizei deoarece fenomenele economice prin
natura lor nu pot fi statice.

»Analiza dinamica este legatd de variabila timp cercetind fenomenele si procesele
economice in miscarea si evolutia lor si releveaza pozitia lor in diferire momente ale
evolutiei lor. Pe baza analizei dinamice se stabilesc factorii care au determinat aceste
schimbari, precum si tendintele evolutiei lor viitoare.
5.0n functie de orizontul de timp pe care se cerceteazd fenomenul:

> Analiza pe termen scurt priveste o perioada de pana la 1 an (zile, saptamani, decade, luni,
trimestre, semestre) si opereaza preponderent cu modele de tip determinist. Acest tip de
analizd serveste managementului firmei pentru conducerea operativa a activitatii pe o
perioada de timp de pana la 1 an.

> Analiza pe termen mediu se intinde pe o perioada intre 1-3 ani i combind modele de tip
determinist cu cele de tip stocastic, determinand pe baza unei riguroase analize a
obiectului analizei, posibile céi de realizare pe termen mediu ale acestuia.

> Analiza pe termen lung depaseste perioada 1-3 ani si utilizeazda modele de tip statistic sau
stocastic. In tarile dezvoltate cu economie de piatd analiza macroeconomica pe termen
lung opereaza cu modele in care intervalul de timp analizat este de 3-5 ani.
6.Dupa criteriile de studiere a fenomenelor:

»Analiza economicia se referd la fenomene economice si opereaza cu notiuni, modele si
instrumente specifice domeniului economic.

»Analiza financiara vizeaza fluxurile financiare care se formeazad la nivelul unei firme,
modul de gestionare §i plasare a capitalurilor.

>»Analiza economico-financiarid trateazi corelatiile dintre activitatea economica (de
exploatare) si cea financiard (analiza riscului financiar trebuie corelatd cu analiza
riscului de exploatare).

> Analiza tehnico-economici imbina latura economica cu cea tehnicd.Ca exemplu putem
aminti actiunea de crestere a productiei fizice care este rezultatul unei analize tehnico-
economice efectuate de specialisti In domeniul economic si tehnic.

> Analiza socio-economicia este necesard in orice activitate social-umana care apare intr-0
dubla ipostaza—consumatoare de resurse si producatoare de efecte.

> Analiza ecologico-economica (eco-economica) reflecta legaturi dintre starea si dinamica
firmei si elementele definitorii ale mediului inconjuréator.
7.Dupa delimitarea obiectivului analizei:

> Analiza pe ramuri (industrie, transporturi, constructii agricultura etc.);

» Analiza pe unitati organizatorice (societiti comerciale, filiale, trusturi, centrale etc.);
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»Analizd pe probleme(profit,patrimoniu si echilibru financiar, riscul financiar, costuri,
productivitatea muncii, productie neta, cifra de afaceri, valoare adaugata etc.).
8.Dupa pozitia analistului

> Analiza interni se realizeaza din interiorul firmei, iar analistul beneficiaza de o serie de
informatii despre firma analizatd pe baza cirora constatd starile de dezechilibru din
diferite domenii ale activitagii firmei, precum si cauzele acestora si nu in ultimul rand
masurile de remediere.

> Analiza externi se efectueaza de partenerii externi care cauta sa-si formeze o opinie despre
situatia economico-financiard a firmei (procedura utilizatd de banci pentru studierea
cererilor firmelor privind acordarea de credite, care urmaresc capacitatea acestora de a
achita obligatiile).

1.2. Utilizatorii rezultatelor analizei economico-financiare
Informatia furnizata de analiza economico-financiara este utila in luarea deciziilor

financiare curente, tactice si strategice privind alocarea resurselor firmei. Situatiile financiare

trebuie sa satisfaca necesitati comune ale utilizatorilor de informatii, obiectivul lor fiind
masurarea staticd §i dinamicd a principalelor aspecte privind pozitia si performantele
economico-financiare ale firmei.

Utilizatorii de informatii furnizate de analiza economico-financiara pot fi grupati in
doud mari categorii: utilizatori din mediul intern si utilizatori din mediul extern.

A. Utilizatori din mediul intern

1. Managementul firmei in special cel financiar care analizeaza In mod periodic
propriile performante financiare. Managementul firmei este cel care optimizeaza satisfacerea
nevoilor tuturor care participa la viata economico-financiara a firmei: actionarii, creditorii,
salariatii, clientii, furnizorii,statul.

2. Angajatii_si organizatiile sindicale ca parteneri sociali ai firmei pot utiliza
informatiile furnizate de analiza economico-financiara cu scopul de a infelege managementul
firmei in actiunile intreprinse de acesta. Principalele interese ale acestei categorii de utilizatori
se referd la securitatea locurilor de munca si negocierea salariilor.

B. Utilizatori din mediul extern

1. Furnizorii de capital
»actionarii si consultantii acestora sunt interesati de performantele curente ale investitiei

realizate si rezultatele privind rentabilitatea si performantele viitoare. De asemenea se

intereseazd cum managementul controleaza si orienteaza resursele firmei in interesul
lor.

»investitorii in obligatiuni au tinte diferite fata de cei care participa la capitalul social al
firmei. Principalele aspecte urmarite de investitori sunt capacitatea de platd, adecvarea
fluxului de lichiditati la nivelul indatorarii iar profilul financiar al ramurii reprezintd un
indiciu important pentru estimarea riscului investitiei in obligatiuni emise de companii.

»bincile si alti investitori este o categorie interesatd in principal de monitorizarea
capacitatii de platd si de gradul de indatorare al firmei. in momentul in care o banci
finanteaza cu o mare parte din capital o anumita firma, este normal ca aceasta sa
urmareasca si sa se implice in performantele managementului firmei astfel incat sa poata
monitoriza si aprecia performantele obtinute de firma.

2. Partenerii de afaceri
»furnizorii sunt interesati atat in dezvoltarea viitoare a afacerilor cu partenerii comerciali,

cat si de securitatea financiara a clientilor lor. In anumite cazuri relatia dintre ofertant si

client poate fi de natura speciald, de exemplu atunci cand cea mai mare parte din oferta
companiei este directionatd catre un singur client, analiza financiara a acestui client
devine deosebit de importanta.
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»clientii au cea mai relaxantd atitudine fatd de parteneri desi ei nu scapa din vedere
eventualele efecte negative ale problemelor financiare ale furnizorilor (scaderea calitatii,
discontinuitatii in aprovizionare ca urmare a problemelor financiare etc.).

»societitile de leasing care sunt interesate in special de solvabilitatea firmei si de ratele de
gestiune a activelor imobilizate.

3. Statul

»organele fiscale asigurd o parte importantd din venituri prin impozitarea firmelor (profit,
valoare adaugatda etc.). Din acest motiv, profilul financiar al industriilor din cadrul
economiei nationale este util in stabilirea obiectivelor fiscale, precum si 1In
comensurarea factorilor care influenteaza veniturile bugetare.

»guvernul si organizatiile cvasi-guvernamentale trebuie s formuleze politici economice,
sa conduca economia $i sa monitorizeze anumite zone economice. Printr-o evaluare si
analiza corecta si eficienta a informatiilor economico-financiare de la nivelul
microeconomic, guvernul poate evalua corect sandtatea si performantelor sectoarelor
economice. De asemenca o atentie deosebita trebuie acordatd si sectorului bancar, de
asigurdri precum si operatiilor care au un impact major asupra sanatatii financiare a
economiei (privatizarea, nationalizarea, divizarea, fuziunea etc.).

»autorititile locale au ca interes principal industriile care caracterizeaza zona pe care o
administreaza, avand ca obiectiv principal asigurarea unor performante economico-
financiare cat mai ridicate.

»organele de urmairire utilizeaza expertizele contabile, judiciare, cele care vizeaza
evaluarea firmelor, folosindu-se de informatiile furnizate de analiza situatiei economico-
financiare, in vederea stabilirii prioritdtilor de platd a obligatiilor, explicarea
dificultatilor.

4) Alti utilizatori

»organizatiile profesionale au drept scop sa reduca amestecul statului in activitatile
profitabile. Sunt organisme care se autoregleaza si care pot castiga incredere importanta
publicului, dar in cele mai multe cazuri beneficiaza de o putere de influentd redusa.

> analistii si consultantii se regasesc ca firme de consultanta pentru furnizorii de capital, fie
ca agenti de rating care produc si furnizeaza informatii economice financiare. Aceasta
categorie este cea care intelege cel mai bine importanta existentei si utilizarii profilului
financiar al ramurii.

»auditorii-orice judecata a auditorilor se sprijind pe continuitatea versus noncontinuitatea
exploatarii ca fundament al evaludrii activelor si datoriilor firmei.

»mass-media este cea care formeaza publicul care are un interes modest fata de informatiile
economico-financiare ale firmei, lucru datorat limitarii accesului la aceste informatii.
Publicarea unor indicatori de performantd poate avea drept finalitate atragerea de
investitori Tn actiuni i obligatiuni.
in concluzie, existi o gama largi de utilizatori ai informatiei oferite de analiza

financiara a firmei.

1.3. Obiectivele si functiile analizei economico-financiare
Obiectivele analizei economico-financiare trebuie sa aiba in vedere:

1)maximizarea valorii de piatd a actiunilor firmei (maximizarea averii actionarilor)
reprezinti conditia de baza a firmei de supravietuire pe piata. In economia concurentiald
firma constituie un activ supus legilor pietei, iar valoarea lui variaza in functie de locul
in sistemul economiei nationale sau regionale, de performantele obtinute in competitie
firma trebuind sa-si asigure supravietuirea si obtinerea performantelor.

2)asigurarea echilibrelor financiare reprezinta unul dintre obiectivele conform caruia firma
isi asigura atat derularea activitatilor economice cat si evolutia performantelor

132



financiare. Desfasurarea activitatilor firmei in conditii de dezechilibre financiare majore,
conduce pe termen lung la pierderea controlului financiar asupra firmei.
Compartimentul de analizd economico-financiara este acela care trebuie sa raporteze in
orice moment aparitia oricarui dezechilibru financiar, astfel incat firma sa poata aplica
la timp solutiile necesare indepartarii situatiilor nefavorabile.

3)scaderea gradului de vulnerabilitate—acesta reprezinta gradul de rezistenta al firmei la
conditiile dificile ale mediului economico-social, capacitatea de a se regla si echilibra
prin forte proprii in urma situatiilor prin care a trecut. Inca din prima zi de viata firma
trece printr-o multitudine de situatii negative cum ar fi: instabilitatea pietelor de
desfacere, inflatiei, concurentei etc.

4)evitarea si inliturarea riscului de faliment-riscul reprezintd o amenintare permanenta
asupra oricarei afaceri, pe care orice firma trebuie sa o evite. Monitorizarea constantd a
acestuia reprezintd una din solutiile de evitare a unui esec economic al firmei. O
neatentie a acestui risc si n special in faza de maturitate a firmei reprezintd o greseald
fundamentald a managementului financiar cu consecinte fatale asupra firmei.

Functiile analizei economico-financiare sunt:

»functia informationala asigura valorificarea datelor furnizate de intregul sistem, in scopul
informarii centrelor de decizie economica privind modul de realizare a performantelor
economico-financiare precum si cauzele care au generat eventualele dereglari
comparativ cu standarde, normative, bugete, nivele ale concurentei pe diferite piete etc;

»functia de valorificare a potentialului tehnico—economic al firmei, are un caracter
autonom rolul sau fiind acela de a transpune 1in practicd cerintele functiei
informationale. Aceastd functie se materializeaza prin cele doua laturi ale sale, care se
individualizeaza si intrepatrund intr-un proces simbolic: diagnostic si respectiv reglare,
in acceptiunea de echilibrare a functionarii sistemului firma;

»>functia de instrument de diagnosticare deoarece analiza economico-financiara identifica
punctele forte si punctele slabe ale gestiunii economico-financiard a firmei i stabileste
situatia economico-financiara rezultata din activitatea trecuta.

»functia de fundamentare a deciziei pe criterii de eficienta - in practica aceasta functie 1si
dovedeste aplicabilitatea atat in faza de estimare a potentialului (capacitatii de ofertd)
corelat cu cererea bunurilor si serviciilor, cat si in stadiul executiei (evaluare si decizie
in conditiile functiunii reale);

»>functia de instrument de descoperire a rezervelor interne - prin analiza economico-
financiara se descopera rezervele materiale, umane, financiare, neantrenate in activitatea
desfasurata;

»functia de instrument de gestiune eficientd a patrimoniului si de evaluare a
performantelor managementului se realizeaza cu ajutorul contabilitdfii. Analiza are
rolul de a cuantifica aspectele de ordin cantitativ si calitativ privind performantele
economico-financiare realizate, de a ajuta la pastrarea puterii si autonomiei financiare a
firmei, ceea ce conduce la realizarea performantelor dorite. De asemenea analiza
semnaleaza deficientele de ordin financiar privind scaderea rentabilitatii si cresterea
riscului, evalueaza calitatea managementului prin nivelul performantelor obtinute,
descopera raporturile dintre fenomenele productiei, schimbului si consumului si ofera
pe aceste baze informatii certe privind modul de gestionare a patrimoniului, precizand
totodata cerintele supravietuirii 1n viitor a firmei.

»>functia de realizare a conexiunii cu mediul exterior economico—financiar presupune
analiza relatiilor cu: furnizorii de capital (actionarii si consultantii acestora, investitorii
in obligatiuni, bancile si alti investitori, bursa de valori), partenerii de afaceri
(furnizorii, clientii etc.), statul (fiscul,guvernul, autoritatile locale), alti utilizatori
(organizatiile profesionale, analistii §i consultantii externi, auditorii, organele de
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urmdrire penald sau instantele de judecatd, publicul). Satisfacerea cerintelor acestei
functii este conditionatd de furnizarea de catre firma a informatiilor economico-
financiare ca expresie a activitatii desfasurate. Informatiile in cauza, constituie suportul
necesar efectuarii analizei financiare externe orientata spre formularea diagnosticului
asupra conditiilor de echilibru financiar, a solvabilitatii si a structurii financiare a firmei.

1.4. Continutul procesului de analiza economico-financiara
Continutul procesului de analizd economica inclusiv imbinarea acesteia cu sinteza
presupune parcurgerea urmatoarelor etape:
ETAPA | = DELIMITAREA OBIECTULUI ANALIZEI, RESPECTIV A
FENOMENULUI DE ANALIZAT
Presupune constatarea acestuia, respectiv delimitarea obiectului analizei n timp, in
spatiu sau fata de nivelele etalon, fiind stabilite abaterile realizate, utilizandu-se diferite tipuri
de comparatii:
* 0 analiza comparativa in timp, care vizeaza tendintele evolutive in starea economico-
financiara a unui fenomen; cu aceasta ocazie se pun in evidenta ritmurile de crestere sau
de scadere a indicatorilor economico-financiari, se stabilesc cauze si factori ce au
influentat evolutia acestora.
* 0 analiza comparativa fata de plan, care vizeaza comparatii ale indicatorilor realizati
cu nivelul celor prevazuti prin bugete, se cerceteazd gradul de indeplinire al planului,
gradul de realizare al bugetelor; cu aceastd ocazie se stabilesc abaterile fatda de plan,
locul si momentul aparitiei lor, se evidentiaza cauzele si eventual se sanctioneaza
vinovatii.
® 0 analiza comparativa in spatiu, prin compararea starii economico - financiare cu alte
entitati similare ce functioneaza in acelasi domeniu de activitate, cu valorile medii ale

indicatorilor
Rezultatele se consemneaza sub forma indicatorilor economici si financiari.
ETAPA 1l = DETERMINAREA ELEMENTELOR, FACTORILOR SI

CAUZELOR FENOMENULUI STUDIAT

Descompunerea 1in elemente presupune o analizd structurald. Factorii se urmaresc in
mod succesiv, trecand de la cei cu actiune directa la cei cu actiune indirecta ( prin intermediul
celor cu actiune directd ) pana la stabilirea cauzelor finale (primare), astfel incat potrivit
principiului descompunerii in trepte, procesul cunoasterii este adancit de la o esenta mai
putin profunda, catre alta mai profunda.

Elementele reprezinta parti componente ale fenomenului (rezultatului) analizat;

Factorii reprezinta acele forte motrice care provoaca sau determina un fenomen;

Cauzele reprezinta imprejurari care in anumite conditii, provoaca si deci explica aparitia
unui fenomen (fie insusi fenomenul analizat, fie un factor care actioneaza asupra acestuia).

ETAPA 111 = STABILIREA CORELATIILOR DINTRE FIECARE FACTOR S$I
FENOMENUL ANALIZAT

In cadrul acestei etape se determini corelatiile dintre factori si fenomen, pe de o parte si
corelatiile dintre diferiti factori, pe de alta parte, stabilindu-se astfel raporturile de
conditionare. In functie de tipul legaturilor dintre fenomen si factorii de influenta (legaturi
deterministe sau statistice) se stabileste forma legaturii.

ETAPA IV = MASURAREA INFLUENTELOR DIFERITELOR ELEMENTE
SAU FACTORI

In aceasti etapa se apeleaza la analiza cantitativa atdt pentru masurarea influentelor cat
si pentru determinarea rezervelor interne si aprecierea cat mai corecta si exacta a rezultatelor;

ETAPAV = STABILIREA REZULTATELOR ANALIZEI
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Presupune sintetizarea concluziilor asupra activitatii desfasurate (in functie de obiectul
analizei). Se are in vedere elaborarea masurilor si a deciziilor care trebuie sa contribuie la
utilizarea optima a factorilor de productie si la obtinerea unor randamente maxime in vederea
asigurarii marjei concurentiale, a viabilitatii firmei;

ETAPA VI = ELABORAREA DECIZIILOR

Elaborarea deciziilor se bazeazd pe un set de concluzii §i masuri care sa asigure o
folosire optima a resurselor (naturd, munca si capital), sa contribuie la sporirea eficientei
economico-financiare a activitatii in viitor.

Parcurgerea acestor etape, cu prilejul analizei oricarui fenomen economic, asigura
caracterul complet si totodata stiintific al analizei.

TEMA 2. METODOLOGIA ANALIZEI ECONOMICO-FINANCIARE

2.1. Factorii care determina schimbari de stare in functiunea microsistemelor
Factorii sunt aceia care determind o orientare pozitiva sau negativa a activitatii firmei si
ca atare mecanismele manageriale trebuie sa fie acelea care sd cunoascad si analizeze atét
factorii cat si influentele acestora astfel incat s conduca activitatea pe acel drum la capatul
caruia se gaseste eficienta maxima a activitatii.
Pentru buna cunoastere si intelegere a factorilor dar si a actiunii lor este necesara
realizarea clasificarii lor dupa cum urmeaza:
1)dupa continutul sau natura lor: factori tehnici, tehnologici; factori organizatorici; factori
economici; factori social-politici; factori demografici, psihologici, naturali,biologici,
ecologici etc.
2)dupa caracterul lor in cadrul unei relatii cauzale (in ordinea de analizi) : factori
calitativi;factori cantitativi; factori de structura.
Factorii calitativi sunt de aceeasi naturd cu obiectul analizei, deosebindu-se de
fenomen prin gradul de extensie. Ei se mdsoard cu aceeasi unitate de masura ca si
fenomenul (exemplu: productivitatea muncii este de aceeasi naturd cu productia
exercifiului, dar se refera la o singurd persoand sau unitatea de timp).
Factorii cantitativi sunt purtatorii materiali ai factorilor calitativi, conditia
premergatoare i absolut necesara a actiunii acestora.
Factorii de structura intervin si actioneaza atunci cand rezultatul analizat se refera la
marimi agregate, compuse din mai multe elemente. Ei exprima raporturile cantitative
dintre elementele factorilor cantitativi. De reguld sunt continuti de factorii cantitativi,
dar actioneaza prin intermediul celor calitativi.
3)dupa modul cum actioneaza: factori cu actiune directa; factori cu actiune indirecta.
Factorii cu actiune directa isi exercita influenta in mod direct, nemijlocit, fara factori
intermediari, asupra fenomenului economic analizat.
Factorii cu actiune indirecta sunt aceia care actioneaza asupra fenomenului prin
intermediul altor factori. Daca consideram factorii cu actiune directd factori de gradul
I, atunci factorii cu actiune indirecta pot fi factori de gradul II, III, IV,..,n. Factorii cu
actiune indirecta isi pun amprenta asupra fenomenelor economice prin intermediul
factorilor de ordin superior (factorii de ordinul 11 prin intermediul factorilor de ordinul
I, cei de ordinul trei prin intermediul celor de ordinul II s.a.m.d.).
4) in functie de efortul propriu al firmei: factori dependenti de efortul propriu; factori
independenti de acest efort.
Factorii dependenti de efortul propriu al firmei isi au originea in efortul propriu al
acesteia de a economisi, de a folosi rational orice categorie de resurse sau de a aplica
orice logica de organizare si functionare a procesului productiv. Toti ceilalti factori care
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nu izvorasc din efortul propriu al firmei se incadreaza in categoria factorilor
independenti.
Factorii independenti de efortul propriu al firmei sunt cei care nu izvorasc din
efortul propriu al acesteia si provin in principal din mediul in care firma isi desfasoara
activitatea.

5)dupa gradul de sintetizare: factori simpli; factori complecsi.
Factorii simpli nu mai pot fi descompusi in alti factori in procesul analizei, cel putin
din punct de vedere al sferei de analiza, delimitatd in cadrul studiului. Ei pot fi cu
actiune directa sau indirecta.
Factorii complecsi sunt cei care pot fi dezmembrati, ei fiind determinati de o serie de
alti factori simpli si complecsi (cu grad de complexitate mai redus), a caror actiune
poate fi identificata la nivelul firmei.

6)dupa originea actiunii factorilor:factori interni (endogeni); factori externe (exogeni).
Factorii interni cuprind acei factori care iti au originea in interiorul firmei si pot fi
dirijati de manageri (organizarea internd a productiei, ritmicitatea productiei, ponderea
mijloacelor fixe productive in totalul mijloacelor fixe, etc.).
Factorii externi sunt factorii care isi au originea in mediul exterior firmei §i pot fi
influentati in micd masura de conducerea acesteia (modificarea cursului de schimb,
inflatia, concurenta, etc.).

7)dupa intensitatea actiunii factorilor: factori dominanti (factori ,,cheie”); factori secundari.
Factorii dominanti sunt factorii a caror influentd este hotaratoare in obtinerea
rezultatelor (exemplu: factorul productivitate pentru fenomenul productie fizica).
Factorii secundari sunt cei a caror influenta nu este decisiva in obtinerea rezultatelor.

8) dupi posibilitatea de verificare a actiunii lor: factori controlabili (exemplu capacitatea
de productie); factori necontrolabili (factori naturali sau conjuncturali).

9)dupi modul in care contribuie la obtinerea rezultatelor: factori independenti; factori
interdependenti.
Factorii independenti pot determina rezultatul in mod independent.
Factorii interdependenti nu pot determina rezultatul decat in interactiunea lor. Ca
exemplu putem mentiona factorii procesului de productie—natura, munca si capitalul—-
care determind productia numai prin actiunea lor comuna.

10)dupa stadiul circuitului economic: factori specifici aprovizionarii; factorii specifici
productiei; factorii specifici sectorului comercial (marketing si desfacere).

2.2. Metode si tehnici ale analizei calitative
2.2.1. Diviziunea si descompunerea rezultatelor

Definitie. Diviziunea si descompunerea rezultatelor este metoda de studiere a
realitdfilor economice §i constd in descompunerea fenomenelor si proceselor cercetate in
elementele componente pentru a se asigura profunzimea studierii faptelor. Rezultatele
agentilor economici, fie din domeniul productiei, fie din domeniul consumului de resurse, se
descompun pe nivelele componente, pentru a asigura profunzimea in studierea faptelor si
pentru a constitui pe aceasta cale un suport concret al analizei fenomenelor petrecute in viata
firmei si o modalitate de a localiza rezultatele si cauzele lor n timp si spatiu.

Prin utilizarea metodei diviziunii si descompunerii rezultatelor se determina contributia
fiecarui element la formarea, dezvoltarea si abaterea totalda a fenomenului analizat
localizandu-se in timp si spatiu provenienta rezultatelor si a cauzelor acestora.

Utilitatea diviziunii consta in faptul ca permite trecerea de la compararea rezultatelor
globale la compararea rezultatelor pe elemente componente. Un proces sau un fenomen poate
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fi descompus in mai multe feluri, dupa mai multe criterii de descompunere, in functie de care
existd mai multe tipuri de descompunere:
= diviziune dupa timpul de formare a rezultatelor;
= diviziune dupa locul de formare a rezultatelor;
= diviziune(descompunere) pe parti sau elemente componente.
1.diviziune dupa timpul de formare a rezultatelor (semestre, trimestre, luni, zile,ore)
permite evidentierea abaterilor de la evolutia generalda de desfasurare in timp a
rezultatului analizat.
Exemplu:
Asigurarea cu materiale la intervale optime, ritmicitatea productiei, livrarilor,
incasarilor pe zile, decade, luni etc.
2.diviziunea dupa locul de formare a rezultatelor (societate pe actiuni, sectie, sector, loc de
muncd) permite 1indeplinirea functiei analizei economico-financiare de a depista
locurile, verigile organizatorice in care efectul nu justifica efortul, unde rezultatele
economice sunt necorespunzatoare, adica rezultatele sunt obtinute pe baza combinarii
eronate a factorilor si luarii unor decizii neeficiente. Practic este necesar sa se
stabileasca concret locul de munca, sectorul unde s-a format un rezultat pozitiv sau
negativ si sd se determine contributia fiecarui loc la tendinta generald a rezultatului.
Exemplu:
Analiza productiei obtinute pe sectii si pe zone geografice etc.
3.diviziunea (descompunerea) pe pirti sau elemente componente permite stabilirea
contributiei acestora la formarea si modificarea rezultatului total. Are o importanta
deosebitd in procesul de analizd economico-financiard a firmelor in vederea localizarii
rezultatelor favorabile sau nefavorabile, pe categorii de resurse angajate sau conservate.
Exemplu:
Analiza cifrei de afaceri pe produse, analiza costurilor pe elemente de cheltuieli etc.
Intre elementele componente ale unui fenomen sau rezultat economic existi o relatie de
sumd algebrica; semnul ,,+” sau ,-” al abaterii absolute a elementului indica sensul
contributiei sale la abaterea totala iar coeficientul calculat indicd marimea contributiei. Astfel
dacd Fy, F, F3,...F, sunt elemente componente ale fenomenului F, atunci exista relatia:
F=FR+F+FK+..+F
Avand in vedere relatia de mai sus, contributia fiecarui element la modificarea
fenomenului poate fi stabilitd astfel:
a) influenta absolutd: AFi=Fi, - Fi,

b) influenta relativa: ppj_ Fi=Fl .

0

2.2.2. Comparatia rezultatelor firmei

Metoda comparatiei este cel mai frecvent folositd in analiza economico financiara.
Trasatura caracteristica constd 1n studierea proceselor si fenomenelor economice prin prisma
unui criteriu de referinta, stabilind asemanari si deosebiri fata de acesta.

Comparatia economica este o metoda prin care analiza activitdtii economice are
posibilitatea de a examina §i a aprecia rezultatul sau procesul cercetat, nu ca o marime in sine
ci in raport cu un criteriu considerat baza de referinta, stabilindu-se in felul acesta nivelurile
proportionale si ritmul de dezvoltare a fenomenului.

Orice comparatie presupune doi termeni: termenul care se compara si termenul care
serveste drept bazi de comparatie sau criteriu de comparatie. In principiu bazele de referinti
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sunt realizarile proprii, totusi alegerea acesteia se face in functie de scopul analizei, putand fi
constituitd din:
= rezultatele perioadei (perioadelor) precedente;
= rezultatele planificate sau programate;
= media rezultatelor pe sector (domeniu de activitate);
= rezultatele similare unor firme din tara sau strainatate;
= standarde sau uzante interne sau internationale;
= in anumite situatii rezultatele cercetarilor stiintifice de laborator in domeniu etc.
Folosirea acestei metode in cadrul activitafii economice a agentilor economici
presupune respectarea a cel putin din urmatoarelor condifii:
* sd fie asiguratd omogenitatea datelor supuse comparatiei— indicatorii comparati sa
aiba acelasi continut economic si aceeasi metodologie de determinare;
* analiza sa se refere la aceeasi perioada de timp—an, semestru, trimestru, luna.
in practica analizei economico-financiare se utilizeazi mai multe categorii de
comparatii dupa cum urmeaza:
l.comparatii in timp presupun compararea rezultatelor perioadei raportate cu cele ale unei
perioade anterioare sau posterioare;
2.comparatii in spatiu, adicd intre subdiviziuni organizatorice (intre compartimente ale
firmei, intre doua sau mai multe firme);
3.comparatii mixte sunt comparatiile care imbina cele doud criterii mai sus mentionate:
timpul si spatiul.
4.comparatii in functie de un criteriu prestabilit: plan, norme, normative, standard etc.
S5.comparatii cu caracter special pentru care intervin si alte criterii in afara celor mai sus
mentionate. Cele mai frecvente sunt comparatiile variantelor de proiecte tehnice,
tehnologice, organizatorice sau de investitii, in vederea alegerii variantei optime
(intervenind criterii tehnice, economice, ecologice).
Rezultatul comparatiei se exprima in valori care aratd gradul in care un fenomen se
abate de la nivelul luat ca baza si poate lua urmatoarele forme:
>abaterea absoluta (AF) reprezinti diferenta dintre nivelul efectiv si cel al bazei de
comparatie a aceluiasi fenomen, exprimata in unitatile de masura proprii fenomenului

dat:
AF =F, —F,
unde:

Fi—valoarea efectiva a fenomenului; Fo—valoarea de referintd a fenomenului; AF-
abaterea absoluta.

»abaterea relativd (A.F) reprezinta raportul dintre diferenta dintre nivelul efectiv al
fenomenului si nivelul luat ca baza de referintd a aceluiasi fenomen si nivelul luat ca
baza de referinta:

AF=2F100-F=F 100
F F
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2.3. Metode si tehnici ale analizei cantitative
2.3.1. Metode de analiza structurala

Pentru evidentierea contributiei diferitelor componente la formarea sau
modificarea rezultatelor globale se folosesc:

l.marimi_relative de structuri-se utilizeaza la determinarea ponderii detinute de
diferite componente in totalul rezultatului (fenomenului), utilizindu-se urmatoarea relatie:

f
. =—-100
9; =

unde: Q.- ponderea elementului ,,i” (f;) in totalul fenomenului analizat (F).
Exemplu:
Analiza structurald a cifrei de afaceri pe elemente componente: ¢ — & 100
' CA

ca; - cifra de afaceri pe elemente componente (de exemplu vanzari de marfuri);
CA - cifra de afaceri totala.
»Rezulti ca gi reprezinti ponderea vanzirilor de mérfuri in totalul cifrei de afaceri.

Analiza structurala a profitului brut: ¢ - P 100
" Pb

pi - profitul pe elemente componente (de exemplu profitul din exploatare);

Pb - profitul brut.
»Rezulti ci gi reprezinti ponderea profitului din exploatare in totalul profitului brut.

2.coeficientii de concentrare:

a)Gini-Struck se utilizeaza la efectuarea de comparatii ale structurii activitatii
economice aferente mai multor exercitii financiare: g _ ’”z 9° -1

n-1

unde: n—numadrul de termeni ai seriei; g;- ponderea produsului sau grupei se marfuri ,,1” n
cifra de afaceri.

Acest coeficient poate lua valori Intre 0 si 1, astfel:

*apropierea de 1 presupune o concentrarea activitafii pe un numar restrans de produse,
activitati, unitati operationale;

*apropierea de 0 semnificd o distributie relativ uniforma a activitatilor pe produse,
activitati, unitati operationale;

b)Herfindhal - acesta se utilizeaza cu scopul adéncirii analizei: H =" gi’

in cazul indicelui Herfindhal, limitele de variatie sunt incluse in intervalul F;l},
n

astfel:

*apropierea L arati o distributie egala a fenomenului intre componentele sale;

*apropierea de 1 presupune un grad ridicat de concentrare a fenomenului;

3.metoda ABC

Studierea unui fenomen prin acordarea de importante identice tuturor componentelor
sale nu are un grad de utilitate echivalent efortului de investigare depus. Din studii statistice a
rezultat ca in jur de 80% din rezultate sunt determinate de un numar redus de variabile
(elemente componente sau factori de influentd). Metoda ABC permite o analiza selectiva a
componentelor unui fenomen sau rezultat in functie de pozitia lor in cadrul intregului.

Etapele aplicarii metodei sunt:

sdefinirea fenomenului si a parametrului specific acestuia;

sstabilirea valorilor parametrului specific;
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sclasarea componentelor fenomenului investigat dupd o logica ABC (in ordinea
descrescatoare a parametrului specific);

=determinarea valorii cumulate a parametrului specific;

sdeterminarea celor trei grupe de semnificatie ABC;

sreprezentarea graficd a fenomenului cu ajutorul curbei ABC.

2.3.2. Metoda ratelor - analiza pe baza ratelor

Rata este un raport intre doud marimi coerente cu o valoare informationald si
operationala mai mare decat a celor doi indicatori judecati separat.

Metoda ratelor pune la dispozitia analistilor instrumentul operational pentru o mai
complexa evaluare a fortelor si disfunctionalitatilor unei firme, a performantelor unei
activitafi. Permite, de asemenea, realizarea unor studii comparative in timp si spatiu,
aprecierea obiectiva a pozitiei si performantelor diferitilor agenti economici. Dupa continutul
lor, ratele pot fi:

= de structuri rata activelor imobilizate, rata activelor circulante.

sde gestiune: rata de rotatie a stocurilor, rata creditului - clienti, rata creditului -
furnizor.

sde rentabilitate: rata rentabilitatii economice, financiare, comerciale, resurselor
consumate.

= de echilibru financiar: rata solvabilitatii generale, rata de indatorare.

Desi in teoria economica se opereaza cu un numar mare de rate, in practica fiecare
agent economic utilizeaza o gama relativ restransa, care reflectd cel mai bine interesele sale.
Astfel, managerii urmaresc acele rate care permit fundamentarea deciziilor de mentinere,
respectiv de dezvoltare a firmei intr-un mediu economic perturbat permanent de mutatii si
crize (ratele de gestiune, ratele de rentabilitate). In schimb, creditorii se orienteaza spre ratele
de solvabilitate care le ofera informatii cu privire la securitatea capitalurilor plasate in
intreprinderi, iar actionarii spre ratele de rentabilitate, in special spre cea financiara. Ca
mecanism de calcul, ratele se determina fie prin raportarea unui flux la un stoc, fie invers.

Ratele sunt calculate prin:

sraportarea unui flux la un stoc: R:% - exprima un nivel de rentabilitate, de

stoc
productivitate, de rotatie, de stare a activelor.
Amortizare cumulata

.100 - coeficientul de uzura a imobilizarilor corporale.
Imobilizari corporale

Exemplu: g =

"raportarea unui stoc la un alt stoc: R _Stoe reprezinta o rata de structura sau de

stoc
echilibru financiar.
_ Stoc de materii prime

.100 - ponderea materiilor prime in totalul activelor
Active circulante

Exemplu: R

circulante.
_ flux

sraportarea unui flux la un alt flux: R
flux

- reprezintd fie o ratd de structurd, fie o
ratd de marja.
Cheltuieli variabile

.100 - ponderea cheltuielilor variabile in totalul cheltuielilor.
Cheltuieli totale

Exemplu: R -

stoc

*raportarea unui stoc la un flux: r=
flux

- exprima o durata medie de rotatie.
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Stoc mediu de marfiri
Costul de cumpdarare al marfurilor vindute

stocurilor de marfuri.

O rata calculata si analizata separat nu are semnificatie pentru procesul decizional. De
aceea ratele se urmaresc:

=in timp (numai o evolutie pe cativa ani este semnificativa);

* Tn spatiu (prin raportare la concurenti sau la normele sectoriale calculate la nivel
national sau international);

"prin integrare intr-un demers globalizator (valentele informationale ale ratelor se
imbogatesc printr-0 abordare integratoare).

Exemplu: g = .T - exprima durata medie de rotatie a

TEMA 3. ANALIZA DIAGNOSTIC A CIFREI DE AFACERI

3.1. Aspecte generale privind cifra de afaceri

Definitie. Cifra de afaceri reprezinta suma veniturilor rezultate din vanzari de bunuri,
livrari de marfuri, executari de lucrari i prestari de servicii plus alte venituri din exploatare,
mai putin rabaturile, remizele si alte reduceri acordate clientilor.

Cifra de afaceri = Venituri din vanzarea marfurilor + Productia vanduta

Cifra de afaceri trebuie in principal si indeplineasca urmaitoarele conditii:

= nivelul sdu sa acopere cheltuielile din exploatare si sa permita realizarea de profit;

= sa detina o pondere de minim 85% din veniturile de exploatare, respectiv de cel putin
75% din veniturile totale ale firmei pentru ca sa reflecte o situatie normala de realizare a
activitatii;

= in dinamicd sd prezinte o tendinta de crestere reald, pentru a asigura cresterea reala a
volumului de afaceri al firmei;

= sa fie realizata corespunzator cu specificul activitatii pe elementele sale componente
de venituri pentru a corespunde obiectului principal de activitate al firmei.

Indicatorii operationali ai cifrei de afaceri sunt:
1.Cifra de afaceri neta (CA,) reprezintd volumul total de vanzari al unei firme intr-0

anumita perioadd din care s-au scazut taxele, impozitele si reducerile de pret. Relatia de

calcul este:

CA=)qi-pi sau CA=Wm+Qv

unde:
CA - cifra de afaceri totala; g - cantitatea fizica de produse sau volumul fizic al
productiei; p - pretul unitar de vanzare; i - tipul de produs; Vvm - venituri din vanzarea
marfurilor; QV - productia vanduts;

2.Cifra de afaceri medie (CA) reprezintd venitul ce revine unei unitafi de produs sau
serviciu, determinandu-se ca raport intre cifra de afaceri totald si volumul fizic al
vanzdarilor. Este denumita si pret mediu de vanzare si constituie venitul obtinut pe o
unitate de produs sau serviciu si se determina pe baza relatiei:

C_A= CA _qu'pl :ZgSIpI

DL

unde:
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gs - structura fizica a productiei sau ponderea pe care o detine cantitatea din fiecare tip
de produs in totalul productiei fizice.

3.Cifra de afaceri marginala (CA,,) reprezinta variatia cifrei de afaceri de la un nivel de
baza la un nivel realizat, calculata ca raport dintre variatia cifrei de afaceri (ACA) si
variatia productiei fizice vandute sau cati lei se obtin la o unitate de spor de productie
(AQ). Reflecta variatia veniturilor din vanzari generata de cresterea cu o unitate a
volumului fizic al vanzarilor:
CAm=ACA_CAZCA o, ACA

AQV  Qv,—Qy, AY qi

unde:
ACA - variatia cifrei de afaceri; AQv - variatia productiei vandute;
AZqi - variatiel sumei cantitatii vandute.

4.Cifra de afaceri critica evidentiaza pragul de rentabilitate al intreprinderii reprezentand
acel nivel al veniturilor realizat din vanzari necesar acoperirii in intregime cheltuielilor

de exploatare. In punctul critic veniturile sunt egale cu costurile totale si deci in acest
punct, profitul intreprinderii este nul. In punctul critic avem relatiile:

CA=CT
CT=CF+CV = CAcr=CF+CV
CF
CAcr = 1_ﬂ
CA

unde: CT - costuri totale; CF- suma cheltuielilor fixe; CV - costuri variabile.

Cifra de afaceri are o abordare complexa, putdnd fi analizatd din punctul de vedere al
dinamicii (evolutiei In timp), al structurii, al factorilor de influentd si al consecintelor
economice pe care le genereazd modificarea sa asupra principalilor indicatori ai intreprinderii.

3.2. Analiza dinamica si structurala a cifrei de afaceri
3.2.1. Analiza dinamica a cifrei de afaceri

Analiza dinamica a cifrei de afaceri are ca obiectiv analiza tendintei de evolutie a
afacerilor firmei in scopul ludrii celor mai potrivite decizii. Daca cifra de afaceri este in
crestere, firma trebuie sa identifice noi surse pentru finantarea activitatii, daca cifra de afaceri
scade vor trebui gasite noi piete de desfacere pentru produsele realizate.

In contextul acestei analize indicele cifrei de afaceri (ICA) este indicator al performantei
economice adica un criteriu de apreciere indirecta a eficientei economice (pornind de la ideea
ca nici o afacere nu poate fi eficienta dacad nu este performanta).

Indicele cifrei de afaceri se calculeaza simplu, raportand cifra de afaceri din perioada
de analiza (CA;) la cifra de afaceri din perioada de referinta(CAy):

I, = A 100

CA

Aceasta modalitate de calcul este aplicabild in condifii de stabilitate economica sau
atunci cand intre perioada de analiza si cea de referinta nu existd diferente prea mari in timp.

In conditiile in care insa, procesul inflationist isi face simtita prezenta sau cand, chiar
daca inflatia este moderata, distanta dintre cele doua momente este suficient de mare, a nu
corecta indicele dinamic al cifrei de afaceri cu cel al inflatiei presupune o abordare simplista,
care deturneazi esenta fenomenului economic. In situatia ludrii in considerare a ratei inflatiei,
indicele (corectat) al cifrei de afaceri se calculeaza dupa modelul:
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cn L

lep = _ 1+ip, 100

CA,
unde:

ip—indicele inflatiei (indicele mediu al preturilor, calculat dupa o metodologie stabilita
si unitard).

Atat in varianta calculului simplificat, cat si In cea a corectarii cu rata inflatiei, se pot
calcula si abaterile absolute pozitive sau negative, precum si ritmurile de evolutie, dupa cum
urmeaza:

* abaterea absoluta in varianta simplificata:

ACA=CA —CA,

*abaterea absoluta in varianta corectata:

1

ACA=CA - oo CA,

Referitor la analiza dinamica a cifrei de afaceri trebuie facute urmatoarele mentiuni:

-dinamica cifrei de afaceri trebuie sd prezinte o tendintd de crestere in prefuri
comparabile de la o perioada la alta, pentru a asigura cresterea reala a afacerilor firmei;

-dinamica cifrei de afaceri sa o devanseze pe cea a principalului concurent, a sectorului
de activitate;

-dinamica cifrei de afaceri sa devanseze dinamica sectorului de activitate;

-dinamica cifrei de afaceri incasate sa devanseze dinamica celei calculate;

-ritmul de crestere de la o perioada la alta sa fie tot mai mare, dar dupa o evolutie
regulata.

3.2.2. Analiza structurala a cifrei de afaceri

Analiza structurii cifrei de afaceri pe produse cu scopul compararii intre firme sau in
cadrul aceleiasi firme, pe diferite perioade de timp se poate efectua cu ajutorul urmatorilor
indicatori:

A. marimi relative de structura (gi) - se utilizeaza la determinarea ponderii detinute de
cifra de afaceri a diferitelor produse in totalul cifrei de afaceri:

gi=2 100

CA
unde: cai - cifra de afaceri peprodusul ,,i”’; CA - cifra de afaceri totala.
B.Coeficientul de concentrare Gini-Struck se utilizeaza la efectuarea de comparatii

ale structurii activitatii economice aferente mai multor exercitii financiare:

G- ’nz 9° -1
n-1

unde: n—numarul de termeni ai seriei;
cifra de afaceri.

Acest coeficient poate lua valori intre O si 1, astfel:

a)apropierea de 1 aratd ca in structura vanzarilor sunt cateva produse care dau cea mai
mare parte din cifra de afaceri;

b)apropierea de 0 semnifica o distributie relativ uniforma a véanzarilor pe structurile
implicate in calcul.

C.Coeficientul Herfindhal permite masurarea gradului de diversificare a afacerii pe
diferite structuri:

H=> gi’

Coeficientul poate indica urmatoarele situatii:

g

i - ponderea produsului sau grupei se marfuri ,,i” in
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a) H =1 rezulta ca cifra de afaceri este formata dintr-un singur element;

b) H=1/5 (H = 0,2) atunci cand elementele componente contribuie in aceeasi masura la
formarea cifrei de afacert;

c¢) H se apropie de 1/5 reflecta o distributie relativ echilibrata a acestora.

c) H se apropie de 1 - reflectd un grad ridicat de concentrare a vanzarilor.

3.3. Analiza diagnostic de tip factorial a cifrei de afaceri

Scopul analizei factoriale este determinarea corelatiei dintre diferiti factori de influenta
(interni sau externi, directi sau indirecti) si indicatorul analizat si gasirea solutiilor pentru
redresarea activitatii sau imbunatatirea performantelor viitoare. Utilizatorii acestei analize
sunt in principal agentii economice, institutiile financiare creditoare, actionarii, statul etc.

Modelele de analiza aferente cifrei de afaceri pot fi grupate dupa mai multe criterii
astfel:

1.Model stabilit in functie de volumul vanzarilor si pretului de vanzare al
produselor:

S — gi- pi
CA= vi-pi unde: |=Z
;q p Pi=10

unde:
gvi—volumul fizic al produselor vandute; pi- pretul mediu de vanzare exclusiv TVA; gi-
structura productiei vandute; pretul de vanzare pe produse.

i=1

precedenta) se realizeaza astfel:

Dupa modelul CA:Zn:qvi-Ei explicarea factoriala a abaterii cifrei de afaceri fata de P, (perioada

I. Abaterea cifrei de afaceri:

ACA=CA —-CA, :(quil ~Bilj—(2qvio ~Ei0j
i=1 i=1

IL.Influenta factorilor componenti:

LInfluenta volumului valoric al productiei vandute: A% — Zn:qvil - pi, —Zn:qvio - pi,
i=1 i=1

1.1.Influenta timpului total de munca: A7, = (T, _To)‘aho
din care:
1.1.1.Influenta numarului mediu de salariati: A = (Nsl _NSO).EO -cah,
1.1.2.Influenta numarului mediu de ore pe un salariat (utilizarea timpului de munca):
AL, = Ns, (2o
1.2.Influenta cifrei de afaceri medii orare (productivitatii muncii) exprimata in preturi de

vanzare din Po: Ag] =T, [Zih -cail _ zglig'caio ] =T, (C_ahl _aho)

00 0

din care:

1.2.1.Influenta structurii productiei vandute: Ag —T, (Z gi,-cai, i, -caiy J -7, ( "cah— aho)
100 100

1.2.2.Influenta cifrei de afaceri pe unitatea de timp pe produse:
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_ i, - cai i, -cai o r— gi-cai
e e

2.Influenta preturilor de vanzare pe produse (ca preturi medii): AEA = qui1 -_pil —Z:qvi1 -_pi0

din care:

2.1.Influenta inflatiei: AZ, = Z qui, - piy - IP— Z qui, - i
i=1 i=1

2.2.Influenta preturilor de vanzare exclusiv efectul inflatiei: AE‘A‘“ = qui1 . Eil - qui1 -_pio -1P
i=1 i=1

IIL. Pentru verificare avem relatia: ACA= A, + AEA

2.Model stabilit in functie de resursele utilizate si gradul de valorificare al
productiei:
CA

CA=Ns-< Qe = Ns-Wa-Gv
Ns Qe

unde: Ns- numirul mediu de salariati; Qe - productia exercitiului; & _\y, - productivitatea
Ns
muncii; ©A _ s, - gradul de valorificare a productiei exercitiului.
Qe

La randul ei productivitatea muncii poate fi analizatd in functie de gradul de inzestrare
tehnicd a muncii cu mijloace fixe (It) si de eficienta utilizarii mijloacelor fixe (E):
Mf Qf

Ao Tt E

Dupa modelul: ca=Ns.< Qe CA explicarea factoriala a abaterii cifrei de afaceri fata de perioada

Ns Qe
precedenta se realizeaza astfel:

L Abaterea cifrei de afaceri: \ca=ca -CA = (Nsl Qe %J _ [NSO Q8 %j

I1.Influenta factorilor componenti:
1. Influenta numarului mediu de salariati: A¥ - (Nsl _NSO).%.C_A)

Ns, Qe
2. Influenta productivitatii muncii: A% - [961 Qe J CA
Ns, Ns, ) Qe,
CA
3. Influenta gradului de valorificare a productiei exercifiului: A% = Ns, _[C_Ai_ CA\)J
Ns, ( Qe Qe
Qe CA

IIL. Pentru verificare avem relatia: ACA= Agi + AE +AS

3.Model stabilit in functie de influenta patrimoniului si a elementelor sale
componente:
CA=At- E %
At Ac

unde: At — activ total; Ac — active circulante;

Ac CA
Dupa modelul: CA= At- E A—, explicarea factoriala a cifrei de afaceri se realizeaza astfel:
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I.Abaterea cifrei de afaceri: ACA=CA —CA, = (A‘L1 A %] —[At0 — j
C

I1. Masurarea intensitatii factorilor de influenta:
Ac, CA,
At, Ac,

1. Influenta activului total: A%, =(At,— At,)-

Ac
2. Influenta structurii activului total: Ag = At - AG _AG | CA
At At, ) Ac,

CA
3. Influenta vitezei de rotatie a activelor circulante: Aé\Tg = At - AG [CA _CA
At ( Ac, Ac,

Ac CA
A Ac CA
I1L. Pentru verificare avem relatia: ACA=Al, + AL +ALS

TEMA 4. ANALIZA DIAGNOSTIC A VALORII ADAUGATE

4.1. Aspecte generale privind valoarea adaugata

Definitie. Valoarea adaugata este soldul intermediar de gestiune care exprima o creare
de valoare sau cresterea de valoare pe care intreprinderea o aduce bunurilor si serviciilor
provenind de la terti si permite mdsurarea puterii economice a intreprinderii.

in functie de gradul de cuprindere putem avea: valoarea adiugati bruti (VAB) si
valoarea adaugata neta (VAN).

Valoarea adaugatd reprezintd o valoare addugatd brutd deoarece cheltuielile cu
amortizarea nu sunt consumatii din exterior si deci, deprecierea capitalului economic
(imobilizarilor) nu este luatd in considerare, rezultind o valoare adaugata bruta, care
include si amortizarea. Diminuarea valorii adaugate brute cu amortizarea imobilizarilor
aferente exploatarii permite obtinerea valorii adaugate nete.

Ca pozitie, valoarea addugata se situeazd intre cumparari (piata amonte) si vanzari
(piata aval), fiind instrumentul de madsurd a actiunilor autonome ale intreprinderii care
caracterizeaza mai fidel performanta acesteia. Suma valorilor addugate ale tuturor agentilor
economici constituie produsul intern brut (PIB). In activitatea practicd, valoarea adaugati
constituie atat un instrument de analiza, cat si un mijloc de gestiune.

Ca___instrument de  analizd, valoarea addugatd permite  aprecierea
performantelor economico-financiare ale intreprinderii: puterea economica reala a acesteia,
contributia factorilor de productie la crearea propriei bogatii, contributia intreprinderii la
crearea PIB, capacitatea acesteia de a-si asigura prin forte proprii un numar de faze de
productie (in functie de gradul de integrare economicd). Utilizatd in comparatii intra-
sectoriale, valoarea adaugata poate reflecta diferente structurale intre intreprinderi similare,
prin prisma raportului dintre factorii de productie incorporati in activitatea economica.

Ca mijloc _de gestiune, valoarea adaugatd caracterizeazad exploatarea intreprinderii,
fiind utilizatd in gestiunea previzionald, in controlul de gestiune si in fiscalitate, pentru
determinarea taxei pe valoarea adaugata.

Valoarea adaugata poate avea urmatoarele functii:

*indicator pentru caracterizarea eficientei utilizarii factorilor de productie;
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*baza a fiscalitatii (TVA);

*indicator esenfial pentru construirea indicatorilor sintetici la scarda macroeconomica
(produsul intern brut, venitul national).

Valoarea addugatd exprima cresterea de valoare rezultatd din utilizarea factorilor de
productie, indeosebi a factorilor munca si capital, peste valoarea materiilor prime,
materialelor si serviciilor cumparate de intreprindere de la terti.

4.2. Metode de determinare a valorii adaugate

Valoarea adaugata se poate determina prin doud metode:

1.Metoda substractiva sau sintetica conform careia valoarea adaugatd se determina
astfel:

VA =Mc + Qe - Ci

Mc = venituri din vanzarea marfurilor - cheltuieli privind marfurile

Qe = productia vanduta + variatia stocurilor (sold creditor ct.711) - variatia stocurilor
(sold debitor ct. 711) + productia imobilizata

Ci = cheltuieli cu materii prime si materiale consumabile + alte cheltuieli materiale +
alte cheltuieli externe (cu energie si apa) + cheltuieli privind prestatiile externe
unde: Mc - marja comerciald; Qe - productia exercitiului; Ci - consumuri intermediare.

2.Metoda aditiva

Valoarea adaugata de intreprindere ca urmare a deruldrii unei activitatii lucrative se
repartizeaza, in general, Intre cinci parti participante:

1.Remunerarea personalului:
1.1. cheltuieli cu remuneratiile personalului;
1.2. participarea salariatilor la profit.

2. Impozite si taxe pentru stat:
2.1. asigurari $i protectie sociald;
2.2. impozite, taxe §i varsaminte asimilate;
2.3.impozitul pe profit;
2.4. impozitul pe dividende.

3.Creditorii:
3.1. cheltuieli financiare privind dobanzile.

4. Actionarii:
4.1. dividende nete

5. Autofinantarea pentru firma:
5.1. cheltuieli cu amortizarea;
5.2. profitul net reinvestit;
5.3. alte elemente de autofinantare

Analiza modului de repartizare a valorii adaugate este importantd pentru a pune in
evidentd evolutia partii care revine fiecdrui participant si astfel sd se aprecieze nivelul de
retribuire al acestuia in raport cu efortul depus.

Pornind de la afirmatiile precedente, conform metodei aditive valoarea addugata se
determina astfel:

VA = (Cheltuieli cu personalul + Participarea salariatilor la profit) + (Impozite,
taxe si varsaminte-inclusiv impozitul pe profit) + Cheltuieli cu dobanzile + Dividende +
(Profit reinvestit + Amortizare)
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4.3. Analiza dinamica si structurala a valorii adaugate

in analiza dinamici a valorii adiugate sunt folositi indicatori de abatere absoluti,
astfel abaterea absoluta a valorii adaugate se va determina astfel:
a)abaterea absoluti in marimi absolute AVA=VA —VA,

Abaterea absolutd in marimi absolute a valorii addugate cuantificd In marimi absolute,
cresterea sau descresterea nivelului valorii adaugate fatd de o baza de comparatie sau fata de
nivelul valorii adaugate din perioade precedente.

Acest tip de abatere permite compararea si cu alte baze de comparatie decat cele de la
nivelul intreprinderii.

A C oL, . R . V
b)abaterea absolutd in mdrimi relative - de natura indicelui: 1, = —A1-100

Abaterea absolutd Tn marimi relative a valorii adaugate arata de cate ori se regaseste
valoarea adaugata din perioada de baza, sau baza de comparatie in valoarea adaugatd din
perioada curentd sau cea comparata.

c)abaterea absoluta in marimi relative - de natura ritmului (abaterea indicelui):

Al,, =1, —100

Ritmul arata procentual, in marimi relative, abaterea absoluta a valorii adaugate de la o
perioadd la alta, sau abaterea absolutd a valorii adaugate comparate fatd de baza de
comparatie.

Analiza structurii valorii adaugate utilizeaza o serie de rate specifice:

a) Rata medie a valorii addaugate aferente cifrei de afaceri care pune in evidenta
ponderea pe care o reprezintd valoarea addugatd in totalul activitdfii intreprinderii,
determinandu-se cu relatia:

Rva = VA .100
CA

Evolutia crescatoare a acestei rate de la o perioada la alta pune in evidenta o activitate
favorabila pentru intreprindere.

Se mai poate calcula §i prin raportarea valorii adaugate la productia exercifiului:
= VA
Rva =—-100
Qe

verticala cu activitatea specifica de productie.
b)Rata valorii addugate la 1.000 lei active imobilizate reprezintd un indicator al
eficientei economice deoarece ne aratd cata valoare adaugatd revine la 1.000 lei active

imobilizate (Ai), determinindu-se cu relatia: Rva = \% -100
i

Valoarea addugata reprezinta efectul, iar activele imobilizate reprezinta efortul.

¢) Ratele de structura sau ratele de remunerare a valorii addaugate care se calculeaza
prin raportarea diferitelor elemente componente ale valorii addugate la valoarea adaugata
totala. Ele reprezintd ponderea retinuta de fiecare element component (ca expresie a
remunerdrii diferitilor parteneri) in valoarea adaugata.

Nivelul ratelor de distribuire a valorii adaugate este important, atat pentru a se urmari
evolutia in timp si mutatiile care pot avea loc intre cele cinci categorii, cat si pentru a fi
comparate cu nivelurile medii pe ramura sau cu nivelurile realizate de alte intreprinderi din
ramura.
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d) Rata variatiei valorii addugate permite aprecieri cu un plus de precizie, asupra

. i e = VA=V
cresterii sau descresterii activitatii: Rva = % -100

Ratele valorii adaugate permit comparatii sectoriale si inter-exercifii si ofera
informatii asupra impartirii valorii adaugate intre factorii munca si capital, asupra rationalitatii
activitatii si logisticii comerciale.

4.4. Analiza diagnostic de tip factorial a valorii adaugate

Analiza factoriald a valorii adaugate reprezintd un aspect important al analizei al
carui scop este determinarea abaterilor valorii adaugate de la baza de comparatie, estimarea
contributiei diferitilor factori de influenta la formarea si modificarea indicatorului analizat si
identificarea solutiilor de redresare a activitatii economice viitoare.

in cazul valorii adaugate aferente productiei exercitiului si respectiv cifrei de
afaceri avem:

l1.modele care evidentiaza resursele utilizate — ca si resurse in realizarea valorii
adaugate intreprinderea foloseste resurse umane, materiale si financiare:

= modele bazate pe influenta resurselor de munca:

VA=Ns. 2 VA respectiv. VA= Ns- CA VA
Ns Qe Ns CA
= modele bazate pe influenta resurselor tehnice:
VA:Mf-l\i—fa-_Q—e~\ﬁ respectiv. VA= Mf‘M_fa‘ﬂ‘VA
Mf Mfa Qe Mf Mfa CA
unde:
Ns- numirul mediu de salariati; Qe — productia exercitiului; 2¢ - productivitatea
Ns
muncii; YA - rata valorii adaugate (valoarea adiugata la 1 leu productie a exercitiului); A -
Qe Ns
cifra de afaceri pe un salariat; YA - rata valorii addugate (valoarea addugata la 1 leu cifra de
CA
afaceri); mf - valoarea medie a mijloacelor fixe; 'V' fa _ structura mijloacelor fixe (ponderea
Mi
mijloacelor fixe active in total mijloace fixe); ¢ - randamentul mijloacelor fixe active;
M fa
CA M - gradul de inzestrare tehnica a muncii.
M fa Ns
Qe VA

Dupa modelul: VA= Ns-< , abaterea valorii adaugate aferenta productiei exercitiului se

Ns Q
explica factorial astfel:

I.Abaterea valorii adaugate:
N N Qeo VAJ

AVA=VA -VA, =| Ns,-=—-—= |-| NS, - =— - —
L

II. Masurarea intensitatii factorilor de influenta:

1. Influenta numarului mediu de salariati: A —(N s —Ns ) ﬁe \(g“b
s, Qe
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Qe
2.Influenta productivittii muncii: A% = Ns, - Qe Qe | VA
Ns1 Ns, ) Qg,

% VA V
3.Influenta valorii adaugate la 1 leu productie a exercitiului: A% = Ns, ._.(_Al_ Abj

e WA
I11. Pentru verificare avem relatia: AVA=AJ; + AN + A%

I.Abaterea valorii adaugate:
Ne .CA VA | e .SA VA
AVA=VA —VA, =| Ns -=X. =L || N5, - =2.—2
-vn <Ny AR, S A
II. Masurarea intensitatii factorilor de influenta:

1. Influenta numérului mediu de salariai: AN — ( Ns, —Ns ) CA VA

Ns, CA,
CA

2.Influenta cifrei de afaceri pe un salariat: Als = Ns, - CA CAD VA

Ns, Ns, ) CA,

VA
3.Influenta valorii adaugate la 1 leu cifra de afaceri: ASA = Ns, C_Ai . [ﬂ _ ﬂ]

Ns, (CA CA
CA VA

III. Pentru verificare avem relatia: AVA= A@f + AN +ACA

I.Abaterea valorii adaugate:

AVAZVA VA —[Mr MM Qe VAL [T, Mfa, Qe VA
M 1, Mfa1 Qe, Mf, Mfa, Qe,

II. Masurarea intensitatii factorilor de influenta:

Mfa, Qe, VA
Mf, Mfa, Qe

1.Influenta valorii medii a mijloacelor fixe: A&f = (M f,—M f, )

2.Influenta ponderii mijloacelor fixe active in total mijloace fixe:

A%—Mf- Mfa, Mfa, | Qe, VA
VA T 1 v v v
Mf, Mf, ) Mfa, Qe,
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e =
3.Influenta randamentului mijloacelor fixe active: A}, =M f, - I\/I_fa1 [Eel —_Qe° j-v'%

Mf (Mfa, Mfa, | Qg
4. Influenta  valorii  adaugate la 1 leu  productie a  exercitiului:
A® _iif . Mfa, Qe _(VAL_VAJ]
VA T 1 1 vl
Mf Mfa (Qe Qe
Mfa Qe VA

IIL. Pentru verificare avem relatia: AVA=A"" +AM" + AM®@ 4 A%

I.Abaterea valorii adaugate:

AVA=VA VA, =(Mf1.m_fai._cpﬁ .VAJ_(MfO.M_faO LA .V'%j

Mf Mfa CA

II. Masurarea intensitatii factorilor de influenta:

Mf, Mfa, CA

1 Influenta valorii medi a mijloacelor fixe: ALl = (M f,~M 1, ) w4 YA,
Mf, Mfa, CA
2.Influenta ponderii mijloacelor fixe active in total mijloace fixe:
i ¢ [M Mfa, Mfa,| CA VA
A Mf,  Mf, ) Mfa, CA
@ =
3.Influenta eficientei mijloacelor fixe active: AJz™ =M f, - M_ _C CA st
Mf (Mfy ™ fa, ] CA
VA 'Vl V
4. Influenta valorii adaugate la 1 leu cifra de afaceri: A\% =M f,- M_fa1 CA-‘ VA VA
M f, M fa \CA CA,
Mfa CA VA

IIL. Pentru verificare avem relatia: AVA= AN + AN £ AM@ 1 ACA

TEMA 5. ANALIZA DIAGNOSTIC A CALITATII PRODUSELOR

5.1. Aspecte generale privind calitatea produselor
> Definitie. Calitatea reprezintd ansamblul de proprietati si caracteristici ale unui
produs sau serviciu care 11 confera acestuia proprietatea de a satisface nevoile exprimate sau
implicite.
in activitatea practici, pentru definirea calitatii se utilizeazi o serie de termeni ca, de
exemplu:
> calitatea proiectati (calitatea conceptiei) reprezintd masura in care produsul proiectat
asigura satisfacerea cerintelor beneficiarilor si posibilitatea de folosire, la fabricatia
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produsului respectiv, a unor procedee tehnologice rationale si optime din punct de
vedere economic;
> calitatea fabricatiei desemneaza gradul de conformitate a produsului cu documentatia
tehnica. Acesta se realizeaza in productie si este determinatd de procesul tehnologic,
echipamentul de productie, activitatea de urmarire si control, manopera, etc.
> calitatea livrata, reprezinta nivelul efectiv al calitatii produselor livrate de furnizor.
Odatd cu dezvoltarea productiei industriale, cu cresterea si diversificarea cererii de
productie, notiunea de calitate a produsului a evoluat si s-a diversificat, vorbindu-se despre:
>“calitate potentiald” - reprezintd calitatea produsului dupd proiectare, inainte de
asimilarea lui in fabricatie;
»>“calitate partiala” - reprezinta raportul dintre calitatea obtinuta si cea cerut;
>“calitate realizata” - este calitatea rezultatd in urma verificarii la capatul liniei de
productie;
»“calitate asiguratd” - este calitatea care rezultdi pe baza unui program unitar
cuprinzand toate activitatile de control ale calitatii (prevenire, masurare si actiune
corectiva);
> “calitate totald” in care se integreaza gradul de utilitate, economicitate, estetica, etc.
Aprecierea cantitativa a calititii presupune identificarea tuturor caracteristicilor unui
produs si apoi formarea de grupe tipologice in functie de diferite criterii. Caracteristicile de
calitate pot fi grupate dupd urmatoarele criterii:
1.0n raport cu natura si efectul pe care il au in procesul de utilizare avem:
a)caracteristici tehnice - se refera la insusirile valorii de intrebuintare a produsului care
confera acestuia potentialul de satisfacere a utilitatilor consumatorilor. Se
caracterizeaza in proprietati fizice, chimice, biologice, intrinsece structurii materiale a
produsului si determinate de conceptia constructiv-functionald a acestuia.
b)caracteristici psiho-senzoriale - vizeaza efecte de ordin estetic, organoleptic, ergonomic
pe care produsele le au asupra utilizatorilor prin forma, culoare, gust, grad de confort.
c)caracteristici de disponibilitate - reflectd aptitudinea produselor de a-si realiza functiile
utile de-a lungul duratei de viata, aptitudine definita prin doua concepte fundamentale:
fiabilitatea si mentenabilitatea.
Fiabilitatea reflecta capacitatea unui produs de a-si indeplini functiile fara intrerupere
datorita defectiunilor intr-o perioadd de timp specificata si intr-un Sistem de conditii de
utilizare dat.
Mentenabilitatea masoara sansa ca un produs sa fie repus in functiune intr-un interval
specificat de timp, n conditiile existente de intretinere si reparatii.
Se exprima printr-0 serie de indicatori cum sunt: costul de productie, pretul, cheltuielile
de mentenantd, randamentul, gradul de valorificare a materiilor prime.
d)caracteristici de ordin social general - se refera la efectele pe care le au sistemele
tehnologice de realizare a produselor, precum si utilizarea acestora asupra mediului
natural, asupra sigurantei si sanatatii populatiei.
2.Dupd importanta caracteristicilor calitatii in asigurarea utilititii si functionalitatii
produselor, avem:
a)caracteristici de baza (absolut necesare);
b)caracteristici secundare care pot sa lipseasca sau pot fi realizate la nivele inferioare,
reducandu-se astfel costurile inutile farda ca gradul de utilitate al produselor sa fie
semnificativ afectat.
3. In functie de destinatia si caracterul folosirii produselor in procesul de consum,
caracteristicile pot fi:
a)caracteristici ale mijloacelor de muncia: durabilitate, greutate, consumuri specifice,
temperaturd, precizie de lucru, estetica,
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b)caracteristici ale obiectelor muncii: usurinta prelucrdrii §i economicitatea acesteia,
asigurarea calitatii cerute produsului finit, soliditate, componenta chimica.

c)caracteristici pentru obiectele de consum individual: gust, forma, rezistentd la rupere si
la frecare, elasticitate.

4. Dupda modul de compensare a caracteristicilor de calitate distingem:
a)caracteristici masurabile direct: greutate, rezistenta, continutul de substante utile;
b)caracteristici masurabile indirect: fiabilitatea unui utilaj determinatd pe baza probelor de

rezistenta la uzura;
c)caracteristici comparabile obiectiv cu mostra etalon: numarul de defecte pe cmp de

tesaturi, tabla;
d)caracteristici comparabile subiectiv cu mostra etalon: grad de vopsire, finisajul unei
mobile, grad de cromare.

5. In functie de modul de exprimare deosebim:
a)caracteristici cuantificabile: cote dimensionale, greutati, rezistente, debite.
b)caracteristici atributive: care definesc calitatea prin calificative: corespunzator,

necorespunzator.

Indiferent de gruparea utilizatd, se poate spune cad aceste caracteristici confera
produsului calitatea.

5.2. Analiza calitatii produselor diferentiate pe clase de calitate

Pentru produsele diferentiate pe clase de calitate se poate face o analiza a calitatii atat
fata de

Principalele criterii care stau la baza gruparii productiei pe clase de calitati sunt:
calitatea materiilor prime folosite; procedeele tehnologice utilizate; alinierea la normele
interne care reglementeaza parametrii de calitate a produselor respective etc.

Analiza calititii produselor diferentiate pe clase de calitate se poate face fie pe
fiecare produs in parte, fie pe familii de produse.

A.Analiza calitatii pe produse

Pentru aprecierea sintetica a nivelului de calitate pe un anumit produs se folosesc
urmatorii indicatori:

a)coeficientul mediu de calitate (Ki) determinaz ca medie aritmetici ponderatdi intre

ponderea fiecdarui sortiment in volumul total al productiei (gi) sau volumul productiei

(qi) si coeficientul clasei de calitate:

_ Zn:gici _ iqi-ci

Ki==—— sau Ki="L

100 Zl: qi
unde: Ki- coeficientul mediu al calitatii pe produse; gi - ponderea fiecdrui sortiment in
volumul total al productiei; ci—clasa sau grupa de calitate (1,2,3,..., n); qgi—volumul fizic al
productiei din fiecare clasa de calitate.

Coeficientul mediu de calitate se calculeazd atat pentru perioada curentd, cat §i pentru
perioada de baza. Aprecierea modificarii calitatii medii a productiei se realizeaza cu ajutorul
indicelui coeficientului mediu de calitate astfel: 1. = 5—;1-100

0
Dacd Ki (Ki, = I (1 sau | (100= o imbunatitire a calitatii productiei.

Gradul de imbunatatire a calitatii productiei se stabileste ca diferenta intre 100 si valoarea
indicelui coeficientului mediu de calitate: Al =100 1.
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Daci Ki, ) Ki, = I, 1 sau | )100=> o inrautatire a calitaii productiei.

b)coeficientul mediu_de echivalentd ( Kei ) se calculeaza ca raport intre productia
echivalentd in produse de calitatea I sau produse de marca (di-kei) si productia fizici a

sortimentului respectiv (qi) dupa relatiile:

3" gi-kei C Ygicke

Kei = IZlT sau Kei=L_
2 i
i=1

unde: Kei- coeficientul de echivalent al clasei de calitate ,,i” ; gi - ponderea fiecirui
sortiment in volumul total al productiei; qi—volumul fizic al productiei din fiecare clasd de
calitate; kei- coeficientul de transformare a produselor dintr-o anumita clasa de calitate in
produse de calitatea I sau produse de marca si se stabileste astfel:

preful unitar al produsului din clasa de calitate "1"

kei =

preful de vanzare al produsului de calitate sup erioara
sau
Kei — preful produsului dintr—o anumita clasa de calitate

preful produsului de marca
Cu ajutorul coeficientilor de echivalentd, produsele de -calitati inferioare sunt

transformate in produse de calitatea I.
Dacal” = o imbunatatire a calitatii productiei.
Daca Kei, (Kei, = o inrautatire a calitatii productiei.
c)pretul mediu de vinzare a productiei( Bi ) se calculeazd dupda relatiile:

_ D.gi-pi _ D.qi-pi
i=i:l

i =l

p 100 sau pi T
> qi
i=1

unde: Bi - pretul mediu de vanzare a productiei; gi - ponderea fiecarui sortiment in volumul
total al productiei; Qi - volumul fizic al productiei din fiecare clasa de calitate; pi - pret de
vanzare pe fiecare clasa de calitate (exclusiv efectul inflatiei).

Dacd Kp)1, rezulta o imbunatatire a calitatii productiei pe produs (p,)p,), ca efect al

cresterii ponderii productiei de calitate superioara in totalul productiei aferente produsului
analizat.
B.Analiza calitatii pe familii de produse
Nivelul mediu al calitétii se evidentiaza cu ajutorul coeficientului mediu generalizat al
calitatii determinat ca medie ponderata intre structura pe sortimente si coeficientul mediu al
YR
calitatii aferent fiecarui sortiment: K = J:llT

unde: Q] - structura productiei fabricate pe sortimente sau familii de produse; kj -
coeficientul mediu al calitdtii pe sortimente sau familii de produse.
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TEMA 6.

ANALIZA DIAGNOSTIC A CHELTUIELILOR LA 1000 LEI VENITURI
TOTALE, A CHELTUIELILOR LA 1000 LEI CIFRA DE AFACERI, A
CHELTUIELILOR VERIABILE, A CHELTUIELILOR FIXE SI
MATERIALE

6.1. Analiza diagnostic a cheltuielilor la 1000 lei venituri totale
Pentru analiza dinamicii cheltuielilor totale ale intreprinderii este necesar si se
calculeze modificarile absolute si procentuale intervenite in nivelul acestora astfel:

ACt=Ct, —-Ct, respectiv ACt% = ACt -100

0
sau ACt%=1.-100
In functie de marimea si semnul modificarilor intervenite, se pot face aprecieri cu privire
la cresterea sau reducerea cheltuielilor totale efective fata de cele prevazute sau din perioada
de baza.

In cadrul analizei este necesar s se studieze si structura cheltuielilor totale pe cele trei
categorii. In acest scop este necesar si se calculeze ponderea fiecirei categorii de cheltuieli in
cheltuielile totale precum si modificarea acestor ponderi astfel:

G= Ce,Ct, Cex cgt’ Cex 100 respectiv. AG =G, -G,
unde: G — greutatea specifica pe categorii de cheltuieli.

In functie de marimea si semnul modificarilor intervenite in nivelul acestor ponderi se
pot face aprecieri cu privire la schimbarile intervenite in structura cheltuielilor totale in
perioada curentd fata de cea previzionata sau cea din perioada de baza.

Pentru analiza diagnostic a cheltuielilor totale se pot utiliza urmatoarele relatii:

a) Ct =Ce+Cf +Cex

b) CthOOVt — g 1000
Vit

unde: Ct — cheltuieli totale; Cf — cheltuieli financiare; Cex — cheltuieli extraordinare; Ct'**""
- cheltuieli totale la 1000 lei venituri totale; V't — venituri totale.

In cazul primului model numit si model structural de analiza cuantificarea actiunii celor
trei elemente structurale (variabile independente) asupra cheltuielilor totale se face cu
ajutorul metodei balantiere, iar influentele sunt urmatoarele:

II1.. Abaterea cheltuielilor totale:

ACt =Ct, —Ct, =(Ce, +Cf, +Cex, )—(Ce, +Cf, +Cex, )

II.Abaterea elementelor structurale:

LInfluenta cheltuielilor din exploatare: Ag, =(Ce, —Ce, )

2.Influenta cheltuielilor financiare: Ag = (Cf,—Cf,)

3.Influenta cheltuielilor extraordinare: Ag,, =(Cex, —Cex,)

Cex
III.Pentru verificare avem relatia:
ACt=AZ +AZ +AS
Pentru reducerea cheltuielilor la 1000 lei venituri totale se poate urmari:
= respectarea criteriului eficientei economice in desfasurarea activitdfii, dupa care
veniturile fiecarei activitati desfasurate trebuie sa acopere cheltuielile aferente;
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= modificarea structurii veniturilor in sensul cresterii ponderii acelor categorii de
venituri care inregistreazd un nivel al cheltuielilor la 1000 lei venituri totale mai redus decat
nivelul mediu al perioadei de baza;

= reducerea cheltuielilor la 1000 lei venituri totale pe categorii de venituri.

6.2. Analiza diagnostic a cheltuielilor 1a 1000 lei cifra de afaceri
Ca principala componentd a cheltuielilor totale la 1000 lei venituri din exploatare,
cheltuielile 1a 1000 lei cifra de afaceri pot fi exprimate cu ajutorul modelelor urmatoare:

n

> qui-ci
c™ = gT -1000= —ilfl -1000

> qui- pi

i=1
unde: qvi-productia vandutd pe produse; ci—costul pe produse; pi-pret mediu de vanzare pe
produse; gi-structura cheltuielilor; ci*® - cheltuieli la 1000 lei cifra de afaceri pe produse;

II1.. Abaterea cheltuielilor totale 1a 1000 lei cifra de afaceri:
Zn: qvi, -ci Zn: qvi, - Ci,
AClOOO — C11000 _ COlOOO — i:l .1000 |- i:l .1000

> qui, - pi; " qvi, - pi
i=1 i=1

II. Modificarea nivelului cheltuielilor la 1000 lei cifra de afaceri se explica prin
urmatoarele influente:

o s s e . > qui, - i, > qui, - i
1.Influenta modificarii structurii cifrei de afaceri: qcvlfw: B 1000 || =2 1000

> qui, - pi, > qui, - pi
i=1 i=1

2.Influenta modificarii preturilor de vanzare pe produse (ca preturi medii):

n n

B quil-ci0 quil-cio
AT | 1000 |-| E— 1000

pi — —
qui1 : pil ZqVi1 : pio
i=1 i=1

din care:

n

Zn:qvi1 -Ciy > qui, -ci

2.1.Influenta inflatiei: A =| AT — 1000 |~| 21000
ZqVil' pio -IP ZqVi1' pio
i=1 i=1
. . . _ iqw -Cly Zn:qw -Cly
2.2.Influenta preturilor exclusiv efectul inflatiei: A o 5 000 |- ) 1000

> quiy - pi; qu - iy - |
i=1

i=1
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Zn:qvi1 -Ciy Zn:qvil -Ci,
—| d=L

3.Influenta modificarii costurilor pe produse: A =| 2 — 1000 || = — 1000
> avi, - piy > avi, - piy
i=1 i=1

1000 1000 1000
IILPentru verificare avem relatia: AC™ = Ay, +AS +Ag

6.3. Analiza diagnostic a cheltuielilor variabile

Diagnosticul cheltuielilor variabile prezintd o importantd deosebitd in activitatea de
conducere pentru asigurarea incadrarii intr-un nivel de rentabilitate care sd permitd practicarea
unor preturi menite sa conduca la mentinerea si eventual la cresterea cotei de piata.

Analiza diagnostic de tip factorial a costurilor variabile la 1000 lei cifra de afaceri se
determind dupa relatia:

_ i qvi-cvi

Cyooca _ % .11000=| 42— .1000

n

> qui- pi

i=1
unde: qvi—volumul vandut al produsului ,,i”; cvi—costul variabil pe produsul ,,i”; pi-pretul
mediu de vanzare pe produsul ,,i” (exclusiv TVA).

oV cv Z Qui, - ovi, Z Qi, - cvi,
ACVlOOOCA — CvllOOOCA _ CV01000CA — [C 1_ C 0 j 1000 — I:nl — 1000 _ I:nl — 1000
A A > aviy - pi, > aviy- Py
i=1 i=1

II. Masurarea actiunii factorilor:

n

. e ] D" qui, -cvi, D" qui, - cvi
1.Influenta structurii productiei vandute: P = —-1000 |-| =-——-1000
> qvi, - pi, D" aqvi, - pi

i=1 i=1

2.Influenta preturilor de vanzare pe produse (ca preturi medii):

- quil-cvio quil-cvio
AT = 21000 || ———-1000

z qVi1 : Eil Z qVil : Eio
i=1 i=1

din care:

. - > qui, - cvi, > qui, -cvi,
2.1.Influenta inflatiei: e _| i3 _ 1000 |-| 53 " 1000
2. aviy - piy - IP 2. aviy - pi,
i=1 i=1

2.2.Influenta preturilor de vanzare pe produse exclusiv efectul inflatiei:
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» quil-cvio quil-cvi0
A S| 11000 || —=—— 1000

pi-a n

> qui - pi; > quiy - pi, - IP
i=1 i=1
3.Influenta modificarii costurilor variabile pe produse:

> quiy - cvi, > qui, - cvi
o 11000 || ———-1000

> qviy - pi, > qviy - piy
i=1 i=1

Principalele mésuri de reducere a cheltuielilor variabile la 1000 lei cifra de afaceri

sunt:

] cresterea volumului vanzarilor;

. cresterea pretului de vanzare ca urmare a modificarii calitatii produselor cu un
nivel al cheltuielilor la 1000 lei cifra de afaceri pe produs mai mare decat nivelul mediu;

. reducerea cheltuielilor de productie;

= reducerea cheltuielilor de aprovizionare si comercializare;

. imbunatatirea relatiilor cu furnizorii in vederea obfinerii unor costuri
avantajoase.

6.4. Analiza diagnostic a cheltuielilor fixe

Analiza dinamicii si structurii cheltuielilor fixe se face in corelatie cu cifra de afaceri,
avand in vedere cerinta cresterii cifrei de afaceri in conditiile in care cheltuielile fixe raman
aceleasi sau au cresteri reduse. Numai cand intervin modificari importante in structura de
exploatare sau operationald se pot modifica si cheltuiclile fixe. Bineinteles, intervin si
modificari ale cheltuielilor determinate de inflatie. Analiza se poate desfasura dupa relatia:

Ie

I CA
unde: |_-indicele cheltuielilor fixe; 1, -indicele cifrei de afaceri.

Normal este ca | _sd fie cat mai aproape de 100, iar 1., sd creascd; in aceste conditii

creste eficienta cheltuielilor fixe.

Studierea dinamicii cheltuielilor fixe este necesara pentru a cunoaste evolutia lor in
raport cu cifra de afaceri sau cu productia fabricata. In functie de situatiile inregistrate fata de
evolutia normala si realitdtile din alte unitdti similare se adoptd masurile necesare.

Ca si 1n cazul cheltuielilor variabile, eficienta cheltuielilor fixe se apreciaza sintetic pe
baza nivelului lor la 1000 lei venituri din exploatare si cifrd de afaceri dupa urmatoarele
modele:

1. Cf 1000ve — E-1000

Ve

!
2. Cf100A = 1-1000
CA

Ca dinamica in limita unui prag al volumului activitatii, cerinfa din exploatare este
urmatoarea:

lye) s respectiv lea !,

unde:
.- indicele veniturilor din exploatare; | - indicele sumei cheltuielilor fixe aferente

Cf
veniturilor din exploatare; 1., - indicele cifrei de afaceri; |_, - indicele sumei cheltuielilor

C

fixe aferente cifrei de afaceri.
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Pe baza modelelor de calcul si analiza prezentate anterior se procedeaza la diagnosticul
de tip factorial al abaterii cheltuielilor fixe la 1000 lei venituri din exploatare si cifrd de
afaceri.

I.Abaterea cheltuielilor fixe la 1000 lei venituri din exploatare:
Cf 1000Ve — Cf 1000ve Cf 1000Ve — Cfl 1000 Cfo 1000
1 0 C A_|_ C AO

I1. Masurarea intensitatii factorilor:

LInfluenja veniturilor din exploatare: A" {\C/:_fo \‘;f J 1000
€ V&

din care:
1.1.Influenta timpului total de munca: AT _[ Ccf,  Cf, Jlooo

Towh,  To-why

din care:

1.1.1.Influenta numarului mediu de salariati: |, croo _ Cf, Cf, 1000
Ns o ’
(Ns, to)- (Ns0 to)-wh,
1.1.2.Influenta numarului mediu de ore pe un salariat: A Cf, 1000
Ns1 t1 Ns1 to) Who
1.2.Influenta productivitatii medii orare: A" _( Cf ] 1000
1 0

2.Influenta sumei cheltuielilor fixe: A (Cflv - Cf"J-looo

din care:
2.1.Influenta cheltuielilor fixe pe categorii: A [Cfl" —Cfy ] 1000

C f 1000Ve _ ACf 1000Ve ACf 1000Ve

II1. Pentru verificare avem relatia:

111.. Abaterea cheltuielilor fixe 1a 1000 lei cifra de afaceri
Cf 1000CA — Cfll()OOCA f 1000CA Cfll 1000 Cfol 1000
CA CA,

I1. Masurarea intensitatii factorilor:
1.Influenta valorii cifrei de afaceri: AT Cfy _Cfy ) 1000
CA CA,
din care:

1.1.Influenta timpului total de munca (volumului de muncd): e _( Cfy  Cfy
' T, cah[, T, -cah,

J -1000
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1.2.Influenta cifrei de afaceri medii orare: ,ciowes =[ Cf, _Cfy )1000
cah

Tl ahl T1 Eiho
din care:

1.2.1.Influenta structurii cifrei de afaceri (productiei vandute): e _| Cfy  Cfy |, 00
¢ T,-"cah T,-cah,

T, -cah, T, cah

1.2.2.Influenta cifrei de afaceri pe unitatea de timp pe produse: AST :( Cfy cfy J.looo

din care:

. [ / /
1.2.2.1.Influenta inflatiei: e _| _Ch . Crfo_ 11000
Tl -cah '|'1 . cah

1.2.2.2.Influenta cifrei de afaceri pe unitatea de timp pe produse exclusiv efectul inflatiei:

! !
acee o[ Sl Ch 14000
T,-cah, T, -cah

2.Influenta sumei cheltuielilor fixe:  cro= :(Cfl/C—Cfo/ ]_1000

cf/

din care:
2.1.Influenta cheltuielilor administrativ — gospodaresti: e _ [Cflg -Cfy ],1000

ct9

f 1000CA _ Acf 1000CA Cf 1000CA
—/CA

I11. Pentru verificare avem relatia: C of!

6.5. Analiza diagnostic a cheltuielilor materiale

Cheltuielile materiale detin, in functie de profilul firmei, o pondere ridicata in cadrul
cheltuielilor de exploatare. Acestea sunt formate din urmatoarele elemente: cheltuieli cu
materiile prime, cheltuieli cu materialele consumabile, cheltuieli cu energia, apa si alte
utilitati, amortizarea mijloacelor fixe si alte cheltuieli materiale.

Reducerea cheltuielilor materiale se realizeazd ca urmare a introducerii progresului
tehnic, respectiv a dotarii firmei cu masini, utilaje si instalatii de mare randament, a folosirii
unor obiecte ale muncii cu parametri superiori i care determind micsorarea consumurilor
specifice. De asemenea, cheltuielile materiale mai pot fi diminuate si prin folosirea unor
inlocuitori, mai ieftini, dar fara a afecta nivelul tehnic si calitativ al produselor.

Reducerea cheltuielilor materiale trebuie sd constituie obiectivul major, hotarator al
conducerii firmei in folosirea cat mai eficientd a resurselor materiale pentru a asigura
imbunatatirea performantelor economico-financiare si a consolida pozitia pe piata a firmei.

Pentru exprimarea sintetica, generalizatoare, analiza cheltuielilor cu materialele se face
pe baza indicatorului sintetic — cheltuieli cu materiale la 1000 lei cifra de afaceri dupa
urmatorul model:

VI-Cmi
cmioees = €M 1000 Lq -1000
c > qui- pi
i=1
unde:
Cm'%%CA. cheltuieli materiale la 1000 lei cifra de afaceri; qvi-volumul fizic al

productiei vandute; cmi—cheltuieli materiale aferente cifrei de afaceri pe produse; pi-pretul
mediu de vanzare;
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I.Abaterea cheltuielilor 1a 1000 lei cifra de afaceri:

> qui, -cmi, > qui, -cmi,
ACm1°°°°A:[CC::_ml_CC:mUJ.1OOO: = ————-1000 || =——-1000
A CA > avi, i, > aviy - g

i=1 i=1

I1.Masurarea influentei factorilor:

> qui, -cmi, > quiy -cmi,
= 1000 || E—— 1000

> avi, - pi, > qui, - pi,
i1 i1

2.Influenta preturilor de vinzare pe produse (ca preturi medii):

1.Influenta structurii productiei vandute: ..
leOOOCA -

> qui, -cmi, > qui, -cmi,
= 1000 || = 1000

Z qVi1 : _pil z qVil : _pio
i=1 i=1

i —
AchUUDCA =

din care:

2.1.Influenta inflatiei: 2, avi,-cmi 2, avi,-crmi,
¢ or =| 1000 || L ————.1000
qui1 : pio 1P quil' pio
i=1 i=1
2.2.Influenta preturilor de vanzare pe produse exclusiv efectul inflatiei:
> qui, -cmi, > qui, -cmi,
AP =] 1000 || 1000
> qui, - pi, > quiy - piy - IP
i=1 i=1
3.Influenta modificarii costurilor materiale pe produse:
> qui, -cmiy > qui, -cmi,
A8 ocs = | “E————-1000 || -==————-1000

> qui, - piy > qui, - piy
i=1 i=1

IIL.Verificarea: ACm™ %" = Ag‘:;mm +ACpi 1000 +A2i iomca

TEMA 7. ANALIZA DIAGNOSTIC A PROFITULUI

7.1. Analiza diagnostic a profitului brut

Profitul brut si profitul net al firmei reprezintd indicatori sintetici prin care se
apreciaza sub forma absolutd rentabilitatea unei firme. Analiza profitului brut si a profitului
net se realizeazd pe baza contului de profit si pierdere, acesta reprezentand principala sursa de
informatii pentru analiza rentabilitatii.

Examinarea din punct de vedere structural a profitului brut (inaintea impozitarii)
presupune aprecierea ponderii si dinamicii celor trei tipuri ale profitului: din exploatare,
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financiar si extraordinar. Important intr-0 asemenea evaluare este ca dinamica profitului din
exploatare sa devanseze dinamica celorlalte tipuri, acesta punand in valoare de fapt eficienta
potentialului tehnico—tehnologic si uman si nu in ultimul rand eficienta manageriala.

Relatiile de calcul ce pot fi utilizate in analiza diagnostic de tip factorial a profitului brut
sunt:

Pb=Vt-Ct

unde:Vt=Ve+Vf +Vext si Ct=Ce+Cf + Cext
unde:

Vt - venituri totale; Ct - cheltuieli totale; Pb — profitul brut; pr - profitul mediu al
exercitiului la 1 leu venituri totale, adica \F;—:) :

Explicarea factoriald a profitului brut dupd modelul Pb=Vt—Ct se prezint3 astfel:

L.Abaterea profitului brut: Apb=Pb, - Pb, =(Vt, —Ct,)—(Vt, —Ct,)
I1. Masurarea influentei factorilor:

I.Influenta veniturilor totale: Al =(Vt, —Vt,)

din care:

1.1.Influenta veniturilor din exploatare: Ay, =(Ve, —Ve,)

1.2. Influenta veniturilor financiare: Ay, = (Vf, —Vf,)
1.3. Influenta veniturilor extraordinare: A%y =(Vext, —Vext,)

2. Influenta cheltuielilor totale: Ay, =—(Ct, —Ct,)
din care:
1.1.Influenta cheltuielilor din exploatare: Ay; =(Ce, —Ce, )

1.2. Influenta cheltuielilor financiare: A =(Cf, —Cf,)
1.3. Influenta cheltuielilor extraordinare: A5 =(Cext, —Cext,)

II1.Pentru verificare avem relatia: APb= A}, +(-A})

7.2. Analiza diagnostic a profitului din exploatare

Profitul aferent activitatii din exploatare (productie si comercializare) se poate
determina pe baza contului de profit si pierdere ca diferenta intre veniturile din exploatare si
cheltuielilor din exploatare. Pe langd aceasta modalitate se mai pot utiliza o serie de modele
de analiza prezentate mai jos.

Profitul din exploatare, ca oricare rezultat, in afard de analiza dinamica se examineaza
si din punct de vedere factorial.

intr-o asemenea analizi diagnostic se pot avea in vedere modelele urmitoare:

a)Modele care evidentiaza resursele utilizate:

“*modele bazate pe influenta resurselor de munca:

pe = Ns. 28.CA P respectiv. Pe=Ns-=—.——.—

Ns Qe CA Ns Qe Ve
unde: Ns-numarul mediu de salariati; Qe-productia exercitiului; Ca-cifra de afaceri; Pe -

profitul din exploatare; Q€ -productivitatea muncii; €A, VY€ _gradul de valorificare a
Ns Qe Qe
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productiei exercitiului; ¢, Pe-profitabilitatea véanzarilor, respectiv a veniturilor din
CA Ve
exploatare.
“»*modele bazate pe influenta resurselor tehnice:

Pe:MfM_fa&C_AE respec“v Pe = MfM_fa&EE
Mf Mfa Qe CA Mf Mfa Qe Ve

unde: M f -valoarea medie a mijloacelor fixe; M fa-valoarea medie a mijloacelor fixe active;

Mfa_ata de structurd a mijloacelor fixe sau ponderea mijloacelor fixe active in total mijloace
Mf

fixe; Q€ _randamentul mijloacelor fixe active.
M fa

b)Modele care evidentiaza influenta patrimoniului si a elementelor sale componente:

unde:
At-activ total; Ac-activ circulant; Cinv-capital investit; Kper— capital permanent; Ac

CA _eficienta activelor circulante caracterizate pe
Ac

baza cifrei de afaceri; Q¢-eficienta activelor de exploatare caracterizate pe baza productiei
Ae

exercitiului.

Qe CA VA
astfel:

Dupd modelul pe=Qe .%.ﬂ.ﬂ explicarea factoriala a profitului din exploatare se realizeaza

I. Abaterea profitului din exploatare:
Apezpel_peoz(Qe .%.E.P_elj (Qeo.c_ﬂb.ﬂfeo}
Qe, CA VA Qe, CA VA
I1. Masurarea intensitaitii factorilor:
L.Influenta productiei exercitiului: A% — (Qe, —Qe, )%ﬂ Pey

Qe, CA VAo
2. Influenta cifrei de afaceri la 1 leu productie a exercitiului: Aoe Qe, [CAl C'%j VA Pe
Qe, Qg ) CA VA
3. Influenta valorii adaugate la 1 leu cifra de afaceri: ACA Qe, - CA (VAi VAo] &
CA CA ) VA
4. Influenta profitului din exploatare la 1 leu valoare addugata: A\PTA =Qe, C_Aiﬂ(P_el_ PeOJ
) Qe, CA (VA VA
CA VA Pe

I11. Pentru verificare avem relatia: APe =AY + AQe +ASA + AVA

163



Dupé modelul pe —ca. YA . P€ explicarea factoriali a profitului din exploatare se realizeazs astfel:
CA VA

I. Abaterea profitului din exploatare:
VA Pe VA, Pe,
APe=Pe, —Pe, =| CA - —X. L || CA.—2._0
TR [ACAVA] MCADVAJ
I1. Masurarea intensitatii factorilor:
l.Influenta cifrei de afaceri: A% = (CA —CA\))-&-%

CA VA
2. Influenta valorii adaugate la 1 leu cifra de afaceri: A% =CA- VA _VA | Pe
" CA CA ) VA
3. Influenta profitului din exploatare la 1 leu valoare adaugata: A%i =CA VA [Pe _Pe
" CA \VA VA
VA Pe
II1. Pentru verificare avem relatia: APe = AZ" + ASA + AVA
" Ve Pe . e S . . ;
Dupa modelul Pe=T = explicarea factoriala a profitului din exploatare se realizeaza astfel:
e

I. Abaterea profitului din exploatare:
APe =Pe —Pe, = Tl.\ﬂ.ﬁ -1 T, \ﬂﬂ
T, Ve T, Ve,
I1. Masurarea intensitaitii factorilor:
Ve, Pey
T, Ve,
2. Influenta productivitatii muncii caracterizata pe baza veniturilor din exploatare:

x Ve, Ve, ) Pe,
S S
1 0 eO

1. Influenta timpului total de munca: AL =(T,-T,)-

3.Influenta profitului din exploatare la 1 leu venituri din exploatare: AE =T, .V_el_[P_el_%]

Ve Pe
I11. Pentru verificare avem relatia: APe=A[, +A] +A¥

CA Pe
Dupa modelul Pe=T ?a explicarea factoriala a profitului din exploatare se realizeaza astfel:

I. Abaterea profitului din exploatare:

APe = Pel_PeO = Tl%ﬁ — '|'0 %ﬂ
T, CA
II. Masurarea intensitatii factorilor:
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1. Influenta timpului total de munca: AL =(T,-T,) CA Pe

T, CA
2. Influenta cifrei de afaceri medii orare: A7 —1.[CA _CA | Pe
" ' T, T, CAJ
3.Influenta profitului din exploatare la 1 leu cifra de afaceri: Ag -T .%.(ﬂ_ﬂj
Pe 1
T, (CA CA

I11. Pentru verificare avem relatia:
CA Pe

APe=A] +AL +AS

7.3. Analiza diagnostic a profitului aferent cifrei de afaceri

Cifra de afaceri reprezinta parte principala a veniturilor din exploatare, iar rezultatul
aferent cifrei de afaceri este componenta cea mai importantd a rezultatului exploatarii. De
aceea, in analiza rentabilitatii agentilor economici, studiul rezultatului aferent cifrei de afaceri
1 se recomanda o atentie deosebita.

In vederea analizei diagnostic a profitului aferent cifrei de afaceri in ipoteza in care
firma nu efectueaza si cumparari—vanzari, se pot utiliza mai multe modele si anume:

1.Model stabilit in functie de volumul vanzarilor, pretului de vanzare al produselor
precum si costul acestora:

n
P=CA. pr :(qui- pi) pr

i=1

n

Dupa modelul: (zqvi E.jﬁ explicarea factoriala a profitului aferent cifrei de afaceri se realizeaza
i=1

astfel:

I. Abaterea profitului aferent cifrei de afaceri:
30 5 -7, (a1, (o, o) | Sawh |, | (S |7, |
i=1 i=1

I1. Masurarea intensitatii actiunii factorilor:

1. Influenta cifrei de afaceri (productiei vandute):
%= (CA~CA) By = 3w i~ S, B |,

i-1 i-1
din care:

n

1.1.Influenta volumului fizic al productiei vandute: AT = [Z qui, - piy — Zn: Vi, - i, j . pr,
i=1 i=1

1.2.Influenta pretului mediu de vanzare pe produse: AP = [Zn:q\/il i, —Zn:qVil '_pio]'Eo

i=1 i=1

2.Influenta profitului mediu la I leu cifra de afaceri: AP = Zn:qvil - pi, (ﬁl _ﬁo)
i=1

l1I.Verificarea: AP = A +AZ

2.Modele stabilite in functie timpul de munca total respectiv volumul de muncai si a
resurselor tehnice:

P=T.cah-pr
Mf Mfa CA P

P=T LA
T Mf Mfa CA
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Dupa modelul: P=T-§h-ﬁ explicarea factoriala a profitului aferent cifrei de afaceri se

realizeaza astfel:

I. Abaterea profitului aferent cifrei de afaceri:

AP = Pl_ Po :(Tl ahl 'ﬁl)_(To c;lho 'Eo)

I1. Masurarea intensitatii actiunii factorilor:
1.Influenta timpului total de muncd: A} =(T,~T,)-cah, - pr,

2. Influenta cifrei de afaceri medii orare: A% =T, (ah1 _aho).ﬁ .
3. Influenta profitului mediu la 1leu cifra de afaceri: A =T,-cah, (ﬁl _ﬁo)

IIL. Pentru verificare avem relatia: AP =A] + Agah + AE

Dupd modelul: Mf Mfa CA P explicarea factoriald a profitului aferent cifrei de afaceri se

T Mf Mfa CA
realizeaza astfel:

I. Abaterea profitului aferent cifrei de afaceri:

AP_p_p_[7.Mf Mfa CA B (. Mf Mfa CA R
PO T, Mf, Mfa, CA ° T, Mf, Mfa, CA

II. Masurarea intensitatii actiunii factorilor:

LInfluenta timpului total de muncé (volumului de munca): A _ (7, _7,). Mf, Mfa, CA

H
T, Mf, Mfa, CA
2.Influenta inzestrarii tehnice a muncii: A@ _T. Mf, Mf, _@f% A R
T, T, ) Mf, Mfa, CA
3.Influenta compozitiei tehnologice a mijloacelor fixe (ponderii mijloacelor fixe active in
totalul mijloacelor fixe productive): & _; Mf (Mfa, Mfa,) CA R
Pt Mf, Mf, | Mfa, CA
4.Influenta eficientei mijloacelor fixe active (caracterizatd pe baza cifrei de afaceri):
CA - —
\ie_p Mf Mfa (CA  CA ) R
P YT, Mf (Mfa, Mfa,

1

CA

5.Influenta profitului la 1 leu cifra de afaceri: ACiA =T .Mfl .M_fal CA | R_R
' T, Mf Mfa (CA CA

M fa CA p

f Mfa A
+Ap " +Ap

M

M
I11. Pentru verificare avem relatia: AP =A] +A.7 +A]
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TEMA 8.
ANALIZA DIAGNOSTIC A RATELOR DE RENTABILITATE

8.1. Analiza diagnostic a ratei rentabilitatii economice

Rata rentabilitatii economice reflectd raportul dintre un rezultat economic si
mijloacele economice angajate pentru obtinerea acestuia. Ea exprima eficienta activitatii
comerciale a firmei, asigurand legatura dintre profitul si cifra de afaceri neta.

Rata rentabilitatii economice masoard performantele totale ale activitdtii unei firme,
independent de modul de finantare si de sistemul fiscal. Aceasta rata se poate exprima sub
mai multe forme, iar in functie de modul de exprimare a indicatorului de efort intalnim:

-rata rentabilitatii economice a activelor, cand indicatorul de efort este reprezentat de
activele totale sau cele de exploatare;

- rata rentabilitdfii economice a capitalului investit, cand indicatorul de efort este
reprezentat de capitalul investit.

Modelul principal de exprimare a ratei rentabilitatii economice este:

At Ai+ Ac
unde: Re-rata rentabilitatii economice; Pb - profitul brut; At - activ total.

Pb _ Pe+Pf + Pex

Dupd modelul Re=——-100 - 100 explicarea factoriald a ratei rentabilitatii
At Al + Ac

economice se realizeaza astfel:

I. Abaterea ratei rentabilititii economice:
P P Pf,+P
ARe=Re,—Re, =| T _Pby | 1qq_| Pe* Pl +Pex  Pe,+ Pl Pex | 4,
At, Ai, + Ac, Ai, + Ac,
II. Masurarea influentei factorilor:

1.Influenta activului total: A% = (Z—%—P—b(’] -100

At
. . . - P P
1.1. Influenta activelor imobilizate: A% =| — b, _ - by -100
Al —Ac, Ai,+ Ac,
P P
1.2. Influenta activelor circulante: A% =| — b, . b, -100
Al —Ac, Al +Ac,

P Pb
2.Influenta profitului brut: AL, = [A_l:l_A_toj 100
1 1

P
2.1. Influenta profitului din exploatare: AS; = (Z—% - A—?j -100
1

2.2. Influenta profitului financiar:
Pf, Pfy

AR = =L -100
At At
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2.3. Influenta profitului extraordinar: A7y = (F:—:i - PAL:OJ -100

I1L. Pentru verificare avem relatia: ARe=A% + AP’

8.2. Analiza diagnostic a ratei rentabilitatii financiare

Rata rentabilitatii financiare (Rf) exprima eficienta utilizarii capitalului propriu sau
permanent al firmei. Din acest considerent, rata rentabilitatii financiare prezinta o importanta
deosebita, In primul rand, pentru actionari, care apreciaza, in functie de nivelul acesteia, daca
investitia lor este justificata si daca vor continua sa sprijine dezvoltarea firmei prin aportul
unor noi capitaluri sau prin renuntarea, pentru o perioadad limitata, la o parte din dividendele
cuvenite. Managerii, la randul lor, vor fi interesati sd pastreze un nivel corespunzator al
acestei rate, pentru a-si putea pastra pozitiile si a realiza criteriile de performanta ale firmei.

Rata rentabilitatii financiare reflectd corelatia dintre profitul net, considerat venit al
actionarilor si capitalurile proprii ale firmei. Se poate avea In vedere urmatorul modele de
analiza:

R f :ﬂ~100

Cpr

unde:

Rf-rata rentabilitatii financiare; Pn—profitul net; Cpr—capital propriu; Vt-venituri
totale; Pi—profitul impozabil; Re-rata rentabilitatii economice; Rd-rata dobanzii; D-datorii
financiare; ci—cota de impozitare a profitului.

Dupii modelul de corelatie: g - P" 100, explicarea factoriald a ratei rentabilitatii
Cpr
financiare se prezinta astfel:

I. Abaterea ratei rentabilititii economice: ARf =R f -R f, = P _ Pny -100
Cpr,  Cpr,

I1. Masurarea influentei factorilor:

- - o [Pn, Pn
LInfluenta capitalului propriu: A% — (_0__0}100
Cpr;  Cpry

2.Influenta profitului net: AP :(Pnl —Pn, J.loo
C

P

I11.Pentru verificare avem relatia: AR f =AJ +Af]

8.3.Analiza diagnostic a ratei rentabilitatii comerciale

Rata rentabilitatii comerciale exprimd eficienta activitatii comerciale a firmei,
asigurand legdtura dintre profit si cifra de afaceri neta. Deci reprezinta raportul dintre profitul
aferent cifrei de afaceri si cifra de afaceri in preturi de vanzare exclusiv TVA.

Ca modele de calcul si analiza ale ratei rentabilitatii comerciale se pot utiliza:

5 iqvi-ﬁi—iqvi-ci Zn:quci

Rc=—-100==L i 100=| 1--L—{.100

CA > qui- pi > qui- pi
i=1 i=1

unde:
P—profitul aferent cifrei de afaceri; qvi—productia vanduta pe produse; ci—costul pe
produse; pi- pret mediu de vanzare pe produse; ci - costul pe produsul ,,i”.
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Explicarea factoriala a ratei rentabilitatii comerciale pe baza modelului =

prezinta astfel:

Zn:qvi -Ci
1_ i=1

Zn:qvi ~Bi
i=1

-100

se

I. Abaterea ratei rentabilitatii comerciale:
n n
> qui,-ci; > i, -cig
ARc=Rc, —Rc, =||1-- -1-L—

Z qVil : Bll Z qVio ' Bio

i=1 i=1

-100

II. Masurarea influentei actiunii factorilor:

1.Influenta structurii productiei vandute (cifrei de afaceri) in cazul in care intervin si marfuri

> qui, -ci, D" qui, - ¢,

A =ll1- 2 |100|-|[1-Z——|-100
> qui, - pi > quiy - piy
= =

cumparate pentru revanzare:

Vi, - Ci Vi, - Ci
2.Influenta preturilor medii de vanzare : AP —| |1 ;q e 100 1 éq L
R o — | T
> qui; - piy > qui, - pi,
i-1 i i-1
din care:
. - > qui, -ci, > qui, -ci
2.1.Influenta inflatiei: PV | FE= i 100 || [1-22 — |00
> qui; - pi, - IP D avi, - pi,
i=1 L i=1
2.2.Influenta preturilor exclusiv efectul inflatiei:
> qui, -ci, D" qui, -Ci,
AP =12 1100 ||| 1~ T |.100
> qui, - pi; > qvi, - piy - IP
i=1 i=1

| > qui; -ciy > qui, -ci,
ci _ i=1 i=1

> qvi, - pi; > avi, - pi;

i=1 i=1

3.Influenta costurilor pe produse: 100

8.4. Analiza diagnostic a ratei rentabilititii resurselor consumate

-100

Rata resurselor consumate, denumita si rata rentabilitatii costurilor, reflecta corelatia
dintre profitul aferent cifrei de afaceri si costurile totale aferente vanzarilor. In opinia multor

specialisti, rata resurselor consumate ar trebui sa fie cuprinsa intre 9% si 15%.

In analiza diagnostic de tip factorial a ratei rentabilitatii resurselor consumate se poate

utiliza urmatorul model de analiza:
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3 b > qui- pi— Y qui-ci > qui- pi
Rre = 100= = 100=| 21100

Zn:qvi-ci > qui-ci
i=1 i=1

n

5 5 > qui- pi
Dupa modelul Rre=| = _1].100

> qui-ci
i=1

explicarea factoriald a ratei rentabilitatii resurselor consumate

se prezinta astfel:

I. Abaterea ratei rentabilitiatii resurselor consumate:

n n

> qui, -ci; > avi, - i,

Aﬁrc=§rcl—§rco = iil——l - inzl——l -100
ZqVil ’ pil ZqVio ’ pio
i=1 i=1

I1. Masurarea influentei factorilor:

1.Influenta structurii productiei vandute (cifrei de afaceri) :

> qvi, - pi, > quiy - pi,
=1

A% | 1100 ||| E—x-1].100
> qui, - ci, >~ avi, - i,
i=1 i=1
. qui, - pi qui, - pi
2.Influenta costurilor pe produse: A% = .Z_n1: ' 0_1 100 |- .Z_nl: P _1]-100
> avi, -ci; > avi, -ci,
i=1 i=1
. N Qui, - pi qui, - pi
3.Influenta prefurilor medii de vanzare : 5 _ ; ' 1_1 100 |-|11 .2_1: F 100

Rrc

n - n
> avi, -ci; > qui, -ci;
i-1 L i1

din care:

3.1.Influenta inflatiei: Zl: avi, - piy - 1P Z avi, - plg
¢ =|| 21100 || Z—~1|100
> avi, -ci; > avi, -ci;
i=1 i=1
3.2.Influenta preturilor de vanzare exclusiv efectul inflatiei:
_ > qi, - pi; > qui, - piy - IP
oo B 1].100 ||| L ~1]-100
> quiy -ciy > quiy -ci,
i=1 i1
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TEMA 9. ANALIZA BILANTULUI CONTABIL

9.1.Analiza bilantului contabil

Definitie. Bilantul contabil este documentul contabil de sinteza care prezinta periodic
elementele de activ si de pasiv, precum si situatia financiard a unei entitdti economice,
intocmit de firme pentru anumite perioade, pe baza respectarii unor norme legale elaborate de
organele financiare.

in activul bilantului sunt reprezentate mijloacele (activele) pe care le utilizeaza firma
pentru realizarea obiectivului ei de activitate. Ele se impart in doud mari categorii: imobilizari
sau active fixe si active circulante. In pasivul bilantului sunt reprezentate sursele de
acoperire sau de formare a activelor. Pasivul reflectd drepturile de proprietate asupra activelor
si contine capitalul propriu si capitalul imprumutat, respectiv datoriile firmei.

Principiul de ordonare a posturilor in activ este cel al lichiditatii, respectiv
capacitatea elementelor de activ de a fi transformate in bani. in pasiv, principiul de
ordonare a posturilor este cel al exigibilitatii, adica al urgentei efectuarii platilor, respectiv
stingerea datoriilor.

Subiectii interesati de analiza de bilant sunt:

* managementul firmei, inclusiv actionarii care vor sd cunoascd mersul afacerilor si
rezultatele obtinute;

= actionarii interesati de dividendele constituite din profit;

= statul interesat de obtinerea drepturilor sale legale sub forma de impozite si taxe;

» bancile interesate de cunoasterea situatiei economico-financiare a firmei pentru
returnarea la termen a datoriilor;

= societdfile de asigurdri interesate de cunoasterea mersului afacerilor in legaturd cu
plata primelor de asigurare;

= investitorii sunt interesati a cunoaste situatia financiara a firmei in care eventual pot
aloca fonduri avand in vedere gradul de rentabilitate;

= partenerii de afaceri interesafi de situatia financiard a firmei pentru a avea garantia
unei afaceri reusite;

= institutele de statistica interesate de calculul venitului national.

Bilantul patrimonial prezintd o importanta deosebita pentru actionari (care doresc sa
cunoasca valoarea averii lor) si creditori (pentru care patrimoniul reprezintd o garantie pentru
realizarea drepturilor lor).

Bilantul patrimonial (financiar) este construit astfel incat cei interesati, respectiv
actionarii si creditorii, s cunoasca valoarea averii lor, respectiv a drepturilor financiare pe
care le au. In acest sens se face o delimitare intre nevoile permanente de finantare, ce se
acopera in special din capitaluri proprii, si nevoile temporare, care se acopera indeosebi din
surse temporare.

Dintre cele trei conceptii cunoscute de teoria contabilitdfii (juridicd, economicd si
financiard) privind continutul bilantului, pentru analiza situatiei financiar-patrimoniale a
intreprinderii prezintd o importantd deosebitd conceptia financiard, care defineste activul
bilantului ca un ansamblu de mijloace folosit pentru achitarea datoriilor la scadenta, in timp ce
pasivul reflecta totalitatea datoriilor grupate in functie de termenul lor de exigibilitate.

Bilanful patrimonial este folosit in analiza financiara pentru evaluarea firmei, analiza
structurii mijloacelor economice si a surselor de finantare a acestora, analiza lichiditatii si
solvabilitatii, analiza echilibrului financiar etc.

Principiile care stau la baza determinarii bilanfului patrimonial, sunt:

- pentru activ: ordinea inversa a lichiditatii (aptitudinea posturilor de activ de a se
transforma in numerar);
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- pentru pasiv: ordinea inversa a exigibilitatii (timpul cat sursa respectiva ramane la
dispozitia Intreprinderii).

in bilantul contabil actual se opereaza o serie de corectii, atat in activ, cat si in pasiv,
pentru respectarea principiilor si a modelului bilantului financiar (patrimonial).

Bilantul functional are rolul de a oferi o imagine asupra modului de functionare din
punct de vedere economic a intreprinderii, punand in evidentd utilizarile si sursele
corespunzatoare fiecarui ciclu de functionare. Ciclurile intreprinderii sunt: de investitii, de
exploatare, de finantare si de trezorerie).

Ciclul de investitii cuprinde achizifionarea de active imobilizate, iar ciclului de
exploatare ii corespund fluxurile de aprovizionare, productie si distributie (vanzari) atat sub
forma unor fluxuri fizice, cat si a unor fluxuri financiare.

Ciclul de finantare cuprinde ansamblul operatiunilor dintre intreprindere si proprietarii
de capital (actionarii si creditorii Intreprinderii).

Fluxul de finantare permite ca Intreprinderea sa faca fata decalajului dintre fluxul de
lichiditati de intrare si de iesire provocat de ciclul de exploatare.

Bilantul functional satisface atit necesitatea aprecierii evolutiei trezoreriei, cat si
corelatia dintre structura financiara a firmei si specificul activitatii firmei.

9.2.Analiza structurii activului si pasivului bilantier
9.2.1. Analiza activului bilantier
In analiza structurii activului se utilizeazi o serie de rate, iar cele mai semnificative
ca valoare informativa si totodata mai frecvent recomandate de literatura de specialitate sunt:
1.Rata activelor imobilizate (R,;) se calculeaza ca raport intre activele imobilizate si
activul total si reprezinta de fapt ponderea elementelor patrimoniale ce servesc firma in mod

permanent. Formula de calcul corespunzatoare este: R, = Active imobilizate .100

: Activ total

*unii autori calculeaza rata imobilizarilor prin raportarea activelor imobilizate la
cealaltd componenta patrimoniald, active circulante, fara ca acest aspect tehnic sa-i schimbe
continutul economic;

*acest indicator masoara gradul de investire a capitalului in firma respectiva,

* nivelul normal al acestei rate difera de la o firma la alta, in functie de ramura sau
sectorul de activitate din care face parte;

*dotarea tehnica variaza in functie de profilul, inzestrarea tehnica si tehnologia moderna
si este mult mai mica 1n firmele comerciale decat in cele din industrie.

1.a.Rata imobilizarilor corporale (Ry.) se calculeazd dupa urmatoarea formula:

R, - ImobIIIZa-rz corpomle.loo

Activ total

*marimea acestei rate este determinatd, in primul rand, de natura activitatii:

-in ramurile industriei grele si In cele care solicitd echipamente importante ca volum sau
costisitoare, aceasta ratd inregistreaza valori ridicate;

-in ramurile care solicita o slaba dotare tehnica, rata imobilizarilor corporale este relativ
redusa.

1.b.Rata imobilizirilor financiare (Ry) exprimd intensitatea legaturilor si a relatiilor
financiare pe care firma analizata le-a stabilit cu alte unitafi, mai ales cu ocazia operatiilor de
Imoblllza-rz financiare 100

Activ total

*politica de investitii financiare este strans legata de marimea firmei; aceasta explica

valorile mici ale ratei imobilizarilor financiare in cazul firmelor mici, respectiv valori foarte
mari in cazul holding — urilor.

crestere externd. Se calculeazd dupa relatia: R =
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2.Rata activelor circulante (Rs¢) reprezintd ponderea activelor circulante in totalul

activelor si se calculeaza dupa formula: g _ - Active circulante

¢ Activ total
*ca si in cazul activelor imobilizate, pentru procesul de decizie sunt operationale ratele
analitice ale activelor circulante: rata stocurilor, rata creantelor comerciale, rata

eqe vy

Stocuri
Activ total

*are valori diferite de la un sector la altul in functie de natura activitatii: mai ridicate la
firmele din sfera productiei si distributiei de bunuri materiale si foarte scazute in sfera
serviciilor;

*interpretarea in timp a stocurilor, respectiv a ratei stocurilor, necesitd corelare cu
nivelul activitatii admitdndu-se ca ecuatia minima de echilibru structural sa fie: 1_,)I

. - indicele cifrei de afaceri; |, - indicele stocurilor.

Prin urmare, o crestere a volumului de activitate genereazd o sporire justificatd a
stocurilor. Incetinirea rotatiei stocurilor, formarea stocurilor fard miscare sau cu miscare lentd
se apreciazd negativ datoritd dificultatilor de transformare in lichiditati si consecintelor
negative asupra solvabilitatii firmei.

xstocurile sunt formate dintr-o serie de elemente ca: materii prime, produse finite,
marfuri, iar ponderea acestor elemente in patrimoniul firmei si evolutia lor In timp reprezinta
informatii indispensabile fundamentarii politicii comerciale.

In acest scop se calculeaza urmitoarele rate:

1.rata materiilor prime: Rup = Al\/lf':ltern. |0r:met 100
Ctive cCirculante

2.a.Rata stocurilor (Rg) se calculeaza dupa relatia: R, =

unde: |,

2.rata produselor finite: g - Produse finite .o
Active circulante

_ Productie neter minata
Active circulante

4 rata stocurilor de marfuri: R - Marfuri 4,

Active circulante

3.rata productiei neterminate: R 100

Pn

*pentru determinarea acestor rate, se poate folosi drept baza de raportare, in functie de
necesitati, si totalul activului;

*valoarea lor difera in functie de natura activitatii: la firmele din sectoarele productive
cu ciclu de exploatare lung, rata productiei neterminate inregistreaza valori ridicate, in firmele
comerciale preponderente sunt stocurile de marfuri etc.

2.b.Rata  creantelor comerciale (R¢.) se calculeazd dupa relatia:
_ Crean;e_ comerciale 100
Activ total

*marimea acestei rate este determinatd de natura relatiilor firmei cu partenerii externi
din aval, de termenele de plata pe care le acorda clientelei sale; aceasta ratd suporta influenta
uzantelor specifice domeniului de activitate, in materie de termene de plata;

*in relatiile firmei, rata creantelor comerciale inregistreaza valori mai ridicate, evident
cu variatii de la un caz la altul, in functie de natura activitatii;

*pentru evidentierea unor aspecte analitice, dar cu implicatii asupra echilibrului unei
firme, este utild aprofundarea unor rate analitice avand 1n vedere: natura creantelor,
certitudinea realizarii lor, termenul de realizare;

Cc
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*tehnic, pentru oricare din elementele prezentate mai sus se poate calcula o rata
analiticd de structurd, prin raportarea creantei respective, dupa caz, la totalul creantelor, la
activele circulante sau la totalul activelor.

2.c Rata disponibilitatilor banesti si plasamentelor (Rpp) se calculeaza dupa formula:

Disponibilitati+ Valori mobiliare de plasament
Rop = - -100
Activ total

*pentru o investigare mai analitica se pot determina doud rate distincte: rata

........

eqeiw e

favorabila in termeni de echilibru financiar, dar poate fi si semnul detinerii unor resurse
ineficient utilizate, al unor resurse neproductive;
cateva zile incasarile pot sa creasca foarte mult datorita unor intrari importante de fonduri sau
dimpotriva, sa scada ca urmare a unor plati foarte concentrate in timp.

In legaturi cu activele firmei se ridica si problema eficientei valorificarii lor, iar aceasta
se determind prin raportarea cifrei de afaceri sau profitului la valoarea activelor (in totalitate
sau pe categorii).

9.2.2. Analiza pasivului bilantier

Analiza structurii pasivului se realizeaza cu o serie de rate care pun in evidenta
eficienta structurii pasivului. Ratele de structurd ale pasivului permit aprecierea politicii
financiare a firmei, prin punerea in evidentd a unor aspecte privind stabilitatea si autonomia
financiara a acesteia. Principalele rate de structura ale pasivului sunt:

1.Rata stabilitatii financiare (Rgy) reflectd ponderea capitalului permanent de care
_ Capital _ permanent 100

Pasiv total
unde: Capital permanent = capital propriu + datorii pe termen mediu si lung

*din punct de vedere tehnic se ridicd problema delimitarii exacte a resurselor proprii sau
imprumutate cu caracter durabil, permanent, de cele instabile, destinate a fi consumate pe
termen scurt;

*0 ratd scazutd a acestui indicator pune In pericol stabilitatea financiard a firmei;
capitalul permanent este destinat sa acopere atat activele imobilizate, cat si fondul de rulment.

2.Rata autonomiei financiare globale (R4s,) se calculeaza prin raportarea capitalului

propriu la pasivul total: R, - W.mo
asilv 1ota

firma dispune in pasivul total: R

*ponderea capitalului propriu, respectiv a datoriilor in totalul pasivelor diferd de la un
caz la altul, in primul rand, in functie de politica financiara a firmei respective, de conditii
concrete ale fiecarei firmei, de eficienta deciziilor financiare;

*diversitatea de conditii in care-si desfasoara activitatea firmele face dificila stabilirea
unor rate de referintd; totusi anumiti autori recomanda ca satisfacatoare pentru echilibru

financiar urmatoarea relatie: Ry, 21/3; prin urmare , existenta unui capital propriu egal sau

mai mare cu o treime din pasivul firmei este o premisd a autonomiei financiare a acesteia.
2.a.Rata autonomiei financiare la termen (Raf) este mai semnificativa decat
precedenta deoarece permite aprecieri mai exacte prin implicarea structurii capitalului
permanent. Se poate calcula dupa relatiile: g —_Capital propriu .
Capital permanent
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*pentru asigurarea autonomiei financiare, capitalul propriu trebuie sd reprezinte cel
putin jumdtate din cel permanent conform relatiei: R, )0,5;
Capital propriu

= ~ -100
Datorii pe temen lung

Aft2
*reprezintd gradul de independentd financiard a firmei, independentd asiguratd atunci

cand capitalul propriu este egal sau mai mare cu suma obligatiilor la termen: R, )1.
3.Rata de indatorare globalid (Rj;) masoara ponderea datoriilor in patrimoniul firmei

si se calculeaza dupa relatia: Ry, = w .100 unde: R,
asiv tota

*prin natura ei, aceastd rata este subunitard; indepartarea de 1 semnificd o reducere a
indatorarii firmei, respectiv o crestere a autonomiei financiare.
3.a.Rata de indatorare la termen (Rj) prezintd interes in fundamentarea politicii
financiare a firmei si se calculeaza prin raportarea obligatiilor (datoriilor) pe termen mediu si
lung, fie la capitalul permanent (Riy), fie la capitalul propriu (Riy):
_ Datorii pe termen mediu i hmg~100 Datorii pe termen mediu i lung.loo
Capital permanent Capital propriu

1t2

Tt1

*cea dea doua relatie de calcul a ratei de indatorare are o semnificatie mai larga in
teoria si practica economica deoarece permite evidentierea masurii In care firma recurge la
asa-zisul ,,efect de levier”, respectiv ,,efect de parghie”;

*permite aprecierea capacitatii de indatorare a firmei; capacitatea de indatorare este

1o v,

aceasta ratd este mai scazuta;

*nivelul sau trebuie sa fie de maximum 50% in primul caz si mai mic de 100% in cel
de-al doilea caz, ceea ce semnifica datorii pe termen mediu si lung mai mici decat capitalul
propriu, iar acest lucru constituie o garantie a rambursarii creditelor primite de la banci;

*rata de indatorare, indiferent de forma sa de calcul, caracterizeazd dependenta
financiard a firmei si gradul de risc al politicii sale financiare.

4.rata_datoriilor de exploatare (Rp.) se calculeaza ca raport intre datoriile care se
referd numai la exploatare (De) si nivelul datoriilor totale(Dt) sau al capitalului total (Kt):

De De

=T M ReTig

TEMA 10. ANALIZA ECHILIBRULUI FINANCIAR AL FIRMEI

10.1. Analiza echilibrului pe termen mediu si lung - fondului de rulment

Definitie. Fondul de rulment reprezinta marja de sigurantd a intreprinderii, impusa de
diferentele dintre sumele de Tncasat si sumele de platit, precum si de decalajul dintre termenul
mediu de transformare a activelor circulante in lichiditati si durata medie in care datoriile pe
termen scurt devin exigibile.

Existenta unui fond de rulment suficient de mare, mai ales in cazul firmelor cu activitate
de productie, este determinata de faptul ca, in cazul datoriilor pe termen scurt probabilitatea
de plata a acestora este de 100%, in timp ce pentru activele circulante probabilitatea de
stocuri fara miscare sau cu miscare lenta, precum si a unor creante incerte.

Din analiza fondului de rulment pe baza bilantului patrimonial si a bilanfului
functional putem avea:
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-pe baza bilantului patrimonial avem fond de rulment patrimonial care poate fi de
doua feluri:

* fond de rulment propriu

* fond de rulment imprumutat

-pe baza bilantului functional avem fond de rulment net global

Fondul de rulment patrimonial se poate determina in doua moduri:

a) FR = Capital permanent - Active imobilizate

Fondul de rulment este partea din capitalul permanent folositd pentru finantarea
activelor circulante.

Fondul de rulment patrimonial poate fi descompus in: fond de rulment propriu (FRp) si
fond de rulment imprumutat (FR1).

FRp = Capitaluri proprii - Active imobilizat

FR1 = Datorii pe termen mediu si lung

b) FR = Active circulante - Datorii pe termen scurt

In acest caz, notiunea de fond de rulment rezultd prin punerea in corespondentd a
lichiditatii activelor circulante cu exigibilitatea datoriilor pe termen scurt. Fondul de rulment
permite aprecierea pe termen scurt a riscului de incapacitate de plata.

Pe baza bilantului functional se determina indicatorul fond de rulment net global
(FRNG), astfel:

FRNG = Surse aciclice - Active aciclice

Fondul de rulment functional este partea din sursele aciclice destinata finantarii
activelor ciclice, in principal a celor aferente ciclului de exploatare.

In analiza financiara, pentru aprecierea fondului de rulment net global se pot folosi si
urmatorii indicatori:
»viteza de rotatie a FRNG: T_§'360

»gradul de finantare a necesarului de fond de rulment pe seama FRN

G: FRNG 100
NFR

G: FRNG

»rata de finantare a activelor ciclice din exploatare pe seama FRN .100
E

in care: ACE - activele ciclice de exploatare.

Modificarea fondului de rulment poate avea drept cauze principale: inregistrarea de
profit sau de pierderi, distribuirea de dividende, noi aporturi ale actionarilor, variatia datoriilor
financiare pe termen mediu si lung, vanzarea de active imobilizate, noi investitii in imobilizari
necorporale, corporale si financiare etc.

Fondul de rulment permite firmei desfisurarea normali a circuitului economic. In
cazul in care acest fond de rulment este sub necesarul acoperirii activelor circulante, se
produce o decapitalizare, care creeaza perturbatii in desfasurarea normald a circuitului
economic si care determina firma sa apeleze la credite bancare sau sa nu-si onoreze o serie de
obligatii financiare catre creditori, catre bugetul de stat etc.

10.2. Analiza echilibrului pe termen scurt - necesarului de fond de rulment

Necesarul (nevoia) de fond de rulment (NFR) exprima volumul fondului de rulment
ce se prevede (din surse proprii §i atrase) sa asigure activele circulante (stocuri, creante si alte
active) determinate pe baza unor viteze de rotatie normale la scara nationala si comparabile cu
uzantele internationale.

Necesarul de fond de rulment (NFR) reprezintd diferenta dintre nevoile temporare si
sursele temporare, respectiv suma necesara finantarii decalajelor, care se produc in timp, intre
fluxurile reale si fluxurile de trezorerie determinate, in principal, de activitatea de exploatare.
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Pe baza datelor din bilantul patrimonial al firmei necesarul de fond de rulment se
poate determina astfel:
NFR = Active circulante exclusiv disponibilitasi banesti —

— Datorii pe termen scurt exclusiv credite pe termen scurt

NFR = Stocuri + Creanfe— Datorii pe termen scurt

Sau

NFR = Stocuri + Creanfe— Datorii pe termen scurt

Necesarul de fond de rulment reflecta, in esenta, activele circulante de natura stocurilor
si creantelor nefinantate pe seama obligatiilor pe termen scurt (surselor atrase). Obligatiile pe
termen scurt de natura celor fata de furnizori, salariati, bugetul de stat etc., pAnd in momentul
platii lor reprezinta o sursa atrasa de finantare a activelor circulante.

Pe baza bilantului functional necesarul de fond de rulment se determina astfel:

NFR = Alociri ciclice - Surse ciclice

Nevoia de fond de rulment se poate descompune in doua componente: necesarul de fond
de rulment din exploatare si necesarul de fond de rulment din afara exploatarii.

NFR = NFRE + NFRAE

NFRE = Active ciclice aferente exploatarii - Surse ciclice aferente exploatarii

NFRAE = Active ciclice din afara exploatarii - Surse ciclice din afara exploatarii

In analiza financiara pentru aprecierea necesarului de fond de rulment din exploatare se
poate folosi indicatorul viteza de rotatie exprimata ca numar de zile sau ca numar de rotatii.

CA

NFRE
Accelerarea vitezei de rotatie a necesarului de fond de rulment din exploatare este un

Relatiile de calcul sunt: %-360 sau

Marimea necesarului de fond de rulment din exploatare este influentatd de: natura
activitatii, durata ciclului de fabricatie, viteza de rotatie a stocurilor si creantelor, nivelul de
activitate etc.

10.3. Analiza echilibrului global - trezoreria neta

Trezoreria neta (TN) este indicatorul care exprima corelatia dintre fondul de rulment
si nevoia de fond de rulment, reflectand situatia financiara a firmei, atat pe termen mediu si
lung, cat si pe termen scurt.

Trezoreria netd se poate calcula pe baza bilantului functional astfel:

TN = FRNG — NFR sau

TN=TA-TP
plasamente;

TP - trezoreria de pasiv, respectiv soldurile creditoare ale conturilor de credite pe termen
scurt.

Trezoreria netd pozitiva este un excedent monetar al exercifiului financiar, fiind
obtinut ca urmare a unei activitati rentabile. In cazul in care necesarul de fond de rulment este
constant, atunci trezoreria netd pozitiva este echivalentul profitului net, diminuat cu
dividendele platite in cursul aceleiasi perioade, la care se aduna amortizarea.

Trezoreria neta negativa reflectd un deficit monetar la sfarsitul anului si care a fost
acoperit pe seama creditelor pe termen scurt. In situatia in care necesarul de fond de rulment
este constant, trezoreria neta negativd este efectul inregistrarii de pierderi. Atunci cand
intreprinderea realizeazd produse rentabile, dispune de piatd (de aprovizionare si de
desfacere), dar inregistreaza o crestere a necesarului de fond de rulment, ca urmare a
dezvoltarii activitatii, constatarea unei trezorerii nete negative nu semnificd o situatie
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economico-financiard nefavorabild, ci inregistrarea unui decalaj intre termenul mediu de
transformare a stocurilor si creantelor in lichiditati si durata medie de onorare a obligatiilor pe
termen scurt.
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1.TEORIA CONSUMATORULUI

Consumatorul se confrunta cu o problema de maximizare a utilitatii sub constrangerea
venitului disponibil.

[.1.UTILITATEA BUNURILOR ECONOMICE

Un bun reprezinta orice element al realitatii care este apt sa satisfaca o nevoie de consum
personal sau productive.

Bunurile economice se definesc drept obiecte materiale sau imateriale disponibile intr-o
cantitate finite si apta sa satisfaca nevoi umane.

In conditiile economice schimb,bunurile economice trebuie sa se bucure de aprecierea
consumatorului nonproductor,sa aiba pt acesta utilitate.Exista mai multe modalitati de
abordare a uitlitatii.Cele mai consacrate sunt aspectele tehnice si cele economice.

Utilitatea,sub aspect ethnic reprezinta capacitatea reala sau presupusa a unui bun de a
satisface o nevoie,propietate care decurgesi se exprima prin trasaturi,caracteristici si insusiri
intrinseci ale fiecarui bun sau clase omogene de consum personal de bunuri de capital,de
servicii sau informatii.

In sens economic uitlitaea include o raportare la o nevoie,la o trebuinta a nonposesorului.

Utilitatea capata sens economic cand sunt indeplinite trei conditii:

l-existenta unei relatii intre calitatile sau caracteristicile bunurilor si una din nevoile
oamenilor sau societatii

2-relatiile necesare dintre caracteristicile bunurilor si nevoile oamenilor trebuie
cunoscute si intelese

3-comitatea in ansamblul ei trebuie sa fie capabila sa foloseasca caracteristicile
bunurilor la satisfacerea nevoilor

Aprecierea uitilitatii are un caracter subiectiv,depinde de raportul pe care individ il
stabileste intre un anumit bun economic si nevoile sale.Utilitatea sintetizeaza importanta
,pretuirea pe care consumatorul o acorda la un moment dat si in conditii determinate fiecarei
unitati dintr-o multime de bunuri identice.

In legatura cu posibilitatile de realizare a masurii utilitatii,stiinta economica face referiri la
doua tipuri de uitilitati:utilitatea cardinala si utilitatea ordinala.

Teoria utilitatii cardinale a fost formulata de fondatorii marginali care au elaborate ipoteza
existentei unui consumatorcapabil sa exprime printr-un numar cantitatea de utilitate care

decurge din consumul unui volum determinat dintr-un bun.Utilitatile de masura specifice



folosite in acest scop au fost denumite “utils”(unitati de utilitate).Cu ajutorul acestora,potrivit
teoriei utilitatii cardinale este posibil sa se masoare satisfactia oferita de un nivel dat al
consumului unui anumit bun economic.

Ipoteza masurarii directe a utilitatii printr-un numar s-a dovedit inacceltabila din mai multe
motive:a) aprecierea utilitatii fiind subiectiva,este imposoibil sa comparam utilitatea aceluiasi
bun prin prisma diferitilor indivizi,intreaga masurare cardinala fiind in contracditie cu
principiul subiectivitatii

b) utilitatea unui bun nu poate fi apreciata si analizata izolat

Atat timp cat utilitatea unui bun depinde de utilitatea altor bunuri,nu este posibil a

construe o scara cardinala a utilitatii.
Teoria utilitatii ordinale

Imposibilitatea practica de masurare directa a utilitatii I-a determinat pe Pareto sa sugereze
inlocuirea cuantificarii cu clasificarea.

Pentru a prezenta optiunile consumatorilor,masurarea utilitatii nu este indispensabila
realizarii ordonarii optiunilor.Este acceptata posibilitatea efectuarii unor comparatii calitative
in ceea ce priveste satisfactia pe care utilizarea bunurilor o ofera beneficiarului.

Masurarea ordinala presupune asezarea diferitelor bunuri intr-o anumita ordine in raport cu
preferintele consumatorului.

Conditiile pentru determinarea utilitatii sunt:

1) consumatorul sa doreasca o cantitate determinate dintr-un bun;

2) sa existe un consummator précis in anumite conditii de loc si de timp cu

preferinte,gusturi,situatie economica certa;

3) consumatorul nu detine acel bun dar doreste sa-1 achizitioneze;

Indiferent de abordarea teoretica aleasa,cardinala sau ordinala,scopul oricarui
consumator,maximizarea satisfactiei,poate fi determinat cu ajutorul analizei marginale.

Utilitatea totala este satisfactia resimtita de un individ in urma consumarii unor cantitati
necesare dintr-un bun intr-o perioada data.

In cazul unui bun X care poate fi consumat in cantitati X,mai mari sau mai mici utilitatea
totala poate fi exptimata prin functia:

Ut=f(x)
In cazul mai general al diferitelor bunuri,functia de utilitate se modifica.Daca se au in

vedere doua bunuri X si Y,utilitatea totala este exprimata de functia:



Ut=f(x,y)

Daca utilitatea totala exprima satisfactia resimtita prin consumarea unei cantitati date din
bunul X si/sau Y,utilitatea marginala exprima variatia utilitatii totale provacata de modificarea
cu o unitate a cantitatii din bunul X,utilizata pt satisfacerea unei nevoi in decursul unei
perioade de timp considerate.

Definitia utilitatii marginale permite precizarea catorva din caracteristicile ei mai
importante:a) legatura dintre utilitatea totala si marginala a unui bun sub forma legii utilitatii
marginale descrescande:utilitatea fiecarei unitati(doze) suplimentare detinute si/sau
consummate dintr-un bun(adica utilitatea marginala) se modifica pe masura ce creste
cantitatea consumata (detinuta);cel mai adesea ea se reduce cand consumul creste.Aceasta
relatie se regaseste in ceea ce setye cunoscut a fi prima lege a lui Gossen:intensitatea
satisfactiei unui bun scade pe masura ce creste cantitatea consumata din bunul respective.

b)daca functia de utilitate totala este derivabila,relatia intre utilitatea totala si
utilitatea marginala poate fi exprimata sub o forma matematica simpla.

Utilitatea,fiind un concept subiectiv,nu poate fi masurata direct.O masura indirecta a
utilitatii,poate fi considerate in sa dorinta consumatorului de a plati pentru bun.Curba utilitatii
marginale pentru un consummator poate fi privita ca o curba a disponibilitatilor marginale de
plata.Ea arata evaluarea monetara realizata de consummator in ceea ce priveste utilitatea
marginala rezultata din consumul additional al unui bun.Valoarea monetara atasata utilitatii
marginale obtinute prin consumul unor unitati de bunuri poate fi mai mare decat pretul platit
care reflecta utilitatea marginala a ultimei unitati consumate.Acest prét poate fi considerat si o
masura a sacrificiului de utilitate rezultat prin consumul altor bunuri ¢ ear putea fi cumparate

din pretul ultimei unitati de bun camparat.

1.2. ECHILIBRUL CONSUMATORULUI

Echilibrul consumatorului are in vedere optimizarea procedurilor de alegere a
consumatorului,tinandu-se cont atat de preferintele sale cat si de resursele(mijloacele) relativ
limitate de care dispune pentru obtinerea maximului de satisfactie.

Modelul de analiza,bazat pe curbele de indiferenta,permite evidentierea informatiilor
subiective legate de preferintele consumatorului.Pentru a determina ceea ce efectiv va
cumpara un consummator,este necesar sa alaturam acestui set de informatii subiective,o serie
de informatii obiective legate,in principal,de suma de bani de care dispun oamenii

si,respective,de evolutia preturilor bunurilor.



Ca fiinta rationala,consumatorul va allege acele combinari de bunuri si servicii care sa-I
asigure maximizarea efectelor utile,deci un grad maxim de satisfactie in limita resurselor de
care dispune (sau cu alte cuvinte minimizarea consumului de resurse pentru o unitate de
satisfactie).Aceasta se traduce, in abordarile traditionale in luarea in considerare a
constrangerii bugetare legata de suma totala de bani disponibila pentru satisfacerea nevoilor
de consum in conditiile unui anumit nivel al preturilor bunurilor.Se foloseste in acest sens,ca
instrument de analiza linia bugetului.

Linia bugetului,numita uneori si linia venitului disponibil,desemneaza ansamblul
combinatiilor care arata posibilitatile de cumparare (adica constrangerile) ale consumatorului.

Pentru a atinge obiectivul maximizarii utilitatii unui consummator in conditiile resurselor
limitate de care dispune,trebuie sa alaturam dorintelor acestuia — siantetizate prin harta
curbelor de indiferenta — si posibilitatile descrise de linia bugetului.Se poate arata astfel cu
ajutorul metodelor grafice ca va fi aleasa combinatia (X,y) care va asigura intalnirea
dorintelor si posibilitatilor consumatorului.

Deci,achilibrul consumatorului este atins in punctual in care una dintre curbele de

indiferenta (din familia hartii curbelor de indiferenta) este tangendenta la lini bugetului.

1.3.NOUA TEORIE A CONSUMATORULUI

Conceptualizarea si utilizarea notiunolor de consum si consummator tin de inceputurile
economiei politice clasice in care,concurenta perfecta si deplina libertate de miscare
reprezentau elemente esentiale ale mecanismului economic.Intr-un asemenea context a fost
crest si sustinut mitul consumatorului suveran,neingradit de constrangeri exterioare si care isi
alege rational acea structura de consum ce ii satisface maxim nevoile.

Consumatorul este capabil de avaluari cantitative si calitative.Calculele sale de maximizare
sunt in esenta elaborate pentru a construe o scara a preferintelor in functie de natura si

intensitatea nevoilor.

1.3.1.Limitele Teoriei Traditionale A Consumatorului

Abordarea traditionala a comportamentului cansumatorului pleaca de la ipoteza ce
individual cauta sa-si maximizeze utilitatea in raport cu constrangerea bugetara data de
venitul disponibuil si preturile bunurilor.Variatia sia venitului pretului stau la baza explicarii

comportamentului consumatorului.



Teoria traditionala, clasica a consumatorului prezinta o serie de limite,care se cer a fi
analizate.

In primul rand,teoria traditionala considera preferintele consumatorilor o variabila
exogena.Gusturile,preferintele sunt considerate stabile si nu sunt luate in considerare in
explicarea comportamentelor.Ori nu se poate explica un comportament pe baza unei ipoteze
privind gusturile sau preferintele individului,deoareceeste imposibil ca aceasta sa fie
testabila.Cu toate acestea,microeconomie traditionala este criticata pentru incapacitatea ei de a
tine seama de fenomene care pot fi explicate in dificultate numai prin variatii ale pretului sau
venitului.Aceasta incapacitate deschide cale explicatiilor “psihologice” care face apel la
ipoteze nestabile asupra preferintelor individuale.Dezvoltarea unei noi teorii a consumatorului
are in vedere sa evite,cel putin partial,acest obstacol.

In al doilea rand,abordarea clasica poate oferi o explicatie convenabila a amplificarii
consumului odata cu cresterea venitului dar nu si a modificarii structurii lui,a aparitiei de
numeroase bunuri si servicii pentru satisfacerea “noilor nevoi”- nevoia de televizor,nevoia de
casete audio,de compact disc,etc.La limita preturile relative ar putea sa explice repartizarea
venitului disponibil intre bunurile si serviciile existente,dar nu si aparitia neincetata de noi
bunuri si servicii care sa satisfaca “cerintele noi”.Nevoia de televiziune,de aparate video,de
compact-discuri,etc nu exista inainte ca producatorii sa puna la punct aceste produse sis a
convinga consumatorii de utilitatea lor,mai ales prin intermediul publicitatii.Studiile privind
efectele publicitatii capabile sa ceeze ‘“nevoii false” reflecta incapacitatea economiei
traditionale de a explica anumite caracteristici ale societatii de consum.

In al treilea rand,teoria traditionala nu este adecvata pentru a explica alegerile
nonmarfare,unde individual nu poate cuantifica si compara prin intermediul
preturilor:casatoria si divortul,nasterile,discriminarile,optiunea intre o activitate licita si
activitatea ilicita.Asemenea optiuni depasesc sfera deciziilor comerciale.De exemplu,cine
determine numarul de copii intr-o familie?De ce ratele natalitatii scad sensibil cand nivelul de
trai creste?Fata de acest tip de fenomen,se poate face o analiza economica,sa se sustina ca
preferintele individuale nu se schimba?Noua teorie a consumatorului spre deosebire de

microeconomia traditionala da un raspuns.



1.3.2.Elemente Ale Noii Teorii A Consumatorului

Criticile formulate teoriei clasice si neoclasice a consumului si consumatorului au servit
ca punct de plecare pentre “noii economisti” in elaborarea “noii teorii a consumatorului”.

Pentru “noii economisti” actul de consum nu este pasiv,dimpotriva consumatorul este
capabil de arbitraji intertemporale,iar nivelul si structura consumului sau nu sunt determinate
doar de nivelul “de facto” ci si de anticipatiile asupra veniturilor viitoare.

Daca teoria traditionala confunda bunurile si serviciile cu cerintele pe care trebuie sa le
satisfaca,noua teorie face deosebire intre acestea.Noua abordare formuleaza ipoteza ca
individual are nevoie de hrana,de informare,de deplasare.Nevoia de hrana se poate satisface
prin consum de paine neagra sau alba,carne de pasare sau de porc,cartofi sau paste
fainoase.Nevoia de deplasare se poate realize mergand “pe jos” sau folosind un animal ,o
bicicleta,un automobile,un tren un avion.Prin urmare,ipoteza stabilitatii preferintelor devine
compatibila cu o schimbare in mod de consum.Intr-adevar,o aceeasi cerinta stabile poate fi
satisfacuta prin bunuri diferite,utilizate separate sau combinate intre ele.Functia de utilitate se
scrie,in acest caz,U=U(S1,S2,S3...Sn),unde Si reprezinta satisfactiile pe care individual cauta
sa si le produca combinand diferitele bunuri si servicii intre ele.Pentru fiecare dintre aceste
satisfactii (S),exista o functie de productie de tipul S=S(X,Y,Z...)unde X,Y,Z...,reprezinta
bunuri si servicii.bunurile,in acest caz sunt factori de productie in transformare si
intersanjabili in conformitate cu evolutia costurilor sau a tehnicilor de productie care
contribuie la satisfacerea cerintelor cuprinse in functia de utilitate.Aceasta poate ramane
perfect stabila,chiar daca tehnicile de productie a satisfactiei adoptate de indivizi si modurile
de consum evolueaza rapid.

Teoria traditionala a consumatorului neglijeaza un aspect essential in utilizarea bunurilor
de consum de timp.Ori,timpul este o resursa rara si utilizarea sa are un cost de oportunitate
adica prin valoarea bunurilor ce pot fi create daca acel timp ar fi alocat productiei.In conditiile
in care productivitatea sociala creste,se mareste costul de oportunitate,adica venitul sacrificat
pe unitate de timp.Daca aceasta componenta a functiei de utilitae,timpul,devine tot mai rara si
mai scumpa,consumatorul-producatorul va cauta sa o economiseasca si sa gaseasca
substituienti care ii pastreaza sau ii maresc satisfactia:achizitionarea de frigidere pentru a
economisi timpul necesar procurarii si pregatirii alimentelor;dezvoltarea serviciilor de
transport rapid;asistenta medicala la domiciliu;cererea de servicii de inchiriere si
consignatie.Toate acestea economisesc timpul de dispozitie care nu poate fi

supradimensionat,in care scop se acumuleaza tot mai multe bunuri.Pretul bunurilor tinde sa se



diminueze in raport cu pretul timpului,iar consumatorul va utiliza mai multe obiecte pe unitate
de timp.In acest mod diversificarea bunurilor si serviciilor se explica nu prin multiplicarea
gusturilor si preferintelor.Ceea ce schimba nu sunt preferintele ci “pretul timpului” care este
intr-o permanenta crestere in raport cu celelalte bunuri.Pentru a realize aceleasi
preferinte,consumatorul substituie bunurile vechi cu altele noi,pentru ca noile produse sunt
mai eficace in satisfacerea cu un cost mai mic a nevoilor.Ceea ce schimba nu sunt
preferintele,structura nevoilor consumatorului,ci mijloacele de satisfacere a acestora.Ceea ce
modifica este mijlocul de realizare care evolueaza pentru a economisi resursa rara (timpul)
necesara pentru a realize preferinta.

Noua teorie a consumatorului cuprinde multe aspecte de real interes.Accentul pus pe
resursa timp permite o intelegere realista a structurii si tendintelor consumului modern de
bunuri marfare,da o explicatie proliferarii si cresterii serviciilor in economiile dezvoltate.

Prin luarea in considerare a costului timpului,promotorii “noii teorii a consumatorului” au
extins sfera de aplicare a teoriei economice la unele domenii deosebite,cum ar fi scaderea
natalitatii in tarile dezvoltate odata cu cresterea nivelului de trai.Acest comportament
demographic nu se explica prin scaderea preferintei pentru copii.Prin integrarea in analiza a
costului timpului,scaderea natalitatii in tarile dezvoltate se poate explica prin costul de
oportunitate al timpului.Cresterea salariilor reale echivaleaza cu o sporire a costului
timpului,ceea ce inseamna ca fiecare ora consacrata activitatilor de crestere si educare a
copiilor are un cost de oportunitate mai ridicat decat in trecut.

Noua teorie a consumatorului,apreciaza ca prin integrarea in functia de productie a
capitalului uman al individului,se poate intelege mai bine comportamentul
consumatorului.Un individ a avut posibilitatea de instructie intr-un anumit domeniu,si el va
avea o satisfactie mai mare decat un alt individ care nu a avut parte de o asemenea
instructie.Indivizii pot sa simta aceeasi nevoie de destindere sau recreare dar fiecare o satisfac
prin activitati diferite (concert,spectacol,sport),deoarece ei nu au aceeasi capacitate de a

produce satisfactie intr-o activitate data;nu gusturile lor difera ,ci capitolul lor uman.
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2. CEREREA DE BUNURI ECONOMICE

Alocarea veniturilor banesti limitate pentru cumpararea diferitelor bunuri necesare
satisfacerii nevoilor de consum deriva din comp[ortamentul consumatorilor,iar structura
cheltuielilor de consum reflecta acest comportament.Preferintele personale ale consumatorilor
se concretizeaza in structurile cereriiacestora,cerere care se manifest ape piata diferitelor
bunuri de consum.

Teoria cererii sta la baza alocarii veniturilor banesti limitate de catre consumatorii rationali

care se decide sa cumpere diferite bunuri.

2.1.LEGEA CERERII

Cererea reprezinta cantitatea dintr-o anumita marfa dorita,care poate fi cumparata
de un individ,intr-o perioada determinate de timp,la un pret unitar dat.Insumandu-se
cererea tuturor cumparatorilor de pe piata unui anumit bun,rezulta cererea totala de
piata a acelui bun.

Aceasta cerere exprima raporturile in legatura cu:

a)cantitatea maxima dintr-un anumit bun,care,la un anumit pret,este dorita si poate fi
cumparata

b)pretul maxim care poate fi achitat pentru cumpararea unai anumite cantitati din bunul
dorit

In functie de natura bunurilor ce fac obiectul cererii si disting:a)cererea pentru bunuri
substituibile(uleiul de masline si uleiul de floarea soarelui);b)cererea pentru bunuri
complementare(autoturisme si benzina);c)cererea derivate(cererea pentru faina este
determinate de cererea pentru paine).

Modificarea pretului unitar in sensul reducerii sale,determina procesul de extindere a
cererii,respective de crestere a cantitatii cerute,in timp ce cresterea pretului unitar determina
contractia,respective scaderea cantitatii cerute pe piate unui produs.

Raporturile de cauzalitate dintre modificarea pretului unitary al unui bun si
schimbarea cantitatii cerute constituie continutul legii general al cererii.

Corespunzator acestei legi:

a)cresterea pretului unitar al unui bun determina reducerea cantitatii cerute din bunul
respective
b)reducerea pretului unitary al unui bun determina cresterea cantitatii cerute di bunul

respectiv
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Legea generala a cererii se verifica in cazul bunurilor normale,precum si in cazul
majoritatii bunurilor inferioare.Pentru unele bunuri inferioare,cresterea preturilor este insotita
de o extindere a cererii iar reducerea preturilor de o contractie a acesteia.”Paradoxul
Giffen”(dupa numele celui ce a studiat fenomenul)poate fi explicat pornind de la cele doua
efecte generale ale cresterii pretului unui anumit bun si anume:

a)cresterea cantitatii cerute din alte bunuri,ale caror preturi nu au crescut(efectul de
substituire)
b)reducerea venitului real(efectul de venit)

Pentru bunurile inferioare,intre modificarea veniturilor reale si cantitatea ceruta exista o
relatie inverse,negative.In cazul in care pretul unui bun inferior creste,iar efectul de venit este
mai mare decat efectul de substituire,cantitatea ceruta creste.

In cazul analizei cererii pietei,aceste exceptii de la regula manifestarii cererii nu oinfirma
veridicitatea legii generale a cererii,situatiile prezente intalnindu-se destul de rar in
comportamentul consumatorilor,iar ponderea pe piata a bunurilor respective este
nesemnificativa.

Exista unele situatii care numai aparent contrazic legea generale a cererii.Astfel,exista
posibilitatea ca unii cumparatori sa cumpere mai mult de la firme chiar daca acesteas practica
preturi mai inalte pe motivul unei economii de timp.Fiind mai la indemana
cumparatorului,ecesta prefera sa plateasca un pret mai mare,compensand diferenta de pret
prin alocarea timpului economisit altor activitati.In aceasta situatie legea cererii se ferifica
deoarece in pretul platit este inclus si costul oportunal timpului economisit.De asemenea,in
situatia in care pretul si calitatea bunului sunt in relatie directa,cresterea pretului poate fi
insotita de o sporire a cantitatii cerute,deoarece diferenta de pret va fi compensate de diferenta
de calitate castigate.

Totodata,cresterea pretului poate fi insotita de o crestere a cantitatii cerute,deci de o
extindere a cererii,in situatia cresterii veniturilor,a numarului de cumparatori,a
preferintelor.Nici in astfel de situatii,legea generala a cererii nu este contrazisa,ea exprimand
relatiile de cauzalitate dintre pret si cantitatea ceruta,facandu-se abstractie de ceilalti factori

care influenteaza cererea,deci considerandu-se ca fiind constante conditiile cererii.
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2.2. CONDITIILE CRESTERII SI REDUCERII CERERII

Intr-o perioada determinate de timp,cererea pentru un anumit bun poate sa creasca sau sa
reduca,in functie de evolutia unor factori care mai poarta de numirea de conditiile
cererii,considerandu-se ca diferitele niveluri de preturi nu se modifica.In aceasta situatie se
schimba cantitatea ceruta la unul si acelasi nivel al pretului unitary,spre deosebire de situatia
extinderii sau contractiei cererii,cand cantitatea ceruta dintr-un anumit bun era diferita la
niveluri de preturi diferite.

Totodata,cresterea sau reducerea cererii,determina la o anumita oferta,o modoficare a
pretului unitar al unui anumit bun.

Fenomenul de crestere sau reducere a cererii poate reprezentat prin table,functie,sau grafic.

Principalii factori sau conditii ale cereriicare determina cresterea sau reducerea cererii pe
piata unui anumit bun sunt:a)modificarea veniturilor banesti ale consumatorilor;b)modificarea
preturilor ale marfurilor;c)numarul de cumparartori;d)preferintele
cumparatorilor;e)previziunile privind evolutia pretului si a venitului.

2.3. ELASTICITATEA CERERII

Elasticitatea cererii exprima sensibilitatea cererii la modificarea pretului sau a altei
condidii a cererii.

Coeficientul elasticitatii cererii (Ec) arata gradul,fractiunea sau procentul modificarii
cererii in functie de schimbarea pretului sau a altei conditii a cererii.El se determina pe baza
raportului dintre modificarea cererii(variabila dependenta) si modificarea unui factor al
cererii(variabila independenta).

Coeficintul elasticitatii cererii pentru bunul X in functie de modificarea pretului acestui
bun(E cpx)se poate calcula astfel:

a)Ecpx =-AC : AP =-C,-C, : P,-P;
cC P Ci P,

unde:AC-proportia modificarii cererii;
Ci-cererea initiala;
AP-proportia modificarii pretului;

P;-pretul initial.

AC *100
b)Ecpx= -%AC =-._ C__ =-AC* P,
%AP AP _*100 AP C;
Py
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C)ECpX =-AC : AP =- AC * (P1+Pg):2 =-AC * (BL+P2)
(CiCa2  (P+Py):2 AP (Ci+Cp)i2 AP (CH+Cy)

In functia de marimea acestui coeficient,cererea pentru diferite bunuri poate inregistra
urmatoarele forme:
I)cerere elastica,cand Ecp>1
2)cerere inelastica,cand Ecp<1
3)cerere cu elasticitate unitara cand Ecp=1
4)cerere perfect elastica cand Ecp=>0
S)cerere perfect inelastica atunci cand Ecp=0
Ultimile doua formule au mai mult o valoare teoretica decat practica,ele intalnindu-se
foarte rar si numai in anumite conditii de piata.
Ecvx = %AC
%AV

Daca:a)Ecvx>1 si venitul creste,ponderea cheltuielilor pentru marfa X in cheltuielile totale
va creste;
b)Ecvx<l1 si venitul creste,ponderea cheltuielilor pentru marfa X in cheltuielile totale
se reduce.
In general,procentul modificarii ponderii cheltuielilor pentru marfa X in total venitului
cheltuit este egal cu (Ecvx — 1) X procentul modificarii venitului
Coeficientul de elasticitatii cererii pentru marfa X in functie de modificarea pretului altor
bunuri,de exemplu:Y si Z,in conditiile in care ceilalti factori determinacererea pentru marfa
respectiva nu se modifica,se calculeaza astfel:
Ecpx(Y) (2)= %AC
%AP
Unde P reprezinta pretul bunului Y sau Z
Cand creste cererea pentru bunul X datorita majorarii pretului la bunul Y,atunci bunul Y
poate fi substituit cu bunul X iar
Ecpx(Y)>0
Cand consumatorii cumpara mai putin din bunul X datorita cresterii pretului la bunul
Z,atunci bunul Z este complementar bunului x iar Ecpx(Z)<0
Importanta si factorii care determina elasticitatea cererii.Modificarea pretului unui

anumit bun sau oricareia din conditiile cererii determina schimbari mai mari sau mai
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mici,positive sau negative,in cerertea pentru bunul respective.Aceste schimbari pot fi
cuantificate numai daca se cunoaste influenta factorilor care determina -elasticitatea
cererii.Dintre acesti factori,mai importanti sunt cei cvare determina elasticitatea cererii in
functie de pret.

a.Ponderea venitului cheltuit pentru un anumit bun in bugetul total al unei familii

In aceasta situatie,coeficientul elasticitatii cererii pentru bunurile alimentare este mai mare
pentru persoanele cu venituri mici,in comparative cu persoanele care au venituri mari si foarte
mari.

b.Gradul de substituire al bunurilor.Intre gradul de substituire a unor bunuri si
elasticitatea cererii in functie de pret exista o relatie pozitiva.Coeficientul elasticitatii cererii
este cu atat mai mare cu cat gradul de substituire esta mai mare si invers.

c.Gradul necesitatii in consum.Din punctual de vedere al naturii,trebuintelor care pot fi
satisfacute,bunurile pot fi grupate in doua categorii:a)bunuri normale de stricta
necessitate;b)bunuri de lux.

Nivelul coeficientului elasticitatii cererii pentru bunurile de lux,in functie de pretul
acestora,este mai mare decat al celui pentru bunurile normale.

d.Durata perioadei de timp de la modificarea pretului.Intre perioada duratei de timp de
la schimbarea pretului unui anumit bun si coeficientul elasticitatii cererii la pret exista o
relatie directa pozitiva.

Cunoasterea influentei ecestor factori asupra elasticitatii cererii in functie de modificarea
pretului prezinta o importanta deosebita pentru estimarea venitului total incasat care este egal
cu produsul dintre cantitatea bunurilor vandute(Q) si pretul de vanzare pe piata(P).Astfel ca
veniturile totale sunt egale cu cheltuielile totale si cu totalul vanzarilor(VT=Q.P).

In situatia in care cererea pentru anumite bunuri este elastica in functie de pretul
acestora,intre modificarea pretului si venitul total incasat exista o relatie inverse,negative.In
cazul in care cererea este inelastica intre evolutia pretului si venitul total exista o relatie
pozitiva.In situatia in care exista o cerere cu elasticitate unitara,venitul total incasat nu se
modifica.

Procentul modificarii venitului total este egal cu (1 — Ecp) X procentul modificarii
pretului.

a)Ecp>1,intre modificare pretului si a VT exista un raport invers(o relatie negative)
b)Ecp<1,intre modificarea pretului si a VT exista un raport direct(o relatie pozitiva)

¢)Ecp=1,VT nu se modifica indifferent de sensul schimbarii pretului.
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Cunoasterea formei de elasticitate a cererii prezinta o importanta deosebita in procesul
decisional deoarece in conditiile practicarii unor preturi mai scazute,maximizarea profitului
este imposibila numai in situatie elastica.Marimea profitului depinde de evolutia venitului
total incasat si a costului total.In cazul in care cresterea costului total este mai mare decat
cresterea venitului,profitul total se reduce,iar daca procentul de crestere acostului total este
mai redus decat cel de crestere a venitului total,profitul creste.

Totodata,marimea profitului depinde si de raportul dintre modificarea cantitatii cerute si a
pretului.Cu cat procentul de crestere a cantitatii ceruta este mai mare decat cel al reducerii

pretului,cu atat profitul este mai mare.
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3. OFERTA

Oferta reprezinta cantitatea maxima dintr-un anumit bun pe care un vanzator
intentioneaza sa o vanda intr-o perioada determinate de timp,la un anumit pret.

In functie de nivelul cererii,cantitatea vanduta poate fi diferita de cantitatea oferita.Daca pe
piata unui bun se insumeaza cantitatile oferite,la acelasi pret,de catre toti vanzatiorii,rezulta
oferta de piata.Ea exprima relatii in legatura cu:a)cantitatea maxima dintr-un anumit bun,pe
care vanzatorii doresc sa o vanda la un anumit pret unitary;b)pretul unitary minim scontat de
vanzatori pentru vanzarea unei cantitati dintr-un anumit bun.

In functie de natura bunurilor se pot distinge urmatoarele forme de oferta:

a)oferta de bunuri independente (de exemplu,oferta de calculatoare ,autoturisme,confectii)

b)oferta complementara,cand din productia unor bunuri principale (de exemplu productia de
carne,de miere),rezulta unele bunuri secundare

c)oferta mixta,cand mai multe bunuri oferite satisfac aceeasi cerere (de exemplu cafea,ceawi

,lapte)

3.1. LEGEA OFERTELEXTINDEREA SI CONTRACTIA OFERTE.
CONDITIILE OFERTE

Modificarea pretului de pe piata unui bun determina extinderea si contractia ofertei,in asa
fel incat fiecarui nivel de pret ii va corespunde o cantitate oferita.Daca pretul creste,oferta se
va extinde,adica va creste cantitatea oferita,daca pretul se va reduce,oferta se contracta,adice
se reduce cantitatea oferita.

Raporturile de cauzalitate dintre schimbarea pretului si cantitatea oferita constituie
continutul legii generale a ofertei.Corespunzator acestei legi:a)cresterea pretului
determina cresterea cantitatii oferita;b)reducerea pretului determina reducerea
cantitatii oferite.

Presupunand ca ceilalti factori care determina modificarea ofertei si care constituie
conditiile oferte,nu se schimba,rezulta ca intre evolutia pretului si cantitatea oferita exista o
relatie directa pozitiva.

Considerand ca perioada determinata de timp,pe piata unui anumit produs,diferitele
niveluri de preturi nu se modifica,oferta poate creste sau poate sa se reduca in raport cu
cantitatea oferita initial la un nivel dat al pretului.

Modificarea cantitatii oferite la celasi nivel al pretului este determinate deo serie de factori

care mai poarta denumirea de conditiile ofertei si sunt:1)costul productiei,2)pretul altor
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bunuri;3)numarul firmelor care produc acelasi bun;4)taxele si subsidiile;5)previziunile privind
evolutia pretului;6)evenimente social-politice si naturale.

1.Costul productiei.Intre nivelul costului si cantitatea oferita exista o relatie
negative.Reducerea costului de productie al unui bun determina cresterea cantitatii oferite,iar
cresterea costului,scaderea ofertei.Schimbarea costului unui bun depinde in primul rand de
tehnologiile de productie.Imbunatatirea tehnologiilor,inlocuirea celor invechite cu altele noi
conduc la sporirea eficientei utilizarii tuturor resurselor economice,cresterea productiei
obtinute cu acelasi volum de resurse,rezultatul fiind reducerea costului pe unitatea de
produs.In al doilea rand,marimea costului depinde de nivelul pretului factorilor de
productie.La acelasi nivel al eficientei economice daca salariile cresc,sau pretul materiilor
prime,materialelor,energiei,sporeste,costul va creste iar oferta se va reduce.

Costul de productie reprezinta cel mai important factor care determina modificarea ofertei.

2.Pretul altor bunuri.O cantitate determinate de resurse economice poate fi utilizata in
aceleasi conditii de eficienta pentru obtinerea a doua bunuri,de exemplu Xsi Y.Daca pretul
bunului X se reduce,o parte mai mare din volumul de resurse sau chiar intreaga cantitate va fi
folosita pentru producerea bunului Y al carui pret nu s-a schimbat;modificarea pretului
bunului X va determina o crestere sau o reducere a ofertei pe piata bunului Y.

Totodata,din productia unor unuri principale rezulta o serie de produse secundare din a
caror vanzare rezulta venituri care pot avea o pondere importanta in veniturile totale
incasate.Daca pretul bunului principal creste,celelalte conditii raman neschimbate,oferta de pe
piata bunului secundar va spori si invers,daca pretul se va reduce,oferta de pe piata bunului
respective va scadea.

3.Numarul firmelor care produc acelasi bun.Intr-o anumita industrie isi pot desfasura
activitatea mai multe firme.Daca productia acestor firme nu se modifica intr-o anumita
perioada de timp si noi firme vor intra in industria respectiva,oferta va creste.In situatia in
care unele din firmele respective vor da faliment,oferta se va reduce.

4.Taxele si subsidiile. Majorarea taxelor pe profitul firmelor dintr-o anumita industrie va
determina o reducere a ofertei,iar reducerea taxei o crestere a ofertei.

Totodat unele firme si industrii pot beneficia de subsidii din bugetul statului rezultand
astfel o crestere a ofertei,celelalte conditii ramanand neschimbate.

5.Previziunile privind evolutia pietei.Orice firma isi desfasoara avtivitatea pe o piata
prezenta cat sip e o piata viitoare.In situatia in care una sau mai multe firme dintr-o anumita

industrie prevad ca in viitor pretul de piata al bunului produs va creste,oferta prezenta se va
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reduce,iar daca se asteapta ca pretul sa scada,oferta de pe piata prezenta va cresta,ce;lelalte
conditii ramanand constante.

6.Evenimentele social-politice si naturale.Productia oricarui bun presupune anumite
conditii social-politice si naturale.Cadrul social-politic si juridic prezinta o importanta
deosebita pentru asigurarea oricarei activitati economice.In unele domenii de
activitate(agricultura,constructii industri miniera),importante sunt si conditiile naturale.

In conditiile social politice si naturale favorabile, ceilalti factori ramanand neschimbati,
oferta creste iar o inrautatire a unora sau altora din aceste conditii va determina o reducere a
ofertei.

Prin insumarea algebrica absoluta sau relative a influentei fiecarui factor va rezulta

modificarea totala a ofertei unui anumit bun, la un nivel dat al pretului.

3.2.ELASTICITATEA OFERTEIL IMPORTANTA CUNOASTERII
OFERTEI SI ELASTICITATII EI

Elasticitatea ofertei exprima dimensiunile sau gradul modificarii ofertei in functie de
schimbarea pretului sau a oricareia din conditiile ofertei. Elasticitatea poate fi evidentiata prin
coeficientul elasticitatii ofertei.

Astfel, pentru determinarea marimii coeficientului elasticitatii ofertei unui anumit bun, in
functie de pretul acestuia (Eop), se utilizeaza urmatoarele metode:

a) Eop=AO :AP sau Eop=%A0
Op P %AP

b) Eop= AO : AP
(O¢+01):2  (PotPy):2

In functie de nivelul coeficientului elasticitatii ofertei de pret, formele ofertei se prezinta
astfel:

a) oferta este elastica atunci cand unui anumit procent de modificarea pretului unitar ii
corespunde o modifucare mai mare a ofertei. In acest caz, Eop este mai mare decat 1,
deoarece AO > AP

Oo Po

b) oferta cu elasticitate unitara, cand unui procent in modificarea pretului ii corespunde

unul similar in schimbarea ofertei. Deci Eop=1 cand AO = AP

Oo Py
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c) oferta este inelastica atunci cand procentul modificarii este mai mic decat procentul
modificarii pretului. Deci Eop<l cand AO < AP
Oo Po
d) oferta perfect elastica reprezinta un caz extrem, un concept teoretic care nu exista in
realitate si care presupune ca la un pret dat, oferta sa creasca la infinit. Deci Eop=c
deoarece AP_= 0
Py
e) oferta perfect inelastica reprezinta un alt caz extreme, cand la orice modificare a
pretului, oferta nu se modifica. Deci Eop=0, deoarece AO =0
Oy

Easticitatea ofertei ca si elasticitatea cererii prezinta o importanta deosebita in procesul
decizional, deoarece in functie de evolutia pretului de pe piata fiecarui bun, veniturile totale
incasate depind atat de forma elasticitatii cererii, cat si de posibilitatile de adaptare a ofertei la
aceasta evolutie. Elasticitatea ofertei este determinata de o serie de factori, mai importanti
fiind cei analizati mai jos.

1.Costul de productie. In situatia in care pe piata unui bun, se inregistreaza o crestere a
cererii, iar celelalte conditii raman neschimbate, cresterea ofertei depinde de nivelul costului
de productie. La un nivel dat al eficientei utilizarii factorilor de productie, marimea costului
depinde de pretul resurselor economice utilizate. Fiind o cerere derivate, nivelul pretului
acestor resurse va depinde de modificarea cererii de pe piata bunului X. Presupunand ca se
inregistreaza o crestere a cererii de pe piata a bunului X, la acelasi nivel de pret, oferta poate
sa creasca numai daca marimea costului mediu nu creste. Dar la un anumit nivel al eficientei
utilizarii resurselor cresterea ofertei bunului X nu poate avea loc fara o crestere a cererii pe
piata a resurselor si deci, a pretului acestor resurse si in fine al costului mediu al bunului X. In
aceste conditii, oferte bunului X nu poate sa creasca sau poate inregistra cresteri
nesemnificative.

Rezulta ca intre nivelul costului si elasticitatea ofertei exista o rel;atie negativa. Cresterea
costului va determina o scadere a elasticitatii ofertei si invers, daca toate celelalte imprejurari
raman constante.

2.Posibilitatile de stocare a bunurilor. Daca bunul X poate fi depozitat si pastrat o
anumita perioada de timp, elasticitatea ofertei in functie de pretul acestui bun creste si invers,
in cazul in care posibilitatile de stocare sunt reduse. In concluzie, intre posibilitatile de stocare
a bunurilor si nivelul coeficientului elasticitatii ofertei la pret exista o relatie pozitiva.

3.Costul stocarii. Pastrarea oricarui bun costa. In acest cost sunt incluse atat cheltuielile de
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depozitare, chirii, salarii, cat si cheltuielile legate de pierderea, prin depreciere sau schimbare
a modei, nivelului calitativ al bunurilor stocate. Aceste cheltuieli se adauga la costul
productiei (pretul la care acesta a fost cumparat), rezultand costul total care se afla in relatie
inverseacu elasticitatea ofertei la pretul da pe piata bunului respective.

4.Perioada de timp de la modificarea pretului. Daca pretul de pe piata bunului X se
majoreaza, iar celelalte conditii ale ofertei raman constante, forma elasticitatii ofertei depinde
de durata perioadei de timp care a trecut de le modificarea pretului. In acest context exista trei
perioade de timp: a) perioada pietei; b) o perioada scurta de de timp c) o perioada lunga de
timp.

a) Perioada pietei se caracterizeaza printr-o durata foarte scurta de timp de la modificarea
pretului bunului X, ca urmare a cresterii cererii, perioada in care ofertantii se gasesc in
imposibilitatea sporirii productiei, oferta fiind perfect inelastica.

b) Perioada scurta de timp imprima ofertei un carecter inelastic. In aceasta perioada, in
conditiile cresterii pretului bunului X ca rezultat al cresterii cererii, exista posibilitatea
sporirii, in anumite limite, a cantitatii oferite prin utilizarea unui volum mai mare de resurse
disponibile (munca, materii prime, materiale, energie).

c) Perioada indelungata de timp asigura posibilitatea unei oferte elastice a bunului X.

In cadrul acestei perioade, producatorii pot sporii cantitatea factorilor de productie implicati in
producerea bunului X printr-un process investitional sustinut in scopul largirii capacitatilor de
productie existente sau prin intrarea de noi firme in industria bunului respective, ca urmare a

cresterii cererii si in final a pretului.
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4. FACTORII DE PRODUCTIE, COMBINAREA FACTORIILOR DE PRODUCTIE
SI SUBSTITUIREA LOR

4.1. CARACTERIZAREA GENERALA A FACTORILOR DE PRODUCTIE

a)  Munca. Functionarea oricarui sistem de productie este de neconceput fara
prezenta si interventia omului. stiinta economica abordeaza omul nu numai in calitatea sa de
purtator al unor nevoi de consum tot mai complexe, ci si in calitate de posesor al unor abilitati
ce-1 permit sa actioneze in scopul satisfacerii acestor nevoi. Variatele procese de productie a
bunurilor corporale si incorporale, respectiv a serviciilor, capabile sa satisfaca nevoi umane
dintre cele mai diverse, au drept element comun factul ca desfasurarea lor presupune prestarea
de munca. Intr-un anumit sens, prestarea muncii poate fi identificata cu insusi actul
productiei.

Munca-factor originar, primar, de productie - reprezinta activitatea specific umana
desfasurata in scopul obtinerii de bunuri economice. Munca este un factor de productie
originar, in sensul ca ea este intrinsec asociata personalitatii prestatorului ei, neputand fi
creata sau reprodusa artificial si nici disociata de persoana prestatorului. Actiunea factorului
,munca" este strans legata de dimensiunea temporala a procesului de productie. Raportata la
scara timpului, munca apare ca un factor de productie neregenerabil; prestatia de munca este
ireversabila, dupa cum timpul de munca neutilizat este irecuperabil. Dimensiunea cantitativa a
factorului ,,munca" se refera la volumul de munca de o anumita natura prestat intr-un proces
de productie dat. Acest volum poate fi cuantificat prin numarul de unitati de timp de munca
prestate, prin numarul de ore de munca sau de locuri de munca aferente unei anumite cantitati
de produse, prin numarul de lucratori sau de ore-om de munca prestate in conditiile de
productie date. Dimensiunea calitativa a factorului ,,munca" abordat la nivel individual se
refera la specializarea profesionala proprie fiecarui prestator de munca, la gradul sau de
calificare si de experienta de productie, la nivelul sau de productivitate. Pentru a ameliora
anumite caracteristici ale muncii prestate de o persoana trebuie sa se intervina la nivelul
abilitatilor si/sau motivatiei in munca ale celui vizat.

Determinat de dezvoltarea generala a societatii,progresul calitativ al factorului
munca se concretizeaza in principal in :

- cresterea proportiei in care procesele de munca fac apel la abilitatile de ordin

intelectual, care ajung sa prevaleze in raport cu cele fizice ;
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- tendinta de ameliorare continua a productivitatii muncii, pe baza careia are loc
reducerea treptata a timpului lucrat si cresterea corespunzatoare a timpului liber ;

- crestere duratei de pregatire scolara si profesionala institutionalizata, precum si a
nivelului si complexitatii acestei pregatiri,

- amplificarea dimensiunii creative a proceselor de munca, bazata pe dezvoltarea
aptitudinilor pentru inovare, pe accentuarea laturii de conceptie a muncii in detrimentul celei
de rutina, pe dezvoltarea componentei informationale a celor mai diverse genuri de munca .

Dintr-o problema de interes pur individual, cum era considerata in perioada
primei revolutii industriale, formarea profesionala initiala si reciclarea ajung sa se situeze, in
prezent, printre prioritatile conducerii strategice a firmelor, ca importanta sursa de
competitivitate.

b) Natura - un al doilea factor de productie originar(primar) este cel natural. Factorul
natural se materializeaza exclusiv in acele elemente care, fiind oferite omului direct de catre
natura, sunt pentru prima data atrase in circuitul economic. Din sfera sa de cuprindere fac
parte solul, apa, mineralele, fondul silvic, etc. Prezenta factorului natural al productiei este
nemijlocit sesizabila in activitatile aferente sectorului primar al economiei, specializat in
desprinderea din natura a resurselor brute; asemenea activitati sunt cele din minerit,
agricultura,sivicultura, piscicultura, economia apelor, etc.

Resursele minerale constituie o alta componenta esentiala a factorului natural de
productie. Ele au un rol important in asigurarea bazei de materii prime si energie necesare
desfasurarii intregii activitati economice.

c) Capitalul-in calitate de factor de productie, capitalul reprezinta categoria bunurilor
produse si utilizatein scopul producerii altor bunuri economice.

Libertatea de actiune, reglementata social si asumata legitim de interprinzator in
propriul sau interes, trebuie sa se repercuteze favorabil asupra performantelor sistemului
economic in care ea se exercita, sa aiba consecinte benefice in raport cu interesul public. La
randul sau, o societate care integreaza spiritul intreprinzator in ierarhia valorilor sale
superioare va cultiva in mod programatic conditiile care favorizeaza dezvoltarea si afirmarea
acestor abilitati; validand succesele, ea trebuie sa fie, in anumite limite, toleranta la esec,
oferind intreprinzatorilor sanse egale si o incitatie suficient de ridicata de a-si relua tentativele

de fructificarea resursei de progres care este libera initiativa.
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4.2. COMBINAREA FACTORILOR DE PRODUCTIE

Activitatea de productie poate fi privita, in ultima instanta, ca un ansamblu de
operatii de utilizare si/sau transformare a factorilor de productie in vederea atingerii functiei
obiectiv a producatorului: maximizarea profitului in conditiile minimizarii efortului.
Combinarea factorilor de productie reprezinta un mod specific de unire a factorilor de
productie privit atat sub aspect cantitativ cat si din perspectiva structural-calitativa.
Combinarea factorilor de productie are o determinare multipla, ea fiind influentata in mod
semnificativ de caracterul relativ limitat al resurselor productive.Combinarea factorilor de
productie este expresia a doua laturi,proprii,oricarei activitatiuna tehnica si alta
economica.Din punct de de vedere tehnic, combinarea factorilor de productie este specifica
fiecarui proces de productie; obtinerea oricarui bun economic presupune unirea resurselor de
munca (de o anumita structura si calificare) cu elemente de capital tehnic (masini, instalatii,
materii prime, materiale) specifice domeniului respectiv. Din punct de vedere economic,
combinarea factorilor de productie inseamna, in conditiile economiei de schimb, concretizarea
ei in obiectivele minimizarii costurilor de productie si respectiv, al maximizarii profitului.
Combinarea este posibila ca urmare a proprietatilor de divizibilitate si adaptabilitate ale
factorilor de productie.

Divizibilitatea unui factor de productie reflecta posibilitatea acestuia de a se
imparti in unitati simple, in subunitati omogene fara a fi afectata calitatea factorului respectiv.
Adaptabilitatea -reprezinta capacitatea de asociere a unei unitati dintr-un factor de productie
cu mai multe unitati din alt factor de productie. caracterizeaza, concomitent, prin
divizibilitatea si adaptabilitate, au loc doua procese organic legate intre ele:
complementaritatea si substituibilitatea.

Complementaritatea reprezinta procesul prin care se stabilesc raporturile cantitative
ale factorilor de productie care participa la producerea unui anumit bun
economic.Substituibilitatea este definita ca posibilitate de a inlocui o cantitate data dintr-un
factor de productie printr-o cantitate data dintr-un alt factor de productie, in conditiile
mentinerii aceluiasi nivel al productiei.

Elasticitatea substituirii exprima masura in care poate fi mentinuta productia cand
un factor este inlocuit cu altul sau cresterea (descresterea) utilizarii unui factor in comparatie
cu altul. Elasticitatea substituirii este pozitiva pentru toate combinatiile normale ale factorilor
de productie si variaza de la zero la infinit, in functie de usurinta cu care unul din factori poate

fi inlocuit cu altul, productia ramanand constanta .
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Analiza limitei pana la care substitutia factorilor este eficienta se face cu ajutorul
indicatorului rata marginala de substitutie. Rata marginala de substitutie a doi factori (RMS)
reprezinta cantitatea suplimentara dintr-un anumit factor necesara pentru a compensa
reducerea cu o unitate a celuilalt factor astfel incat productia sa se mentina constanta .

Dy
RMS= Q=ct.
Dx

Combinarea optima depinde de pretul factorilor.Mai exact putem spune ca punctul

optimal va fi cel pentru care rata de substituire intre capital si munca va fi egala cu raportul

pretului factorilor.
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5.COSTURILE DE PRODUCTIE

5.1.COSTULE DE PRODUCTIE-CONCEPT SI FORME

Costul de productie reprezinta totalitatea cheltuielilor, corespunzatoare consumului
de factori de productie, pe care agentii economici le efectueaza pentru producerea si vanzarea
de bunuri materiale sau prestarea de servicii. In contextul contemporan al miscarii de idei,
cunostintele privind costul de productie se imbogasesc continuu. In primul rand este vorba de
importante deplasari in structura problematicii costului. In al doilea rand, se manifesta
tendinta de evidentiere distincta a mai multor feluri de cost, ca parti componente ale
cheltuielilor de productie, fapt ce oglindeste actualitatea calculului economic chiar pe domenii
relativ restranse ale activitatii. Astfel, tot mai frecvent se folosesc si se calculeaza: costul
informatiei; costul salarial; costul timpului; costul ecologic; costul stiintei; costul instruirii si
al producerii de idei, etc. In al treilea rand, costul de productie se analizeaza si se urmareste in
contextul dinamic al interdependentelor dintre ramuri, subramuri, dintre agenti economici,
incat ceea ce intr-un loc constituie pret de vanzare al produselor respective, in altul,ele
reprezinta costul factorilor achizitionati.Ca urmare,schimbarile de preturi se pot transmite in
lant,ca efect propagat,in costuri.In al patrulea rand,teoria actuala a costului de productie ia in
considerare rolul relatiilor economice dintre tari, relatii care apropie intreprinderile in ceea ce
priveste gradul inzestrarii lor cu factori. Costul este abordat si tratat nu numai ca expresie a
consumului de factori pentru a produce ceva, ci si ca sansa sacrificata, ca un cost al renuntarii
la producerea sau alegerea a altceva. Acest cost este denumit costul de oportunitate sau costul
alegeriidin ce in ce mai multe variante posibile. Intr-o asemenea viziune.se considera drept
cost real al oricarei actiuni costul sansei alternative care trebuie sacrificata in vederea
intreprinderii actiunii respective. Cunoasterea continutului de productie necesita luarea in
considerare si a relatiei dintre acesta si pretul de vanzare, relatie ca de la parte la intreg .

Totodata, costul de productie este un indicator economic cu o mare forta de
oglindare a calitatii activitatii. Costul serveste drept criteriu de fundamentare a optiunilor si
deciziilor fiecarui producator; in cazul in care efectele sau rezultatele variantelor de proiect

sunt identice, criteriul de alegere a variantei optime il reprezinta nivelul mai scazut al costului
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5.2.MARIMEA SI TIPOLOGIA COSTURILOR

In raport de nivelul la care se face analiza costului aceasta poate fi global si
unitar.Exista o tipologie,care cuprinde mai multe tipuri de cost.

A ) Costul global cuprinde ansamblul costurilor corespunzatoare unui volum de
productie dat. In cadrul acestuia, in mod traditional, se disting, ca elemente structurale,
costurile: fix, variabil, total .

1) Costul fix (Cf) desemneaza acele cheltuieli care, privite in totalitatea lor, sunt
independente de volumul de productie (chirii, asigurari, dobanzi)

2) Costul variabil (Cv) reprezinta acele cheltuieli care, privite in totalitatea lor, sunt
variabile, in functie de cantitatea de produse obtinute. Costul variabil este o functie
crescatoare a volumului productiei: Cv = Cv(Q). Unele cheltuieli variabile se schimba strict
proportional o data cu productia (cheltuielile cu materiile prime, cu salariile directe, etc. ).
Alte cheltuieli variabile nu se modifica strict proportional cu modificarea productiei .

3) Costul total (Ct) reprezinta suma costurilor fixe si variabile. Deci, Ct = Cf+Cv.

Modificarea costului total este determinata numai de schimbarile costului variabil .

Ct=pa.,,a"+p b.,,b"+f

B ) Costul marginal (Cmg) reprezinta sporul de cost necesar pentru obtinerea unei unitati
suplmentare de produs; el masora, deci, variatia costului toatal pentru o variatie infinit de
mica cantitati de produse. Costul marginal se determina raportand cresterea costului total la
cresterea productiei

D Ct
Cmg=__
DQ

Costul marginal are o mare importanta in luarea deciziilor privind marirea ofertei de
bunuri; maximizarea profitului presupune ca realizarea fiecarei unitati suplimentare de
productie sa necesite un spor de cost mai mic. In caz contrar, are loc cresterea costului
marginal, adica a sporului de cost pe care-l reclama sporirea productiei (productia aditionala)
si se diminueaza eficienta. Venitul suplimentar ce se poate obtine prin vanzarea sporului de
productie respectiv, trebuie sa fie mai mare decat costul suplimentar .

C ) Costul mediu (unitar) reprezinta costul pe unitatea de produs sau pe unitatea de

27



efect util. Costul mediu poate fi, de asemenea, fix, variabil, total. Atunci cand este vorba de
costul mediu,costul fix devine si el variabil;acesta scade pe masura cresterii cantitatii de
produse si respectiv,sporeste atunci cand productia obtinuta se micsoreaza.Costurile medii
(fix, variabil, total) se calculeaza prin raportarea costurilor globale respective la cantitatea de
bunuri produse. Invers, marimea costului pentru intreaga productie (Ct) , dintr-un domeniu
sau altul , este dependenta de cantitatea de produse obtinute (Q) si de costul unitar sau mediu
(CM) . Deci Ct=f(Q,CM) . Functia de cost leaga costul de productie de cantitatile produse in
conditii optimale. Marimea costului mediu sau pe unitatea de produs este diferita in timp si
spatiu :

a) de la un producator la altul, in functie de specificul fiecaruia, de factori
consumati ;

b) in cazul unuia si aceluiasi bun, de la un producator la altul ;

c¢) la unul si acelasi producator de la o perioada la alta, in dependenta de
modificarile in dotarea tehnica,in nivelul de calificare a lucratorilor, in organizare si
conducere.

Tipurile de costuri, mentionate mai sus, au un comportament diferit in functie de
marimea volumului productiei. Astfel in cazul cresterii volumului productiei se pot inregistra
urmatoarele evolutii :

a) costul fix global ramane constant in timp ce costul fix mediu se micsoreaza
b) costul global variabil creste in timp ce costul mediu variabil se poate reduce;
costul global total se mareste, iar costul mediu total se poate micsora .

Marimea volumului productiei da nastere la modificarea tuturor costurilor medii,
inclusiv a costului fix mediu. Costul fix mediu se micsoreaza deoarece volumul global
(constant) al costului fix se raporteaza la o cantitate crescanda a productiei obtinute. In
general curbele costurilor nu sunt identice, deoarece exista conditii de cost diferentiate, atat de
la o intreprindere la alta,cat si de la o perioada la alta. Conditiile de cost diferentiate sunt
reprezentate de inzestrarea cu factori a intreprinderilor si de eficienta diferita in utilizarea lor.
Relatiile economice internationale pot la randul lor sa exercite anumite influente asupra
costurilor. Exista parerea ca miscarile libere de mana de lucru si de capitaluri intre diferite tari

genereaza tendinta de egalare a costurilor .
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5.3.RELATIA:COST MEDIU-COST MARGINAL

Costul mediu este dependent de costul marginal; dinamica acestuia din urma se
reflecta in evolutia costului mediu. Costul mediu este descrescator atunci cand costul
marginal este in scadere; costul mediu este crescator atunci cand costul marginal este in
crestere; costul marginal este egal cu costul mediu cand acesta din urma este la nivelul sau
minim. Cu alte cuvinte, cand costul marginal este descrescator , el ,,trage in jos" costul mediu
total; cand costul marginal ramane constant, atunci costul mediu nici nu urca, nici nu scade.
Daca insa costul marginal sporeste de la o cantitateprodusa la alta atunci el ,,trage in sus"

costul mediu total.

5.4 PROBLEMA MINIMIZARII COSTULUIL. RAPORTUL:COST-
PROFIT. PRAGUL DE RENTABILITATE

Costul de productie pe unitatea de produs nu este o marime constanta. Dinamica
costului pe unitatea de produs depinde in principal de :
a)modificarea consumului de factori de productie pe unitatea de produs;
b)evolutia pretului factorilor de productie utilizati,pret care se formeaza la piata;
la un nivel dat al consumului de factori de productie pe unitatea de efect util, scaderea pretului
de achizitionare a factorilor duce la micsorarea costului si invers. In cazul in care pretul
factorilor ramane constant, iar consumul acestora pe unitatea de produs se micsoreaza, are loc,
de asemenea, micsorarea costului mediu.

Marimea costului pe unitatea de efect util este influentata si de volumul productiei,
de schimbarea caracteristicilor produsului, de calitatea acestuia, etc. Tinand seama de criteriul
de maximizare a profitului, este necesara realizarea unor costuricare sa se situeze sub costul
estimativ sau (si) real al concurentei. In vederea maximizarii profitului, producatorul trebuie
sa minimizeze costurile de productie si deci sa obtina rezultate cat mai mult posibile de pe
urma celor doi factori de productie-munca si capitalul.

Cunoasterea stiintifica a acestui proces necesita luarea in considerare a mai multor
elemente.In primul rand,limitele resurselor de materii prime si energie,ale resurselor
economice in general, indeamna la rationalitate in utilizarea lor. In acest context, se impun
atentiei cunostintele stiintifice privitoare la ingineria valorii, care in esenta presupune
realizarea unui cost minum, fara a afecta calitatea, fiabilitatea si performanta, etc. Nu sunt,

insa, excluse cazurile in care obtinerea unor produse este rezultatul unor compromisuri intre
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diversi parametri, in sensul ca imbunatatirea unui parametru se realizeaza in detrimentul
altuia. Costul unui autoturism poate fi redus prin utilizarea unor materiale inferioare la unele
repere, scazand, prin aceasta, fiabilitatea. Dimpotriva, marimea fiabilitati poate avea loc prin
utilizarea unor materiale de calitate superioara, dar care maresc si costurile de productie. In al
doilea rand, minimizarea costului de productie are un rol determinant in maximizarea
profitului. La un nivel dat al pretului de vanzare, diminuarea costului duce la crestera
profitului, dupa cum ridicarea nivelului pretului de vanzare, presupunand neschimbat costul
de productie (si cu atat mai mult in cazul reducerii lui), atrage dupa sine sporirea profitului
obtinut. In aceasta ordine de idei, se impune atentiei relatia dintre costul de productie si costul
competitiv. Obtinerea de profit depinde de capacitatea producatorilor de a fabrica bunuri de
calitate superioara la un cost mai redus, pe care sa le vanda la preturi competitive,
valorificand, astfel, in mod corespunzator factorii de productie de care ei dispun. Importanta
reducerii costului pentru maximizarea profitului creste si mai mult daca tinem seama de faptul
ca, in economia de piata, producatorii (cu exceptia monopolurilor) n-au posibilitatea sa
actioneze dupa dorinta lor nici asupra preturilor de productie pe care-i cumpara si nici asupra
preturilor la care-si vand propriile marfuri. De aceea, in conditiile concurentei, in vederea
obtinerii unui profit cat mai ridicat, producatorii actioneaza asupra costului, in sensul
reducerii lui.

In al treilea rand, nivelul mai redus al consumului de factori si pe aceasta baza, posibilitatea
ca incasarile sa fie mai mari decat costurile constituie motivatia transferului de resurse spre
anumite ramuri, care duce la marirea ofertei; in acest fel, costul de productie influenteaza
oferta de bunuri. De fapt, costurile care influenteaza oferta sunt costurile marginale, care
calauzesc reactiile si deciziile producatoriilor. In conditiile optimale, producatorul alege acel
nivel al productiei la care profiturile sunt cele mai ridicate; in masura in care actioneaza
asupra ofertei, costul influenteaza pretul concurential. Astfel, diminuarea costului pe unitatea
de efect util constituie baza obiectiva a micsorarii preturilor si tarifelor si deci a cresterii
puterii de cumparare a populatiei. In al patrulea rand, importanta minimizarii costurilor se
reflecta si in cadrul schimbarilor economice externe. Intrucat la baza costurilor se afla
costurile, un dezavantaj de cost risca sa transforme intr-un recul de de competitie. De aceea
comprimarea costurilor pe unitatea de produs in interiurul fiecarei tari reprezinta calea de
asigurare a competitivitatii produselor si de realizare a unor schimburi economice eficiente pe
piata internationala. In contextul relatiilor economice externe contemporane exista parerea ca
,,Piata unica europeana" , ducand la cresterea productivitatii se va traduce printr-o presiune

asupre costurilor, in sensul reducerii lor, ca si asupra preturilor europene.
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Pragul de rentabilitate

In cadrul relatiei dintre cost de productie si profit, este necesar sa se cunoasca si
pragul de rentabilitate sau punctul mort al intreprinderii; el indica volumul de productie sau
cifra de afaceri de la care,pornind, producatorul obtine profit. In acest ,,punct" , incasarile
totale ale intreprinderii (It) , obtinute prin vanzarea produselor respective sunt egale cu costul
total global (Ctg) , iar profitul (Pr) este nul. Astfel pragul de rentabilitate poate fi exprimat

prin relatiile :

P.qr=It=Ctg, de unde:

Ctg _
P= = Ct, iar Pr=0

qr
In care:
P = pretul de vanzare unitar
gr = cantitatea de produse corespunzatoare pragului de rentabilitate
Ct-costul total mediu
Pragul de rentabilitate nu se poate mentine pe termen lung fara ca firma respectiva
sa nu fie constransa sa iasa din afaceri. Pragul de rentabilitate sau punctul mort al
intreprinderii este un conceput pe termen scurt.In functie de modul in care evolueaza costul
variabil total (C vt), se disting doua modalitati de determinare a nivelului pragului de
rentabilitate: liniara si neliniara.Metoda liniara are loc in ipoteze in care costul variabil total
evolueaza direct proportional cu volumul productiei: in acest caz, toate elementele exprima
relatii liniare si se reprezinta grafic prin linii drepte. Relatia de calcul al pragului de
rentabilitate porneste de la ecuatia de definire a ,,punctului mort" (mentionata mai sus), si
anume: P.qr= Ctg
Productia qr reprezinta volumul critic al productiei, corespunzator pragului de
rentabilitate sau punctul critic (sau ,,mort").
Metoda neliniara are loc in situatia in car costul variabil total are o evolutie

neproportionala fata de volumul productiei, asa cum, de fapt, se intampla in realitate. Evolutia
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neproportionala a costului variabil imprima si costului total global o evolutie neliniara.
Presupanand ca si in cazul anterior, ca pretul de vanzare nu se schimba, in grafic se observa
urmatoarele:

a) o zona a pierderilor, in conditiile in care volumul de productie este redus, iar
costurile totale sunt mai mari decat incasarile totale;

b) o zona de profit, cuprinsa intre pragul de rentabilitate inferior si pragul de
rentabilitate superior, cand incasarile totale depasesc costurile totale globale;

¢) o noua zona de pierderi, la un volum de productie ridicat, la dreapta pragului
de rentabilitate superior. In modelul neliniar, apar un prag de rentabilitate inferior si un prag
de rentabilitate superior.Profitul maxim se obtine la acel volum al productiei, la care venitul

marginal este egal cu costul marginal.

5.5. COMPORTAMENTUL INTREPRINZATORULUI SI REDUCEREA COSTULUI

Reducerea costului de productie implica rationalitatea in orientarea si mobilizarea
eforturilor. O componenta esentiala a calculului economic o reprezinta optimul
producatorului. Aceasta inseamna ca producatorul urmareste ca la un cost de productie total
dat sa maximizeze productia obtinuta, adica sa produca cat mai mult posibil. Se are in vedere
ca resursele alocate sa fie de asa natura gestionate, nu apelandu-se la suplimentarea
consumului de factori. De asemenea, este vorba de optim sau gestiune optimala, atunci cand
se urmareste ca un volum de productie, dat sa se realizeze cu costuri minime. Realizarea
optimului producatorului presupune existenta unor alegeri posibile, intr-un anumit cadru de
miscare. Optimul producatorului este considerat, totodata, stare de echilibru, deoarece, in
acest caz, producatorul nu mai este nvoit sa caute alta solutie.

Echilibrul producatorului pe termen scurt. In ceea ce priveste volumul productiei,
din multitudinea variantelor posibile, intreprinderea trebuie sa aleaga acel volum al productiei
care, in conditiile date, maximizeaza profitul. Este vorba de acea varianta de cantitate de
productie care asigura o diferenta maxima intre incasarile obtinute si costurile de
productie,deci un profit maxim. Continutul si tipurile de costuri au fost studiate in paginile de
mai inainte. Incasarile pot fi, si ele, totale, medii, si marginale.

Incasarea totala (It) reprezinta suma totala obtinuta in urma desfacerii productiei
respective; ea se determina ca produs intre cantitatile totale vandute si pretul de vanzare
unitar: [t=P . Q

Incasarea medie (Im) inseamna incasarea pe unitatea de bun vandut; ea nu este
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altceva decat pretul unitar:
It PQ
Im= =

Q Q

Incasarea marginala (Img) reprezinta variatia incasarii totale, antrenata de catre o
variatie infinit de mica a cantitatii vandute; ea se poate exprima ca spor de incasare pe

unitatea suplimentara (aditionala) de volum desfacere:

DIt
Img=_
DM

Intre incasarea medie si incasarea marginala exista aceeasi relatie generala ca intre
variabilele medii si cele marginale: sporirea incasarii medii decurge din cresterea incasarii
marginale; cand incasarea medie se micsoreaza, aceasta inseamna ca incasarea marginala este
in scadere; cand incasarea medie este constanta, ca reflecta mentinerea la acelasi nivel a
incasarii marginale. Sporirea productiei atrage dupa sine atat cresterea costului global total,
cat si a incasarilor totale.

Orientarea producatorului spre cresterea volumului productiei sau, dimpotriva,
spre reducerea acestuia, ia in considerare evolutia costului marginal si a incasarii marginale.
Astfel, cand marirea incasarii marginale, este insotita de scaderea contului marginal sau de
cresterea mai lenta a acestuia fata de cea a incasarilor, atunci profitul se amelioreaza si, ca
urmare, productia trebuie sa sporeasca. In cazul in care, insa, costul marginal este in crestere
sau crestereaeste superioara incasarii marginale, inseamna ca o unitate suplimentara de
productiec mareste costul global mai mult decat incasarea totala, micsorand profitul si
impunand reducerea volumului productiei.

Profitul obtinut este maxim atunci cand incasarea marginala este egala cu costul
marginal. In acest caz, se obtine o diferenta maxima intre totalul incasarilor si costurile
globale totale. Ca urmare, intreprinzatorul va fi interesat sa-si mareasca volumul productiei
numai la acel nivel la care costul marginal este egal cu incasarea (venitul) marginal.

Relatia cost - productivitate. La un pret dat al factorilor de productie, costul de
productie mediu (CM) si costul de productie marginal (Cmg) se afla in raport invers fata de
productivitate. Astfel, costul de productic mediu se micsoreaza atunci cand productivitatea

medie (PM) creste, si invers. Costul marginal se reduce atunci cand productivitatea marginala
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(Pmg) creste si, invers, el se mareste cand productivitatea marginala scade. Daca se presupune
ca factor variabil doar munca, atunci costul marginal este costul muncii asociat la o variatie
marginala a productiei, iar productivitatea marginala este productia suplimentara asociata la o
unitate suplimentara de munca. Ca urmare, costul mediu total se afla in raport invers fata de
productivitatea medie a muncii, iar costul, marginal se afla in raport invers fata de
productivitatea marginala a muncii.

Curbele de productivitate si curbele de cost mediu si cost marginal. Se desprind
mai multe concluzii:

a) -cresterii productivitatii marginale ii corespunde scaderea costului marginal,
iar scaderii productivitatii marginale ii corespunde cresterea costului marginal; cresterii
productivitatii medii ii corespunde scaderea costului mediu si, respectiv, scaderea
productivitatii medii este insotita de cresterea costului mediu;

b) -costul mediu este descrescator atunci cand costul marginal ii este inferior;
costul mediu este este crescator atunci cand costul marginal ii este superior;

c¢) -curbele de cost marginal si de cost mediu se intersecteaza in punctul in care
costul mediu are nivelul cel mai scazut, dupa cum, curbele productivitatii marginale si
productivitatii medii se intersecteaza in punctul in care productivitatea medie are nivelul cel
mai ridicat

Tipuri de comportament al producatorului. Asigurarea optimului producatorului
necesita ca insasi relatia dintre productivitate si costuri sa fie abordate pe termen lung, in
cadrul caruia toti factorii de productie sunt variabili. De o mare insemnatare, in acest sens,
este rezolvarea urmatoarelor doua probleme:

a) combinarea optimala a factorilor de productie care asigura maximizarea
profitului

b) marimea optimala a intreprinderii, adica acea dimensionare, in conditiile de
productie date, care sa permitaobtinerea unei productii maxime la un nivel dat al costului
total, sau realizarea volumului de productie dat, cu un cost de productie total minim.

Pe termen lung, se disting trei tipuri de comportament al producatorului:

a) alegerea optimala pentru un volum de productie dat,acesta urmand sa se
obtina cu minimum de cheltuiele totale de productie.

b) schimbarea de scara (dimensiune) a productiei fara sa se recurga la substituire
de factori; producatorul poate modifica scara productiei prin variatii ale factoriilor de
productie - munca si capital - in aceeasi proportie;

c¢) schimbarea de scara a productiei cu substituire de factori, modifacand raportul
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capital/munca.

Constrangerea bugetara genereaza un anumit tip de comportament. Dupa cum s-a
aratat mai inainte, comportamentul producatorului implica luarea in considerare a limitelor
resurselor economice de care dispune, la un moment dat.

Dreapta de buget sau dreapta de isocost reprezinta ansamblul combinarilor de
capital si munca posibile la un cost total dat, la un buget dat si la un pret dat al factorilor.
Pentru a determina alegerea optimala a producatorului, se iau in considerare isocuantele si
linia de isocost; optimul se obtine in punctul de tangenta intre isocost si isocuanta. In acest
punct, rata marginala de substituire este egala cu inversul raportului preturilor factorilor de
productie. Schimbarea ,,de scara de productie" exprima un alt comportament al
intreprinzatorului. ,,Echilibrul" producatorului a fost cercetat in cazul in care acesta dispunea
de un buget de un volum dat de resurse.

Atunci cand intrepriderea mareste volumul productiei sale, presupunand ca ea
diispune, de-acum inainte, de resurse mai mari, face sa apara o noua dreapta de buget (dreapta
de isocost) deplasata spre dreapta sus si paralela fata de dreapta precedenta (Q2 si Q3 fata de
Q1). La fiecare nivel al productiei, combinarea optimala capital-munca este determinata prin
tangenta unei noi isocuante cu dreapta de isocost. Se formeaza diferite puncte de echilibru (-
El, E2 si E3-); curbele Q2 si Q3 sunt denumite ,,cai de expansiune" sau ,,linie de scara. Ele
pun in evidenta cresterea cantitatilor de factori utilizati, cresterea consecutiva a bugetului, in
conditiile in care preturile relative ale factorilor sunt presupuse constante. Cand calea de
expansiune este o dreapta,cei doi factori progreseaza in acelasi proportii in timpul expansiunii
intreprinderii, fiind vorba de schimbare de scara fara substituire. Atunci cand schimbarea
dimensiunii productiei se realizeaza cu substituire de factori, linia de scara sau calea de
expansiune are forma unei linii frante.

Relatia: cost de productie mediu - randament. Pe termen lung, la un nivel al
preturilor factorilor, relatia cost - randament se prezinta astfel: -randamentullui crescator ii
corespunde un cost mediu descrescator; randamentul constant ii corespunde un cost mediu
constant; randamentului descrescator ii corespunde un cost mediu crescator.

Curba de cont mediu pe termen lung (CMTL), denumita si ,,curba infasuratoare",
este tangenta la fiecare curba de cost pe perioada scurta. Curba infasurata arata diferitele
evolutii ale costului mediu, cand intreprinderea alege, de fiecare data, scara de productie cea
mai eficace. Se pot desprinde mai multe concluzii:

a) in faza randamentelor crescatoare, costul mediu descreste pe termen lung,

ceea ce inseamna ca productivitatea medie a crescut si, deci, cantitatea produsa sporeste mai
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repede decat cantitatea factorilor utilizati; intreprinderea realizeaza economii de scara

b) in faza randamentelor constante, costul mediu este constant pe termen lung,
ceea ce inseamna ca productivitatea medie este constanta, si, deci. cantitatea produsa sporeste
in acelasi ritm cu cantitatea de factori utilizati; intreprinderea nu realizeaza nici o economie de
scara; punctul SME corespunde scarii minim eficace. Scara minim eficace reprezinta acea
dimensiune de productie, incepand de la care intreprinderea atinge costul mediu minim pe
termen lung.

c) in faza randamentelor descrescatoare, costul mediu creste pe termen lung,
ceea ce inseamna ca productivitatea medie se micsoreaza si, deci, cantitatea produsa se
mareste mai putin repede decat cantitatea de factori utilizati; in acest caz intreprinderea
inregistreaza dezeconomii de scara. Dezeconomiile de scara se explica prin accea ca, la un
moment dat , factorii de economii de scara se epuizeaza, avand loc, in schimb, cresteri ale
costurilor fixe de gestiune (administrarea mai grea, comunicatii interne mai complexe,
incetineala a deciziilor, etc) ceea ce determina curba de cost mediu pe termen lung
crescatoare.

Randamentul de substituire reprezinta castigul de productivitate realizat de
intreprindere prin substituirea unui factor de productie prin altul. Spre deosebire de
randamentul de scara ce presupune o proportie constanta a factorilor capital si munca (R/L),
randamentul de substituire se obtine atunci cand intreprinderea modifica modelul sau
tehnologic si schimba raportul (K/L). In activitatea concreta de reducere a costului,
producatorii iau in considerare acel proces de productie care este eficient nu numai din punct
de vedere tehnic, ci si economic. Ei compara preturile factorilor si aleg acei factori care -
asigurand aceleasi efecte cantitative si calitative- combinati si substituiti asigura costuri
globale mai mici si, deci, profituri mai mari.

Micsorarea costurilor necesita ridicarea nivelului de calificare a lucratorilor,
perfectionarea echipamentului tehnic, a tehnologiilor de fabricatie, a activitatii de
administrare, de gestiune si conducere,etc. In epoca contemporana, perfectionarile factorilor
de productie au loc in conditiile in care introducerea in productie a rezultatelor creatiei
stiintifico-tehnice presupune costuri suplimentare. In general, insa, pe masura progresului
stiintei si tehnicii, se creeaza posibilitatea micsorarii costurilor pe unitatea de rezultat; pe
termen mediu si lung, asemenea costuri sunt nu numai recuperate prin efecte mari si de

calitate, dar si potentatoare de profituri si alte avantaje individuale si sociale.
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6. PRODUCTIVITATEA

6.1. PODUCTIVITATEA FACTORILOR DE PRODUCTIE

Eficienta combinarii factorilor de productie orientata spre obtinerea maximului de
efecte utile cu minimum de resurse (costuri cat mai mici) se exprima prin productivitatea sau
randamentul factorilor de productie.

Definirea si masurarea productivitatii. Productivitatea se poate defini, in sens larg,
ca ,raport intre cantitatea de bogatie produsa si cantitatea de resurse absorbite in cursul
producerii ei". Deci, practic, ea se determina ca raport intre rezultatele obtinute (productia) si
eforturile depuse pentru a le obtine (factorii de productie utilizati). Exista diferite modalitati
de abordare a productivitatii. Astfel, dupa maniera de masurare a rezultatelor, consacrate sunt:

- productivitatea fizica care masoara randamentele in natura ale
utilizarifactorilor de productie, fiind exprimata in unitati fizice (naturale sau natural
conventionale);

- productivitatea masurata valoric, care permite masurarea in termeni
financiar-monetari a eficientei. Ea este larg utilizata in gestiunea intreprinderilor moderne.

O alta tipologie a productivitatii are in vedere notiunile de:

- productivitatea bruta, care apreciaza ansamblul productiei in raport cu factorul
(factorii) care este (sunt) utilizat (i). In acest caz productia este privita ca o ,,productie finala"
deci ca suma a valorilor adaugate de diferitele activitati de productie;

- productivitatea neta, care are in vedere eliminarea din productia finala a valorii
achizitiilor exterioare si a costului utilizarii capitalului instalat (amortismentele) pentru a
incerca sa autonomizeze ceea ce este direct dependent de efortul productiv al firmei analizate.

Mai mult, in conformitate cu metodologia I.N.S.E.E., pentru productivitatea
muncii si pentru cea a capitalului, se utilizeaza si notiunea de productivitate aparenta. Epitetul
de aparent inceearca sa sublinieze ca, in formulele consacrate de calcul al productivitatii
muncii, provenienta valorii adaugate a numaratorului nu este cunoscuta intotdeauna corect
caci productia nu se obtine cu echipamente identice, ci, de cele mai multe ori, solicita noi
tipuri de masini si utilaje si, implicit, o noua organizare a productiei muncii.

In literatura de specialitate productivitatea este abordata insa in special pe cele
doua tipuri consacrate si anume:

- productivitatea globala, care surprinde efectele combinarii tuturor factorilor de

productie, masurand performannte si eficienta de ansamblu a acestora;
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- productivitatea partiala a fiecarui factor de productie, care exprima productia
obtinuta prin utilizarea fiecarui factor de productie consumat (munca, capital, etc)

Productivitatea partiala a unui factor exprima eficacitatea si rodnicia cu care acesta
poate fi de folos. Ea se poate prezenta sub trei forme distincte:

a) productivitatea totala a unui factor de productie oarecare (i) se defineste ca
fiind cantitatea totala de efect util (productie) care se poate obtine folosind acel factor in
conditiile in care valorile tuturor celorlalti factori sunt presupuse constante (,,caeterisparibus")

b) productivitatea medie (W 1)

c) productivitatea marginala (Wml) a unui factor oarecare i de productie
reprezinta sporul de productie scontat care se obtine prin utilizarea unei unitati suplimentare
din factorul i, ceilalti factori ramanand constanti. Relatia de calcul va fi deci:

Dy
Wml=_
DX1

Analiza comportamentului producatorului in raport cu unul dintre factorii de
productie (in conditiile respectarii clauzei caeteris paribus) pune in evidenta variatia
productivitatii acestui factor. Rezulta astfel ca, atata timp cat productivitatea marginala va fi
superioara productivitatii medii, randamentul factorului considerat va fi crescator.

O astfel de abordare corespunde analizelor pe termen scurt unde clauza caeteris
paribus functioneaza. Daca avem insa in vedere investigatiile pe termen mediu si lung, atunci
toti factorii de productie devin variabili si, ca atare, productia trebuie abordata in raport cu
variatia simultana a tuturor factorilor de productie. Ca atare va trebui sa analizam randamentul
global al factorilor de productie, care va putea fi crescator, constant sau descrescator.
Factorulcare isi pune ampreta in mod semnificat, pe termen mediu si lung.

Rezulta astfel, in concluzie, e ca, in afara randamentelor (productivitatilor) totale,
medii si marginale, in teoria microeconomica moderna o importanta deosebita o are abordarea
din perspectiva randamentelor globale si factoriale. In cazul analizei randamentelor globale
se pun in evidenta consecintele cresterii simultane a tuturor factorilor de productie, in timp ce,
in cel al randamentelor factoriale intereseaza doar consecintele variatiei unui singur factor de
productie. Consideram, in acest sens, ca este utila prezentarea in continuare a diferitelor
randamente factoriale, cu accent pe productivitatea muncii si, respecti, pe randamentul

capitalului.
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6.2. PRODUCTIVITATEA MUNCII; RANDAMENTUL CAPITALULUI

Avand in vedere ca munca este factorul de productie cel mai important al oricarei
activitati economice, productivitatea muncii este cel mai mult utilizata ca indicator relevant in
analizele macroeconomice.

Productivitatea muncii poate fi definita, mai intai, ca forta productiva a muncii,
adica sub forma capacitatii (posibilitatii) fortei de munca de a crea, intr-o perioada de timp, un
anumit volum de bunuri si de a presta anumite servicii. Productivitatea muncii exprima
eficienta cu care este consumata munca.

De obicei, eficienta muncii este identificata cu productivitatea muncii. Daca avem
in vedere ca productivitatea muncii reprezinta eficienta cu care este cheltuita munca si ca
toate cheltuielile sunt la originea lor munca, atunci aceasta nu este altceva decat eficienta
muncii, iar suprapunerea echivalenta stabilita intre cele doua notiuni pare sa fie corecta. Ori,
cum afirma inca o serie de economisti, ,,produsul muncii nu este acelasi cu efectul muncii".
Sunt situatii cand efectul muncii este mult mai cuprinzator decat produsul munii, el nefiind
dat numai de productie. Cu cat inaintam de la micro spre mezo si macroeconomie, cu atat mai
mare devine sfera efectelor muncii, in sensul cuprinderii atat a elementelor care se pot masura
cat si a celor nemasurabile. In aprecierea productivitatii muncii se iau in considerare doar
acele efecte care se pot masura.

Literatura de specialitate formuleaza insa si opinia conform careia productivitatea
muncii se deosebeste de eficienta muncii, chiar daca efectul muncii nu ar contine aceste
elemente nenasurabile. Astfel, ponind de la faptul ca productivitatea muncii este raportul
dintre o cantitate de productie si munca cheltuita pentru obtinerea ei si ca efectul util al
productiei nu se masoara prin volumul productiei, produs final (util sau inutil) se considera ca
sporirea ,,productiei unor produse inutile poate mari productivitatea muncii, dar reduce
eficienta ei". Dar piata nu ia in considerare decat acele produse utile, care corespund unor
trebuinte reale ale omului. Deci, din acest punct de vedere, nu se poate ca intr-o intreprindere
sa creasca productivitatea muncii si sa scada eficienta ei. De asemenea, privind aceasta
eficienta nu numai din punctul de vedere al efectelor utile masurabile, ci si sub aspectul
implicatiilor ecologice, se poate ca intr-o intreprindere productivitatea muncii sa creasca dar,
prin poluarea mediului inconjurator si prin ignorarea in general a problemelor mediului,
eficienta activitatii sa nu raspunda unui criteriu de baza, al calitatii.

Marimea productivitatii munciise masoara fie prin cantitatea si calitatea bunurilor

obtinute cu o unitate de munca, fie prin cheltuiala ce revine, pe o unitate de bun economic.
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Raportul dintre productia (Q) si factorul munca (L) sau intre munca si productie masoara

productivitateamedie in (WL).

WL= Q/L; WL=L/Q

Productivitatea marginala a muncii (WmL) reprezinta suplimentul de productie
(DQ) obtinut ca urmare a utilizarii unei cantitati suplimentare de munca (DL), in conditiile in
care ceilalti factori sunt presupusi constanti. Ea se exprima prin relatia:
DQ
WmL=
DL
sau ca derivata fuctiei de productie in raport cu factorul munca

WmL=dQ/dL

Comparandu-se cu evolutia productiei ca urmare a modificarii factorului munca se
vor stabili limitele productivitatii medii si marginale intre care se poate obtine productia
optima; se elimina situatiile cand productivitatea marginala a unui factor este negativa,
alegandu-se cele in care productivitatea medie si marginala sunt descrescatoare, dar raman
pozitive. In practica economica, se folosesc diferite modalitati de exprimare a productiei si a
cheltuielilor de munca. Astfel, productia se exprima in unitati naturale, natural-conventionale
si valorice, iar cheltuielile de munca se pot exprima in unitati de timp sau numar de salariati.

Determinarea productivitati muncii in unitati naturale (productivitatea fizica a
muncii), desi reflecta exact gradul de eficienta a muncii, are o o aplicabilitate limitata,
deoarece poate fi folosita numai pentru intreprinderi cu productii omogene. In conditiile
producerii unor bunuri materiale cu caracteristici diferite, dar de acelasi tip, pentru calculul
productivitatiic muncii se foloseste metoda unitatilor natural-conventionale, care asigura
conditii unitare de masura pentru toate produsele de acelasi tip. Exprimarea productivitati
muncii in unitati valorice are avantajul ca permite o apreciere unitara la nivelul acesteia
pentru toate genurile de produse si implicit comparabilitatea intre ramuri si la nivelul
economiei nationale. Exista si o serie de inconveniente ce decurg din faptul ca pretul se
modifica in raport cu cererea si oferta; sortimentele produse (care au preturi diferite) se
schimba, ceea ce modifica nuvelul real si dinamica productivitatii muncii. Productivitatea
muncii se poate calcula pe ora, zi, luna, trimestru, an, pe un lucrator, la nivelul unitatilor

economice, ramura sau la nivelul economiei nationale, utilizandu-se corespunzator diferiti
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indicatori prin care se mosoara rezultatele la fiecare din aceste nivele. Prin raportul venitului
national la numarul de lucratori se determina productivitatea muncii la nivelul national si se
exprima ,,gradul de de utilizare a fortelor economice din punct de vedere national". De astfel,
productivitatea muncii trebuie inteleasa ca sinteza a folosirii factorilor de productie,
bineinteles in conditiile in care munca este factorul variabil care ilustreaza eficienta folosirii
factorilor de productie. Ea depinde astfel nu numai de cuantumul muncii, ci si de calitatea ei,
de marimea capitalului utilizat etc., fiind, in opinia noastra, expresia cea mai cuprinzatoare a

complexitatii procesului de productie.

Randamentul capitalului

Legatura dintre capital si rezultatele productiei este pusa in evidenta de
randamentul capitalului. Potrivit relatiei efort/efect, randamentul capitalului se prezinta ca
productivitate sau eficienta a capitalului. Coeficientul capitalului exprima necesarul de capital
pentru obtinerea unei unitati de efect. Daca se raporteaza volumul capitalului utilizat (K) la
volumul rezultatelor obtinute intr-o perioada data (Q) se determina coeficientul mediu al
capitalului (K) :K= K/G.

Coeficientul marginal al capitalului (Km) se determina prin raportul dintre cresterea
capitalului (DK) si cresterea productiei (DQ), intr-un interval de timp:

DK
Km=
DQ

El exprima sporul de capital necesar pentru obtinerea unei unitati suplimentare de

productie, in conditiile in care ceilalti factori sunt presupusi constanti.

Productivitatea medie se exprima prin relatia:

Wk=Q/K
Se poate deduce ca Wk = 1/K, deci inversul coeficientului capitalului.
Productivitatea marginala a capitalului (Wmk) reflecta sporul de productie antrenat
de cresterea cu o unitate a capitalului in conditiile clauzei cacterias paribus. Se determina prin

relatia;

Wmk = DQ/DK
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Ea exprima inversul coeficientului marginal al capitalului (WMK = 1/Km).

Totodata, se poate calcula randamentul viitor al capitalului ca raport intre sporul
de productie si capital (DQ/K). Aceasta se apreciaza pe baza sporului de venituri scontate a se
obtine de catre un intreprinzator de pe urma acestui capital de-a lungul duratei sale de
functionare. Productivitatea marginala a capitalului apare astfel sub forma unui raport intre
randamentul viitor al bunurilor de capital si pretul lor de oferta iar evolutia ei va influenta
noile investitii.

Coeficientul capitalului si productivitatea acestuia (medie sau marginala) se pot
calcula la nivelul national, la nivelul unui sector sau ramuri de activitate si la nivel
macroeconomic. Analizele privind randamentul factorului capital sunt utilizate in special
pentru capitalul fix, de a carui evolutie cantitativa, structurala si calitativa depinde, intr-o
masura importanta, dezvoltarea economica. Revolutia stiintific-tehnica accentueaza
diferentierea structurii capitalului fix pe generatii tehnologice si pe categorii de bunuri capital,
in profit de ramura si teritorial, la nivelul unitatilor economice etc., manifestandu-se astfel
pluralismul tehnologic cu efecte semnificative asupra activitatii de productie si randamentului
factorilor. Studiind problema productivitatii factorilor de productie, Mihail Manoilescu
apreciaza ca: ,,Intre productivitatea muncii si capitalului, prima este cea mai importanta,
cresterea ei fiind... semnul real si clar al prosperitatii omenesti. Cat priveste productivitatea
capitalului, ea este ... de natura secundara, capitalul nefiind la randul lui decat o creatie a
omului, a muncii omenesti".

In mod asemanator se poate analiza randamentul tuturor celorlalti factori de
productie. In ceea ce priveste factorul natural, este necesar sa se tina seama de particularitatile
acestuia, in sensul ca el este un dar al naturii si mai putin de rezultat al muncii acumulate si
are un puternic caracter limitat, fapt ce impune necesitatea protejarii, conservarii si utilizarii
lui nationale. Analiza eficientei factorului natural vizeaza deci atat efectele sub forma sporului
de productie, cat si pe cele privind gospodarirea si protejarea resurselor, pastrarea echilibrului
ecologic si a starii de sanatate a populatiei, astfel incat sa se poata asigura o dezvoltare
durabila din punct de vedere economic, ecologic si sicial.

Importanta si caile cresterii productivitatii. Agentii economici urmaresc sa
obtina o productivitate sporita a factorilor de productie, un rezultat mai mare cu acelasi efort
(consum de factori de productie) sau acelasi rezultat cu un efort mai mic. Vom analiza
cresterea productivitatii pe exemplul productivitatii muncii.

Cresterea productivitatii muncii reprezinta procesul prin care acelasi volum de

munca se concretizeaza intr-o masa mai mare de bunuri si servicii sau invers; aceeasi masa de
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bunuri se realizeaza cu un volum mai mic de munca; ea are un caracterlegic. Aceasta
presupune o schimbare in factorii de productie, in modul de combinare a lor si deci in modul
de desfasurare a procesului de munca, o cantitate data de munca dobandind forta de a produce
o cantitate mai mare de bunuri. Productivitatea muncii creste si prin obtinerea aceleasi
productii dar de calitate superioara, in conditiile mentinerii consumului de munca pe unitate
de produs sau chiar al scaderii lui. In conditiile contemporane nevoia de a economisi timpul
de munca se accentueaza datorita amplificarii si diversificarii necesitatilor, maririi timpului
destinat dezvoltarii stiintei si culturii, ridicarii nivelului de pregatire profesionala a fortei de
munca etc. Cresterea productivitatii reflecta tendinta obiectiva de crestere a eficientei muncii
omenesti. Evident, apar situatii specifice in conditiile existentei unor disfunctionalitati in
economie: somaj, inflatie, in functie de stadiul pe care il parcurge evolutia ciclica a dezvoltarii
economice, de efectul accentuarii caracterului deficitar al unor resurse etc.

Productivitatea este influentata de: factori naturali ca de exemplu: conditiile de
clima, de fertilitate, adancimea sau bogatia de zacamant etc. ; factori tehnici, care se refera la
nivelul atins de stiinta si tehnica la un moment dat, la tehnologie etc. ; factori economici care
sunt: nivelul de organizare a productiei si a muncii, calificarea salariatilor, cointeresarea
materiala; factori sociali care se refera la conditiile de munca si de viata, responsabilitate,
nivelul de cunostinte, justitie, legile civile, politice; factori psihologici, care influenteaza
comportamentul si rezultatele producatorilor apartinand aceleiasi categorii de calificare, in
raport cu gradul lor de adaptibilitate la conditiile specifice ale muncii (motivatia in munca si
satisfactia pe care le-o ofera aceasta, climatul relatiilor de munca, avietii de familie, gradul si
modul in care sunt satifacute unele nevoi sociale etc.); factori structurali , care influenteaza
productivitatea muncii prin modificarile ca au loc fie in structura economiei nationale; factori
ce decurg din gradul de integrare a economiei nationale in economia mondiala. In cadrul
acestora includem: tipurile de specializare tehnica si economica, capacitatea de performanta si
competitivitatea produselor pe piata mondiala etc.

In conditiile progresului tehnico-stiintifice contemporane, se modifica modul de
combinare a factorilor munca si capital, in sensul substituirii capitalului din ce in ce mai mult
muncii. Ca urmare a progresului stiintific si tehnic are loc o revolutionare a capitalului tehnic,
a resurselor materiale si energetice (paralel cu utilizarea rationala a celor mai vechi, se
perfectioneaza tehnicile si tehnologiile de fabricatie, se inlocuiesc tehnicile vechi cu cele mai
performante, se modifica structura fortei de munca si prin toate acestea, se realizeaza
economisirea muncii pe ansamblul economiei). In acelasi timp.stiinta potenteaza tot mai mult

munca, asigurand conditii pentru sporirea eficacitatii ei. Dar, valorificarea acestor posibilitati
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depinde de ritmul in care sunt insusite cuceririle stiintei si tehnicii contemporane, de volumul
investitiilor ce se aloca in acest scop, de modul de adaptare a factorului uman la nivelul tehnic
respectiv etc. Fiind un element important al progresului tehnic,perfectionarea proceselor
tehnologice duce, si ea, la cresterea productivitatii muncii, fie prin reducerea consumului de
munca pe unitate de produs, fie prin economisirea factorului material al productiei. De
exemplu, intr-un sistem integrat informatizat de proiectare productie, CAD/CAM
productivitatea muncii poate fi fi de 30-60 de ori mai mare in comparatie cu sistemele
neinformatizate. Exista, de asemenea, entitati industriale, care, prin introducerea automatizarii
flexibile a productiei si a roboticii, au obtinut cresteri ale productivitatiii muncii intre 3-5 ori.
De regula se alege productia pentru care stadiul cercetarii ofera sperante de castig tehnologic
substantial.

Prin cresterea calificarii, aceceasi cantitate de forta de munca dobandeste
capacitatea de a prelucra un volum mai mare de materii prime sau de a utiliza un volum sporit
de capital fix si, in consecinta, sa produca mai multe bunuri (se amplifica in fapt stocul de
capital uman). Forta de munca calificata este mai productiva, deoarece cunostintele si
indemanarea pe care le poseda lucratorul permit acestuia sa foloseasca mai rational timpul de
munca, sa utilizeze mai eficient elementele de capital tehnic, sa produca bunuri de calitate
superioara etc.

Nivelul productivitatii este determinat atat de numarul cadrelor calificate existente
in intreaga economie cat si de modul cum acstea distribuie in profil de ramura si teritorial, de
modul cum se asigura folosirea lor la locurile de munca in intreprindere, de posibilitatea
adaptarii lor la caracterul mobil al productiei moderne, la modificarile din diviziunea sociala a
muncii etc.

Asupra productivitatii influenteaza direct si revolutia manageriala prin care se
urmmareste perfactionarea organizarii si conducerii activitatii economice, folosirea mai
intensa a timpului de munca, a capacitatilor de productie etc. Productivitatea este inainte de
toate o problema de organizare carepresupune o combinatie in cea mai eficace maniera, a
cantitatilor disponibile de diverse categorii de munca, de capital si resurse naturale pentru a se
putea produce bunuri materiale si servicii cat mai util, mai multe si de calitate cat mai buna.

In medie, munca este astazi de trei ori mai productiva decat acum 30 de ani. M.
Didier, reflectand legatura cu randamentul celorlalti factori de productie, apreciaza, pe baza
datelor, ca aceasta se datoreaza unei mai bune pregatiri a fortei de munca, unei mai bune
organizari a muncii, unei mai accentuate automatizari a productiei, unor utilaje mai bune, unui

efort de echipare fara precedent. In prezent, se investeste in fiecare an de trei-patru ori mai
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mult decat in anii '50 si mai mult de noua ori decat la inceputul secolului. Masinile si utilajele
sunt mai performante, ceea ce conduce la cresterea productivitatii si, deci, la obtinerea unei
productii mai mari.

Cresterea productivitatii muncii si a celorlalti factori de productie are o serie
intreaga de efecte economice si sociale atat pentru activitatea de productie propriu-zisa, pentu
conditia omului in productie, cat si pentru conditia lui de consumator. Acestea pot fi:
economisirea factorilor de productie consumati; reducerea costului de productie; cresterea
productiei, a competitivitati binurilor obtinute; cresterea profiturilor, a salariului nominal si
(datorita inflatiei ce o poate avea asupra diminuarii preturilor) la cresterea salariului real;
economisirea timpului de munca si cresterea timpului liber.

O problema deosebit de importanta o reprezinta repartizarea castigului de
productivitate intre agentii economici posesori ai factorilor de productie utilizati. In primul
rand, se are in vedere ca o distributie a veniturilor (salariu, profit, dobanda, renta) corespunde
sporului de productivitate. Daca ar fi superioara, nu ar avea o baza reala si ar genera
dezechilibre; nici o crestere uniforma a veniturilor nu este de acceptat, ea fiind, de asemenea,
generatoare de dezechilibre, avand in vedere ca si contributia factorilor de productie este
diferita. In economia de piata moderna distribuirea veniturilor ca urmare a cresterii
productivitatii are loc atat in interiorul intreprinderii pentru dezvoltarea proprie sau (pentru
recompensarea factorilor de productie), cat si in afara acestuia, in favoarea consumatorilor,
prin scaderea preturilor.

Analiza comportamentului producatorului din perspectiva alegerii variantei
optime de productie are mare importanta pentru sporirea productivitatii si a veniturilor.

Alegerea variantei optime de productie are in vedere in primul rand maximizarea
profiturilor intreprinzatorului care vizeaza, in ultima instanta, o combinare eficienta a
factorilor de productie capabila sa asigure maximizarea efectelor utile obtinute in conditiile
minimizarii eforturilor (costurilor). Metoda cea mai des folosita in productie este cea a

programarii liniare.

6.3. LIMITA COMBINARII. LEGEA RANDAMENTELOR NEPROPORTIONALE

Calculele desfasurate au pornit de la ipoteza existentei unui numar foarte mare
de combinatii intre factorii de productie, fiecare punct al izocuantei corespunzand unei astfel
de combinatii. In realitate insa, producatorul nu dispune decat de un numar limatat de

posibilitati. Daca intre factorii de productie exista o singura combinatie posibila care poate fi
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utilizata pentru obtinerea unei anumite productii se spune ca intre factorii respectivi exista o
stricta complementaritate. Orice suplimentare a disponibilului dintr-un factor inseamna o
subutilizare a acestui factor. Experienta arata ca atunci cand se folosesc conjugat factorii de
productie, cantitatea unui factor nu poate fi constant sporita chiar si in conditiile in care
cantitatea din celalalt factor ramane relativ fixa fara a se diminua volumul de productie
suplimentar realizat. Aceasta diminuare a randamentelor suplimentare provine din aceea ca,
cantitati tot mai mari din factori variabili colaboreaza cu o parte din ce in ce mai redusa de
factori ficsi (constanti).

Legea a fost formulata prima data de Turgot, care a prezentat-o in legatura cu
exploatarea de tip agricol. ,,... Samanta aruncata intr-un pamant natural fertil, scrie el, dar fara
alta preparare, va fi, de la inceput, aproape complet pierduta. Daca i se adauga o singura
unitate dintr-un alt factor, munca, atunci produsul va fi mai puternic; o a doua sau a treia
unitate va putea fi nu dublata sau triplata, dar impatrita si inzecita; produsul care se obtine
apare astfel intr-o proportie mult mai mare decat inainte si acesta pana intr-un anumit punct
unde produsul obtinut va fi cel mai mare posibil de comparat cu ceea ce a fost inainte. Peste
acest punct, produsele vor creste inca, dar din ce in ce mai putin pana cand pamantul va fi
complet epuizat si asta nu va putea sa mai ajute cu nimic produsul".

David Ricardo a utilizat legea randamentelor neproportionale pentru a explica
cresterea pretului cerealelor in Marea Britanie, upa 1814. Astfel, ca urmare a dezvoltarii
culturilor, randamentele exploatarilor agricole agricole erau in descrestere, in timp ce cotele
lor de productie erau crescatoare, ceea ce provoca cresterea pretului.

John Stuart Mill a estimat ca aceasta lege nu este valabila decat pentru
agricultura. In realitate, in linii generale, se poate aprecia ca toata activitatea umana a
cunoscut mai intai o faza de randament ridicat si de costuri in scadere, apoi un randament
maxim pentru o combinatie optima a factorilor si productie si, in fine, o faza de randamente in
descrestere si de costuri in crestere. Se poate admite ca zona randamentelor descrescatoare
este atinsa mai repede in agricultura decat in industrie, pentru ca puterea de influenta a omului
asupra naturii este relativ mai mica in unul ditre sectoare comparativ cu celalalt.

Legea randamentelor neproportionale este deci generala, si se poate enunta
astfel: daca o productie oarecare reclama utilizarea a doi sau mai multi factori de productie, si
daca se adauga progresiv aceeasi doza de cantitate folosita dintr-un factor, in timp ce
cantitatea altor factori nu se schimba, produsul marginal al factorului variabil creste pana la
un anumit punct, apoi descreste.. Pornind de la acest punct, produsul total continua sa creasca,

dar in cote descrescatoare.
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Pentru a marca mai bine faptul ca randamentele descrescatoare privesc nu
productia totala, ci doar productia marginala a factorului variabil, legea randamentelor
neproportionale este denumita uneori si legea descresterii produsului marginal. Se remarca
astfel ca productia totala nu creste indefinit si ca inainte chiar de a incepe sa se diminueze,
ratele de crestere incep sa scada.

Produsul marginal al factorului variabil exprima variatia produsului total rezultat
din cresterea factorului variabil cu o unitate. Se constata ca, atunci cand produsul total creste
cu o cota din ce in ce mai mare, produsul marginal al factorului variabil se mareste iar atunci
cand produsul total creste la o cota din ce in ce mai mica, produsul descreste. Cand produsul
total scade, produsul marginal este negativ. Se obtine astfel produsul mediu al factorului
variabil impartind produsul total la numarul de unitati din sectorul variabil. Se ramarca ca,
produsul mediu creste mai intai putin mai incat decat produsul marginal; atinge apoi un
maximum unde este egal cu produsul marginal, dupa care descreste putin mai incet decat
produsul marginal.

Legea randamentelor neproportionale nu este valabila insa decat in anumite
conditii care vizeaza, in principal, urmatoarele:

a) factorii de productie considerati trebuie sa fie omogeni. Dar munca si
capitalul se prezinta sub multiple si diferentiate forme (munca necalificata, munca calificata )

b) legea admite ca se pot adauga unei cantitati constante dintr-un factor, doze
suplimentare dintr-un alt factor. Dar in acest proces de productie, daca nu se adauga decat un
factor de productie se obtine un produs aditional nul. Numai o variatie conjugata a factorilor
(munca si capital, de exemplu) permite cresterea randamentului.

¢) legea nu poate fi reprezentativa decat pentru o stare data a tehnicii. Punctul de
plecare este acela de la care se intra in faza de randamente descrescatoare, deplasandu-se sau
indepartandu-se in masura in care metoda de productie se perfectioneaza; legea nu este
valabila decat pentru o scara de productie data; ea se aplica in cazul in care se adauga, la o
cantitate fixa a unui factor, unitati succesive ale altui factor variabil.

Dar ce se intampla cand doi factori cresc in aceeasi proportie? Pot aparea diverse
situatii:

- produsul poate creste in aceeasi proportie; se zice ca exista un randament
constant de scara. Cresterea factorilor in aceeasi proportie este un efect al cresterii scarii
procesului de productie;

- produsul poate creste intr-o proportie mai mare; este randamentul crescator de

scara;
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- produsul poate creste intr-o proportie mai mica; se zice ca este un randament
descrescator de scara.

Trebuie deci, sa distingem cu grija variatiile randamentului pentru o scara data,
variatiile randamentului scarii. Primele sunt legate de variatiile dintre proportia unui factor
fix si a unui factor variabil. Urmatoarele sunt legate de scara, de dimensiune, de firma. Atunci
cand exista un randament constant de scara, diagonala OA trece prin origine, si va fi
despartita in segmente egale prin curba de izoproductie (Oal =ala2 =a2a3). Aceasta
proprietate decurge din definirea unei suprafata de productie omogena ca fiind aceea unde
cresterea in proportii egale a doi factori provoaca cresterea in proportii egale a productiei.
Daca sunt randamente descrescatoare de scara vom avea Oal < al a2 < a2a3 etc; curbele
isoproductie se vor departa unele de altele din ce in ce mai mult. Daca sunt randamente
crescatoare de scara segmentele vor deveni din ce in ce mai mici. Se intalnesc insa si
randamente care sunt mai intai crescatoare apoi descrescatoare ceea ce explica prin
fenomenelor economiilor interne ale scarii si pierderilor interne ale scarii.

Economiile interne ale scarii sunt acelea care decurg din cresterea dimensiunulor
fiemei si care pot fi datorate unor cauze diferite cum ar fi: specializarea muncitorilor pentru
un volum ridicat de productie; utilizarea unui capital tehnic mai eficient care este adesea
indivizibil si care, in consecinta, nu poate fi folosit economic decat pentru nivelele de
productie ridicate; factori tehnologici dand mai multa eficienta scarii, dar mai multa productie
(se constata de exemplu, ca numarul de mecanici necesari la o firma creste mai putin
decatproportia in raport cu numarul de masini); avantajele date de achizitiile en gros si de
vanzari (folosirea resurselor comerciale eficiente).

Dar avantajele economiei de scara nu sunt nelimitate. Pe masura ce firma creste
in dimensiuni, ele tind sa se reduca in timp ce incep sa se manifeste pierderi pe scara. Acestea
tin in mod esential de greutatile intampinate de manageri, atunci cand dimensiunea firmei
devine considerabila.

Combinarea judicioasa a factorilor de productie devine astfel un element cheie
pentru manageri ea contribuind, alaturi de strategia minimizarii costurilor, la optimizarea

comportamentului producatorilor.
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